El sector calcula que el autoconsumo
e A puede aportar 513 millones de euros
Asociacion Provincial en cuatro afios

de Empresas Instaladoras de Sevilla

Las empresas instaladoras siguen de forma
masiva el nuevo Programa de Incentivos para el
Desarrollo Energético Sostenible de Andalucia
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¢ Quieres gue tu negocio crezca?
SUmate a nosotros para avanzar juntos.

Si tienes una empresa instaladora de gas natural y quieres que siga
creciendo y avanzando, te ofrecemos una nueva oportunidad de negocio:
ya esta disponible la Oferta Publica 2017 para colaborar con

Gas Natural Distribucion.

((@ Aport,aci.én al z| Formacién Fuerza Herramientas
econémica de marca de apoyo

No lo dudes, todo son ventajas, y adherirse es muy sencillo.
Entra en nuestra web y sigue el tutorial para rellenar tus datos.

R www.gashaturaldistribucion.com/adhesion
===

Mas informacion en:
www.gasnaturaldistribucion.com/canalacerca
900 500 405
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editorial

Cambiemos el famoso “Impuesto al Sol” por “Aprovechemos el Sol”

Desde Epyme nos sumamos a la camparia
por el autoconsumo liderada a nivel nacio-
nal por FENIE entendiéndolo como clave
en el desarrollo de un nuevo modelo ener-
gético, imprescindible, si queremos legar
a las préximas generaciones un planeta
donde poder vivir. Dos eventos a nivel
mundial han marcado en este pasado afio
el compromiso con el clima, la cumbre de
Paris y la COP 22 de Marraquech. En
ambas ha quedado patente que estamos
en emergencia climatica, pero también
que son muchas las dificultades que exis-
ten para dotar de acuerdos y presupuesto
a las politicas que deben marcarnos el
camino que nos lleve a alcanzar los obje-
tivos medioambientales.

El informe de la consultora Deloitte “Un
modelo energético sostenible para Espafia
en 2050” (www?2.deloitte.com) y la propia
Comision Europea en su paquete energé-
tico de invierno ec.europa.eu nos subra-
yan la necesidad de activar distintas
palancas para impulsar una transicion
energeética de aqui a mitad de siglo.

El autoconsumo es una de las palancas
claves para poder alcanzar todos €sos
objetivos, desde la Federacion Nacional de
Empresarios de Instalaciones Eléctricas y
Telecomunicaciones de Espania, FENIE, se
estdn realizando numerosas acciones
tanto en colaboracion con la Plataforma
para la Generacion Distribuida y el
Autoconsumo como con Confemetal. Fruto
de este trabajo son diversas las acciones
que se han emprendido, en reuniones con

diferentes Comunidades Auténomas y
grupos politicos y la confeccion de diver-
s0s informes por parte de FENIE, como, el
estudio de los beneficios econémicos para
las arcas del Estado que generaria el auto-
consumo, en contra de lo publicado por la
Secretaria de Estado de Energia, que cali-
fica al autoconsumo como desfavorable,
argumentando que tendria “un impacto
presupuestario por una menor recauda-
cion tributaria“. Se puede acceder a dicha
documentacion en www.fenie.es

El informe no sélo desmonta la tesis de la
SEE, sino que pone en valor la importancia
del autoconsumo para las mas de 15.000
Empresas y 90.000 trabajadores que a
través de 57 Asociaciones provinciales
forman FENIE y que junto a las Ingenierias,
Fabricantes y Distribuidores, estan expec-
tantes ante las decisiones del Gobierno
porque el autoconsumo generaria una
importantisima reactivacion econémica.

También se definen las ventajas del auto-
consumo y la generacion distribuida
como ejes de una nueva politica energéti-
ca. Los instaladores entendemos asi que
el autoconsumo: incrementa la competiti-
vidad del sector industrial, aprovecha el
potencial en recursos renovables, reduce
la dependencia energética, contribuye a la
eficiencia y ahorro en el transporte, pro-
mueve ciudades mds sostenibles y efi-
cientes, disminuye las emisiones de gases
de efecto invernadero y hace participe al
ciudadano en la gestion energética de sus
instalaciones, entre otros beneficios.
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La falta de implementacién en Espafia,
pese a todos los argumentos a favor que
tenemos, se debe sin lugar a dudas a un
RD 900/2105 que impide el 1dgico des-
arrollo y que debe modificarse segun las
propuestas presentadas por Fenie que
pasan por no aplicar cargos a la energia
autoconsumida, eliminar las restricciones
de potencia para el autoconsumo tipo, una
regulacion independiente del modelo de
balance neto, no penalizar la acumulacion
de energia eléctrica y dar seguridad juridi-
ca al sector, entre otras.

Como conclusion y al hilo de lo acontecido
los Ultimos meses donde el alto precio de
la electricidad tantos problemas esta cre-
ando a muchas empresas y hogares, Si
segun el ministro Alvaro Nadal los precios
del kWh vienen marcados por el precio del
gas, nos reafirmamos en que el autocon-
sumo junto a la generacion distribuida
aportarian mds eficiencia, y menor
demanda al sistema y por tanto menores
precios.

Desde Fenie y sus asociaciones queremos
lanzar un mensaje de optimismo ante el
apoyo y sensibilidad que para el desarrollo
del autoconsumo han manifestado la
mayoria de grupos politicos y nos pone-
mos a su disposicion para darles nuestra
vision sobre los cambios necesarios y lle-
var al autoconsumo a crecer de cero a
cien este 2017, haciendo participe al con-
sumidor en su modelo de gestién energé-
tica, siempre de la mano de una Empresa
Instaladora habilitada.
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Los medios eligen al instalador en
el primer trimestre

Reportajes sobre la nueva figura
del instalador, “el ciclo del gas” y
el autoconsumo en la prensa
nacional y especializada.

La Agencia Andaluza de Ila
Energia resuelve las dudas de los
50Ci0s

En una interesante jornada técni-
ca se explico el nuevo Programa
para el Desarrollo Energético
Sostenible de Andalucia.

¢Es beneficioso para el pais el
desarrollo del autoconsumo?

Fenie desarrolla un interesante arti-
culo sobre las necesidades y bene-
ficios de uno de los vectores del
nuevo paradigma energético.
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DEPARTAMENTO JURIDICO

Ofrece servicios de Asesoramiento y Asistencia Juridica a
las empresas, incidentes y problematica diversa surgida
en los campos Penal, Fiscal, Laboral, Civil, Mercantil y
Administrativo. Gestion contable con las propias conse-
cuencias o derivaciones Fiscales. Elaboracion de Contratos,
Noéminas y Boletines de Cobro a la Seguridad Social.

ASESORIA JURIDICA

Servicio GRATUITO para todos los asociados de asesora-
miento sobre cualquier duda y problema que pueda surgir-
le. Horario de tarde de Lunes a Viernes a partir de las 17:30
hasta las 20:00h.

Direccidn: Isla de la Cartuja, Avda. Américo Vespucio, 25, 12
Plta. Tif.: 954461220.

DEPARTAMENTO TECNICO

Acuerdo para gestionar las actividades técnicas de
nuestros asociados. Con este acuerdo ampliamos el
abanico de actividades del Departamento Técnico con
la puesta en marcha de servicios como pueden ser:
asesoramiento sobre normativas y reglamentacion
industrial, tramitacién y ejecucion de nuevas instala-
ciones, traslados y ampliaciones industriales, etc.

ASESORIA TECNICA

Servicio GRATUITO para nuestros asociados de resolucion
de todas aquellas dudas relacionadas con la interpretacion
de Reglamentos y Normativas. Asi como cualquier proble-
ma derivado de nuestra relacién con las Compafifas sumi-
nistradoras y las distintas administraciones Publicas.
DEPARTAMENTO DE SEGUROS

Ofrece asesoramiento y estudio para la contratacion de
toda clase de Seguros Generales, asi como la tramita-
cion de Siniestros. En condiciones especiales para los
asociados, oferta los siguientes seguros:

VIDA SALUD - HOGAR - NEGOCIO
Ademds, los concertados especialmente por EPYME
para todos los asociados que los deseen y que son:
-Seguro de Responsabilidad Civil

-Seguro de Vida y Accidentes empleados
segun Convenio.

ASESORIA DE SEGUROS

Servicios GRATUITOS de consultas y dudas en cualquier
asunto relacionado con polizas de Seguros Generales y
Siniestros. Tanto el Departamento como la Asesoria, son
fruto del acuerdo con ATECO BROKERS ASOCIADOS, S.L.,
Correduria de Seguros.

Despacho: Américo Vespucio 25, 41092 Sevilla.

Email: ateco@atecobrokers.com:

Teléfono: 954231011

RIESGOS LABORALES

Acuerdo con PREVERYS para la implantacion y gestion
de un sistema de prevencion.

SISTEMAS DE GESTION Y CALIDAD

Acuerdo con EAG Consultores para la implantacion y ges-
tion de sistemas integrados de Calidad.

Sistemas de gestion: CALIDAD-MEDIO AMBIENTE-
OHSAS

ACUERDO CON FUNDACION ECOTIC

Acuerdo con la Fundacién Ecotic para la gestion de los
RAEE en las instalaciones de nuestro socio colaborador
RECILEC en condiciones preferenciales para nuestros
S0Cios.

ACUERDO CON OCA's

Acuerdo para realizar inspecciones periddicas en insta-
laciones de Electricidad (alta, baja tension, megado de
redes, etc), Gas, Aparatos a presidn, PPL, RITE, Contra
Incendios y Frio Industrial, efectuada por un Organismo
de Control Autorizado por la Direccion General de
Industria.
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TARJETA TPCM

Informacion y tramitacion por medio de Fenie de la
Tarjeta Profesional de la Construccion para el Metal. EI
coste de la tarjeta lo fija la entidad emisora la
Fundacion del Metal para la Formacidn, Cualificacion y
el Empleo y la gestion por parte de Epyme tiene un
coste de 3 euros + IVA.

TARJETA FAMEDIC

Se entrega gratuitamente a todos los asociados una
tarjeta para obtener importantes descuentos en los ser-
vicios médicos con esta entidad.

De dichos descuentos se podré beneficiar el represen-
tante de la empresa, asi como su familia siempre que
vivan en el mismo domicilio, para otra tarjeta adicional,
el precio es de 9 euros anuales.

Ademds de importantes descuentos en pruebas
médicas y asistencias a consultas, con la presenta-
cion de la tarjeta nos podemos acoger a interesantes
descuentos en servicios que nada tienen que ver con
la medicina.

ASESORAMIENTO EN COMUNICACION

Todas las tardes de 16:00 a 19:00 H. en la Asociacién
podréis contar con la presencia del personal del
departamento de prensa que 0s podra realizar un
estudio preliminar sobre las necesidades comunicati-
vas de vuestro negocio y el disefio de una linea de
comunicacion que permita darle una mayor difusion
al mismo.

ADMINISTRACION Y SUMINISTRADORAS

La Asociacion se encarga de gestionar y resolver los
problemas que surjan a los asociados en relacion con
las distintas Administraciones Publicas y las Cias
Suministradoras.

DENUNCIAS

Tramitamos todo tipo de denuncias sobre intrusismo .
venta de boletines. Ya funciona una comision que tra-
mita las denuncias y realiza un seguimiento hasta la
obtencion de resultados ante la Administracién Publica
y las empresas suministradoras.

DEPARTAMENTO DE FORMACION

Organizacion de diferentes cursos para la obtencion del
carné autorizado, de formacién continua y cursos sub-
vencionados por la Junta de Andalucia y la Fundacion
Estatal Fundae.

Gestion de los créditos formativos con la organizacion
de cursos bonificados para empresas del sector de las
instalaciones.

DOCUMENTACION EN INDUSTRIA

Gestionamos de forma GRATUITA la siguiente docu-
mentacion:

-Inscripcién de empresas.

-Obtencién del carné de instalador autorizado.
LIBRERIA Y BIBLIOTECA

Disponemos de una amplia libreria en la que podran
comprar los libros que necesiten con un 20% de des-
cuento para los asociados que adquieran libros de
CONAIF y un 10% para el resto de libros.

También, ponemos a disposicion de nuestros asociados
un servicio de préstamos de libros de nuestra bibliote-
ca por un periodo méaximo de 15 dias.

ACUERDO CON PROGRAMACION INTEGRAL

Con esta prestigiosa empresa tenemos un acuerdo
para la compra de programas informdticos BASELEC,
BASEFON y BASEGES, con un 20% de descuento para
todos los instaladores asociados a EPYME.
CERTIFICACION DE EMPRESAS INSTALADORAS

La certificacion de empresas instaladoras EIC de Fenie
es gratuita para los asociados.
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Servicios

ACUERDO CON BANCO SABADELL

Epyme ha llegado a un acuerdo con el Banco Sabadell
para que todos nuestros asociados puedan beneficiar-
se de importantes bonificaciones econdmicas. Al abrir
una cuenta Expansion Negocios PRO, los que no sean
clientes de banco Sabadell, y se den de alta este afio
en Epyme, obtendran una bonificacién de hasta 60 €
(en su cuota de inscripcién), ademdas del abono de un
10% de la cuota anual de Epyme.

Las empresas que ya sean asociadas y tengan una
cuenta en el Banco Sabadell, ya sea anterior o que la
abran ahora, recibiran en la misma el abono de un 10%
de la cuota anual de Epyme

ACUERDO CON REPSOL

Para obtener la Tarjeta Solred y beneficiarse de los des-
cuentos estipulados al utilizarla. Los descuentos de
carburantes para los asociados de Epyme que soliciten
esta Tarjeta son los siguientes:

1,2 cts. /litro en Diesel y Gasolinas en las 3.900 EESS
del grupo Repsol. 7 cts. /litro adicional sobre fijo en
Diesel e+ y 9 cts. /litro Diesel e+10 en sus estaciones
de Red Preferente (2600 EESS del Grupo Repsol y las
que se vayan incorporando al acuerdo).

Tarjeta gratuita sin  ningin coste adicional.
Exclusivamente en territorio nacional. Pagos,
Combustibles, talleres, autopistas (peajes). Factura
tnica con IVA desglosado.

ACUERDO CON CANON

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa
Copiadoras Sevilla Dos, S.A., de Canon, con la cual lleva-
mos trabajando satisfactoriamente méas de quince afios,
para ofrecer a sus asociados copiadoras de gran calidad
a unos precios especiales y el compromiso del regalo de
5.000 paginas de mantenimiento GRATIS (toner incluido).

ACUERDO CON TEKPYME

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa Sol
Tecnologias quien podra ayudarte tanto con la informa-
tica como con las comunicaciones de tu empresa.

CONSULTORIA - INFORMATICA - COMU-
NICACIONES

ACUERDO CON INFORMEL

Epyme ha cerrado un acuerdo con la empresa INFOR-
MEL por el que los socios tendran un 30% de descuen-
to en la suscripeion anual del software Infoweb.

CHARLAS Y JORNADAS TECNICAS

Organizamos jornadas y charlas ofrecidas por fabrican-
tes, compafias suministradoras y la administracion en
todos los sectores de las instalaciones.

BOLSA DE TRABAJO

Otro servicio que os ofrecemos es el de nuestra Bolsa
de Trabajo, todas aquellas empresas que estén intere-
sadas en contratar a nuevo personal, no tienen mas
que solicitar a la Asociacion los curriculos vitae con el
perfil que mas les interese. Ademas cada trimestre se
publicara en nuestra revista un resumen con los histo-
riales profesionales llegados recientemente.

FEDERACIONES Y CONFEDERACIONES

A través de las federaciones nacionales, FENIE y
CONAIF, gestionamos la asistencia y participacion en
ferias y congresos con precios especiales de viajes y
estancias para nuestros asociados. También mantene-
mos una linea directa de informacion con estas federa-
ciones para conocer y aclarar todas las normativas que
publiquen las Administraciones Publicas y las
Compariias Suministradoras. Asimismo, y a través de
estas federaciones podemos disfrutar de numerosos y
diversos servicios (ej.: entidades bancarias, alquiler de
coches, telefonia, etc.) que se puedan consultar en sus
paginas web: www.fenie.es -www.conaif.es
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Los instaladores protagonistas en los medios
con el autoconsumo y ciclo del gas

Medios nacionales, locales y especializados se han hecho eco durante el primer trimestre del afio de noticias importantes
para el instalador. Por ejemplo las grandes cabeceras del pais han reflejado la problematica que vive el autoconsumo
con su polémico “peaje al sol” que ha lastrado a una prometedora industria. También Epyme colabor6 con Canal Sur en
su programa 75 minutos siguiendo el camino del gas hasta su llegada a una vivienda particular.
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FENIE estd realizando una amplia tarea en Debajo de estas lineas una imagen del programa 75 minutos de Canal Sur
materia de Autoconsumo. Se estan llevan-
do a cabo reuniones con todos l0s grupos
politicos y con otros grupos de interés.
Igualmente, se estan generando informes y
articulos que explican y dinamizan la proli-

feracion de esta actividad.

Asi, las comunicaciones de FENIE estan
protagonizando, ya desde finales del afio
pasado, titulares de grandes medios a nivel
nacional, como son “La Vanguardia”,

AHAPUESEM at Ty

“Noticias Cuatro”, “Expansion”,

“Informativostelecinco.com”, 'y  “El

Economista”, entre otros. El articulo sobre Debajo de estas lineas entrevista a Manuel Cosano sobre el instalador en Electroeficiencia
autoconsumo de FENIE, se reproduce en este blan con rapidez.

numero de la revista.

El camino del gas: También desde Epyme
hemos colaborado con Canal Sury su pro-
grama “75 minutos” en la realizacion de un
reportaje sobre el ciclo del gas desde que
entra en el pais por barco hasta su llegada
a una vivienda particular. Nuestro profesor

especialista en instalaciones de gas ‘
Sebastidn Lopez del Rosal, explico las par- =

ticularidades de las instalaciones de gas y R t d f t

Sus revisiones. 'e os e u “m
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La Agencia Andaluza de la Energia explica a
Epyme el nuevo Programa de Incentivos

La Agencia Andaluza de la Energia, entidad adscrita a la Consejeria de Empleo, Empresa y Comercio, ha participado en una
jornada organizada por Epyme, la Asociacion Provincial de Empresas Instaladoras de Sevilla, con el objetivo de dar a conocer
a sus asociados el Programa de Incentivos para el Desarrollo Energético Sostenible de Andalucia, “Andalucia es mas”, ges-

tionado por la Agencia.

El Director Gerente, Cristébal Sanchez, y
técnicos de la Agencia, han explicado las
principales novedades de este Programa,
que se encuentra en la fase de adhesion
de entidades colaboradoras, como los cer-
tificados previo y posterior a la ejecucion
de las actuaciones o el alcance de la
mejora energética de instalaciones en la
linea Construccion Sostenible.

Para Cristobal Sanchez, Andalucia es una
region referente a nivel europeo en cons-
truccion y rehabilitacion sostenible, y ha
situado a esta actividad, junto al autoabas-
tecimiento, como uno de los factores que
pueden tener mas impacto de ahorro en el
gasto energético, y por lo tanto en los cos-
tes de produccion de las industrias y en el
poder adquisitivo de la ciudadania.

También ha sefialado el Director Gerente
de la Agencia Andaluza de la Energia el
grado de madurez alcanzado por las
empresas instaladoras fruto de una inten-
sa actividad en anteriores programas y de
un aprendizaje constante en torno a los
procesos eficientes y las energias renova-
bles.

Tres lineas de incentivos econémicos

El Programa para el desarrollo energético
sostenible de Andalucia, financiado con
Fondos FEDER y con un presupuesto ini-
cial de 227 millones de euros, tiene como
objetivo fomentar las inversiones de aho-
rro, eficiencia energética y energias reno-
vables que permitan aprovechar las
numerosas oportunidades de mejora ener-
gética en los edificios, la industria o las
ciudades. Estd compuesto por tres lineas
de incentivos econdmicos, contando con

ol

La Agencia protagonizé una de las jornadas mas concurridas del afio

<

e

la ya mencionada de Construccion
Sostenible, se contemplan las lineas
Pyme Sostenible y Redes Inteligentes, que
totalizan 76 actuaciones incentivables en
todos los ambitos tecnoldgicos de la ener-
gia (eficiencia, energias renovables, coge-

neracion, seguimiento y gestion energéti-
ca, efc).
El papel clave de entidades colaboradoras

En la jornada organizada por Epyme, se ha
prestado especial atencion al importante
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agencia andaluza

Andalucia es mas
Programa para el
Desarrollo Energético
Sostenible de Andalucia

Este sera el logo del nuevo programa de la Agencia Andaluza de la Energia

papel que en su gestion tienen las entida-
des colaboradoras, rol que pueden des-
empefiar las empresas instaladoras que
forman parte de la Asociacion, y a como
deben realizarse los certificados previo y
posterior de actuaciones, como uno de los
aspectos mas novedosos del Programay a
través de los que se busca incidir en la
calidad y alcance de las actuaciones, ele-
mento éste, compartido y de gran interés
para los socios de Epyme.

La experiencia de construccion sostenible

Los miembros de la Asociacion se han
mostrado muy interesados en las actua-
ciones vinculadas a la linea Construccion
Sostenible que, dotada con 164 millones
de euros, promoverd las inversiones de
ahorro, eficiencia energética y aprovecha-
miento de energias renovables en edificios
de uso privado o publico y en infraestruc-
turas ubicadas en Andalucia y aquellas
que permitan avanzar en la gestion ener-
gética. Se ofreceran ademas incentivos
mayores para las intervenciones de mejo-
ra energética en viviendas sociales y se
fomentaran, en el ambito publico, las
rehabilitaciones energéticas de los edifi-
cios que tengan un caracter mas integral.

La Agencia ha detallado el alcance de la
mejora energética de instalaciones en la
linea Construccion Sostenible, detenién-
dose en aspectos relevantes para el colec-
tivo de las empresas instaladoras como
son la generacion de energia para auto-
consumo mediante energias renovables e
instalaciones de alta eficiencia energética,
la mejora energética del equipamiento e
instalaciones en los edificios o la dotacion

sevilla / primer trimestre 2017

de instalaciones energéticamente eficien-
tes de iluminacion.

Pyme sostenible y redes inteligentes

Del mismo modo, ha explicado las otras
dos lineas del Programa; Pyme Sostenible,
que con un presupuesto inicial de 36 millo-
nes de euros se dirige a impulsar un cam-
bio del modelo de gestion de la energia por
parte de la pyme en Andalucia hacia otro
mas eficiente y competitivo. Y Redes
Inteligentes, que pretende impulsar la
transformacion de las ciudades andaluzas
hacia un modelo de ciudad inteligente y
que estd dotado con 27 millones de euros.

La solicitud de incentivos para Redes
Inteligentes se abrira a partir del segundo
trimestre de 2017. La Agencia Andaluza de
la Energia publicard préximamente més
informacién en su pagina web y en sus per-
files de redes sociales sobre cémo acceder
a los incentivos incluidos en esta linea.

Mas de 40 jornadas

La participacion de la Agencia Andaluza de
la Energia en esta jornada se enmarca den-
tro de las actuaciones de informacion y for-
macion que esta llevando a cabo la entidad
publica por toda Andalucia y durante la que
se estan desarrollando mas de 40 jornadas
técnicas, encuentros empresariales y talle-
res practicos, con el objetivo de que cuan-
do en el segundo trimestre del afio se
ponga en marcha la convocatoria de incen-
tivos para los beneficiarios, las entidades
colaboradoras hayan recibido toda la infor-
macion necesaria para ofrecer un adecua-
do servicio a sus clientes.

Apertura de los incentivos

Segun fuentes de la Consejeria de
Empleo, Empresa y Comercio proxima-
mente se aprobard la tercera convocatoria
de incentivos dirigidos a empresas y ciu-
dadanos para fomentar el ahorro energéti-
co, siendo la reduccion de costes energé-
ticos una oportunidad para mejorar la
competitividad de nuestra economia.

El Gobierno andaluz lleva afios priorizando
la configuracion de un modelo energético
sostenible en el que se prime Ia eficiencia
energética y las energias renovables, con
medidas como el Programa de Incentivos
para el Desarrollo Energético Sostenible
de Andalucia, que prevé la creacion de
23.500 nuevos empleos hasta 2020.

Actualmente, ya se ha abierto el plazo de
adhesion para que profesionales y empre-
sas del sector energético puedan conver-
tirse en entidades colaboradoras del
Programa, mientras que en los proximos
meses, se pondran en marcha los incenti-
vos dirigidos a ciudadanos y empresas
para la linea Construccion Sostenible, o la
linea Pyme Sostenible.

Por ultimo, el Consejero ha sefialado que
la eficiencia y el ahorro energético son una
oportunidad de “progreso econémico y
social”, y que actividades como la cons-
truccién sostenible son también bazas
para reactivar un sector en el que
Andalucia “atesora tanta experiencia”.
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¢ El desarrollo del Autoconsumo es beneficioso para

nuestro Pais?

Recientemente la Secretaria de Estado de Energia ha emitido una valoracion negativa de la Proposicion de Ley 122/17
sobre medidas urgentes de fomento del Autoconsumo. Nos hacemos eco de la contestacion que desde FENIE se formula
en respuesta a la Secretaria de Estado de Energia para desmitificar que el desarrollo del Autoconsumo sin cargos gene-

raria una pérdida de ingresos al Pais.

Desde Fenie se indica que el punto de
partida del mencionado informe de la
Secretaria de Estado de la Energia, ya
no es del todo cierto ya que se indica
que en la actualidad el 2% de consumo
anual se produce a partir de
Autoconsumo. Sin embargo, segun los
datos del Registro de Instalaciones de
Autoconsumo, en la actualidad hay ins-
critas instalaciones por valor de 1.05
GW de potencia. Segun la estimacion
de Fenie, con esta potencia instalada,
se producirian 3.15 TWh a partir de
esta tecnologia. Por lo tanto, la genera-
cion a partir de Autoconsumo podria
rondar el 1.18 %.

Por otro lado, en relacion al impacto
economico resultante del informe de la
SEE, no todas las tecnologias estdn
sujetas a cargos de aplicacion sobre la
energia consumida (como puede ser la
cogeneracion). Por lo tanto, para calcu-
lar el impacto econdmico no se tendri-
an que tener en cuenta la generacion a
partir de cogeneracion, dado que ya no
tiene cargos sobre la energia autocon-
sumida. Segundo punto de desencuen-
tro.

En este sentido, para Fenie el Registro
de Instalaciones es una herramienta
clave para dotar de transparencia el
desarrollo de esta tecnologia.

Incluso se podria contabilizar la gene-
racion renovable a partir de
Autoconsumo mediante la introduccion
de una estimacion de horas generadas
en el Anexo de Comunicacion al mismo
y poder prescindir del segundo conta-
dor de medida exigido en la actual nor-
mativa.

Desde Fenie también se alerta de la
preocupacion por los cumplimientos en
materia de Seguridad Industrial de este
tipo de instalaciones. Es clave que el

El autoconsumo entre el cielo y la tierra

consumidor y la Administracion se ase-
guren que la instalacion ha sido ejecu-
tada por una empresa instaladora, que
dote de garantias tanto de buen funcio-
namiento como desde punto de vista
de Seguridad Industrial al usuario final.

El Registro de Instalaciones dota de
seguridad a los usuarios y permite al
Ministerio y las CC.AA realizar segui-
miento de generacion a partir del
Autoconsumo.

Las catastrofes del autoconsumo
segun la SEE

Por otro lado, continuando el hilo argu-
mental del informe emitido por la SEE,
se establece que, en base a la “pro-
duccién actual de Autoconsumo” se
producirian las siguientes pérdidas
anuales en los Presupuestos Generales
del Estado:

- Total impacto directo menor recauda-
cion en el pool eléctrico: 74.000.000 €

+ Impuesto de generacion (7%):
15.000.000 €

+ Impuesto especial de electricidad
(5.11%): 11.000.000 €

+ IVA (21%): 48.000.000 €

- Impacto asociado por menor demanda:
74.000.000 €

- Impacto asociado a la menor recauda-
cion de peajes: 14.000.000 €

- Impacto de admitirse Balance Neto o
compensaciones: 73.000.000 €

- Aportacion PGE al Sistema Eléctrico
por reduccion de peajes: 10.000.000 €

Esto significaria que, dando como vali-
dos los impactos economicos del infor-
me emitido por la SEE (incluso el impac-
to del Balance Neto que Fenie no consi-
dera en sus propuestas de
Autoconsumo) la pérdida seria de
245.000.000 € para un total de 5.3
TWh  generados a partir de
Autoconsumo, lo que implica que el
Estado dejaria de recaudar 46.22
€/MWh generado a partir de esta tecno-
logia. Importe significativamente elevado
en relacion al precio del pool eléctrico.

En segundo lugar, y apoyandonos en el
impacto econdmico establecido por la
SEE derivado del desarrollo del
Autoconsumo, el ejercicio que queremos
mostrar en el presente articulo es, en
base al estudio elaborado por FENIE en
colaboracion con otras Organizaciones
Empresariales del Sector, la relacion de
ingresos que se producirian en caso que
se llevasen a cabo las instalaciones de
autoconsumo correspondientes al 2% de
consumo del afio pasado en Esparia.
Para ello vamos a identificar la relacion
de ingresos derivados del desarrollo de
este sector:

- Impuestos generados a partir de la insta-
lacién y del mantenimiento: 7.178.568 €
En este apartado, Unicamente vamos a
contabilizar la  generacion  de
Autoconsumo a partir de fotovoltaica
dado que disponemos de un estudio que
nos permite contabilizar los ingresos al



Estado a partir de esta tecnologia.

En la actualidad existe una potencia regis-
trada de 17.6 MW de fotovoltaica (en rela-
cion a los 1.05 GW registrados).

Por hacer una valoracion mas completa,
vamos a suponer que la potencia registra-
da se hubiese instalado el afio de estudio.
En este caso, se generarian unos ingresos
por instalacion y mantenimiento de
7.178.568 € segln los conceptos:
Seguridad Social de la masa salarial, IRPF
de la masa salarial de los trabajadores de
las empresas, IVA generado de la venta de
las instalaciones, licencias y tasas, reduc-
cion de coste paro por generacion de
empleo cualificado.

- Ahorro de costes por transporte y distri-
bucion de energia eléctrica.

Los costes de transporte y distribucion
durante 2015 ascendieron a
6.751.227.000 euros segun la Liquidacion
14/2015 de la CNMC.

Debido a que se desconoce como se distri-
buyen estos costes entre 1o que son redes
y lo que es energia que circula por ellas, es
decir, entre capacidad y uso, no resulta
posible calcular el ahorro producido por la
descongestion que el autoconsumo produ-
ciria en las redes eléctricas.

-Reduccion de costes de generacion
Sistemas extrapeninsulares: 2.021.752 €

El coste de retribucion a los sistemas no
peninsulares ascendio a 1.786 millones de
euros durante 2015 tal y como muestra la
Liquidacion 14/2015 de la CNMC.

(Este coste se reparte a partes iguales
entre el sector eléctrico y los Presupuestos
Generales del Estado, por lo que en la
Liquidacion solamente se recoge la mitad
del importe total, es decir, 893 millones de
euros).

La demanda eléctrica en los sistemas
extrapeninsulares representd en 2015 el
5,66% del total nacional. En el caso de
aplicar esta proporcion en la instalacion de
autoconsumo en Baleares, Canarias, Ceuta
y Melilla los ahorros producidos ascenderi-
an a 2.021.752 euros.

-Impacto econdmico reduccion de importa-
cién de combustibles fésiles: 226.620.690 €

Siguiendo la metodologia utilizada por
APPA en el documento “Estudio del
Impacto Macroecondmico de las Energias

Renovables en Espafia”, los 5.300 GWh de
autoconsumo del periodo contemplado
generarfan un ahorro de 226.620.690 de
euros al evitar la importacion de 1.196.765
tep (toneladas equivalentes de petréleo) de
combustibles fosiles.

-Impacto econdmico reduccion emisiones
de C02: 23.826.055 €

Segun el escenario contemplado, los 5.300
GWh de autoconsumo supondrian el 2%
del total de generacion eléctrica nacional
durante el afio 2015. La generacion de
autoconsumo evitaria la emision a la
atmosfera de 3.102.351 toneladas de
CO2.

El mercado de derechos de emision de CO2
se situd en 2015 en 7,68 €/tonelada. Las
emisiones de CO2 evitadas gracias a la
generacion con autoconsumo alcanzarian
los 23.826.055 euros.

- Disminucién de las pérdidas de energia
en la red eléctrica: 3.023.613 € ()

Durante el transporte y la distribucion de la
energia se producen pérdidas de la misma.
Segln la Liquidacion 14/2015 de la
CNMC, entre la demanda en barras de cen-
tral (262.905 GWh) y la demanda en con-
sumo (236.141 GWh), se produjeron unas
pérdidas medias implicitas del 10.18 %. La
propia CNMC estima que los consumidores
tienen que soportar 150 millones de euros
al afio por las pérdidas y estafas que se
producen en la red eléctrica.

Gracias a la generacion distribuida que se
consigue con las instalaciones de autocon-
sumo de electricidad, teniendo fisicamente
juntos la generacion y el consumo, estas
pérdidas no se producen. Se ha considera-
do que la generacion por autoconsumo
ascenderia a 5.3 TWh. Esta generacion
sustituiria a generacion tradicional, por lo
que se evitarian unas pérdidas de energia
de 539.54 GWh.

El ahorro producido de pérdidas evitadas
por sustituir generacion tradicional por
generacion de autoconsumo segln el
escenario previsto serfa de 3.023.613
euros.

Generacion autoconsumo (GWh) [ 5300
Perdidas evitadas (GWh) 539,54

IAhorro por pérdidas evitadas (€) 13.023.875

(*) Estos ingresos repercutirfan en los consumido-
res. Las pérdidas de energia en la red eléctrica son
costeadas por los consumidores de la misma.
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Después de estimar cada uno de los ingre-
s0s derivados del desarrollo de autoconsu-
mo y sin tener en cuenta los ahorros que
también se producirian para los consumi-
dores, se obtiene que el beneficio para el
Pais derivado del autoconsumo seria de
14.647.065 euros.

RELACION DE IMPACTOS ©
Impaqto econémico definido 245,000.000
en el informe de la SEE
Ingresog .genergdos a ‘parnr 7178.568
de servicios de instalacion
Ah(.)m? cog?es por tran§ porte incuantificable
y distribucion de energia
Reduccion dg costes siste- 9021 752
mas extrapeninsulares
Ahorro redug(:lon ,|njp0r‘[a— 96,620,690
cion combustibles fosiles
Ahorro reduccion de C02 23.826.055
Ingresos totales estimados | 259.647.065
Q|feren0|a impactos/benefi- 14.647.065
cios en 2015

Desde FENIE se ha realizado este gjercicio
con el objetivo de disponer de una opinién
sobre mensajes que se lanzan sobre si el
Autoconsumo es bueno 0 es malo para
nuestro Pais. Esperamos que hayamos
contribuido, con estas estimaciones y con
una orientacion didactica, a ratificar que el
Autoconsumo es un claro vector de creci-
miento. Ni qué decir que el desarrollo del
Autoconsumo, desde un punto de vista
cualitativo, permite: generar ingresos al
Estado derivados del desarrollo del
Autoconsumo; generar empleo cualifica-
do; reducir costes al tejido industrial, que
le permitiria ser mas competitivo; reducir
los costes de la factura de la luz a los con-
sumidores domésticos; integrar y hacer
participe a la ciudadania en medidas de
eficiencia energética y ser menos depen-
diente del exterior desde el punto de vista
energético.

Desde Epyme estamos convencidos que el
desarrollo del Autoconsumo es positivo
para todos. Por ello, trabajamos en conse-
cuencia y nuestro objetivo es modificar el
RD de una forma responsable y construc-
tiva, no sélo pensando en nuestras empre-
sas instaladoras, sino en un modelo futuro
de Pais.
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Arranca el programa de empleo en el sector del gas
organizado por las fundaciones Epyme y La Caixa

Ya se ha iniciado el programa en el que ambas fundaciones adnan esfuerzos para desarrollar esta formacion dirigida a des-
empleados para su preparacion como instaladores de gas y su inmersion en una empresa instaladora. Nuestras empresas
tendran un papel fundamental para cumplir los objetivos del programa ya que tendran bajo su tutela y en practica a los alum-

nos participantes.

Objetivos del proyecto

El objetivo por el que pasa este proyec-
to es el de mejorar la cualificacion pro-
fesional y la empleabilidad de diez per-
sonas, en un rango de edad comprendi-
do entre los 31 hasta 45 afios, con la
finalidad de facilitar su insercion socio-
laboral.

Este rango de edad ha sido el elegido
puesto que la edad de todos los progra-
mas de empleo promovidos en la actua-
lidad por los entes publicos son desti-
nados para personas desempleadas
menores de 31 aflos 0 mayores de 45
afos, desprotegiendo por consiguiente
a dicha franja.

Ademas, hemos tenido en cuenta que la
tasa de paro en estos rangos de edad
sigue siendo bastante amplia superior
al 25%.

La formacion pasa por convertir a estos
alumnos en instaladores de gas gracias
a su inmersion en un programa tedrico-
practico que incluye practicas reales en
empresas instaladoras de gas.
También se pretende desarrollar y con-
solidar habitos de trabajo como condi-
cion necesaria para una realizacion de
las tareas de modo eficaz, y como
medio para el desarrollo personal y pro-
fesional.

Empresas participantes

Estas son las empresas en las que los
alumnos realizaran las practicas y que
tendrdn una funcion activa a la hora de
transmitir los conocimientos y ayudar a
cumplir los objetivos del programa:
-ARIZA BAENA, JOSE FRANCISCO
-BARRIOS SANTANA, JUAN MANUEL
-BLANCO MURCIA, DAVID

-CONSEYMA, S.L.

-ENERGY GADES

Grupo de alumnos que conforman e

| programa junto al docente Andrés Mateos

Fung,, 1

Epyme b R
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La formacion tedrico-practica se llevo a cabo en nuestras instalaciones

-EUROCHECA DEL SUR, S.L.
-GESTION Y CALOR X3, S.L.
-HOGARGAS, S.A.

-INCLISUR

-INSTALADORA PENINSULAR DEL GAS
-PEREZ MARTINEZ, JOSE MARIA
-UNIONGAS COMERCIAL, S.L.

Las Fundaciones Epyme y La Caixa
afianzan con esta iniciativa el sentido
del trabajo en equipo y la valoracion de
perspectivas, experiencias y formas de
pensar de los demds, para promover

valores relativos a la igualdad de opor-
tunidades, la diversificacion profesional
y la conciliacién de la vida profesional y
personal.

También crean una consciencia de
seguridad en el sector al sensibilizar
respecto a los efectos negativos que
determinados modos operativos y con-
diciones de trabajo pueden producir
sobre la salud personal y colectiva, pro-
poniendo medidas correctivas y protec-
ciones adecuadas que mejoren las con-
diciones de seguridad.



La certificacion de empresas
instaladoras es una realidad
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Epyme colabora con las demostraciones practicas
y formativas dentro del Taller TAC de C&R 2017

Los talleres, organizados por Agremia, contaron con la participacion de Epyme que aportd un modulo de energia solar
fotovoltaica en el que se desarollaron distintos talleres practicos. El taller TAC se centrd en difundir las mejores practicas
en instalaciones, con especial acento en la concienciacion medioambiental de los profesionales y la necesidad de cono-

cer la normativa vigente.

La pasada edicion del Salén Climatizacion y
Refrigeracion, C&R 2017, que tuvo lugar en
los pabellones de IFEMA, entre los dias 28
de febrero al 3 de marzo, fue el marco de
celebracion de una actividad de carécter
practico y formativo, dirigida al mundo del
instalador. Se trata del Taller de Técnicas
Aplicadas a la Climatizacion, Taller TAC,
organizado por la Asociacion de Empresas
del Sector de las Instalaciones y la Energia
de Madrid (Agremia), en colaboracion con
las asociaciones de instaladores de
Barcelona El Gremi y de Epyme Sevilla, y
enfocado a difundir las mejores practicas
en instalaciones.

El aporte de la Asociacion fue para con el
taller de energia solar fotovoltaica, en el
que se facilitd una bancada con varios
equipos.

Seis talleres practicos

Taller TAC abordd varios temas de gran
interés y actualidad, basados en instalacio-
nes reales en funcionamiento y preparadas
especificamente para cada sesion.

La primera propuesta gir6 en torno a la
telegestion aplicada a una instalacion cen-
tralizada térmica y la reparticion individua-
lizada de coste. En ella, se mostro una ins-
talacion de calefaccion de tipo centralizado
con todos sus elementos, automatizada
mediante un autdmata programable de Ulti-
ma generacion y dotada de todos los
medios de comunicacion necesarios para
poder controlarla y gestionarla a distancia
(telegestion). La instalacion contd con dos
sistemas diferentes de reparticion de cos-
tes en cumplimiento con las exigencias
normativas y ofrecieron a los asistentes
una breve demostracion de su funciona-
miento.

Por primera vez Epyme cuenta con un espacio expositivo y representacion institucional

Otro de los temas se centrd en los siste-
mas de calefaccion y ACS con coste cero,
que combinan dos energias renovables:
solar fotovoltaica y aerotermia. Una sesion
que ofrecid a los asistentes informacion
sobre este tipo de sistemas de climatiza-
cion que mediante una instalacion aerotér-
mica usan la energia existente en el aire
para transformarla y utilizarla en sistemas
de climatizacion para uso doméstico. Se
trata de otro tipo de instalaciones no con-
vencionales que cada vez seran mas habi-
tuales para los instaladores en nuestro
pais. En esta ocasion, ademas, se combi-
no con un sistema de produccion de la
electricidad necesaria para su funciona-
miento  mediante  Energia  Solar
Fotovoltaica para intentar llegar al consu-
mo tedrico cero de energia.

La siguiente exposicion, examind los siste-
mas de repartidores de costes en instala-
ciones térmicas centralizadas, un tema de
vigente actualidad ya que algunos
Organismos Publicos como la Direccion
General de Industria de la Comunidad de
Madrid mantienen actualmente  Planes
“Renove” destinados a promover la utiliza-

cion de este tipo de sistemas en las ins-
talaciones térmicas. Por su parte, y a
pesar de ser un tema habitual en el sec-
tor y ya tratado en anteriores ediciones, la
manipulacion de gases fluorados también
fue objeto de estudio del Taller TAC debi-
do a su trascendencia e importancia. En
esta quinta exposicion se planted como
una aportaciéon mas a la concienciacion
medioambiental de los profesionales que
tienen que realizar operaciones en este
tipo de instalaciones. Para ello, se realizo
una demostracion practica de todos los
procesos inherentes a la manipulacion de
gases fluorados y las precauciones a
adoptar en cada caso.

Finalmente, la ultima demostracion abor-
do el sistema de ventilacion, extraccion y
renovacion de aire en locales destinados
al uso de personas. En ella se reproduje-
ron en un mismo expositor dos sistemas
de ventilacion, extraccion y renovacion en
edificios de viviendas, en uno de los
asos siguiendo todos los requerimientos
técnicos y normativos marcados en el
Reglamento de Instalaciones Térmicas de
Edificios y, en el otro, afiadiendo al siste-



ma de renovacion un recuperador de
calor como valor afadido para hacer mas
eficiente la instalacion y provocar un aho-
rro energético considerable en la misma,
incrementando el valor de la calificacion
energética global del edificio.

Las actividades de C&R 2017, se com-
plementaron con la celebracion de un
taller de refrigeracion, la presentacion
de la Galeria de Innovacion y el progra-
ma de ponencias FORO C&R, que se
desarroll a lo largo de los cuatro dias
de feria, y que comprendio 4 sesiones
plenarias tituladas, “Soluciones practi-
cas en el disefio de un edificio de ener-
gia casi nula”; “Bomba de calor: ener-
gia natural + temperatura perfecta”;
“La importancia de la ingenieria en la
gestion de los activos en su ciclo de
vida”; y la “Utilizacion de refrigerantes
naturales y fluorados segun tipo de
aplicaciones, funcionamiento y eficien-
cia”, asi como mas de 65 ponencias a
cargo de empresas y asociaciones,
que atendieron a las novedades norma-
tivas; la eficiencia energética en pro-

ATECO

BROKERS ASOCIADOS S.L.
Correduria de Seguros

yectos e instalaciones existentes; la
tecnologia aplicada a equipos y solucio-
nes; el confort interior, el bienestar y
los sistemas de ventilacion y refrigera-
cion; y el BIM (building information
modeling) entre muchos otros.
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C&R se celebro en coincidencia con Genera,
Feria Internacional de Energia y Medio
Ambiente, favoreciendo un punto de
encuentro profesional de importantes siner-
gias en el que se destacaron la sostenibili-
dad medioambiental y el ahorro energético.

Calle Américo Vespucio 25
41092 de Sevilla

ateco@atecobrokers.com
Teléfono 95 423 10 11 Fax 95 423 95 55

Registro Direccion General de Seguros |-435 Contratado Seguro de Responsabilidad Civil, segin Ley
ASESORAMIENTO PROFESIOMNAL E INDEPENDIENTE EN SEGUROS GEMNERALES

* Responsabilidad Civil de Administradores

Alpunos seguros que ofrece ATECO:

* Todo Riesgo Montaje de Instalaciones
* Energia Solar Térmica y Fotovoltaica

v Directivos (D&O)

* Negocios (naves y locales)
» Responsabilidad Civil Profesional * Accidentes y baja laboral Autonomos

* Salud / Medicina Privada

EPYME viene confiando en ATECO desde 1996 para el asesoramiento
en la contratacion de los seguros de responsabilidad Civil
y de Accidentes de Convenio de sus Asociados
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El Real Decreto 115/2017de gases fluorados
arroja novedades en la formacion del instalador

La publicacion en el BOE el pasado 18 de febrero del R.D. 115/2017 de 17 de febrero que regula la comercializacion,
y manipulacion de gases fluorados y equipos basados en los mismos, asi como las certificaciones de los profesionales
que los utilizan, y que deroga al R.D. 795/2010 de 16 de junio, nace para adaptar al ordenamiento juridico espafiol el
Reglamento Europeo 517/2015, cuya aplicacion era obligatoria desde el 1 de enero de 2015.

La falta de un gobierno estable durante
2016 ha provocado que este R.D. se haya
demorado mas de dos afios, aunque como
decimos, ya se estaba cumpliendo con lo
marcado por el Reglamento Europeo.

EI'R.D. se estructura en cuatro titulos, diez
disposiciones adicionales, una disposicion
transitoria, una disposicién derogatoria y
seis disposiciones finales.

Este articulo pretende resaltar los aspec-
tos novedosos que incorpora el nuevo
R.D, porque como hemos dicho, el grueso
de la norma ya estaba en marcha.

EI'R.D. amplia las actividades que pueden
desarrollar los profesionales habilitados
(certificados) que eran: instalacion, man-
tenimiento, control de fugas y manipula-
cion de contenedores, incorporando el
desmontaje de 0s equipos.

En cuanto a la certificacion de los profe-
sionales que manipulan los gases fluora-
dos, se establece, que aquellos que para
obtener dicha certificacion necesiten
demostrar experiencia laboral, tendran
que aportar documentacion que justifique
fehacientemente la experiencia declarada
mediante certificados de empresas, con-
tratos de trabajos o boletines de cotiza-
cion a la Seguridad Social, en los que se
demuestre que han ejercido su actividad
en empresas habilitadas para la certifica-
cion requerida.

Uno de los aspectos mas importante del
nuevo R.D aparece en el articulo 9 aparta-
do 8,y que obliga a los comercializadores
de aparatos de refrigeracion, aire acondi-
cionado y bombas de calor precargados
con gases fluorados, a informar a los
usuarios finales de la obligacion de que
éstos equipos tienen que ser instalados

por empresas habilitadas para la manipu-
lacion de gases fluorados. Para ello, el
usuario final tendrd que firmar una copia
del modelo A del anexo VI del R.D. por el
cual se da por enterado de esta obligato-
riedad. Ademds el comercializador hard
entrega al usuario final de dos copias del
modelo B del anexo VI, y este Ultimo ten-
dra que devolver una de las dos copias
debidamente cumplimentada, sellada y
firmada por la empresa habilitada que
realice la instalacion en un plazo maximo
de un afo. Si en este plazo el usuario final
no devuelve el modelo B, el comercializa-
dor tendrd que comunicarlo al drgano
competente de la comunidad auténoma.
El incumplimiento de las obligaciones
establecidas en este apartado tanto por
parte del comprador como del comerciali-
zador de estos aparatos estara sujeto al
régimen sancionador previsto en el capi-
tulo VIl de la Ley 34/2007.

El R.D. modifica dos IF del reglamento de
frigoristas (R.D.138//2011), la IF 06 y la
17 que establecen cuales son los equipos
que deben disponer de detectores de
fugas de forma obligatoria y la periodici-
dad con las que hay que llevar a cabo

estos controles. En este sentido hay que
recordar que el R.D 795/2010 establecia
los controles de fugas en funcién de la
masa de gas fluorado que contenia el
equipo y que el nuevo R.D. fija la periodi-
cidad de los controles de fugas en funcion
de las toneladas equivalentes de CO2. Es
decir, del producto de los kilos de gas
contenidos en el equipo por el poder de
calentamiento atmosférico del mismo
(PCA).

Otro de los puntos importantes es el de la
formacion que deben recibir los profesio-
nales que manipulen gases fluorados. En
este sentido, todos los programas forma-
tivos amplian el nimero de horas con el
fin de instruir a los alumnos en las nuevas
tecnologias que permitan la sustitucion de
estos gases por otros que tengan un
impacto menor o nulo sobre el medio
ambiente.

Los profesionales que dispongan del cer-
tificado de manipulacion de cualquier
carga de gases fluorados, asi como los
que dispongan de certificado de manipu-
lacion de sistemas frigorificos con carga
inferior a 3 Kg de gases fluorados, debe-
ran en un plazo de cuatro afios realizar
formacion complementaria sobre tecnolo-
gias alternativas para reducir o sustituir a
los gases fluorados de efecto invernadero.
En este caso la formacion, cuya duracion
estd aun por determinar, es obligatoria.
Para el resto de actividades el R.D. no lo
obliga aunque lo recomienda. En Epyme
0s mantendremos informados.

Como conclusion, esperamos que 10s
cambios producidos en la reglamentacion
y el esfuerzo realizado por las empresas y
profesionales del sector, contribuyan a
preservar el medio ambiente.
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Verds la energia de otra manera

LA COMPANIA

DE LOS INSTALADORES

Fenie Energia comercializa electricidad, gas y servicios de
ahorro energético. A través de nuestros agentes atendemos de
forma personalizada a nuestros clientes logrando el ahorro en
su consumo Yy la confianza en nuestros profesionales.

Si eres instalador y quieres unirte a la mayor red de expertos
energéticos ésta es tu compaiiia.
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Electricidad lluminacion Movilidad Autoconsumo

www.fenieenergia.es
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Conaif celebra el dia de la fontaneria con un
encuentro entre profesionales

Conaif celebrd el 10 de marzo en Madrid una jornada técnica con motivo del Dia Mundial de la Fontaneria a la que asistieron
fontaneros de varias provincias espafolas y representantes de la industria del bafio y el saneamiento en general. Ellos tuvieron
todo el protagonismo en este evento en el que se habld de formacion, eficiencia en la utilizacion de los recursos, buenas practicas
en el frabajo y de innovaciones que facilitan la labor y mejoran la satisfaccion de los usuarios finales.

Conaif contribuyd de este modo a las
celebraciones del Dia Mundial de la
Fontaneria — World Plumbing Day -, que
tiene lugar cada afio el 11 de marzo orga-
nizado por el World Plumbing Council,
organismo internacional de profesionales
de la fontaneria y el saneamiento al que
Conaif representa en Espana.

El objetivo de este Dia de celebracion es,
tal y como apunt6 el presentador de la jor-
nada y miembro de la Comision de Agua
de Conaif, Angel Hernando, “poner en
valor la fontaneria y destacar el papel fun-
damental que desempefia hoy en dia en la
proteccion de la salud publica, el cuidado
del medio ambiente y también del plane-
ta”. Pero no sdlo eso. Para Conaif es, ade-
mas, un Dia en el que se pone mds luz
aun a una reivindicacion que se mantiene
activa los 365 dias del afio: la de recupe-
rar un Unico carné profesional de ambito
nacional que reconozca la competencia de
los fontaneros para trabajar en cualquier
punto de Espafia y contribuya a mejorar la
situacion actual de la profesion, azotada
por la economia sumergida y altisimos
indices de intrusismo profesional.

Materiales plasticos

Monica de la Cruz, en representacion de
ANAIP-AseTUB, se refirio a los materiales
plasticos para sistemas de conduccion de
aguas en edificios y a las Normas que les
son de aplicacion. Dijo que la industria de
tuberias plasticas a la que representa ha
apostado por la calidad confiando en
AENOR para la evaluacion y certificacion
de sus productos. No en vano, ANAIP-
AseTUB forma parte junto a Conaif y otras
organizaciones mas del Comité Técnico
de Certificacion 001 “Plasticos”.

Entre las ventajas de las tuberias plasticas
para las instalaciones de fontaneria cito la
ausencia de corrosion, el bajo coeficiente
de rugosidad, la versatilidad y su facilidad
de instalacion. También la escasa sonori-
dad al haberse desarrollado sistemas de
evacuacion insonorizados.

En cuanto a los materiales plasticos dis-
ponibles, (PVC, Polipropileno, PE-X, multi-
capa...) hablé de una gran variedad
dependiendo de las aplicaciones: climati-
zacion radiante, geotermia, instalaciones
receptoras de gas, instalaciones contrain-
cendios, “District Heating&Cooling”, reuti-
lizacién de agua, etc.

Proyecto europeo AquaVET

Luis Maria Franco y Sara Sanz, represen-
tantes de Conaif en AquaVET, explicaron
cual es el objetivo principal de este pro-
yecto europeo en el que Conaif trabaja
junto a otras cinco organizaciones de
Grecia (2), Holanda y Reino Unido (2) para
desarrollar un curso de formacion profe-
sional dirigido a los fontaneros europeos
sobre tecnologias eficientes de agua.

El objetivo es doble, segun apuntaron

ambos en sus respectivas intervenciones:
por un lado, mejorar el conocimiento y las
competencias en tecnologias eficientes
del agua entre estos profesionales dentro
de la U.E., mediante el desarrollo de un
plan de estudios y material formativo rela-
cionados con estas tecnologias, asi como
la elaboracion de herramientas formativas
para los centros de formacion. Y por otro
lado, desarrollar un plan de estudios que
adecue y actualice la formacion de los
instaladores de agua a los avances en
dichas tecnologias.

Lo que se pretende en Ultima instancia es
que cualquier fontanero, con independen-
cia del pais del que proceda, disponga de
un programa de formacion sobre tecnolo-
gias eficientes de agua, comdn para toda
la Union Europea, que dé respuesta a sus
necesidades de movilidad en Europa.

Interesantes jornadas técnicas

El evento se complementd con interesan-
tes jornadas como la eficiencia con aguas
grises y pluviales, el silencio de la arqui-
tectura, la presion perfecta del agua y sis-
temas de descentralizacion.
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Fenie lleva al Congreso su “ano del autoconsumo”
reuniendose con todos 0s grupos parlamentarios

Fenie ha puesto sobre la mesa de todos los Grupos Parlamentarios su propuesta sobre Autoconsumo. Tras sus reu-
niones con PP, Podemos y Ciudadanos, el pasado 14 de marzo de 2017, la Federacion completa su ciclo de visitas
al Congreso de los Diputados, donde ha sido atendido por todos los grupos politicos mayoritarios.

Asi, Sergio Pomar, Vicepresidente 1° de
Fenie y Jests Roman, Secretario General,
han sido atendidos por Yolanda Diaz,
Diputada por A Corufia y Portavoz del
Grupo Parlamentario Confederal de
Unidos Podemos-En Comu Podem-En
Marea.

Es la segunda ocasion en la que los cita-
dos representantes se sientan para hablar
de Autoconsumo. La primera de ellas,
Fenie acudio junto a Confemetal.

La siguiente cita tuvo como protagonistas
a Ciudadanos, representados por Melisa
Rodriguez, Diputada por Santa Cruz de
Tenerife y Portavoz de Energia del citado
grupo parlamentario, siendo esta la pri-
mera vez que el mensaje de Fenie llega a
sus filas.

Durante todos los encuentros, Fenie ha
llevado a cabo un exhaustivo alegato en
pro del Autoconsumo como fuente de
prosperidad econémica, desarrollo laboral
y sostenibilidad para Espafia.

Fenie ha acudido en un total de cinco oca-
siones al Congreso de los Diputados. Ha
sido recibido por el Grupo Parlamentario
Esquerra  Republicana; el  Grupo
Parlamentario Ciudadanos y el Grupo
Parlamentario Popular.

En repetidas ocasiones, Fenie ha manteni-
do también reuniones con el Grupo
Parlamentario Unidos Podemos-en Comu
Podem-En Marea, asi como con el Grupo
Parlamentario Socialista.

Por otra parte, Fenie ha solicitado compa-
recencia en las Comisiones de Energia del
Congreso y del Senado. Peticiones que
estan siendo tramitadas y cuentan con el
apoyo de los grupos ya consultados, los
cuales han recibido con agrado las pro-
puestas de la Federacion.

FENIE

MEETING2017

El evento tuvo lugar el pasado 16 de
marzo de 2017, en la Fundacion Giner de
los Rios en horario de 10:00 a 15:30. El
FENIE MEETING 2017 es un evento de la
Federacion Nacional de Empresarios de
Instalaciones Eléctricas y
Telecomunicaciones de Espafia, en el que
quiere compartir con todo el sector sus
pasos a seguir, durante este 2017, asi
como el balance del 2016. Poner en valor
la #fenievolucion, concepto con el que
nacieron los objetivos de transformacion
que Fenie ha estado implantando y cuyos
resultados fueron plasmados durante la
jornada.

Uneteala
#fenievolucion

Fenie define el “2017: Afio del
Autoconsumo”. Muchas son las acciones
llevadas a cabo por la Federacion para
promulgarlo como la presentacion de
informes en prensa y la reunién con gru-
pos politicos.

También se abordaron los asuntos recogi-
dos en los grupos de trabajo de FENIE:
Formacion, EIC (Empresa Instaladora
Certificada) y Telecomunicaciones. Por
otro lado, se dieron a conocer los avances
y acciones futuras, en cuya organizacion
esta inmersa la Federacion.
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Fadia y Endesa establecen una mesa técnica
andaluza para el sector electrico

La Federacion de Asociaciones de Instaladores de Andalucia y la Endesa Distribuidora Eléctrica, han establecido una
mesa técnica periddica para trabajar en cuatro ejes fundamentales: la calidad de las instalaciones y la seguridad de las
mismas, asi como el fraude y la competencia desleal.

Los instaladores andaluces agrupados
en Fadia y Endesa Distribuidora Eléctrica
celebraron el pasado 22 de febrero una
reunion en la que se establecié el com-
promiso de la creacion de una mesa téc-
nica periodica para tender puentes de
colaboracion entre instaladores y com-
pafifa.

Esta mesa técnica realizara una reunion
trimestral con el objetivo de ir de la
mano para luchar ante problemas comu-
nes en los que instaladores vy
Distribuidora bien pueden ser aliados
como por ejemplo el fraude, la falta de
respuesta de la administracion, la inde-
finicion de la normativa, la competencia
desleal y la necesidad de unificar crite-
rios en la comunidad auténoma andalu-
za.

Francisco José Arteaga Alarcon, Director
General de Endesa en Andalucia, se
congratuld por la creacion de Fadia y su
representacion de todos los sectores de
instalacion y afadié que “es necesario
buscar los diferentes planos de colabo-
racion, comunicacion, coordinacion y
siempre con unos objetivos claros y
transparentes”. Por eso considera nece-

Instaladores de toda Andalucia se retinen con Endesa Distribucion

sario que se lleven a cabo encuentros
periodicos.

Rafael Gandia Nevado, Presidente de
Fadia, coincidid en la necesidad de
estrechar lazos con la Compafiia en el
ambito andaluz y recordé que “la
Federacion representa a un gran ndmero
de asociados y que esta obligada a tras-
ladar el sentir general, algo que siempre
se hard buscando el maximo entendi-
miento posible”.

Sobre Fadia

Fadia es una Organizacion Profesional
formada  por  Asociaciones  de
Electricidad, Fontaneria,
Telecomunicaciones, Gas, Climatizacion,
Calefaccion y ACS, Frio Industrial,
Proteccion Contra Incendios, Productos
Petrolégicos Liquidos, Energias
Renovables, Aparatos a Presion y afines
en el ambito andaluz. Tiene plena inde-
pendencia juridica y de actuacion para
la representacion y defensa de los inte-
reses empresariales y colectivos del
sector.

El fin primordial de Fadia es representar,
gestionar y defender los intereses de
sus Asociaciones frente a la administra-

cion y otras instituciones publicas y pri-
vadas, asi como promover el mayor des-
arrollo econémico y social de nuestro
colectivo empresarial defendiendo la
libre iniciativa y la libre empresa dentro
del concierto econémico.

Sobre Endesa Distribucidn

La empresa energética Endesa desarro-
lla tanto una actividad comercial como
generadora y distribuidora. Asi, la activi-
dad de Endesa Distribucion se centra
tanto en el transporte como en el abas-
tecimiento de electricidad y gas natural
en diferentes dreas de nuestro pais. La
distribucion consiste en llevar la energia
eléctrica hasta los puntos de consumo.
La red de transporte abastece a la red
de distribucion directamente desde las
grandes centrales de produccion y la red
de distribucion permite que la electrici-
dad llegue a los consumidores. En
Endesa distribuyen electricidad en 27
provincias espafniolas de 10 comunida-
des auténomas -Andalucia, Aragon,
Baleares, Canarias, Castilla y Ledn,
Catalufia, Comunidad Valenciana,
Extremadura, Galicia y Navarra-, una
extension de 184.904 km?.
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Unete al colectwo de Ilnstalado
mas representativo de Andaluma

(->) FORMACION

Completamente bonificada
Planificamos y Bonificamos tu formacion
especializada en el sector de las instalacione
De esta forma sacaras un mejor provecho de
los créditos formativos de tu empresa.
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La Certificacion de Empresas Instaladoras impulsada
por Fenie y respaldada por Epyme es una acreditacion
que garantiza la identificacion de la empresa, la
calidad en el servicio y la seguridad en la contratacion.

OBJETIVO

Crear una solida imagen para la
marca “instalador” que sea
sinonimo de garantia y seguridad.

Especialistas en el sector de las instalaciones
Mas de 35 anos en el sector de las instalaciones
avalan la calidad de nuestra formacion en:
ELECTRICIDAD-FONTANERIA-GAS-RITE
@ LEGIONELLA-FRIO-GASES FLUORADOS
ENERGIA SOLAR-ASESOR ENERGETICO

SEGUROS

Y UN LARGO ETCETERA DE CURSOS
| INIGUALABLES =)
ASESORAMIE XA REPRESENTACION

TECNICOY obertura de DEL INSTALADOR
JURIDICO mlunes Gestionamos los conflictos del

i instalador con las Administraciones
iTienes dudas juridicas o técnicas 250 € de Franquicia P Clis Sumiils ]

en tu profesion? Re .

S presentamos al instalador en las
Nuestro departamento tecnico y distintas instancias. Juntos somos
nuestro departamento juridico te asesoran R e

de forma gratuita. Llamanos y compruébalo.

>) ALTA EN INDUSTRIA .y FENIEENERGIA

La transformacion del instalador
Te asesoramos sobre el HAPR y PUES hacia asesor energético

Solucionamos tus dudas sobre el nuevo tramitador La compaiia de moda en el panorama
de boletines y hacemos un seguimiento a tus energético andaluz te ayuda a proteger
tramites de industria. y a mantener a tu cliente con productos
adaptados a cada necesidad.

Cursos especificos
Celebramos cursos especificos para que los
instaladores tramiten directamente sus boletines.

APUNTATE EN EL 954467064 O EN NUESTRAS OFICINAS EN LA CALLE
AMERICO VESPUCIO 25, ISLA DE LA CARTUJA, SEVILLA.
O SI LO PREFIERES TE VISITAMOS EN TU EMPRESA
WWW.EPYME.ES
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Epyme moderniza su taller para ampliar su formacion
en trabajos en altura, verticales y en tension

Epyme estrena catalogo de formacion en donde se recogen mas de 100 cursos especificos para instaladores. Con ella
el departamento quiere ofrecer la maxima informacion a los socios en un esfuerzo por ampliar y facilitar los itinerarios
formativos de las empresas instaladoras.

=7 il

Curso de Asesor Energético de Fenie Energia
Epyme abre el 2017, afio del cuarenta aniver-
sario de fundacion, con una gran bateria for-
mativa para todos sus socios. Ademas este
afio, y para mejorar el servicio al instalador, el
departamento de formacion ha creado un
gran catalogo en el que poder consultar
durante todo el afio los mas de cien cursos

especializados que se ofrecen a todo el sector.

Durante el primer trimestre se ha iniciado
la formacion de “largo plazo” como el RITE
y el APMR y ademds se han realizado los
cursos preparatorios para los examenes de
Industria de las distintas especialidades de
la instalacidn.

También, como resaltamos en la pdgina
diez de esta revista se ha iniciado el pro-
grama por la formacion y el empleo en el
gas con la Fundacién Epyme y la Fundacion
La Caixa como principales aliados.

Con la formacion en C&R

Por Ultimo, como se informa en la pagina 12,
el departamento de formacion de Epyme ha
ampliado sus fronteras para colaborar con
Agremia Madrid y el Gremi Barcelona en los
talleres TAC del Salon Climatizacion
Refrigeracion, C&R 2017 en Ifema, como ya o
hiciera en el 2016 en Matelec.

CURSOS CELEBRADOS EN EL
PRIMER TRIMESTRE

Curso APMR

Primeros Auxilios (Osuna)

Reciclaje de Primeros Auxilios
Reciclaje Trabajos en Tension BT (Osuna)
Electricista minero

Plataformas Elevadoras

Actualizacion Legionella

Trabajos en Altura (X2)

PRL Electricidad 20h. (X2)

PRL Fontanerfa y clima 20h. (X2)

PRL Fontaneria y clima 20h. (X2)

PRL Electricidad 6h.

Gases Fluorados PF6

Gas Desempleados Fundacién EPYME
Gas Categorfa A

Gas Categorfas By C

Curso APMR-AD

Asesor Energético de Fenie Energia
Rite 450 h. "fines de semana"
Examen APMR-AD por Conaif-Sedigas
Examen RITE Aselar

Montaje de Split

Programa formacion y empleo en el gas

CURSOS PROGRAMADOS
PARA EL SEGUNDO TRIMESTRE

Cursos de PRL
Agente de puesta en marcha APMR
RITE 07 de 450 horas (fin de semana)

Cursos de gases fluorados: programas
formativos: 1, 2, 3A, 3B,6y 8

Legionella

Actualizacion legionella

Grupos de presion

Trabajos en altura

Trabajos verticales

Tratamiento de agua en piscinas
Primeros auxilios

Trabajos recintos subterraneos
Utilizacion equipos de medida

Curso construccion de conductos para
la distribucidn de aire

Curso Asesor Energético Fenie Energia
Carretillero

Grupos de presion

Trabajos en Tensién para BT
Plataformas elevadoras

Autématas programables

Finanzas para no financieros

Técnicas de venta

Hablar en ptiblico
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SOCIOS

Datos de contacto de empresas del sector
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de su empresa aqui por St Bl | 1 ¢ cTRicA INDUSTRIAL S.L.
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7 ’ “Estamos preocupados por el medio
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“La mediacion es un instrumento maravilloso y
potente para evitar y resolver disputas comerciales”

Recientemente Epyme se ha adherido al Compromiso de Mediacion. La Asociacion, siguiendo su proceso de moderni-
zacion y actualizacion de procesos adopta esta filosofia para la resolucion de conflictos empresariales de forma eficiente.
Marivi Rodriguez, mediadora acreditada por CEDR nos explica qué es y para qué sirve el Compromiso de Mediacion.

La Asociacion ha firmado el Compromiso
de Mediacién squé es exactamente?

Me encanta explicar qué es el
Compromiso de Mediacion con las pala-
bras que has usado como titular para esta
entrevista, que son parte del Compromiso
de Mediacion francés y creo que enmar-
can muy bien de lo que estamos hablan-
do. Explicar qué es un Compromiso de
Mediacion (en adelante CdM) es, quizas,
mas sencillo empezando a exponer qué no
es. Acostumbrados al sistema tradicional
de derechos y obligaciones, la firma de un
documento en materia de resolucion de
conflictos nos lleva a pensar en la carga
obligacional del mismo y en el posible
coste asociado a su firma. Es sencillo, un
CdM no es un contrato, no tiene fuerza
vinculante, no tiene caracter obligacional.
Dicho claramente, no obliga a nada. Es
una manifestacion de voluntad que podria
calificarse como unilateral y no recepticia,
es decir, que no tiene contraparte ni, en
consecuencia, requiere de ningln con-
sentimiento adicional para surtir efectos.

¢Es incompatible el CdM con otros proce-
sos de resolucion de conflictos “tradicio-
nales"?

Como podéis leer en nuestra pagina web
www.compromisodemediacion.com, un
CdM es una declaracion de intenciones,
una filosofia. Consiste en tratar de some-
ter los conflictos que puedan surgir en el
dia a dia de tu empresa a mediacion,
antes de litigar o de acudir a otros méto-
dos alternativos de resolucion de conflic-
tos. En ningun caso te impedird litigar ni
acudir a arbitraje antes o después de
haber intentado la mediacion. Ni siquiera
te obliga a intentarla. Pero si sienta las
bases de un cambio de perspectiva, de
una vision empresarial claramente enfo-
cada a la rentabilidad y a la eficiencia, que
incluya la gestion de conflictos.

Marivi Rodriguez

Un CdM es, quizas, uno de los maximos
exponentes de la voluntariedad en la que
descansa la mediacion, puesto que es la
propia empresa la que, en pleno uso de su
autonomia de la voluntad, decidird si
intentar 0 no una mediacion cuando se
enfrente a cualquier tipo de conflicto. Por
eso, la firma del CdM no impide a las
empresas acudir a la jurisdiccion ni a
otros métodos como el arbitraje.

Entonces ¢cémo resuelve conflictos el CdM?

El CdM resuelve conflictos permitiendo a
las empresas anticiparse a los mismos.
Cuando firman el CdM, las empresas asu-
men que los conflictos forman parte de su
dia a dia y, con esta firma, pueden instau-
rar una filosofia estabilizadora y de acep-
tacion de los mismos, asumiendo que son
ellas las que toman las decisiones, tienen
y mantienen el control. Supone por tanto,
que, dado que entienden las ventajas que
le aporta la mediacion, las empresas fir-
mantes se planteardn la posibilidad de
acudir a mediacion antes de litigar ante
los tribunales y/o de acudir a arbitraje. Sin
renunciar a derechos, sin que nadie le
exija que lo haga, y sin coste alguno. Un

CdM suele estar centrado en la mediacion
de conflictos entre empresas y pretende
no sdlo explicar y promover el conoci-
miento de la mediacion, sino también
fomentar su uso en la resolucion de dis-
putas comerciales y en la gestion empre-
sarial. Un CdM alna, pues, la necesaria
labor didactica que, en paises como el
nuestro, requiere aun la figura de la
mediacion, con la creacion de procesos
que sean conocidos y de uso normal para
gestionar y resolver conflictos en y entre
empresas. De este modo, puede convertir-
se en una herramienta al servicio de los
gestores para maximizar beneficios y ren-
tabilidad.

¢Qué ventajas tiene?

Implantar una cultura de paz y racionali-
dad en la gestion de conflictos mejorard la
responsabilidad social corporativa de tu
empresa y dard una directriz clara a tus
directivos y empleados sobre cémo afron-
tar negociaciones y situaciones comple-
jas. Esto es rentable.

El empresario que quiera tener -y mante-
ner- el control, tomar las decisiones,
escuchary ser escuchado, hacer negocios
y no dejar que un conflicto arruine su
reputacion, es un potencial firmante del
CdM.

Traduciendo literalmente el CEDR
Mediation Handbook, me gustaria recor-
dar que la mediacion:

e |leva a las personas adecuadas y la
informacion adecuada a la mesa de nego-
ciacion.

e Ayuda a restablecer las negociaciones.
e |dentifica los puntos importantes e inci-
de en lo que realmente preocupa a las
partes.

e Facilita la comunicacion.

e Separa a las personas de los proble-
mas.

e Ayuda a superar las situaciones de blo-
queo Yy los blogueos emocionales.



e Ayuda a las partes a reevaluar sus ries- empresas, fundamentalmente andaluzas,
gos. entre las que lo estamos promocionando
o Amplia las alternativas de resolucion. que, practicamente sin esfuerzo, se intere-

, san por participar y formar parte.
e Reconstruye o0 salvaguarda las relaciones porp pary P
personales, en lo suficiente al menos para
progresar en las negociaciones.

e Mantiene la propiedad del problema y su
resolucion en las partes.

¢Es algo relativamente nuevo en Espaiia?

Esta filosofia ha calado poco a poco en
nuestro pais y en los ltimos afios ha tenido
un impulso. Si es cierto que tiene una tra-
yectoria mas marcada en otros paises
europeos 0 en Norteamérica.

Son diversas las instituciones -y su génesis
e historia- que han impulsado la firma de
un CdM en las diferentes geografias donde _ a
existen, pero todos ellos tienen un deno- & f
minador comdun: se trata de una pro- 3 - g x

S o B
puesta que se pone a disposicion 2 > .

Casos interesantes, que posiblemente se
les hayan planteado de forma parecida a
alguno de los asociados, podrian ser sumi-
nistros defectuosos o fuera de especifica-
ciones en los que la pieza mal fabricada
provoca dafos en un equipo propiedad de
una tercera empresa, o bien los que con
mas frecuencia estamos atendiendo Ulti-
mamente, relacionados con el clima laboral
y la comunicacion interna.

de las empresas. - ®.

A efectos ilustrativos, queremos
destacar la envergadura de las
empresas que han firmado el
CdM de CPR y CEDR, lideres
mundiales en materia de
mediacion, en Estados Unidos
y Reino Unido, que son empre-
sas como General Electric,

CUMPROMISU DE o

MEDIACION

te invitaa mediar tus conflictos

Shell, BP, Microsoft, PepsiCo, e ®
IBM, Glaxo Smith Kline, HP, Akzo * B ® .
Nobel, entre otras. Este CdM no estd 8 .7 .

limitado a un escenario bilateral de
resolucion de conflictos entre partes, sino
que va mds alld, apunta a una gestion pro-
activa de disputas y al disefio de sistemas
a este fin.

Por su parte, el CdM francés fue firmado
por 50 empresas tales como, por ejemplo:
Accor,  Alcatel, Carrefour, Club
Méditerranée, Danone, EDF, Eurodisney,
France Telecom, L'Oréal, Publics, Renault,
Saint Gobain, Shell, Thalés, Thomson, Total,
Veolia, etc.

¢C0mo ha sido su implantacion en nuestro
pafs, puede compartir casos con nosotros?

Cada vez son mas los empresarios que
saben de qué se trata esto de la mediacion.
Es cierto que se requiere aun cierto apoyo
institucional para generalizar su uso y el
CdM cumple también con esa funcion
didactica y divulgativa, de ahi su caréacter
altruista. La verdad es que el CdM esta
teniendo mucha aceptacion entre las

En estos casos trabajamos, de forma plani-
ficada y coordinada, con empleados y
directivos, para dar salida a situaciones
previas que no han podido ser resueltas y
sentar las bases de una comunicacion y
actitudes que permitan trabajar mejor en el
futuro. Por su parte, la empresa familiar es
un entorno en el que la mediacion es espe-
cialmente Util, ya que podemos adaptar el
proceso y la intervencion a las necesidades
y caracteristicas de cada sistema familiar y
empresarial.

¢Cudl es el siguiente paso de la Asociacion
en cuanto a la mediacion?

Epyme ha firmado el CdM como parte de la
colaboracion que iniciamos en el 2017 con
el objetivo de crear un Servicio de
Mediacion que ha puesto a disposicion de
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sus asociados para ayudarles a gestionar y
resolver las disputas que puedan tener de
una forma rdpida y eficiente. Con ello, la
Asociacion da muestras de su indudable
espiritu innovador y de servicio al asociado
y estd muy en la linea de esta otra declara-
cion del CdM francés cuando dice: “La
firma del CdM ciertamente no es el final de
la historia. Hay aun mucho trabajo por
hacer para informar y formar a los directi-
vos de las empresas sobre qué es la
mediacion realmente y como puede ayu-
darles.”

El paso siguiente serd poner a disposicion
de los asociados el Servicio de Mediacion,
queremos que los asociados lo conozcan y
lo usen. Mediar no es mas que negociar la
salida a un problema con la ayuda de un
tercero neutral y, gracias al acuerdo al que
me referia anteriormente, el asesoramien-
to inicial es gratuito y los servicios tie-
nen precios reducidos y muy intere-
santes para los asociados. En el
teléfono 657680729 o en el email
marivi.rodriguez@compromisode-
mediacion.com me tenéis a vues-
tra disposicion. Ademas, estamos
preparando una charla divulgativa
y Seguiremos avanzando para
acercar este innovador servicio a
los asociados desde la confianza y
cercania que caracterizan a Epyme.

¢Qué organismos o profesionales cola-
boran con las empresas en estos proce-
08?

El mediador es, por decirlo de algtn modo,
una de las piezas que el empresario tiene a
su disposicion para resolver un conflicto o
situacion compleja. Trabajamos conjunta-
mente y de la mano con los abogados en
aquellos asuntos que pueden llegar a judi-
cializarse o que ya estén en los Tribunales
y en todos aquellos asuntos de cardcter
legal. También complementamos la labor
de los departamentos de RRHH cuando se
trata de trabajar cuestiones internas de la
empresa. Y, en general, podemos aportar
mucho valor afiadido a todos aquellos pro-
fesionales que se dediquen a la consultoria
de empresas.

Marivi Rodriguez, mediadora acreditada por
CEDR, es Licenciada en Derecho por la
Universidad de Granada y Master en
Abogacia con Especialidad en Derecho
Administrativo por ISDE Les Heures,
Universidad de Barcelona.
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Seguros

Novedades 2017 en la renovacion del seguro
de Responsabilidad Civil en Epyme

Como todos los afios, desde Epyme y desde Ateco intentamos mejorar en lo posible las condiciones de renovacion de la
poliza de Responsabilidad Civil de los socios. Algunas de las mejoras de este afio pasan por la bajada de la prima, la
inclusion de actividades secundarias e incremento de sublimite por victima.

Algunos de los hitos que se han ido consi-
guiendo con los afios son (entre otros): la
unificacion de los limites de indemnizacion
para todos los casos (independientemente
del ndmero de asegurados o de la activi-
dad), incremento de los limites de indemni-
zacion tanto general como en sublimite por
victimas, inclusion de garantias que habi-
tualmente quedan fuera de las pdlizas de
Responsabilidad Civil, eliminacion de fran-
quicia general quedando solo franquicia
para casos 0 garantias especificas, etc.
Todo ello con incrementos de primas en
algunos afios y con detrimento de la misma
en otros.

Para la renovacion de este afio se ha traba-
jado en tres vias de actuacion:

Bajada de prima:

Se acordo la bajada de prima aproximado
de un 14,5% sobre el aio anterior y la
inclusion de una franquicia general de
250€ por siniestro. Esto da como resulta-
do, una de las primas mas bajas del mer-
cado (en igualdad de coberturas, limites y
actividades aseguradas) y también una de
las franquicias mas bajas del mercado para
esta actividad.

Actividades secundarias:

Los afios de crisis han empujado a muchos
socios a tener que diversificar sus activida-
des para poder crecer o cuando menos
mantener sus empresas activas y producti-
vas. Los requerimientos de coberturas de
actividades, son generalmente ligadas a la
construccion. Para este afio se ha negocia-
do la cobertura de ciertas actividades (las
mas demandadas) con unas condiciones
especificas y siempre que estas activida-
des sean SECUNDARIAS dentro de la acti-

]
Trabajos como albafiileria y pintura ahora incluidos

vidad total del socio de Epyme. Con esto
damos una seguridad a las empresas en
sus responsabilidades frente a dafios a ter-
ceros en el desarrollo de estas actividades
a un precio competitivo.

Incremento sublimite por victima:

Desde el afio pasado, con el cambio en el
baremo de indemnizaciones por accidentes
de trafico, se empez0 a generar la inquietud
entre aseguradoras y asegurados sobre la
incidencia del incremento de indemnizacio-
nes en grandes lesiones por accidentes de
tréfico y como esto podria afectar a lesiones
personales derivadas de la actividad de las
empresas. La idea generalizada es que
cuando se asiente el nuevo criterio y se
comiencen a elevar las indemnizaciones en
los casos referidos, el resto de darios en
otros ambitos fuera de accidentes de circu-
lacion también vean incrementadas las
indemnizaciones concedidas en el dambito
judicial. Algunas empresas habian solicitado
voluntariamente el incremento de esta

garantia. Por nuestra parte, hemos optado
por no incrementar automaticamente este
sublimite ya que supone un incremento de
prima importante y hemos dado la opcion
voluntaria de contratacion para quien lo
necesite (por exigencias contractuales) o
simplemente por autoproteccion.

Con estas actuaciones llevadas a cabo este
afio, de nuevo insistimos en la relacion cali-
dad / precio de la oferta y aumentamos el
nivel de proteccion de los socios en dos
temas importantes para sus intereses de
forma voluntaria con lo que no se penaliza a
todo el grupo. Como siempre, desde Ateco
Brokers, tendremos como objetivo para la
siguiente renovacion mejorar en lo posible la
cobertura de la Responsabilidad Civil de los
socios de Epyme, estando atentos a sus
necesidades y consiguiendo soluciones
equilibradas y siempre ventajosas para el
asegurado.

Al margen del seguro de Responsabilidad
Civil, desde Ateco estamos ofreciendo solu-
ciones en todo tipo de seguros con campa-
fias especificas (como las del multirriesgo de
las naves / locales, salud, decesos) o con
soluciones a medida para seguros técnicos
(todo riesgo montaje, RC de otras activida-
des, transporte de mercancias/materiales,
etc.). A lo largo del afio seguiréis recibiendo
informacion de las campafias que lancemos
con las que podréis seguir obteniendo ven-
tajas con respecto a vuestras necesidades o
Seguros actuales.

Como siempre nos tengis a vuestra disposi-
cion para cualquier consulta en materia de
Seguros, sin compromiso alguno, salvo el
nuestro de prestaros nuestro maximo inte-
rés en daros servicio y profesionalidad.

sevilla / primer trimestre 2017
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(Gas Natural presenta su oferta publica y analiza la
puesta en servicio de nuevos puntos de suministro

El pasado 13 de febrero se celebro en Epyme una jornada técnica en la que Gas Natural Distribucion tratd diversos temas
relacionados con la puesta en servicio de nuevos puntos de suministro. Igualmente se trataron nuevos apuntes sobre la
oferta publica 2017 y se informd de la renovacion del acuerdo por la que Epyme asiste a sus socios en los tramites
administrativos para incorporarse a la oferta publica.

Bajo el titulo: "Las mejores practicas en las
instalaciones de gas en nuevos puntos de
suministro”, Gas Natural Andalucia des-
arrolld la jornada técnica.

Los cambios en el Reglamento y normas
UNE, la normativa y sus diferentes interpre-
taciones, fueron los principales puntos de
actuacion que la Compaiiia llevd a cabo en
Epyme.

De esta forma se pretende mejorar la
comunicacion entre la Distribuidora y los
instaladores y establecer canales fluidos
para la colaboracion.

Otro de los puntos destacados en la
ponencia fue el llamado “contacto de segu-
ridad” con el que Gas Natural Distribucion
apuesta activamente por la prevencion de
los riesgos laborales entre sus colaborado-
res.

Igualmente la Compafiia realizd unos bre-
ves apuntes sobre la Oferta Publica 2017
analizando sus principales novedades.

Gas Natural Andalucia lanza cada afio una
oferta publica dirigida a profesionales y
empresas instaladoras y con este acuerdo
con Epyme busca extenderla a través de
los gremios y asociaciones de instaladores
locales.

Criterios de actuacion

Durante la jornada también se definid la
distinta casuistica en torno al sector de las
instalaciones de gas como las principales
anomalias en la puesta en servicio, la
documentacion a entregar, como debe ser
un esquema 0 croquis, las instalaciones
que pasan de GLP a GN y las oportunida-
des de negocio en gas.

El evento finalizd con un cdctel cortesia de
Gas Natural Distribucion.

Concurrida jornada en las instalaciones de Epyme

Gas Natural Andalucia y Epyme renovaron su convenio para facilitar el acceso de los insta-
ladores a la Oferta Publica. EI Secretario General-Gerente de Epyme, Manuel De Elias
Rodriguez, y el Delegado de Sevilla Municipios, Antonio Aguilar, renovaron el acuerdo de
colaboracion para facilitar el acceso de cerca de 800 pequefas y medianas empresas ins-
taladoras a la Oferta Publica de la distribuidora y promover la captacion de puntos de sumi-
nistro de gas natural. De esta forma Epyme asesorara a sus socios en todos los tramites
administrativos en relacion con la Oferta Publica de Gas Natural Distribucion.

Para cumplir sus objetivos, Gas Natural Andalucia y Epyme realizaran durante este afio jornadas
formativas en las que informaran de las principales novedades y cuestiones técnicas relaciona-
das con el gas natural y la situacion actual y evolucion de la expansion del @mbito de la distri-
bucidn de esta energia.

= b
gasNatural =

Hzz jie tu negocio avars
con lemejor energia

Sumimgs esfuerzos
para pcer juntos

k&(Epyme

Proticad e
Errijiresis T taladoras

ile Sevilla

Manuel De Elias Rodriguez y Antonio Aguilar durante la firma del acuerdo
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Novelec y Prysmian analizan el impacto del
reglamento CPR en el sector instalaciones

El nuevo Reglamento Europeo CPR, regulacion de productos de la construccion, tiene un impacto tanto en el Reglamento
Electrotécnico de Baja Tension y el Reglamento de Seguridad Contra Incendios en los Establecimientos Industriales. Por
esta razon Novelec Hispalis en colaboracion con Prysmian Group celebraron el pasado 16 de febrero una jornada en
Epyme para desgranar los principales cambios que traerd para el instalador.

La publicacion del Reglamento Delegado
(UE) 2016/364, establece nuevas exigen-
cias para los cables eléctricos en el ambi-
to europeo y establece un marcado CE en
cuanto a los requisitos de comportamien-
to de reaccion al fuego.

Estas novedades llevan a Novelec Hispalis
y a Prysmian Group a realizar esta jorna-
da informativa ya que la normativa euro-
pea implica una serie de modificaciones
que en clave interna se deben hacer en
distintos reglamentos como:

e £| Reglamento Electrotécnico para Baja
Tension (Real Decreto 842/2002), esta-
blece en sus Instrucciones Técnicas
Complementarias ITC-BT 14, 15, 16, 20,
28 y 29 unos requisitos relativos a las
prestaciones de fuego de los cables eléc-
tricos.

e El Reglamento de Seguridad Contra
Incendios en los Establecimientos
Industriales (Real Decreto 2267/2004),
establece en su Anexo I, parte 3.3 unos
requisitos relativos a las prestaciones de
fuego de los cables eléctricos.

Reglamentos que deben modificarse para
adaptarse a las nuevas clases de reac-
cion al fuego establecidas a nivel euro-
peo.

En este sentido, durante el evento se res-
pondieron las principales dudas del insta-
lador:

CPR ¢Qué es?

Segun se indico en el acto el CPR afecta
a todos aquellos cables (tanto de energia,
como de control y comunicacion) que
vayan a incorporarse en obras de cons-
truccion, ya sean edificios u obras de
ingenieria civil.

Estos cables incorporaran una anotacion
que da una mayor informacion:

.

La nueva normativa que afecta a los cables ha tenido alerta a los instaladores

e |a Euroclase, que da informacion en
cuanto a su reaccion al fuego: A, B1, B2, C,
D,EyF

o (riterios adicionales:

-Produccidn de los humos: s1a, s1b, s2, s3.
-Acidez de los humos: a1, a2 y a3.
-Desprendimiento de gotas: d0, d1 y d2.
¢Cuéndo entra en vigor?

El nuevo reglamento europeo de productos
de la construccion, esta en vigor desde
2013 pero es de obligado cumplimiento a
partir del 1 de julio de 2017, esto quiere
decir que a partir de esta fecha sélo se
podran comercializar los cables eléctricos
con marcado CE.

¢Puedo instalar el cable antiguo (sin mar-
cado CE) que tengo en stock, después del
1/7/20177

El Ministerio de Industria, Energia y Turismo
ha aclarado a Epyme, en una consulta rea-

lizada por el Departamento Técnico, que
aquellos cables que se hayan comercializa-
do antes de esta fecha y que estén alma-
cenados en distribuidores e instaladores
podran ser utilizados hasta agotar sus exis-
tencias.

¢ Cudles son los objetivos?

Mayor claridad y transparencia: garantizar
documentalmente que la informacién sobre
los productos de construccidn, en relacion
con sus prestaciones, se cumple, estable-
ciendo un lenguaje técnico comun y ofre-
ciendo métodos de evaluacion uniformes
(Declaracion de Prestaciones y Euroclases).

Asegurar la calidad de los productos: elimi-
nar la presencia de productos no asegura-
dos o fuera de los estandares UE.

Mayor seguridad en las instalaciones:

reducir los riesgos por el uso de productos
no armonizados.
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Repsol analiza la nueva Orden de Incentivos y

su impacto en el sector del gas

El pasado 2 de marzo se desarrollo en Epyme una interesante jornada sobre la nueva Orden de Incentivos 2017-
2020 de la Agencia Andaluza de la Energia, que nuestro Socio Colaborador Repsol Butano desgrand desde el punto
de vista del instalador de gas. Igualmente se explico a los socios el programa de primas por captacion que la

Suministradora tiene estipulado para impulsar su colaboracion con el instalador.

>
La orden de incentivos uno de los grandes atractivos del primer trimestre para los socios

La nueva Orden de Incentivos de la Junta de
Andalucia ha activado el primer trimestre en
el sector de las instalaciones.

En este sentido Repsol Butano, socio cola-
borador de Epyme, ha realizado una intere-
sante ponencia explicando el alcance que
dicha orden tendra especificamente en el
sector del gas y como los instaladores pue-
den acogerse a dicho plan. Asimismo se
detallaron las primas por captacion que la
Compafiia pone a disposicion del instalador.

Los ponentes

Francisco Albald Pérez, Jefe de proyectos y
mantenimiento  en Andalucia, Chelo
Carrasco  Martinez, responsable  del
Departamento Comercial, y Javier Pinilla
Carrasco Jefe comercial en el Area de
Sevilla, Coérdoba y Huelva, todos en
representacion del socio colaborador Repsol
Butano, fueron los encargados de desarro-
llar la ponencia.

Una gran oportunidad

Para Javier Pinilla estos incentivos para el
desarrollo  energético  sostenible de
Andalucia son una gran oportunidad para el
sector ya que plantea un plan ambicioso a 4
afos, desde el 2017 al 2020 con un presu-
puesto 227 millones de euros.

Dentro del programa se plantean 3 lineas
principales de actuacion:

El primero de ellas Pyme Sostenible con un
presupuesto de 36 millones de euros va diri-
gido a empresas con procesos energética-
mente mas eficientes (autdnomos, pymes y
otras entidades).

Otra de las piezas es Construccién
Sostenible con 164 millones de euros de
presupuesto para actuar en edificios, vivien-
das e infraestructuras publicas mejor dota-
das (dirigido a ciudadanos, CCVV, autono-
mos, pymes, entidades locales y otras enti-
dades).

Por dltimo se destaca la linea de las Redes
Inteligentes con presupuesto de 27 millones
de euros que tiene el objetivo de conseguir
ciudades y personas mejor e-conectadas
(dirigido a ciudadanos, auténomos, empre-
sas, entidades publicas y otras entidades).

Protagonismo de las entidades colaboradoras

Se destacd también el papel protagonista de
los proveedores de las actuaciones incenti-
vadas, que participan como entidades cola-
boradoras y la intencién de facilitar el acceso
a los incentivos mediante tramitacion tele-
matica y aportacion de documentacion solo
en justificacion.

Igualmente se informd de la gran oferta de
soluciones basicas y avanzadas y al mismo
tiempo la gran variedad de beneficiarios y
sectores de actuacion.

El gas de Repsol como oportunidad

Por Ultimo se detallaron los nichos de mer-
cado para las soluciones que ofrece Repsol
Butano, pasando por una solucion perfecta
para el sector terciario y comercial en gene-
ral, industrial o bien residencial.

Este producto ofrece al instalador y a su
cliente una energia de baja huella de carbo-
no y escaso impacto, ademas de soluciones
tecnoldgicas de alta eficiencia energética y
aportacion de energia renovable.

Asistencia al socio en Epyme

También se recordd durante la jornada que
en Epyme se asiste al instalador para orien-
tarlo en todos los tramites necesarios en la
inscripcion como Entidad Colaboradora de la
Agencia Andaluza de la Energia.
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Epyme pone la primera piedra del programa de
socio junior 2017

La Asociacion visitd a los alumnos del instituto I.E.S. Bajo Guadalquivir de Lebrija para explicar la figura del socio junior
y hablar sobre formacion complementaria, normativa de la instalacion y los vectores de crecimiento para la empleabi-
lidad del sector. A partir de septiembre, con el inicio del nuevo curso de los distintos institutos, se retomara el calendario

de visitas.

Una representacion de Epyme, formada
por Alberto Serrano, responsable de for-
macion y Pepa Ruiz, responsable de
Administracidn, visitaron las instalaciones
del I.E.S. Bajo Guadalquivir para conocer a
los alumnos de primer y segundo afo del
Grado Superior de Electricidad y el segun-
do afo de grado medio de electricidad.

Socios Junior

Entre los temas tratados se resalto que ya
pueden los alumnos comenzar a benefi-
ciarse de un afio gratuito de cuotas en la
Asociacion, acogiéndose a esta figura.

Pueden ser socio junior todos aquellos
alumnos que estén cursando estudios en
el mundo de las instalaciones y hasta un
afio después de que finalicen sus estu-
dios de formacion profesional reglada.

Esta figura naci6 con el objetivo de incen-
tivar el espiritu emprendedor entre los
jovenes instaladores y asesorarlos de cara
a la creacion de empresas 0 consecucion
de objetivos empresariales.

La iniciativa viene a reforzar el compromi-
S0 de Epyme con las nuevas generaciones
de instaladores y afianza las relaciones de
colaboracion de la Asociacion con los
Institutos 'y Centros de Formacion
Profesional.

Desde Epyme se quiere favorecer asi las
acciones destinadas al empleo y autoem-
pleo de los alumnos de formacion profe-
sional, asesorandoles en cémo crear una
empresa y la documentacion necesaria
para tal fin.

El socio junior tiene derecho a los mismos
servicios que el socio adherido, es decir,
recibir toda la informacion de la
Asociacion, y hacer cursos de formacion a
precio de asociados, pero no a los servi-

Alumnos del I.E.S. Bajo Guadalquivir durante la sesion

cios propios de los socios numerarios,
puesto que estos Ultimos estan dirigidos a
empresas instaladoras.

En el momento en que un socio junior
cree una empresa, debera pasar automa-
ticamente a socio numerario y abonar sus
cuotas con normalidad.

Entre los servicios que podra disfrutar el
socio Junior se encuentran: documenta-
cion en Industria, acceso al centro de for-
macion en condiciones especiales, uso de
la libreria y biblioteca, acceso a las char-
las, seminarios y jornadas técnicas de
forma gratuita, incorporarse a la bolsa de
trabajo para ser seleccionados por empre-
sas instaladoras y asesoramiento para
constituir una empresa.

Formacién y empleo

También se puso en valor la posibilidad de
realizar futuras acciones colaborativas en
materia de formacion para acercar a los
alumnos a cursos mas especificos del sec-
tor de la instalacion como puede ser las
areas de prevencion de riesgos laborales,
normas operativas, cursos de altura y un
largo etcétera.

Nuevas citas en septiembre

Esta ha sido una primera experiencia en el
2017 que servird para planificar proximas
acciones en coordinacion con los departa-
mentos de distintos institutos para llevar la
figura de socio junior a todos los estudian-
tes de Sevilla.
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SALVADOR
ESCODA S.A.

www.salvadorescoda.com

Delegaciones en Almeria, Cadiz, Cérdoba, Granada,
Huelva, Jaén, Malaga y Sevilla.
Consulte nuestra red comercial completa en nuestra web

Es el equipo ideal para la sustitucion de la caldera
de gasoil y para obra nueva sin disponibilidad de gas
ciudad. También para pequenas instalaciones del
sector servicios.

TENEMOS LA GAMA MAS COMPLETA
DE PRODUCTOS DE CALEFACCION

Deleg. SEVILLA:

Pol. Ind. Store, C/. Nivel, 10
41008 Sevilla

Tel. 95 499 97 49
sevilla.store@salvadorescoda.com

Deleg. SEVILLA - Bollullos:
PIBO, Av. Valencina p. 124-125
41110 Bollullos de la Mitacién
Tel. 95 499 97 49
bollullos@salvadorescoda.com

o

* Mayor rendimiento

AEROTERMIA de Alta Eficiencia

* Mejor relacion calidad/precio del mercado

* Amplia documentaciény recambio
* Soporte técnico MUNDOCLIMA

Deleg. SEVILLA - Dos Hermanas:

Pol. Ctra. Isla, C/. Rio Viejo, R-20
41703 Dos Hermanas

Tel. 95 499 97 49
laisla@salvadorescoda.com

Deleg. SEVILLA - Mairena:
Pol. PISA, C/. Desarrollo, 11
41927 Mairena de Aljarafe
Tel. 95 499 97 49
mairena@salvadorescoda.com

Calefaccion

[=] 5

Més informacion
de producto en:
www.mundoclima.com
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EN EL PRIMER TRIMESTRE DEL ANO 2017

20 Comienzo Curso APMR
23 Comienzo Curso de Primeros Auxilios
26 Comienzo Curso de TTBT

30 Firma del Pacto Andaluz por la Industria

3 Reunidn Inspeccion de Trabajo / Legionella 22 Curso de Trabajos en Altura

N

6 Curso Electricista Minero Curso de Trabajos en Altura - Curso P.R.L. Fontaneria y Climatizacion

o

Curso PRL 20H. 3 Jornada socio Junior Lebrija

Curso AD - Curso PR.L. Electricidad

Comision de formacion Fenie 23 Curso primeros auxilios

9 Programa gas desempleados Fundacion Epyme 2
16| Firma contrato GAS NATURAL-EPYME
1 3 Jornada Gas Natural

145) Seminario Fluke Reunién EPYME-CES 24| Feria C&R Madrid

N

15} Junta Directiva de Epyme Reunion EPYME-UPTA

p—

1 6 Jornada CRP 2 Reunion EDES Fenie Energia

1 7 Plataformas Elevadoras Mesa Técnica Fadia Endesa

N
N

1 Junta Directiva Fadia 20 Presentacion Oferta Publica Gas Natural

N

1 Reunion Secretarios Fenie Energia 1 Reunion Fundacion Epyme Fundacion La Caixa

1 2 Curso mddulos Gas Natural 1 Patronato Fundacion Epyme
1 2 Junta Directiva de Epyme Curso Plataformas Elevadoras
12 Jornada Testo 2 Curso Plataformas Elevadoras
1 3 Comité Ejecutivo Fenie 2 Reunion plan de despliegue fenie energia
€] Junta Directiva de Fenie

14 Consejo de direccion Fenie Energia

Ol Wl N
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Las nuevas camaras termograficas testo 865, testo 868,
testo 871 y testo 872: la mejor opcion

Instrumentos Testo lanza al
mercado cuatro nuevas cama-
ras termograficas. Los mode-
los testo 865, testo 868, testo
871 y testo 872 demuestran
gracias a su insuperable rela-
cion entre el coste y el rendi-
miento que la altisima calidad
alemana no esta refiida con un
precio atractivo.

Esta nueva gama Testo se ajus-
ta a las exigencias y necesida-
des del altamente competitivo
mercado de las cémaras ter-
mograficas: disponen de una
resolucion de 160 x 120, 240 x
180 0 320 x 240 pixeles, cua-
druplicados en software y tec-
nologia testo SuperResolution;
con una calidad de imagen
superior en su segmento.

Trabajo inteligente y conectado

Exceptuando el modelo inicial
Testo 865, todas las camaras
termograficas pueden conectar-
se con la testo Thermography
App que convierte el smartpho-
ne o tablet del usuario en una
segunda pantalla y mando a dis-
tancia de la cdmara, ademéds de

Vaillant en Climatizacion y
Refrigeracion 2017

Vaillant estuvo presente en la
pasada edicion del Salon
Internacional  de  Aire
Acondicionado, Calefaccion,
Ventilacion, Frio Industrial y
Comercial - Climatizacion &
Refrigeracion 2017- que se
celebrd en Madrid del 28 de
febrero al 3 de marzo.

La marca alemana participd
con un stand de més de 175
m2 en el Pabellon 10 (Stand
10D16) en el que mostro las
diferentes soluciones de clima-
tizacion con bomba de calor
geotérmica, bomba de calor
aire agua y ventilacion tanto
para edificios colectivos como
viviendas unifamiliares, asi
como soluciones de conectivi-
dad y sistemas de control.
Sistemas complejos para un

confort absoluto de la instala-
cion mas exigente, mediante un
(nico regulador.

Galeria de la Innovacion

La Feria, referente del sector a
nivel internacional, ha seleccio-
nado doce equipos para desta-
car en su Galera de Innovacion.
Entre ellos, se encuentra la
gama de bombas de calor geo-
térmicas  flexoTHERM 'y
flexoCOMPACT exclusive de
Vaillant.

servir para crear rapidamente in
situ informes  profesionales,
guardarlos en linea y enviarlos
por correo electrénico.

Ademas, los modelos 871y 872
se conectan de forma inalambri-
ca con el termohigrémetro testo
605i y la pinzas amperimétrica
testo 770-3 para reconocer de
forma rdpida lugares humedos o
con qué carga esta funcionado
un armario de distribucion.

Imégenes trmicas comparables

La escala de temperatura y el
esquema cromatico de las ima-
genes térmicas pueden adaptar-
se de forma individual. Por eso
las camaras cuentan con la fun-
cion testo ScaleAssist, adaptan-
do la distribucion cromética de la
escala a la temperatura interna y

externa del objeto a medir, asi
como a su diferencia, lo que per-
mite obtener iméagenes térmicas
objetivamente comparables y
correctas del comportamiento
del aislamiento de los edificios.

Ajuste automatico de emisividad

Entre las funciones que inclu-
yen los modelos superiores de
esta gama de camaras es la
testo [J-Assist: para utilizar
esta funcion se coloca una eti-
queta especial (CJ-Marker)
sobre el objeto a medir;
mediante la camara digital inte-
grada, las camaras termografi-
cas testo 868, testo 871 y testo
872 reconocen la etiqueta, cal-
culan la emisividad y la tempe-
ratura reflejada, y ajustan los
dos valores automaticamente.

Bombas de calor Supraeco
SWO/SWI de Junkers

Junkers, marca de la division
Bosch Termotecnia pertene-
ciente al Grupo Bosch, pre-
senta su nueva linea de bom-
bas de calor de agua caliente
sanitaria, Supraeco
SWO/SWI.

Las bombas de calor Supraeco
SWO/SWI extraen el calor del
aire para calentar el agua,
consumiendo una cantidad
minima de energia y ayudando
a obtener ahorros energéticos
superiores al 70%, en compa-
racion con otros sistemas tra-
dicionales.

Esta nueva gama, que se
incorpora al amplio portfolio
de soluciones domésticas de
Junkers, estd compuesta por
tres modelos con depdsito de
200, 250 y 270 litros para
adaptarse a las necesidades
concretas de cada hogar.
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Todas ellas permiten una gran
disponibilidad de agua calien-
te, que alcanza hasta 472
litros en el caso del modelo de
270 litros. Ademas, gracias al
apoyo con soporte eléctrico,
las  bombas  Supraeco
SWO/SWI garantizan agua
caliente todo el afio, indepen-
dientemente de la temperatu-
ra ambiente, siendo capaces
de disminuir el tiempo de
calentamiento del agua calien-
te en periodos de picos de
consumo.



Convencion de distribuidores
de Programacion Integral 2017

La red comercial se dio cita los
dias 24 y 25 de marzo en la pro-
vincia de Huesca, el encuentro
resultd de gran interés para los
asistentes por sus talleres prac-
ticos e ilusionante por las nove-
dades en sus productos y los
proyectos que se presentaron.

En la jornada del viernes, la red
comercial asistid a los talleres
sobre los lanzamientos mas
recientes de Programacion
Integral como Visién Artificial,
PiConec y FlowGes.

En la jornada del sabado, se die-
ron a conocer las novedades

que incluiran las proximas ver-
siones de las diferentes aplica-
ciones de software, y se explicd
en detalle los nuevos desarrollos
en los que se esta trabajando.

Asi mismo tuvo lugar la presen-
tacion oficial del nuevo centro de
[+D-+i, que inici6 su actividad a
principios de afo y que ya ha
comenzado a experimentar con
varias tecnologias muy punteras,
sobre las que se desarrollaran las
soluciones que Programacion
Integral ofrecerd a sus clientes
en un futuro préximo.
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Baxi se suma a la promocion de
la bomba de calor

Las compaiiias Baxi, Frigicoll
y Trane se han incorporado al
Plan de Promocion de Bomba
de Calor de la Asociacion de
Fabricantes de Equipos de
Climatizacion (AFEC). Con
estas tres empresas, la enti-
dad cuenta ya con 24 compa-
fifas adheridas, casi la totali-
dad de las organizaciones
mas relevantes del pais que
cuentan con bomba de calor
entre su gama de producto.

El objetivo de este Plan es
difundir los beneficios de
estos equipos que son capa-
ces de proporcionar calefac-
cion, refrigeracion y agua
caliente de una forma eficien-
te y respetuosa con el medio
ambiente, mediante el uso de
energia procedente de fuen-
tes renovables.

Para ello, entre otras activida-
des, se organizan jornadas

BAXI

LA NUEVA CLIMATIZACION

con el apoyo de las diversas
comunidades auténomas, en
las que se imparten ponen-
cias de interés relacionadas
con estos equipos.

Todos los asistentes recibiran
el libro La Bomba de Calor,
Fundamentos, Tecnologia y
Casos Practicos, editado por
AFEC, una referencia en la
materia.

Ademads de las tres incorpo-
raciones mencionadas este
afio, el Plan de Promocion de
Bomba de Calor de AFEC
(www.bombadecalor.org)
cuenta con el apoyo de las
principales marcas del sector.

Simon participa en el festival Llum BCN con su Espaciol100

Simon, principal fabricante de
material eléctrico, ademas de
creador de soluciones de tec-
nologia para entornos domes-
ticos y profesionales, partici-
pard como patrocinador en la
sexta edicion del festival Lium
BCN, que se celebra en la ciu-
dad condal el fin de semana
del 10 al 12 de febrero coinci-
diendo con las fiestas de
Santa Eulalia.

El Espaciol100 de Simon es el
escenario escogido para for-
mar parte de los itinerarios
preparados para el festival,
que transforman Barcelona en
un espectaculo de tecnologia y
luz. Se trata de un proyecto
sensorial creado por el Estudio
Antoni Arola, que se ha ubica-

do en la antigua fabrica de la
compafiia de material eléctrico
en Barcelona (que data de
1951), reabierta para la oca-
sién de su centenario, celebra-
do el 2016. Se trata de un
recorrido futurista de matices
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y sensaciones que no dejard
indiferente al visitante.

Al activar una interfaz, el
usuario accede a un tdnel
luminoso donde puede jugar
con tonalidades e intensida-
des para crear atmdsferas

que se adapten en su estado
animico. La iluminacion guia
al visitante hacia una sala en
la cual experimentara una tor-
menta de principio a fin. La
ruta avanza hacia un nuevo
ambiente en que se proyec-
tan peliculas que se entrela-
zan y comparten como hilo
conductor el estrés que
puede suponer el desconoci-
miento de la tecnologia. El
visitante puede seleccionar
las pantallas de cldsicos de
Tati, Chaplin, Kubrick o
Tarantino. Este recorrido fina-
liza con la presentacion de
Simon | 100, la serie del cen-
tenario de la compafiia basa-
da en el Internet de las Cosas
(loT).
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Finder estrena nueva \Web
pensando en el instalador

La nueva péagina web de
Finder ya esta aqui, resultado
de un laborioso e intenso tra-
bajo.

El lanzamiento de la nueva
web llega en un momento
clave, momento en el que
Finder se encamina hacia el
futuro, pasando a formar parte
del proyecto “Switch to the
future”.

La clave de este cambio es la
innovacidn en los productos, en
las habilidades y herramientas

Bienvenido a
la nueva web
de Finder

Disefiada para ser
‘Ijlﬂf'lﬂlf!lf_'ﬂ ain I!1|'r|!|'.r;'1

que la empresa quiere poner a
disposicion el instalador, con el
objetivo final de satisfacer
mejor sus necesidades.

La nueva web, es mas rapida y
facil de navegar y presenta
muchas novedades.

Un disefio web totalmente
nuevo e intuitivo, que tiene
como objetivo proporcionar
una experiencia de navega-
cion optimizada en cualquier
dispositivo y un potente y rapi-
do sistema de busqueda.

Ecotic avanza en la formacion
online en Ecoinstaladores

®© O 6
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ECOINSTALADORES es una
pionera iniciativa para recono-
cer el esfuerzo de los instalado-
res y empresas del sector que
se impliquen en la adecuada
gestion de los residuos de los
equipos de aire acondicionado
y otros electrodomésticos al
final de su ciclo de vida dtil.

Muchos instaladores se han
sumado a esta iniciativa,
siendo una pieza fundamental
en el proceso del correcto
reciclaje.

ST

Ecotic da un paso mds en esta
iniciativa con la creacion de tuto-
riales y programas de formacidn
online dirigidos al instalador.

De esta forma el instalador
podrd visualizar todo el proce-
so de la gestion de residuos,
asi como reconocerse €omo
uno de los eslabones mas
importantes de la cadena.

Uno de los puntos mas impor-
tantes de los cursos es por
supuesto el correcto reciclaje
de los equipos.

Grohe SmartControl, un diseno inteligente e intuitivo

Grohe quiere contribuir a
experiencias personalizadas
con  Grohe  Rainshower
SmartControl.

Elegir el tipo de chorro preferi-
do, ajustar el caudal del agua
0 guardar las preferencias en
un solo boton es ahora més
facil que nunca. Este nuevo
sistema de ducha permite
ajustar el termostato a la tem-
peratura deseada y luego con
solo presionar un boton se
puede seleccionar el tipo de
chorro que se quiere y al girar
elegir el caudal de agua que
se prefiera. Ademas, los bor-
des rugosos de los botones
permiten ajustar el caudal
incluso con las manos moja-
das, simplemente girandolos
hacia la izquierda o la dere-
cha. Gracias a esta solucion, el
usuario dispone de una amplia

gama de opciones para disfru-
tar de una ducha ideal en cada
momento.

La ducha mural en forma de
elipse encaja a la perfeccion
con la silueta del usuario, su
medida 360 x 220 mm, ofrece
el relajante chorro Rain 02 o
Rain a seleccionar en el
momento de la instalacion y el
vigoroso chorro TrioMassage,

que combina dos potentes jets
masaje con el dindmico chorro
de Grohe Bokoma Spray. Con
los botones pulsadores se
indica claramente qué ducha y
chorro puedes seleccionar
segun tus preferencias. Hay
dos modelos disponibles DUO
y MONO. Ambos modelos
incorporan la teleducha Grohe
Power&Soul con un soporte
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mural ajustable muy Util en tu
dia a dia. Asimismo, Grohe
Smartcontrol dispone de un
termostato de Ultima genera-
cion que, ademas de aportar
las maximas prestaciones al
usuario, permite un uso intuiti-
vo y comodo para toda la fami-
lia, incluidos los més peque-
fos. Por su parte, el mando
metdlico del termostato y su
tecnologia CoolTouch consi-
gue que la superficie del ter-
mostato siempre esté a la
temperatura  seleccionada,
incorpora un botdn SafeStop,
que limita la temperatura del
agua a 38° C y que, de este
modo, puede evitar quemadu-
ras.
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Gran éxito de Salvador Escoda en la feria Climatizacion 2017

Tras la celebracion de la
decimoséptima edicion del
Salon Internacional
Climatizacion 2017 pode-
mos confirmar el gran éxito
que ha supuesto la partici-
pacion de Salvador Escoda
como expositor en el certa-
men.

La firma aprovechd el
evento para presentar, por
primera vez, los productos
del Grupo AUX, con el que
recientemente ha alcanza-
do un acuerdo para intro-
ducir su gama en Espafa:
“Vimos que los principales
actores del mercado haci-
an alianzas y nosotros
también queriamos contar
con un gran aliado”, ha
afirmado Juan Antonio

Porto Alarcén, director de
marketing de Salvador
Escoda, “por eso nos
hemos aliado con el Grupo
AUX, probablemente el ter-
cer fabricante del mundo
de aire acondicionado”.

Continuando con las nove-
dades de Climatizacion,
Salvador Escoda presentd
el nuevo equipo Split de
pared Mundoclima de la

serie MUPR-H7, que incor-
pora la mé&s novedosa tec-
nologia en cuando a con-
fort para el usuario, en
ecologia (gracias al nuevo
refrigerante R32) y, sobre
todo, en facilidad de insta-
lacion 'y mantenimiento
para el instalador. En este
punto la unidad interior se
ha disefiado partiendo
desde de cero y se ha

optado por una solucion
imaginativa pensada para
facilitar las tareas de ins-
talacion y mantenimiento.

Otra de las gamas de pro-
ducto expuestas, protago-
nista también de la Feria,
fue la correspondiente a la
Calefaccion 'y Energias
Renovables. En este terre-
no se presentd por ejemplo
la nueva bomba de calor
aire-agua  MUNDOCLIMA
Aerotherm v17, una gama
completa en aerotermia
para ACS, Calefaccion y
Aire Acondicionado de 8kW
a 16kW Bibloc y 7 a 16kW
Monobloc.

Nuevo catalogo tarifa 2017

de KPS

KPS Soluciones en Energia
presenta su catalogo tarifa
2017, con entrada en vigor
el dia 15 de marzo de 2017,
donde muestra su gama de
soluciones para el mercado
eléctrico profesional, con
sus productos de fabricacion
propia y sus marcas de dis-
tribucion en exclusiva para
Espana.

Se destacan como noveda-
des:

eNueva gama de Control
Energético KPS: control de
tiempo, luz y temperatura de
marca propia, con productos
competitivos y de fabrica-
cion europea.

eSoluciones en instrumenta-
cion de medida: completa
gama de servicios, tales
como reparacion y calibra-
cién de equipos.

eTomas AMAXX para la
industria 4.0 de Mennekes,
que combinan la transmision
de energia y datos en una
misma caja.

eCompensacion de energia
reactiva. KPS te proporciona
el servicio mds completo
para proyectar e instalar tu
sistema de compensacion
de energia, ayudandote a
elegir la mejor solucion para
cada instalacion.
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Ariston Thermo protagonista de

Y |

|

| eassty

El grupo Ariston Thermo partici-
po6 en ISH 2017 —celebrado en
Francfort del 14 al 18 de marzo
—que con mas de 2.400 empre-
sas presentes es la mayor expo-
sicion en el mundo sobre temas
de calefaccion de alta eficiencia,
aire acondicionado, energias
renovables y disefio del bafo.

Con méas de 85 afios de expe-
riencia y éxitos, Ariston Thermo
es en la actualidad una de las
principales realidades del sector
del confort térmico y contintia
persiguiendo su ambicioso reto:
conseguir que en 2020 mas del
80% del negocio provenga de

la eficiencia energetica en ISH

soluciones basadas en energias
renovables y de alta eficiencia.

Ariston Thermo muestra su
compromiso a favor del bienes-
tar de las personas a través de
la calefaccion y del calenta-
miento del agua y del hogar, con
productos, sistemas y servicios
de alta eficiencia en una exposi-
cion de mas de 1.000 m?
(pabellon 8, stand EGO), dividido
entre las marcas Ariston y Elco,
marcas completamente dedica-
das al desarrollo de soluciones
innovadoras que maximizan el
confort, las prestaciones y la efi-
ciencia energética.
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nuevos socios y bolsa de trabajo

Bienvenida a los nuevos socios de Epyme

WAIRSEMA CLIMATIZACION, S.L.
mALVARO NAVARRO, ISIDRO

IANTEA ENERGIA, S.L.

ICATALAN DELGADO, JUAN MIGUEL
BCOMFRISUR 1992, S.L.

I CORBACHO INST. FRIGORIFICAS, S.L.
mDE CASTRO HERNANDEZ, MIGUEL ANGEL
mDOMINGUEZ VELO, CRISTOBAL
MELECTRICSUR HNOS. RODRIGUEZ, S.L.
MELECTRO MAURI, S.L.

I ELECTRO-ANDRES INSTALACIONES, S.L.
M EUROINGENIERIA HISPALENSE, S.L.
IEVCLIMASAT, S.L.

I FERRERA GARCIA, MIGUEL ANGEL

I GAITAN ROMAN, FRANCISCO

m GONZALEZ ROMERO, DANIEL
mIBERSSIE 2013, S.L.

M INNOVAELED EFICIENCIA ENERGETICA, S.L.
mINSTALACIONES DG 2016, S.L.
mIMANGENER

M INTEGRAL DE SER.Y MANT. ALVAREZ, S.L.E
mJIMENEZ GONZALEZ-SERNA, ANTONIO

MLOGISTICA DE SERVICIOS TECNICOS
mSOLUCAR, S.L.

MLORA FUERTES, JOSE
ILUQUE PEULACH, JOSE MARIA
IMARTIN MORAZA, PABLO ANTONIO

mMARTINEZ BARBERO, JOSE ANTONIOME-
mDINA INSTALACIONES DEL SUR, S.L.

I MELGAR CATALAN, FRANCISCO JAVIER
I MONTIEL ESQUINARDO, MANUEL JESUS
m PALENCIA ALVAREZ, JOSE BONIFACIO

m RAMIREZ CLIMATIZACION, S.L.

I REFRIGERACION GUILLERMO, S.L.

M REINOSO BONAL, EDUARDO

I SERV. INT.GAS, CALEFACCION Y AGUA, S.L.
I SERVICIOS INTEGRALES FERIAS-EVENTOS, S.L.
I SEVIGAS SOLUCIONES ENERGETICAS, S.L.
I SYNTAGMA TECHNOLOGY, S.L.

I TALLERES MAYMA, S.L.

M TECLIMEL

I TRIANA FONTANERIA DEL SUR, S.L.

Bolsa de trabajo de profesionales de Epyme

Si estas buscando trabajo y te gustaria ver tu curriculo publicado, entrégalo en la sede de nuestra asociacion o envialo por correo elec-
tronico a informa@epyme.org. Una vez seleccionado publicaremos un extracto con diversos perfiles. Si por razones de espacio no
pudiese ser publicado, sera archivado en nuestra bolsa de trabajo que se encuentra a disposicion de todas las empresas asociadas.

Alberto Carlos Morales Gonzalez .

Federico Garcia Hernandez l

TIf: 655.312.114 Sanltcar la Mayor

Formacién: 1. Técnico en Montaje y Mantenimiento de
Instalaciones de Frio, Climatizacion y Produccion de Calor.
2.Técnico en Instalaciones Eléctricas y Automaticas. 3.
Cursos: Curso Electricidad 20 horas: Montaje y mantenimiento
de instalaciones de AT y BT, Tarificacion Eléctrica y
Asesoramiento Tarifario de 20 horas.

Experiencia Profesional: Experiencia como Instalador y mante-
nedor en electricidad, climatizacion y como frigorista.

José Maria Benitez Hidalgo l

TIf: 699 70 82 87 Jerez

Formacion: 1. Curso de legionella. 2 Curso de trabajos vertica-
les. 3. Carnet de operador de carretillas elevadoras. 4 Instalador
autorizado de Gas, fontaneria y APMR. 5. Carnet de Operador
industrial de Calderas y RITE. 6. F.P.0. instalaciones eléctricas
de baja tension con Certificado de Profesionalidad. 7. F.P.0. ins-
talaciones solares térmicas con Certificado de Profesionalidad.

Experiencia  Profesional:  Instalaciones, ~ Mantenimiento
Contraincendios; instalaciones solares térmicas, mantenimiento y
averfas de gas; Oficial de 22 de Fontaneria.

Vicente Morales Nieto .

TIf: 603891712 Sevilla

Formacién: 1. Curso de instalador eléctrico. 2. Curso de man-
tenimiento de edificios. 3. Curso de PR.L. en electricidad.

-Experiencia Profesional: Amplia experiencia como pedn de
albaiileria y ademas experiencia como pedn de mantenimien-
to general, pedn electricista.

Posesion de carnet de conducir clase B.

José Manuel Gil Alcon .

TIf: 635148506 Mairena del Aljarafe

Formacién: 1. Grado Medio Instalaciones Eléctricas y
Automaticas. 2. FPO de instalaciones fotovoltaicas. 3, FPO
soldador arco eléctrico. 4. Curso de PR.L. Bésico. 5. Curso
de carnet de carretillas elevadoras.

-Experiencia Profesional: experiencia como instalador eléctri-
co y de telecomunicaciones y como Oficial de 2°. Sector
metallrgico.

TIf: 666 370 088 Alcalé de Guadaira
-Formacién y cursos: 1. Escuela de Empleo fontaneria 2.
F.P.E. Montaje y Mant. Redes Distribucion Agua 3.
Acometidas de abastecimiento y saneamiento 4. Gas B-C.5.
Especialista en Sistemas de Tuberias Plasticas y Polietileno.

Experiencia Profesional: Experiencia desde el 2006 como
instalador de fontaneria: Montaje de tuberias, Deteccion de
fugas, Bombas, Electrovalvulas. Interpretacion de planos.
Replanteo de excavaciones. Asi como en el montaje de pla-
cas solares térmicas.

Manuel Jesis Pavon Ortega .

TIf: 667 848 987 Dos Hermanas

Formacién: 1 Curso de PR.L. especificos para la construc-
cion 2. F.P.E de fontanero. 3. Carné de instalador categoria B
y C.

-Experiencia Profesional: amplia experiencia como pedn de
albaiiil. Experiencia en revisiones y trabajos de gas. Oficial 1°
de fontanerfa. Mantenimiento integral.

Eva Aranda Fernandez .

TIf: 649 64 86 61 Sevilla

Formacidn: 1. Técnico Superior en Administracion y
Finanzas. 2. Cursos: Gestion informatizada de proyectos.
Fiscalidad y Régimen Juridico de la Empresa. Gestion y
Direccion de Empresas. PRL, nivel bésico. Proteccion de
Datos. Inglés General. Contabilidad. Excel y Access. Seguros.

Experiencia Profesional: experiencia en administracion, aten-
cion al cliente, compras y ventas, stocks de almacén, factu-
racion, trabajo comercial y gestion contable.

Maria Bellido Fernandez .

TIf: 617 340 337 Sevilla

Formacidn: 1. Técnico Superior en Administracion y
Finanzas. 2. Cursos: Gestion del Impuesto Sobre
Sociedades, gestion del IVA, Nominaplus, Nuevo Plan
General de Contabilidad, facturacién Informatizada, Gestién
de Nominas y Seguridad Social, PRL, nivel basico.

-Experiencia Profesional: amplia experiencia como auxiliar
administrativa.

Maria José Morillo Sicilia l

TIf: 654873160 Alcalé de Guadaira

Formacién: 1 Diplomada en Ciencias Empresariales 2.
Méster en Direccion de Recursos Humanos.

-Experiencia Profesional: Experiencia como administrativa y
gestion contable. Amplia experiencia como encargada de
tienda y vendedora. Atencion al publico y recepcionista.
Organizacion de equipos de trabajo.
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Ser socio de

empresas integradas en nuestra asociacion en toda la provincia de Sevilla y los lectores de la Revista Epyme. Y no estamos hablando sélo de prestigio.

[ Publicacion gratuita en la Revista Epyme de sus
noticias de empresa.

[ Espacio gratuito destinado a los socios colaboradores
con su logatipo.

[ Disponibilidad de las amplias instalaciones de
Epyme para la presentacion de productos,
servicios y jornadas técnicas.

B Descuentos en la adquisicion de publicaciones edito-
riales de Epyme y sus federaciones.

NUEVO SOCI0 COLABORADOR: "."j SAGA

Bt TOC WO RO A S

Si en vez de socio colaborador quiere ser socio numerario o socio adherido, también podra disfrutar de una serie de ventajas que hacen de Epyme el comple-
mento perfecto para su negocio. Forme parte del colectivo de empresas instaladoras més grande de Andalucia.

Seguros de Vida y Responsabilidad Civil
Tramitacion de documentacion en Industria
Asesoria Juridica

Asesoria Técnica

Asesoria en Seguros

Asesoria en Calidad y Prevencion

¢(Epyme

Ser socio colaborador de Epyme puede dotar a su empresa de una serie de ventajas muy importantes de cara a darla a conocer entre las cerca de 800

EPYME
N° 163

SO0CIOS

Especial mencion de la incorporacion de su empresa
en la Revista Epyme.

Descuentos exclusivos en la compra del espacio
publicitario de Encarte.

Espacio publicitario y utilizacion de sus productos en
[0S nUMerosos cursos que se impartirdn en su centro
de formacion.

Difusion de novedades entre los asociados de Epyme.

Jornadas Técnicas

Cursos para ocupados

Cursos para desocupados

Denuncias por intrusismo

Representacion ante los organismos oficiales
Representacion ante las compafiias suministradoras

CUOTAS PARA SOCIOS ANO 2017

Socio adherido

25 euros / mes

Auténomo (solo)

41 euros / mes

Empresa de 2 personas

45 euros / mes

Empresa de 3 a 5 personas

59 euros / mes

Empresa de 6 a 14 personas

66 euros / mes

Empresa de 15 personas en adelante

73 euros / mes

Socio colaborador

700 euros / afio

Los asociados numerarios y adheridos abonaran una cuota de inscripcion del doble importe que le corresponda mensualmente.

Las cuotas de socio estan exentas de IVA.

Si el alta en la Asociacion coincide con el inicio de algun curso que ésta imparta se deberd abonar una cuota de inscripcion mas un semestre por adelantado.

Si desea hacerse socio en cualquiera de las modalidades solicite un formulario de inscripcion en el teléfono 954 467 064 o por email a informa@epyme.org
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libreria y biblioteca

Novedades del sector

Reglamento de Instalaciones Térmicas en los
Edificios R.I.T.E. 3% Edic.

Autor: CONAIF

Editorial: CONAIF

ISBN: no disponible

Precio: 10,46 € + IVA (precio socios)
Venta: Epyme

Manual de mantenimiento de Alta Tensién
Autor: Epyme

Editorial: Epyme

ISBN: no disponible

Precio: 15 € + IVA

Venta: Epyme

Publicaciones Propias

1° Manual de Mantenimiento de Alta Tension

2° Talonario Certificados de instalacion y mantenimento de gas
3° Pasos para denunciar el intrusismo (coleccionable)

4° ;Como evitar el timo del gas? (coleccionable)

5° Manual de instalacion para casetas de feria (coleccionable)

Aparamanta Aparamenta Eléctrica

ggﬂ:':i;,n Autor: José Roldan

Editorial: Creaciones Copyright

ISBN: 9788496300170

Precio: 19.80 € + IVA (precio socios)
Venta: Epyme

Guia para el instalador. Esquemas de conexién.
Autor: Finder

Editorial: Finder

ISBN: no disponible

Precio: Gratuito. En Epyme hasta finalizar existen-
cias y online en web de Finder.

NOTA: Descuentos de 20% en los libros de Conaify 10%
en el resto. Descuento aplicable sdlo para asociados de
Epyme.

Ponemos a disposicion del instalador los recursos bibliograficos y novedades editoriales que puedan ser de utilidad
en el dia a dia de la profesion. Tenemos una de las librerias y bibliotecas més completas del sector. Puedes ver y
consultar nuestros listados en www.epyme.es en el area correspondiente. Alli encontraras las novedades editoriales
mas significativas en las distintas especialidades de la instalacion:

Electricidad

Fontaneria

Climatizacion, calefaccion y ACS

Proteccion Contra Incendios

Gas

Aparatos a Presion

Telecomunicaciones

Varios

Frio Industrial

Energias Renovables

Productos Petroliferos Liquidos

NOTA: Todos los asociados pueden retirar en calidad de préstamo cualquier libro de la Biblioteca Epyme, durante un

periodo maximo de 15 dias.
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Calentador estanco Junkers HydroCompact 6000i.

Simplemente fascinante.

El calentador de disefio, que se maneja
con un smartphone o tablet.

Junkers revoluciona los calentadores con el HydroCompact 6000i. El primer calentador
estanco termostatico de agua a gas con un disefio moderno, gracias a su frontal de cristal

y su elegante display tactil, que se puede controlar a distancia a través de la aplicacion
Junkers Water.

Ademas, la gama de calentadores de agua a gas Junkers con modelos desde 6 hasta

27 litros/min., proporciona todo el confort y un gran ahorro, satisfaciendo todas las necesidades.

hydrocompact6000i.junkers.es

Confort paralavida Grupo Bosch
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