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Asociacion Fru incial
de Empresas Instaladoras de Sevilla

Sevilla se moviliza con los agentes de
Fenie Energia

El futuro de la instalacion se dara cita en Matelec
en el Concurso Nacional de Jovenes Instaladores
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EDITORIAL

¢Nos suplantaran los robots instaladores?

La primera amenaza que se nos viene a la
cabeza cuando pensamos en un futuro
dominado por los robots, es un escenario
apocaliptico que en el cine tiene su mas
popular expresion con Terminator, pero que
es una constante cinematografica incluso
en una de las peliculas pioneras de la cien-
cia ficcion como Metropolis de Fritz Lang.

Dejando atrds futuros distopicos, vemos
que la préxima amenaza robot no sera la
de una guerra nuclear para someter a la
raza humana, la amenaza que viene, 0 que
mas bien ya esta aqui, tiene que ver con
los entornos laborales dominados por
robots.

Esta claro que en nuestro sector ya existen
puestos de trabajo totalmente arrasados por
las maquinas. En Estados Unidos por ejem-
plo, se han erradicado por completo los
puestos de trabajo que tienen que ver con la
medicion de la electricidad ya que la mayo-
ria de los contadores estan conectados a
red y hoy en dia muchos trabajos de moni-
torizacion energética son realizados por
softwares. En Espafia hoy por hoy no esta-
mos tan lejos de esta tendencia.

Segun el panorama que nos dejan los
debates del Foro Econdémico de Davos, en
un primer momento, los trabajos manua-
les y los mas repetitivos seran los que mas
sufriran la llegada de los robots.
Posteriormente, la inteligencia artificial
convertird en obsoletas muchas profesio-
nes cualificadas de los servicios.

Pero tranquilos, los instaladores estan en
la categoria de nuevos artesanos segun
un articulo de Raul Rodriguez de AGIC
(Asociacion de Gremios de Instaladores de
Catalunya) que a Su vez se apoya en un
articulo del diario New York Times en el
que se analizaba el impacto de la tecnolo-
gia en el medio laboral.

Esta categorfa de “nuevos artesanos” lo
que nos viene a indicar es que el instala-
dor realiza trabajos muy especificos que
combinan destreza manual con una serie
de conocimientos de un alto valor afiadido
que requieren una elevada formacion y un
elevado manejo de distintos desarrollos
tecnoldgicos.

Asi que de momento las maquinas no aca-
baran con el instalador, pero ¢;podemos

RELACION DE EMPRESAS ANUNCIANTES

B /RAVMBURU GUZMAN

I ASEISA

I ATECO BROKERS

I D'ELECTRO MANCHEGO

sevilla / segundo trimestre 2016

N° 160

editorial

dormirnos en los laureles? y la respuesta
|6gica es no y nunca.

Estos entornos altamente tecnificados
suponen amenazas constantes para el
instalador que debe estar constantemente
actualizado y en los puestos de vanguar-
dia en esta “guerra” tecnoldgica.

También nosotros, como Asociacion y
como colectivo, tenemos el gran reto de
acompafaros en el camino y canalizar la
informacion que es prioritaria y debe estar
en la mesa del instalador.

Este instalador del futuro, nunca nos can-
saremos de repetir, debe estar a la Ultima
ademas de en aspectos tecnoldgicos, en
la experiencia de asesoramiento y cumpli-
miento de las expectativas del cliente y en
el mercado energético. Sélo de esta forma
el instalador nunca aparecera en las listas
periddicas de los puestos de trabajo con
perspectivas de extincion.

Un puesto que esta en el umbral de ame-
naza maxima es el de procesador de tex-
tos y/o escritor técnico, por lo que de aqui
a nada quizds esta revista sea digital y
esté hecha por una maquina.
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Sevilla elige su representante para
el Concurso Nacional de Jovenes
Electricistas

Roberto Rastrojo, de Salesianos
Santisima Trinidad, se lleva el
Concurso Provincial después de
una refiida competicion.

El verde de Fenie Energia invadi6
Sevilla en su Il Convencién de
Ventas

La ciudad de Sevilla acogi6 a cerca
de 500 agentes de la comercializa-
dora, en dos jornadas que combi-
naron talleres y conferencias.

La familia de Epyme conmovida
por el (ltimo adiés de Juan
Sanchez

Amigos y comparieros del
Responsable Juridico de la
Asociacion se despiden del cola-
borador de Epyme.
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Redaccién y Fotografia
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Manuel de Elias Rodriguez
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DEPARTAMENTO JURIDICO

Ofrece servicios de Asesoramiento y Asistencia Juridica a
las empresas, incidentes y problematica diversa surgida
en los campos Penal, Fiscal, Laboral, Civil, Mercantil y
Administrativo. Gestion contable con las propias conse-
cuencias o derivaciones Fiscales. Elaboracion de Contratos,
Nominas y Boletines de Cobro a la Seguridad Social.

ASESORIA JURIDICA

Servicio GRATUITO para todos los asociados de asesora-
miento sobre cualquier duda y problema que pueda surgir-
le. Horario de tarde de Lunes a Viernes a partir de las 17:30
hasta las 20:00h.

Direccion: Isla de la Cartuja, Avda. Américo Vespucio, 25, 12
Pita. TIf.: 954461220.

DEPARTAMENTO TECNICO

Acuerdo para gestionar las actividades técnicas de
nuestros asociados. Con este acuerdo ampliamos el
abanico de actividades del Departamento Técnico con
la puesta en marcha de servicios como pueden ser:
asesoramiento sobre normativas y reglamentacion
industrial, tramitacién y ejecucion de nuevas instala-
ciones, traslados y ampliaciones industriales, etc.

ASESORIA TECNICA

Servicio GRATUITO para nuestros asociados de resolucion
de todas aquellas dudas relacionadas con la interpretacion
de Reglamentos y Normativas. Asi como cualquier proble-
ma derivado de nuestra relacion con las Compaiias sumi-
nistradoras y las distintas administraciones Publicas.
DEPARTAMENTO DE SEGUROS

Ofrece asesoramiento y estudio para la contratacion de
toda clase de Seguros Generales, asi como la tramita-
cion de Siniestros. En condiciones especiales para los
asociados, oferta los siguientes seguros:

VIDA SALUD - HOGAR - NEGOCIO
Ademds, los concertados especialmente por EPYME
para todos los asociados que los deseen y gue son:

-Seguro de Responsabilidad Civil

-Seguro de Vida y Accidentes empleados
segun Convenio.

ASESORIA DE SEGUROS

Servicios GRATUITOS de consultas y dudas en cualquier
asunto relacionado con polizas de Seguros Generales y
Siniestros. Tanto el Departamento como la Asesoria, son
fruto del acuerdo con ATECO BROKERS ASOCIADOS, S.L.,
Corredurfa de Seguros.

Despacho: Américo Vespucio 25, 41092 Sevilla.

Email: ateco@atecobrokers.com

Teléfono: 954231011

RIESGOS LABORALES

Acuerdo con PREVERYS para la implantacion y gestion
de un sistema de prevencion.

SISTEMAS DE GESTION Y CALIDAD

Acuerdo con EAG Consultores para la implantacion y ges-
tion de sistemas integrados de Calidad.

Sistemas de gestion: GALIDAD-MEDIO AMBIENTE-
OHSAS

ACUERDO CON FUNDACION ECOTIC

Acuerdo con la Fundacion Ecotic para la gestion de los
RAEE en las instalaciones de nuestro socio colaborador
RECILEC en condiciones preferenciales para nuestros
S0Ci0s.

ACUERDO CON OCA's

Acuerdo para realizar inspecciones periddicas en insta-
laciones de Electricidad (alta, baja tension, megado de
redes, etc), Gas, Aparatos a presion, PPL, RITE, Contra
Incendios y Frio Industrial, efectuada por un Organismo
de Control Autorizado por la Direccion General de
Industria.
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TARJETA TPCM

Informacion y tramitacién por medio de Fenie de la
Tarjeta Profesional de la Construccion para el Metal. El
coste de la tarjeta lo fija la entidad emisora la
Fundacion del Metal para la Formacion, Cualificacion y
el Empleo y la gestion por parte de Epyme tiene un
coste de 3 euros + IVA.

TARJETA FAMEDIC

Se entrega gratuitamente a todos los asociados una
tarjeta para obtener importantes descuentos en los ser-
vicios médicos con esta entidad.

De dichos descuentos se podré beneficiar el represen-
tante de la empresa, asi como su familia siempre que
vivan en el mismo domicilio, para otra tarjeta adicional,
el precio es de 9 € anuales.

Ademés de importantes descuentos en pruebas
médicas y asistencias a consultas, con la presenta-
cion de la tarjeta nos podemos acoger a interesantes
descuentos en servicios que nada tienen que ver con
la medicina.

ASESORAMIENTO EN COMUNICACIGN

Todas las tardes de 16:00 a 19:00 H. en la Asociacion
podréis contar con la presencia del personal del
departamento de prensa que 0s podré realizar un
estudio preliminar sobre las necesidades comunicati-
vas de vuestro negocio y el disefio de una linea de
comunicacion que permita darle una mayor difusion
al mismo.

ADMINISTRACION Y SUMINISTRADORAS

La Asociacion se encarga de gestionar y resolver los
problemas que surjan a los asociados en relacion con
las distintas Administraciones Publicas y las Cias
Suministradoras.

DENUNCIAS

Tramitamos todo tipo de denuncias sobre intrusismo y
venta de boletines. Ya funciona una comision que tra-
mita las denuncias y realiza un seguimiento hasta la
obtencion de resultados ante la Administracion Publica
y las empresas suministradoras.

DEPARTAMENTO DE FORMACION

Organizacion de diferentes cursos para la obtencion del
carné autorizado, de formacion continua y cursos sub-
vencionados por la Junta de Andalucia y la Fundacion
Tripartita.

Gestion de los créditos formativos con la organizacion
de cursos bonificados para empresas del sector de las
instalaciones.

DOCUMENTACION EN INDUSTRIA

Gestionamos de forma GRATUITA la siguiente docu-
mentacion:

-Inscripcion de empresas.

-Obtencion del carné de instalador autorizado.
LIBRERIA Y BIBLIOTECA

Disponemos de una amplia libreria en la que podrén
comprar los libros que necesiten con un 20% de des-
cuento para los asociados que adquieran libros de
CONAIF y un 10% para el resto de libros.

También, ponemos a disposicion de nuestros asociados
un servicio de préstamos de libros de nuestra bibliote-
ca por un periodo maximo de 15 dias.

ACUERDO CON PROGRAMACION INTEGRAL

Con esta prestigiosa empresa tenemos un acuerdo
para la compra de programas informaticos BASELEC,
BASEFON y BASEGES, con un 20% de descuento para
todos los instaladores asociados a EPYME.
CERTIFICACION DE EMPRESAS INSTALADORAS

La certificacion voluntaria de empresas instaladoras
EIC de Fenie es gratuita para los asociados.
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ACUERDO CON NOTARIA BALLESTER

Ofrece asesoramiento en operaciones mercantiles, inmobi-
liaras o fiscales con importantes ventajas para los socios.

ACUERDO CON BANCO SABADELL

Epyme ha llegado a un acuerdo con El Banco Sabadell
para que todos nuestros asociados puedan beneficiar-
se de importantes bonificaciones econémicas. Al abrir
una cuenta Expansion Negocios PRO, os que no sean
clientes de banco Sabadell, y se den de alta este afio
en Epyme, obtendran una bonificacion de hasta 60 €
(en su cuota de inscripcion), ademas del abono de un
10% de la cuota anual de Epyme.

Las empresas que ya sean asociados y tengan una
cuenta en el Banco Sabadell, ya sea anterior o que la
abran ahora, recibiran en la misma el abono de un 10%
de la cuota anual de Epyme

ACUERDO CON REPSOL

Para obtener la Tarjeta Solred y beneficiarse de los des-
cuentos estipulados al utilizarla. Los descuentos de
carburantes para los asociados de Epyme que soliciten
esta Tarjeta son los siguientes:

1,2 cts. /litro en Diesel y Gasolinas en las 3.900 EESS
del grupo Repsol. 7 cts. /litro adicional sobre fijo en
Diesel e+ y 9 cts. /litro Diesel e+10 en sus estaciones
de Red Preferente (2600 EESS del Grupo Repsol y las
que se vayan incorporando al acuerdo).

Tarjeta gratuita sin ningin coste adicional.
Exclusivamente en territorio nacional. Pagos,
Combustibles, talleres, autopistas (peajes). Factura
(inica con IVA desglosado.

ACUERDO CON CANON

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa
Copiadoras Sevilla Dos, S.A., de Canon, con la cual lleva-
mos trabajando satisfactoriamente més de quince anos,
para ofrecer a sus asociados copiadoras de gran calidad
a unos precios especiales y el compromiso del regalo de
5.000 péginas de mantenimiento GRATIS (téner incluido).

ACUERDQ CON TEKPYME

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa Sol
Tecnologias quien podra ayudarte tanto con la informa-
tica como con las comunicaciones de tu empresa.

CONSULTORIA - INFORMATICA - COMU-
NICACIONES

ACUERDO CON INFORMEL

Epyme ha cerrado a un acuerdo con la empresa INFOR-
MEL por el que los socios tendran un 30% de descuen-
10 en la suscripcion anual del software Infoweb.

CHARLAS Y JORNADAS TECNICAS

Organizamos jornadas y charlas ofrecidas por fabrican-
tes, comparias suministradoras y la administracion en
todos los sectores de las instalaciones.

BOLSA DE TRABAJO

Otro servicio que os ofrecemos es el de nuestra Bolsa
de Trabajo, todas aquellas empresas que estén intere-
sadas en contratar a nuevo personal, no tienen mas
que acercarse a la Asociacion para obtener fotocopia
de los curriculos vitae con el perfil que més les intere-
se. Ademds cada trimestre se publicard en nuestra
revista un resumen con los historiales profesionales lle-
gados recientemente.

FEDERACIONES Y CONFEDERACIONES

A través de las federaciones nacionales, FENIE y
CONAIF, gestionamos la asistencia y participacion en
ferias y congresos con precios especiales de viajes y
estancias para nuestros asociados. También mantene-
mos una linea directa de informacién con estas federa-
ciones para conocer y aclarar todas las normativas que
publiquen las Administraciones Publicas y las
Compaiilas Suministradoras. Asimismo, y a través de
estas federaciones podemos disfrutar de numerosos y
diversos servicios (ej.: entidades bancarias, alquiler de
coches, telefonia, etc.) que se puedan consultar en sus
paginas web: www.fenie.es -www.conaif.es
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Salesianos Santisima Trinidad se lleva el Concurso
Provincial de Jovenes Instaladores de Sevilla

Roberto Rastrojo del Instituto Salesianos se proclamé campeon de Sevilla el pasado 9 de junio en el XIV Concurso
Provincial de Instaladores Eléctricos y de Telecomunicaciones. Cuatro institutos compitieron en las instalaciones de
Aseisa, en un concurso organizado por la Asociacion Provincial de Empresas Instaladoras de Sevilla, Epyme y la
Federacion Nacional de Empresas Instaladoras, Fenie.

Sevilla ya tiene representante para el
Concurso  Nacional de Jovenes
Instaladores que se celebrard en
Madrid durante el mes de octubre en el
marco de la Feria MATELEC. Roberto
Rastrojo del Instituto Salesianos ha sido
el instalador sevillano que ha mostrado
un mayor conocimiento practico de la
instalacion durante la competicion.

Epyme organizé el XIV Concurso en su
fase provincial en las instalaciones del
almacén de suministros de Aseisa, que
ejercio de coorganizador y principal
patrocinador.

Participantes

En esta edicion, patrocinada por Aseisa,
Ateco Brokers, Schneider Electric,
Creaciones Copyright y Legrand, parti-
ciparon Victor Bautista por el Centro
Educativo Altair, Aarén Costales en
representacion del IES Atenea, Cristian
Luque en nombre del IES Camas y
representando a los  Salesianos
Santisima Trinidad, el campedn Roberto
Rastrojo.

La prueba

La sede de la empresa Aseisa, fue el
escenario donde los jovenes instalado-
res, en representacion de los centros
de FP, realizaron simulaciones de insta-
laciones eléctricas y de telecomunica-
ciones que fueron evaluadas por un
jurado especializado, formado por
empresarios pertenecientes a la
Asociacion Provincial de Empresas
Instaladoras de Sevilla Epyme.

Miguel Angel Martin de la empresa
Elecmarba, Pedro Pablo Lépez Ofa de
Lopez Ofia, David Luna de Tecmoluna y
Paco Tello de Martevision fueron los

f a3
i
s
s
-'.f.'l —
aselsa

i
bc]&rm ler

] iagfand

Manuel Cosano, Presidente de Epyme entregd el trofeo al campedn Roberto Rastrojo

encargados de evaluar el trabajo de los
alumnos.

Durante la competicion los futuros ins-
taladores realizaron parte de la instala-
cién eléctrica de una vivienda, con una
persiana enrollable comandada eléctri-
camente.

Asimismo, se procedid a la colocacion
de una toma de TV, cuatro tomas
Ethernet, asi como un cuadro eléctrico
con las protecciones necesarias para
tres circuitos, uno de tomas de corrien-
te, otro de alumbrado y otro para la per-
siana. Todo ello dispuesto sobre un
panel de madera.

De Madrid al mundo

Roberto Rastrojo viajard a Madrid en el
mes de octubre para representar a
Sevilla en la competicion nacional orga-
nizada por la Federacion de Instaladores
Fenie. El ganador de la Fase Nacional se
asegurard un billete para la competicion
europea y mundial que se realizaran en
el 2017 en sedes por determinar.

Un poco de historia

Roberto Rastrojo intentara emular los
éxitos del exalumno de Salesianos
Sergio Richarte Pérez, que en 2002 se
alzd con el campeonato nacional en
Madrid y posteriormente representd a
Espafa en el concurso internacional de
Jovenes instaladores que se celebro en
2004 en Odense, Dinamarca, consi-
guiendo el tercer puesto.

Con dos décadas y media de historia, el
Concurso de Jdvenes Instaladores de
FENIE, que se celebra de forma bienal,
convoca a los Institutos de Formacion
Profesional Reglada de toda Espafia.

El Concurso de Jdvenes Instaladores de
FENIE es uno de los grandes reclamos
dentro de la multitud de actividades que
desarrolla FENIE en el stand de mds de
mil metros cuadrados del que dispone
durante la Feria de MATELEC, la gran
feria del instalador, que se celebra en
IFEMA de Madrid durante los dias 25,
26, 27 y 28 de Octubre de 2016.
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El XIV Concurso en imagenes

Representantes Salesianos Representantes Altair

Representantes Camas Representantes Atenea

Miembros del jurado y concursantes de izquierda a derecha:
Pedro Pablo Lopez, Miguel Angel Martin, Aarén Costales,
Roberto Rastrojo, Cristian Luque, Victor Bautista, Francisco
Tello y David Luna

- BTy
Concursantes junto al representante de Aseisa Nemesio Sequrola, Exito de la competicion y del representante de Salesianos Santisima
de Schneider Javier Fonseca y de Ateco Brokers Antonio Bejarano Trinidad Roberto Rastrojo
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fenie energia

Fenie Energia celebra su Il Convencion de
Ventas en Sevilla

Los dias 15y 16 de junio tuvo lugar en Sevilla la Il Convencion de Ventas de Fenie Energia. Las dos jornadas fueron un
éxito de convocatoria con cerca de 500 agentes que se involucraron activamente en todo el programa de actividades
organizadas a tal efecto. Una gran gincana por la ciudad de Sevilla, talleres especificos, conferencias magistrales,
almuerzos y cenas de trabajo fueron los atractivos en ambas jornadas.

El frenético crecimiento de la empresa
Fenie Energia ha dejado su huella en
la ciudad de Sevilla con la segunda
Convencion de Ventas.

Agentes e instaladores de todo el pais
se dieron cita en el hotel Alcora para
dar cuenta del amplio calendario de
actividades organizadas por la compa-
fifa.

En la jornada inaugural se tuvo la oca-
sion de recorrer el centro de Sevilla
como escenario de una competicion
entre los diferentes grupos de agentes
que se formaron bajo la férmula de
gincana. Armados tecnoldgicamente
con una tablet, los distintos equipos
debian encontrar pistas en enclaves
embleméaticos de la ciudad en una
actividad que fomentd el trabajo en
equipo y la sana competitibidad.

Al dia siguiente se iniciaron los talle-
res de trabajo preparados para la oca-
sion como el moviliza+e: nueva aplica-
cion Plug&Fun y modelo de negocio
para implantacion de puntos de recar-
ga; un taller sobre grandes proyectos
de iluminacion; otro sobre interpreta-
cion y explicacion de comparativas de
Fenie Energia (luz, gas, SAEs);
sigue+e, presente y futuro del consu-
mo y produccion de energia; y talleres
mas practicos como el de utilizacion
de un analizador de redes para venta
de SAES.

Un segundo bloque de talleres profun-
diz6 sobre el Proyecto Sol; contadores
de electricidad; mantenimientos de
electricidad y gas; adquisicion de
conocimientos en electricidad y gas
(competencia, licitaciones, gestion de
multipuntos, regulacién); colaboracién
en el disefio de nuevos productos que
se comercializaran en 2017.

Durante el evento se tuvo también la

suerte de ver y escuchar a Mario
Alonso, médico cirujano y profesor de
liderazgo, comunicacion, coaching,
creatividad y gestion del estrés, que
transmitio sus conocimientos acerca
de la superacion personal y la conse-
cucion de objetivos.

El evento concluy6 con una sesion ple-
naria de conclusiones, en la que se
resumieron los talleres realizados,
para dar paso al cierre final de las jor-
nadas por parte de Isabel Reija, direc-

Imagenes de los agentes en el hotel Alcora y del equipo ejecijtiv de enie Energia

tora de Fenie Energia y Manuel
Cosano, Presidente de Epyme y anfi-
trion.

En el acto final también se entregaron
los premios e incentivos a los agentes
mas activos y con mejores resultados
en el ultimo semestre del afio.

En un par de cenas y almuerzos de tra-
bajo, los agentes aprovecharon ade-
mas para estrechar lazos y conocer a
los trabajadores de la compaiiia.
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Imagen de los instaladores sevillanos asistentes a la segunda convencién de Ventas de Fenie
Energfa y de los trabajadores de Epyme.

Durante el evento se congregaron cerca de 100 accionistas y agentes sevillanos, son una de
N las claves del éxito de la compafiia, especialistas en asesoramiento energético y muy préximos

Isabel Reija, Directora de Fenie Energia 'y al cliente.
Mario Alonso, ponente principal

Calle Américo Vespucio 25
41092 de Sevilla

BROKERS ASOCIADOS S.L. ateco@atecobrokers.com
Correduria de Sequros  Teléfono 95 423 10 11 Fax 95 423 95 55

Registro Direccion General de Seguros |-435 Contratado Seguro de Respansabilidad Civil, segiin Ley
ASESORAMIENTO PROFESIOMNAL E INDEPENDIENTE EN SEGUROS GENERALES

Algunos seguros que ofrece ATECO: * Responsabilidad Civil de Administradores
« Todo Riesgo Montaje de Instalaciones y Directivos (D&O)

* Energia Solar Térmica y Fotovoltaica * Negocios (naves y locales)

* Responsabilidad Civil Profesional * Accidentes y baja laboral Autonomos

* Salud / Medicina Privada

EPYME viene confiando en ATECO desde 1996 para el asesoramiento
en la contratacion de los seguros de responsabilidad Civil
y de Accidentes de Convenio de sus Asociados
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homenaje

Epyme se despide de su fiel colaborador y
socio de honor Juan Sanchez Gonzalez

El que estuviese al mando de los Servicios Juridicos de Epyme durante mas de veinte afios deja un vacio muy grande
en la Asociacion. En estas pdginas reproducimos lo que fue practicamente una carta abierta a los instaladores y una
despedida, durante su nombramiento como socio de honor. También reproducimos las palabras de compaferos de
Epyme y algunas imagenes del que es ya historia viva de Epyme.

Tres momentos de Juan Sanchez a lo largo de su frutifera carrera junto a Epyme

Hacia apenas unos meses era nombra-
do socio de honor de Epyme y hoy tene-
mos que lamentar su pérdida. A dia de
hoy pocos recuerdan una Asociacion
sin Juan Sanchez como fiel colabora-
dor, consejero y representante legal.
Fue uno de los trabajadores que en la
época clave de modernizacion y evolu-
cion de Epyme realizd un trabajo funda-
mental para la evolucion del empresa-
riado de la instalacion y de la propia
Asociacion. Dejo estos palabras para
todos los socios en la XL Asamblea de
Epyme:

Estoy sin palabras. Literalmente no me
sale la voz, no me esperaba esto.
Particularmente muchos conocen los
momentos duros por los que estoy
pasando y es en estos momentos en los
que uno se da cuenta del carifio y el
respeto que se ha ganado. Oye soy una
persona querida, sinceramente. No
saben la sensacion tan placentera que
supone el atesorar ese carifio.

En cuanto a vosotros, como Asociacion
y como colectivo siempre he dicho que
yo aunque he sido un colaborador de
Epyme, siempre me he sentido como
algo mdas. Cuando yo entré en la
Asociacion, aprendi unos principios que

son los que rigen a la misma. Estos

principios son los de honradez, trabajo,
esfuerzo, sacrificio y un carifio especial
para todo. Epyme siempre se ha guiado
por sus socios en un espacio donde
todos tienen cabida y donde la voz del
instalador es escuchada sin dejarse
influenciar por nadie.

Por encima de todo yo siempre me he
declarado un admirador incondicional
del instalador, primeramente porque
S0iS una especie de rara avis, sois
empresarios, pero también sois opera-
rios, obreros y especialistas, sois ven-
dedores, administrativos y contables.
Las veinticuatro horas del dia vosotros
tenéis la virtud de transformarlas en
cuarenta y ocho. Yo que he estado en
Epyme durante tantos afios lo he visto
con mis propios o0jos. Una vez que
acaba vuestra dura jornada de trabajo y
después de organizar la jornada de tra-
bajo del dia siguiente, aln tenéis tiem-
po de reciclaros con los cursos de for-
macion.

Lo he dicho en multitud de ocasiones,
me he emocionado al ver a instaladores
al final del dia con su mono de trabajo,
esforzandose y sacrificandose en
aprender cada dia mds de su profesion
y poniéndose a la Ultima en su carrera.
Eso amigos mios, no tiene precio.

Tengo que deciros que yo me he senti-
do siempre instalador, porque el insta-
lador me ha servido de ejemplo, en
muchas ocasiones, he sentido hasta
cierta envidia sana, envidia porque yo
aunque siempre he podido estar al lado
de Epyme nunca he podido ser instala-
dor y nunca he podido decir: esta es mi
asociacion.

Sin embargo hoy puedo decirlo, aunque
no me faculten mis capacidades para
realizar instalaciones evidentemente, yo
hoy por hoy, con esta distincion que me
dais puedo decirles que soy instalador y
soy un socio de pleno derecho dentro
de esta asociacion que quiero tanto y
que siempre he cuidado como mia.

Amigos los llevo en el corazon, aunque
por mis circunstancias hoy en dia no
estoy tan apegado al trabajo diario de
Epyme, si hay una parte de mi en la
Asociacion, ya que estd mi hija traba-
jando con vosotros para la que pido un
poco de paciencia hasta que domine
todos los aspectos propios de las
empresas instaladoras, la estructura y
la formacidn ya la tiene.

Y desde luego amigos instaladores,
siempre contaran con mi experiencia y
con mi carifio para lo que quieran y
necesiten.
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Una de las primeras imdgenes de archivo de Juan Sdnchez en Epyme.
Si bien la imagen no tiene mucha calidad, podemos distinguir a un
joven Juan Sénchez junto a su mas cercano colaborador José Manuel
Gonzdlez. Esta estampa ya no nos abandonarfa en los afios siguientes
ya que ambos se han convertido en la referencia del Departamento
Juridico de Epyme y en aliados estratégicos del instalador.

Manuel De Elias Secretario General-Gerente de Epyme dijo de
Juan Sénchez durante el nombramiento de socio de honor “Es
hora de distinguir a todas aquellas personas que sin ser empre-
sario de las instalaciones estan especialmente ligado a los ins-
taladores. Con este homenaje simplemente ponemos sobre el
papel una realidad, la de la estrecha relacién de una persona
en concreto con la Asociacion y con el mundo de la instalacién
en general.

En este caso me complace especialmente ya que este homena-
je es para alguien como quien dice de la casa y con el que he
mantenido una relacion profesional y personal muy estrecha a
lo largo de los afios. Aunque en las cuentas y en los nimeros
nos referimos a él como personal externo, realmente ha sido
uno mas en la Asociacién. Su especializacién en el asesora-
miento dentro del mundo de la instalacion ha ayudado a
muchos socios y su entrega defendiendo a la Asociacién en
todos los foros pertinentes ha sido ejemplar. Estoy hablando del
abogado Juan Sanchez, el aliado de Epyme en el drea juridica,
nuestro comparfiero y amigo.”

Manuel Cosano, Presidente de Epyme, destacé a su vez la
importancia de “dejarse la piel en el ejercicio profesional, con
entrega y con carifio, para poder cumplir nuestros objetivos, y
de trabajar con empefio Juan sabe mucho”

La estampa de Juan Sanchez junto a José Carlos Quintano, representante de Ateco Brokers, en las Asambleas de Epyme era més que
habitual. Sobre Juan Sanchez nos hace llegar José Carlos las siguientes palabras que hacemos también nuestras: “Fue “ayer” en 1995,
cuando apareci por Epyme, que entonces se ubicaba en el moderno barrio sevillano de Los Bermejales, para ofrecer los servicios de

Ateco.

Un dfa, coincidimos y nos presentaron. A primera vista y saludo, parece que congeniamos y asi fue.
Después vendrian las cenas anuales de Epyme, las consultas mutuas sobre temas juridicos y de seguros, sentarnos juntos en las asam-
bleas anuales y un mont6n de situaciones que ya no volveran. Me has hecho una faena, Juan. ;Cémo va a salir solamente mi calva en

esa fraicionera foto por detrds, que anualmente nos hacia Miguel para la revis-
ta?
De tu dltima asamblea, la de este afio 2016, donde te hicieron socio de honor
de Epyme, no podré olvidar jamas dos cosas: la primera cuando en tus cortas,
pero profundas, palabras de agradecimiento, (jQué ironia! Si somos todos los
que te debemos) dijiste que te sentfas instalador.
La otra, el abrazo de despedida, porque eso fue, nuestra despedida cuando vol-
vias por el pasillo y te detuviste junto a mi.
Has dado un gran servicio en un amplio abanico de diversas facetas, a Epyme y
todos sus asociados y personas integradas de alguna forma en la Asociacion.
Has sido ejemplo a seguir, de cémo se debe dar ese servicio.
Has dejado un hueco muy grande en lo humano y profesional.
Has ensefiado, disertado, trabajado y volcado para hacer mds grande a Epyme.
Nos has dejado muy pronto, demasiado; pero en tu paso por nuestras vidas y al
final de la tuya, nos has dado ejemplo de esperanza, amor, entusiasmo, coraje y
fe en la vida.
Por todo lo dicho y por ser un puntal muy importante en Ia historia de Epyme,
creo que todos los que te han tratado y conocido, estaran de acuerdo conmigo

Su esposa y compafiera Teresa, no slo fue su apoyo en lo perso- g que diga publicamente y de todo corazén i CHAPG JUAN 111
nal, sino también una aliada en su ejercicio profesional y en el dia

a dia en la Asociacion.
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Seguros

Coberturas y exclusiones en la poliza de RC de
Epyme: aeropuertos, puertos y zonas ferroviarias

Hablaremos aqui de una exclusion que se puede considerar comun a todas las Cias. del mercado. Se trata de una exclusion
general, es decir, que afecta a todas las garantias o coberturas de la pdliza, y es la siguiente: la realizacion de obras y trabajos
consistentes en construccion, reparacion, instalacion y/o ampliacion en aeropuertos, puentes, tlineles, puertos, presas, cana-
les y ferrocarriles, industria aeronautica y explotaciones nucleares, infragstructuras e instalaciones conexas, asi como trabajos

de derribo y demolicion y cualquier tipo de trabajo subacuatico.

Cuando hablamos del seguro de responsabili-
dad civil para instaladores, debemos saber
que todas las compafias, absolutamente
todas, especifican en el condicionado de la
paliza un listado con todo tipo de riesgos, per-
cances y situaciones que no quedan cubiertas
en ningdn caso.

La importancia de las exclu-
siones es vital para los inte-
reses de una empresa, ya
que puede suponer la dife-

rencia entre sufrir 0 no una
merma importante en el
patrimonio empresarial o
incluso personal.

Dentro de estas excepciones, conceptos 0
situaciones no cubiertas, se encuentran las
llamadas “Exclusiones”. En el caso de la res-
ponsabilidad civil, debemos tener claro que las
consecuencias de un hecho del que seamos
responsables no desaparecen por no tener
cobertura con nuestro seguro, simplemente
tendremos que asumirlas nosotros. El caso
mas evidente de no cobertura puede ser, a
priori, una exclusion en nuestra poliza.

Consideramos que ante la
accion directa del perjudi-
cado, esta exclusion al tra-
tarse de una delimitacion
de las coberturas y no una
limitacion de derechos y al

tratarse de una excepcion
impropia y no una excep-
cion personal, es oponible
al perjudicado haciendo
inatil la pretension de
cobertura del siniestro.

con la Cia. METROPOLIS.

Solucion Ateco: Pensando en los instaladores que realizan trabajos en
alguna de estas localizaciones (Aeropuertos, Puertos y Zonas Ferroviarias),
se ha llegado a un acuerdo con METROPOLIS para dar cobertura (con limi-
taciones) a aquellas empresas que realizan trabajos de forma habitual en
estas zonas. Inevitablemente, dicha cobertura también tiene sus exclusio-
nes, basadas en aquellos dafios mas graves que normalmente deben cubrir-
se por un seguro especifico para trabajos en zonas restringidas de estas
localizaciones. Si tienes interés en solicitar el suplemento que otorga la
cobertura, debes ponerte en contacto con Ateco Brokers, para su gestion

Veamos un ejemplo: Un
instalador realiza un traba-
jo en un Aeropuerto para
AENA y causa un dafio al
equipo informatico de esta
empresa. AENA, puede
reclamar dicho daifio direc-
tamente a la Cia.
Aseguradora. En ese caso,
la Cia. no puede negarse a
cubrir el siniestro alegando
alguna excepcion personal
(por ejemplo, el impago de
una prima de renovacion).
Sin embargo, si podra opo-
ner una excepcion impro-
pia, como el hecho de la
exclusion de cobertura de
trabajos en Aeropuertos, y
por lo tanto sera el instala-
dor el que tenga que correr
con los gastos de la repa-
racion y las consecuencias
econdmicas de dicho dafo
material causado a AENA.
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autoconsumo

La Agencia Internacional de la Energia pone de
manifiesto que Espana penaliza el autoconsumo

Los impuestos por el uso de baterias o por la energia que se deja de consumir de la red, los limites en la potencia y la no
remuneracion de la energia generada son las principales trabas legislativas que desalientan el autoconsumo eléctrico en
Espafa. El estudio de la Agencia Internacional de la Energia compara las ventajas y deficiencias de los modelos de implan-
tacion de autoconsumo en 20 paises de todo el mundo, entre ellos Espaiia

¢Cuédles son los principales escollos que un
ciudadano espariol tiene que salvar si quiere
implantar un sistema de autoconsumo ener-
gético en su casa, a diferencia de lo que ocu-
rre en otros 19 paises de todo el mundo?
Segun lo que se desprende de un estudio
realizado por la Agencia Internacional de la
Energia, las principales trabas con las que se
encuentran los consumidores espaioles son
los impuestos que gravan la energia que no
se consume de la red y la implantacion de
baterfas, los limites en la potencia contratada
y la falta de remuneracion por la energia
excedente generada que vuelve a la red.

0

Distribuidor de Material

Gewiss para Instalaciones

Electricas

sevilla / segundo trimestre 2016

Y esto ocurre a pesar de que Espana es
uno de los 16 paises analizados en los que
se ha alcanzado ya la paridad de red, es
decir, que en nuestro pais el coste prome-

dio de la produccion de electricidad de una
instalacion de autoconsumo a lo largo de
toda su vida util es igual que el precio que
tendria la electricidad consumida de la red.

El informe de la Agencia Internacional de la
Energia analiza de forma comparativa la
situacion del autoconsumo en 20 paises de
todo el mundo, entre ellos Estados Unidos,
Alemania o Espafia. El objetivo de este
estudio es comprobar cudles han sido los
modelos de implantacion de las instalacio-
nes de autoconsumo en diferentes paises,
contrastar sus diferencias y ver cuales son
sus potenciales de mejora.

l

Dielectro Manchego

Materinl Eléctrico

Smart [3] LED

Smart [4] LED

THERMO ICE - WIFI

P g b o By

= LD P B D S
WUk LR e N el Wl AT @ et B S O e i 3

GEWi55

DOMOTICS POWER DUSLOMG LIGHTING

TWELE SLE g bl



N° 160

Escoferia de Salvador Escoda celebrd su segunda
edicion en el mes de mayo

Tras el gran éxito del 2015, Salvador Escoda celebro la segunda edicion de Escoferia el pasado 20 de mayo, en €l
almacén logistico de la empresa, ubicado en la Calle Rio Viejo, nimero 20, de Dos Hermanas. Escoferia conto este
ano con mas de 35 expositores y cerca de 1.000 asistentes. Epyme pudo disfrutar de uno de los stands en calidad

de expositor.
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De izquierda a derecha: Manuel De Elias, Secretario General-Gerente de Epyme; Javier Lopez, Delegado de Andalucia Savador Escoda;

Salvador Escoda, Presidente Ejecutivo de Salvador Escoda; Manuel Cosano, Presidente de Epyme

Escoferia, de Salvador Escoda, se
supera a si misma albergando mds de
1.000 asistentes venidos de toda
Andalucia y parte de Extremadura.

La empresa de distribucion ha logrado
establecer uno de los principales pun-
tos de encuentro entre los profesiona-
les de la prescripcion y la instalacion.

En esta ocasion treinta y cinco fabri-
cantes, entre ellos varios socios cola-
boradores de Epyme, departieron con
los instaladores y profesionales del
sector en sus stands y presentaron las
principales novedades aplicadas al
sector de la instalacion.

Ademés de las dreas de exposicion,
los asistentes pudieron disfrutar de
ponencias, demostraciones y jornadas
técnicas realizadas simultdneamente
en aulas habilitadas.

Estas jornadas se desarrollaron en
bloques de cerca de una hora, tratan-
do temas de actualidad relacionados
con distintos campos de la instala-
cion.

Ponencias

Se desarrollaron ponencias relaciona-
das con equipos de climatizacion y
frio, ahondando por ejemplo en nue-
vas soluciones para frio industrial,
equipos de aerotermia, control de
ventiladores, sistemas radiantes, sis-
temas zonificados, camaras frigorifi-
cas, soluciones a los sistemas de con-
densacion de agua y novedades
Mundoclima 2016.

Otro de los temas desarrollados por
las jornadas técnicas tuvo como pro-
tagonista a los conductos de la insta-
lacion. De esta forma se estudiaron
los materiales en redes de conductos,
sistemas de conductos no metalicos,
conductos resistentes al fuego, aisla-
miento térmico, multicapa en las ins-
talaciones de Gas, dimensionamiento
de redes y recirculacion de A.C.S.,
entre otros.

Socios Colaboradores

Nuestros socios colaboradores tam-
bién  estuvieron presentes en

Escoferia. Concretamente las empre-
sas Daikin, Siemens, Testo y Baxi
tuvieron su stand propio y presentaron
al instalador su oferta y novedades.

Paella Gigante

Como viene siendo habitual Escoferia
ofrecié un drea de esparcimiento para
los asistentes, en el que los instalado-
res disfrutaron de una exquisita paella
gigante y compartieron experiencias
en un ambiente ideal para el networ-
king y el intercambio de conocimien-
tos.

Epyme presente en el evento

Epyme cont6 un afio mas con un espa-
cio habilitado en el que inform¢ a los
instaladores de las distintas noveda-
des normativas y formativas del sec-
tor, estando presente una vez mas en
las grandes citas del sector.
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El instalador, principal aliado de Gas Natural en la

presentacion de su Oferta Publica

El pasado 4 de mayo tuvo lugar en Epyme una interesante jornada técnica a cargo de nuestro Socio Colaborador Gas
Natural Andalucia. La Jornada fue impartida por Francisco Herrera y Antonio Aguilar Delegados de Sevilla Ciudad-Huelva
y Sevilla Municipios-Cadiz de Gas Natural Andalucia, respectivamente.

Manuel De Elias, Secretario General-
Gerente de Epyme presento la jornada
técnica “Gas a la Primera: modifica-
ciones UNE 60670 y nuevo proceso de
inspeccion periddica”, que la Empresa
Distribuidora organizo en colaboracion
con Epyme.

La jornada estuvo centrada en el
nuevo proceso de inspeccion periddi-
ca, que permite que los usuarios pue-
dan elegir un instalador que revise su
instalacion, fruto de la nueva normati-
va que entré en vigor a principio de
2016.

Otro de los puntos fuertes de la jorna-
da fue el de la seguridad en las insta-
laciones y la nueva campafia de la
compafiia centrada en lograr la sinies-
tralidad cero.

El evento sirvio también para explicar
las directrices de lo que se Illamd el
"Momento Cliente", en el que se fijan
los altos estandares de calidad que

Gas Natural Andalucia y Epyme siguen
apostando por la expansién del gas natu-
ral en la provincia de Sevilla

El Presidente de la Asociacion Provincial
de Empresas Instaladoras de Sevilla
(Epyme), Manuel Cosano, el Delegado en
Sevilla de Gas Natural Andalucia,
Francisco Herrera, y el Delegado de Sevilla
municipios, Antonio Aguilar, renovaron
antes del inicio de la jornada el acuerdo de
colaboracion para facilitar el acceso de
cerca de 800 pequenas y medianas
empresas instaladoras a la Oferta Pdblica
de la Distribuidora y promover la captacion
de puntos de suministro de gas natural.

Gas Natural Andalucia lanza cada afio una
oferta publica dirigida a profesionales y
empresas instaladoras y con este acuerdo
con Epyme busca extenderla a través de

Jornada muy concurrida la de Gas Natural Andalucfa

deben tener las empresas asociadas a
Gas Natural para con los clientes.

Finalmente, se coment6 con los insta-
ladores los beneficios de colaborar
con Gas Natural en su nueva Oferta
Publica.

Epyme, un afio més, colaborard con
Gas Natural Andalucia para la incor-
portacion de los instaladores a dicha
oferta.

los gremios y asociaciones de instalado-
res.

Para cumplir sus objetivos, Gas Natural
Andalucia y Epyme realizaran jornadas for-
mativas en las que informardn de las prin-
cipales novedades y cuestiones técnicas
relacionadas con el gas natural y la situa-
cion actual y evolucion de la expansion del
ambito de la distribucion de este combus-
tible.

Relevante presencia en Sevilla

Gas Natural Andalucia, filial distribuidora
de GAS NATURAL FENOSA en esta
Comunidad auténoma, invirtio casi 12,7
millones de euros en la provincia de
Sevilla durante 2015 para continuar con
su plan de expansion y desarrollo de
infraestructuras (principalmente en la zona
del Aljarafe) y mejorar las redes y servicios

LEpuyme

Gufa "Gas a la Primera"

Ademas, al finalizar la jornada, se
entregé a los asistentes el manual
“Gas a la Primera”, editado por Gas
Natural, que recoge las principales
caracteristicas de la UNE, que en el
2016 es de aplicacion obligatoria a
las instalaciones de gas natural en
los sectores doméstico, comercial e
industrial.

que presta en las 29 localidades donde
estd presente.

Durante el afio pasado, la compafia incre-
mento en casi 5.400 sus puntos de sumi-
nistro en la provincia y aument6 en 50
kilometros su red de distribucion, supe-
rando los 1.610 kilémetros de red. Sevilla
se consolida como la primera provincia de
la comunidad auténoma en nimero de
usuarios.
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acuerdos

Epyme firma un convenio de colaboracion con el
Club Antares

Este convenio se firma con la voluntad por ambas partes de impulsar eventos empresariales, reuniones y otros foros de opi-
nion sobre la actualidad econdmica y empresarial de los instaladores sevillanos, asi como favorecer la participacion activa del
colectivo de Epyme en las instalaciones del Club Antares.

Luis Cordero, en representacion del Club
Antares y Manuel De Elias Rodriguez,
como Secretario General-Gerente de
Epyme, han suscrito el presente convenio
que beneficiara el acercamiento entre
ambas entidades y propiciara un lugar de
encuentro entre profesionales y empresa-
rios sevillanos.

Igualmente, bajo el presente convenio, los
socios de Epyme y sus trabajadores
podran beneficiarse de condiciones prefe-
renciales en el uso y disfrute de los distin-
tos servicios y de las instalaciones del
Club Antares.

== ELECTROSTOCKS i
SEVILLA 5%

NUEVA WEB ECOMMERCE

http://ecommerce.grupoelectrostocks.com
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conaif

El alcalde de Valladolid inaugurara el congreso
de CONAIF 2016

Oscar Puente Santiago, alcalde de Valladolid, ha confirmado su participacién en la
jornada inaugural de la 27 edicion del Congreso de CONAIF, que se celebrard en el
auditorio 2 de la Feria de Valladolid los dias 20 y 21 de octubre de 2016. La sesion
presidida por el alcalde contara también con la presencia del presidente de CONAIF
y de la asociacion anfitriona (Avain-Incafo) Esteban Blanco.

Respecto al programa de ponencias,
la periodista y escritora Marta Robles
volvera a presentar y moderar, como
en la edicion anterior, las distintas
sesiones del congreso en las que ya
han confirmado su participacion, entre
otros, los conferenciantes Victor
Kiippers, reconocido “coach” y escri-
tor; el medidtico Josef Ajram, el repu-
tado orador Juan Mateo y el econo-
mista José Carlos Diez, habitual de los
medios de comunicacion audiovisua-
les.

Victor Kiippers, se referird en su inter-
vencion a la metodologia sobre técni-
cas de ventas, satisfaccion de clientes
y fidelizacion. Licenciado en ADE vy
Doctor en Humanidades, es profesor
en la Universidad de Barcelona y
ESADE.

Josef Ajram transmitird sus vivencias
y conocimientos sobre el mundo del
deporte y los aplicarda al mundo
empresarial. Es el primer espafiol en
acabar la carrera Ultraman de Canadd
y Hawai. Trabaja en Bolsa como “tra-
der” y participa como deportista ama-
teur en pruebas de resistencia como
triatlon, ciclismo, bicicleta de monta-
fla 0 maratones.

José Carlos Diez hablara de Economia
desde la perspectiva de pymes y autd-
nomos. Es profesor de Econdmicas en
la Universidad de Alcald de Henares
(Madrid). Participa como tertuliano
habitual en programas de television
como “La Sexta Noche” y “Al Rojo
Vivo”, radiofénicos (Onda Cero y la
SER) y colabora en prensa escrita con
los diarios El Pafs, The Economist y
Financial Times.

Juan Mateo, por su parte, centrard su
intervencion en resaltar la importancia

que la colaboracion y el trabajo en
equipo tienen para las empresas, y su
influencia en el alto rendimiento de un
equipo. Es licenciado en Ciencias
Econdmicas y Empresariales (UCM-
CEU) y master en Gestion Financiera.

Ademas de las ponencias sobre “coa-
ching” empresarial a cargo de los
citados ponentes, el Congreso incluira
otras sesiones y mesas redondas de
indole técnica, centradas en tematicas
de actualidad que afectan a la activi-
dad de las empresas instaladoras. Por
areas, se trataran temas relacionados
con la calefaccion, el aire acondicio-
nado y el gas, principalmente.

Programa social

En cuanto a las actividades paralelas,
el miércoles 19 de octubre la empresa
colaboradora Orkli patrocina una ruta
de pinchos por el casco histdrico de
Valladolid; el céctel de bienvenida a
los congresistas, ofrecido por Gas
Natural Fenosa, serd el jueves 20 de
octubre en el Museo Patio Herreriano.
La cena de gala y el espectaculo que
ofrece Baxi se celebraran, el viernes
21 de octubre, en un lugar de
Valladolid adn por determinar. Y los
almuerzos-cocteles de ambos dias del
congreso seran ofrecidos, respectiva-
mente, por Redexis Gas y Plug & Gaz
en la Feria de Valladolid.

Por ultimo, el sdbado 22 de octubre
estd programada una excursion a
Pefiafiel (Valladolid), con visita guiada
al museo del vino y cata de vinos
incluida.

Informacién e inscripcion de congre-
sistas en: www.congresoconaif.es

Marta Robles

Josef Ajram

José Carlos Diez
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Fenie ultima su presencia en Matelec para el

2016

El certamen organizado por IFEMA, que se celebrara del 25 al 28 de octubre de 2016, en Feria de Madrid, se presenta
ya como la gran convocatoria del sur de Europa para toda la industria sectorial, potenciando el caracter comercializador
de nuevos productos y servicios innovadores y novedosos. Mas de 20.000 m2 netos de oferta y contenido al servicio del

sector.

FENIE estarda presente en MATELEC
2016, el Salén Internacional de
Soluciones para la Industria Eléctrica
y Electronica, que contard con mas de
600 empresas participantes, en sus
cuatro grandes areas especializadas:
Matelec, Lightec, Industry y Urbatica.

La presencia de la Federacidn se hace
sentir cada vez mas afio tras afio y
este afio segun el presidente de Fenie
Jaume Fornés “queremos dar en esta
feria mucha importancia al canal de
distribucion 'y que el certamen sea
realmente un punto de encuentro para
el instalador, que se sienta identifica-
do con ella”.

Fornés dejo claro que “es importante
que el instalador que venga a MATE-
LEC sepa que existe una federacion y
una asociacion en su territorio que
trabajan por el bien de las empresas
instaladoras”.

“También debemos unirnos y hacer un
poco de lobby, tanto a nivel del
Ministerio de Industria como de las
grandes compafias distribuidoras.
Cuanto mas fuerte y mas referente
seamos en el sector, mas facil serd
cumplir nuestro objetivo” afiadio el
presidente de la Federacion de
Instaladores.

Concurso Jévenes Electricistas

Cada edicion, el Concurso de Jovenes
Instaladores de FENIE es uno de los
grandes reclamos dentro de la multi-
tud de actividades que desarrolla
FENIE en el stand de mas de mil
metros cuadrados de que dispone
durante la Feria de MATELEC, la gran
feria del instalador, que se celebra en
IFEMA de Madrid durante los dias 25
al 28 de Octubre de 2016.

Mencion aparte merece el Concurso
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Madrid - Espafia

Nacional de Jovenes Instaladores de
FENIE, que ya tiene méas de veinticinco
afios de tradicion y convoca bienal-
mente a los Institutos de Formacion
Profesional Reglada de nuestro pais.

El concurso consta de la fase provin-
cial celebrada en las provincias espa-
fiolas y organizada por las
Asociaciones Provinciales y la final
nacional, que se celebra durante la
feria de MATELEC y cuyo ganador
representard a Espafia en el concurso
europeo en caso de que se celebrase.

Las cuatro &reas de Matelec

MATELEC, que esta dedicado a insta-
laciones eléctricas, telecomunicacio-
nes y redes, aparamenta, mecanis-
mos, cables y conductores, equipa-
miento de media tensidn, electrénicay
vehiculo eléctrico.

MATELEC INDUSTRY, en el que seran
protagonistas expositores vinculados
a ambitos como automatec: automati-
zacion en industria, procesos y ener-
gia; digital factory; electrénica indus-
trial; instalaciones, electrificacion y
telecomunicaciones; soluciones de
control y gestion energética industrial,

asi como otros proveedores de la
industria que ofreceran toda una bate-
ria de soluciones para el conjunto del
sector industrial de cara a potenciar la
reindustrializacion 4.0 del sur de
Europa.

URBOTICA, que abordard las areas de
la domdtica, inmdtica y smart cities
con toda la oferta de soluciones KNX.

LIGHTEC, donde se podran ver las
novedades en el &mbito de la ilumina-
cion y el alumbrado de la mano de
mas de 100 empresas.

Cuando aln restan varios meses para
la celebracion del Certamen, y finali-
zado el primer periodo de solicitudes
de participacion, MATELEC cuenta ya
con un 20% mads de oferta expositiva
que en la ultima edicion. El plazo de
participacion sigue abierto para todas
aquellas empresas que quieran apro-
vechar una convocatoria sectorial en
la que se esperan mas de 45.000 visi-
tantes de 80 paises, convirtiéndose
asi en una de las principales platafor-
mas de exportacion y comercializacion
del sur de Europa.
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La calefaccion por aprovechamiento solar el
revolucionario concepto de laxxon

IAXXON Energia es una empresa sevillana que sabe como implantar a nivel técnico, la tecnologia solar térmica de calen-
tamiento de aire para calefaccion y agua caliente sanitaria. Su especializacion en captadores solares de calentamiento
de aire para produccion de calefaccion, ACS y aplicaciones industriales que requieran aire caliente, los ha llevado a
comercializar este novedoso sistema de calefaccion por aprovechamiento solar.

El sistema laxxon utiliza captadores RADGACHIN SOLAR
solares térmicos para producir cale- i
faccion y agua caliente sanitaria en
viviendas, edificios, industrias, gran-
jas, piscinas climatizadas, secaderos,
etc.

Caracteristicas principales:

- Se emplea aire como fluido calopor- Arsciflente

tador en el interior de los captadores
solares.

- El aire se impulsa mediante un ven-
tilador a través de unos conductos
aislados, para minimizar las pérdidas
térmicas, y se introduce en el interior Principios de funcionamiento
del recinto considerado.

- El aire caliente se distribuye por el

X 4 Principales elementos de una instalacién - Caja de intercambio Aire-Agua.
recinto y el calor se transmite a los .
muros y cerramientos del edificio que completa (C+ACS): - Caja filtrante.
actian como un acumulador de calor. . i6

. 2 Colector de expulsion. _ Bomba ACS.

- Un sistema de control autqmahco _ Colector de admision. o
desarrollado por IAXXON Energia, per- - Depdsito acumulador.
mite alcanzar la solucion mas optima - Colector intermedio.
pf)s|b|§ de clonfort y consumo de ener- _Ventilador.
gia. Dicho sistema de control se regu-
la autométicamente segun las condi- - Silenciador.
ciones ambientales y necesidades de
calefaccidn. Coteriorie sdmiikin

- Es posible la produccion de Agua
Caliente Sanitaria de manera simulta-
nea a la calefaccion.

Elementos principales de una instala-
cién “Solo Calefaccién”:

1. Campo colector.

2. Ventilador centrifugo con aisla-
miento acustico.

3. Silenciador.

4. Filtro.

5. Conductos de aire.
6. Sistema de control. Elementos de la instalacion “solo calefaccion”
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Gontrol

El sistema de control es el encargado
del correcto funcionamiento de la ins-
talacion. Toma todas las decisiones de
forma auténoma, basdndose en el
valor de las temperaturas registradas
por las sondas de temperatura.

Através de la conexion USB del sistema de

control, se podra acceder al software aso-
ciado al mismo.
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Interfaz de usuario de sistema de control

Ventajas del sistema

-Gran ahorro econémico en el consumo
de calefaccion 'y agua caliente.
Calefaccion y agua caliente practicamente
gratuita.

-Ventilacién de aire cdlido en el interior del
recinto, lo que implica una renovacion de
aire total varias veces al dia empleando un
filtro de elevada calidad lo cual favorece un
ambiente saludable libre de mohos vy
humedades.

-Gasto en mantenimiento de la instalacion
minimo (limpieza de filtro anualmente).

-Los colectores por aire funcionan a tem-
peratura mas baja (mayor eficiencia).

-Los colectores no emplean ningun liqui-
do caloportador: no se corre el riesgo de
que el mismo se congele o hierva (no son
necesarios los mecanismos de protec-
cion).

-Posibilidad de integracion a otros sistemas
convencionales.

-Precalentamiento de aire y agua para dife-
rentes procesos industriales.

-Sistema sostenible con el medio ambien-
te: disminucion de las emisiones de gases
de efecto invernadero y de la dependencia
energeética al emplear energia limpia.
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Prestaciones
-Maximo rendimiento: 89% eficiencia.

-Potencia instantdnea ofrecida por 10 cap-
tadores solares en serie (25m2 de campo
colector) en condiciones normales de ope-
racion: 18KW térmicos, con un consumo
aproximado de 0,25KW eléctricos.

-Tiempo de vida de la instalacion: 30 afios.

-Tiempo de amortizacién de la instalacion:
inferior a 5 afios.

-Factor de cobertura solar anual para cale-
faccion: superior al 75%.

-Factor de cobertura solar anual para agua
caliente: superior al 70%.

Funcionamiento de la instalacion

EPYME
N° 160

articulo

Estudio cliente a cliente

laxxon Energia garantiza un estudio perso-
nalizado de cada instalacion para asi obte-
ner las prestaciones dptimas del sistema,
cuantificando mediante un software infor-
matico los ahorros energéticos que se
obtendran durante la vida util del producto
0 solucion.

Igualmente, y sujeto a las convocatorias de
las Administraciones Pdblicas, puede ser
posible la obtencidn de incentivos por parte
de la Junta de Andalucia a través de la
Agencia Andaluza de la Energia.

CAJA FILTRANTE

ENTRADA DE AIRE EXTERIOR

VENTILADOR: COMSUMD 250W
T0C/aN0

MTLLLL S LA DTN L LT
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La transicion hacia el agente energético con la
formacion de Epyme

Cada vez mds cerca del asesor energético en una transicion del instalador tradicional a un empresario multisectorial y
capaz de asesorar a su cliente en la compra de energia y en la gestion eficiente de su instalacion. Con este objetivo se
han celebrado dos cursos, uno de Asesor Energético de Fenie Energia y otro para comercializadores de gas para Gas

Natural.

Alli donde haya una necesidad del insta-
lador, alli donde haya un cambio en el
mercado, alli estard la formacion de
Epyme para actualizar las capacitaciones
de sus socios.

Este es el caso de los cursos de Asesor
energético de Fenie Energia, o 10s cursos
de habilidades comerciales de Gas
Natural.

Con estos cursos Epyme ofrece la posibili-
dad al instalador de adentrarse en un mer-
cado novedoso que permitird dar solucio-
nes cercanas y oportunas al cliente, ahon-
dando en su captacion y fidelizacion.

Cursos de estreno en el segundo
trimestre

Entre las novedades en cursos en este
trimestre destacan varias acciones como
por ejemplo el curso de Formacion
Preventiva de Electricista Minero Exterior
y los cursos de comercializacién de gas
antes mencionados, con lo que se consi-
gue una actualizacién y ampliacion conti-
nua de nuestro catalogo de formacion.

Homologaciones segundo trimestre

También hay novedades y nuevas homo-
logaciones para el presente afio con lo
que el area de formacion de Epyme
podra abarcar auin mas especialidades
de la instalacion. Uno de las novedades
es la acreditacion para RITE por Aselar
Entidad Certificadora.

Mas novedades en el 2016

También durante este curso Epyme
seguird formando a los instaladores para
los examenes de Industria y continuara
ampliando su catélogo atendiendo a las
necesidades de los socios.

CURSOS CELEBRADOS EN EL
SEGUNDO TRIMESTRE

PRL electricidad 6h

Primeros Auxilios

RITE 450 horas

Curso preparatorio examen RITE-07
Curso preparatorio Operador de Calderas
Gases Flurados PF1

Gases Flurados PF3A

Gases Flurados PF8

Curso tramitador PUES

Legionella

Actualizacién legionella

Agente de puesta en marcha APMR
Asesor Energético Fenie Energia
Cursos Gas Natural

CURSOS PROGRAMADOS
PARA EL TERCER TRIMESTRE

Cursos de PRL

Curso tramitador PUES

Agente de puesta en marcha

RITE 07 de 450 horas (fin de semana)

Cursos de gases fluorados: programas
formativos: 1,2, 3A, 3B, 6y 8

Legionella

Actualizacion legionella
Energia Solar

Grupos de presion
Alumbrado exterior

Fibra dptica

Curso electricidad bésica
Curso electricidad nivel Il
Trabajos en altura
Primeros auxilios
Trabajos recintos subterrdneos
Curso Médulo GN

Curso sistemas de regulacion y control
automatico

Utilizacion equipos de medida
Curso puente grda

Curso construccion de conductos para
la distribucion de aire

Curso actualizacién normativa de gas
Curso Asesor Energético Fenie Energia

Mantenimiento y puesta en marcha equi-
pos de gas
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Datos de contacto de empresas del sector
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Circutor consigue el ahorro y la eficiencia
energética con el analisis de la factura electrica

Gircutor programd una jornada técnica en Epyme para abordar las posibilidades de ahorro y mejora de la eficiencia ener-
gética de las instalaciones eléctricas utilizando exclusivamente la factura eléctrica del cliente. De esta forma saber inter-
pretar la factura eléctrica, gestionar la maxima demanda de la instalacion y tener claros los conceptos de energia reactiva
en la instalacion fueron los objetivos perseguidos por la empresa.

La eficiencia energética es un elemento
fundamental en la mejora de la competiti-
vidad de las empresas. Una base de la
misma estd en saber interpretar en todo su
ambito las facturas eléctricas, clave para
que las empresas instaladoras eléctricas
asociadas den un valor afiadido al servicio
que suministran a sus clientes.

Por esta razén desde Circutor se ensefiaron
al instalador medidas sencillas para propo-
ner al cliente que generen ahorros en base
a la actual factura eléctrica y que no requie-
ran ni auditorias ni estudios complejos.

A la hora de la interpretacion de la factura
de energia los ponentes se centraron en
los aspectos mas importantes de la misma
como: potencia contratada, tipo de ATR,
discriminaciones horarias, etc.

Ademas se ensefid como detectar proble-
mas de reactiva y excesos de potencia.
Esta parte finalizd con unos ejemplos
practicos de optimizacién con facturas
reales.

A continuacion se mostro al instalador
como llevar a cabo la gestion maxima de
demanda, aclarando conceptos e identifi-
cando la deteccion de penalizaciones.

En este punto se estudio el diseno de solu-
ciones y 1os pasos a seguir en su imple-
mentacion, realizando casos practicos de
disefio.

Otra de las dreas en las que se ha puesto
énfasis fue en todo lo concerniente a la
energia reactiva.

En este sentido se comentaron los tipos de
costes en una instalacion, tipos de energi-
as, optimizacion, calculo de reactiva, efec-
tos de la compensacion, partes de bateri-

Los andlisis del consumo y las medidas de ahorro entre los temas preferidos del instalador

as, mantenimiento, tipos de bateria, ejem-
plos de calculo y maquetas.

Presentacion WIBEEE

Por Ultimo se presentd lo mas avanzado en
andlisis de consumo de la marca Circutor,
el dispositivo Wibee.

Este analizador de consumo con conexion
inaldmbrica via wi-fi, muestra los datos
instantdneos e historicos del consumo
eléctrico mediante cualquier dispositivo
smartphone, tablet o PC, con la ayuda de
su app o del servidor web integrado. Esta
herramienta es ideal para hacer eficiente
una instalacion eléctrica, tomando definiti-
vamente el control de la instalacion.

Todo el sistema ha sido disefiado para sin-
cronizar la informacion mediante redes de
comunicacion inaldmbrica.

Wibeee recoge todos los datos necesarios
sobre el consumo eléctrico y ayuda a su
interpretacion, permitiendo realizar compa-
rativas entre diferentes periodos de tiempo
0 entre mas de un Wibeee.

Instalacion sencilla

La instalacion de cualquier equipo eléctri-
co puede ser engorrosa, dificil y ademas,
con peligro de electrocucion. Wibeee es
extremadamente facil de instalar, hasta el
punto de que el montaje dura diez segun-
dos.

Gracias a su sistema de conexion Zero
encaja perfectamente en cualquier cuadro
eléctrico sin cablear nada en absoluto.
Ademds su disefio DIN-Zero no ocupa
espacio, pudiendo ser instalado en cual-
quier dispositivo.

sevilla / segundo trimestre 2016



EPYME
N° 160

jornadas

Plug&Gaz presento sus soluciones en tuberias
corrugadas plegables para instalaciones de gas

El pasado 27 de abril tuvo lugar en Epyme una Jornada Técnica a cargo de Plug&Gaz, centrada en la tuberia corru-
gada empleada en las instalaciones de gas. Plug&Gaz es la marca de la sociedad "Culture Energy France”, empresa
especializada en tuberias corrugadas plegables en acero inoxidable y accesorios, utilizada en aplicaciones de con-

duccion de gas.

El evento fue desarrollado por Azucena
Garcia  Calvo,  Responsable  de
Internalizacion y Directora de Plug&Gaz en
Espana.

Respetuoso con la normativa

Uno de los primeros puntos tuvo que ver
con la normativa actual y cémo los produc-
tos de la empresa se adaptan a la normati-
va vigente.

La norma europea EN 15266 autoriza la
utilizacion de kits de tubos flexibles corru-
gados de acero inoxidable para el suminis-
tro de gas natural en los edificios, a una
presion de servicio inferior o igual a 500
milibares. Esa norma ha sido transpuesta al
derecho francés (NF EN 15266) y traducida
a través del pliego de condiciones CCH
2007-01, bajo la marca ATG.

Por otra parte, el decreto del 19 de diciem-
bre de 2007 autoriza la utilizacion del pro-
ducto en las habitaciones, a través de las
prescripciones del decreto del 2 de agosto
de 1977, modificado a su vez. El decreto
del 23 de enero de 2004 autoriza los kits
PLT en los establecimientos que reciben
publico (ERP).

Igualmente la resistencia al fuego del kit en
caso de incendio ha sido probada segun la
norma EN 1775. La clase de resistencia al
fuego de la funda es B-s1-d0. El kit PLT
Plug&Gaz estd homologada por Certigaz
bajo el nimero ATG-PLT 009.

Este kit Plug&Gaz se puede utilizar con
toda seguridad para cualquier trabajo:
pasando por la nueva construccion, reno-
vacion, ampliacion de instalacion en red
utilizando gas natural o gas propano en red
a una presion inferior a 500 mbar.
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El taller de Epyme contard con un Kit Plug&Gaz

Rapidez, facilidad y comodida para el
instalador

Otro de los puntos a destacar fue la rapidez
en la instalacion, en la que segun la ponen-
te se gana mas del 50 % del tiempo en
montaje, en comparacion con una instala-
cion tradicional.

Esto se debe a la facilidad del sistema sin sol-
daduras, se entrega en rollo, curvado a mano
y no necesita la utilizacion de herramientas
incdmodas (cortatubos, cuter, llaves).

Para el montaje el instalador sélo necesita un
cortatubos con una cuchilla de corte especi-

fica para el inox y 2 llaves para garantizar el
apriete de los racores de laton.

La flexion de los tubos corrugados flexibles
sigue siendo una operacion facilmente rea-
lizable a mano y con una mayor precision.

Racores y tomas de gas

También se mostrd el funcionamiento de los
racores Plug&Gaz que permiten obtener una
estanqueidad con un alto nivel de seguridad.
Con estos racores Plug&fit de doble hermeti-
cidad se obtiene una doble estanqueidad
gracias al perfil interno que combina la cone-
Xion metal/metal con una hermeticidad clési-
ca mediante un collar para forjado con junta
de nitrilo EN 549. Gracias a la doble estan-
queidad, en todos los casos se obtiene una
estanqueidad inmediata.

Para finalizar, se ensefio el funcionamiento
de las tomas de gas pertenecientes a la
empresa que permiten conectar con toda
seguridad un aparato de gas tanto en el
interior como en el exterior.

Toda la informacidn de producto en la web ofi-
cial de la empresa: http://www.plugandgaz.fr
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Schneider Electric apuesta por la seguridad y
la hiperconectividad con Smart Panel

El pasado 11 de mayo tuvo lugar en Epyme una Jornada Técnica sobre el cuadro eléctrico inteligente, el Smart Panel, a
cargo del socio colaborador Schneider Electric. Ignacio Aranda, Técnico Comercial EcoExperts de Schneider Electric, fue
el encargado de desarrollar Ia jornada en la que se analizo a fondo el funcionamiento del cuadro eléctrico inteligente y
las nuevas funcionalidades que permite al instalador.

Schneider Electric, presentd durante la
jornada el Smart Panel, el cuadro de dis-
tribucion eléctrica que permite gestionar
el consumo energético de los edificios.
Una solucién que aporta inteligencia al
cuadro de baja tension, logrando un
mayor ahorro energético en las instalacio-
nes, manteniéndolas seguras y mejor
conectadas.

Segun el ponente "El funcionamiento de
esta solucion se basa en conectar los edi-
ficios con el ahorro energético en tres
pasos: medir, conectar y ahorrar. En primer
lugar, al agrupar la mayoria de componen-
tes de medida, control y proteccion eléctri-
ca, los cuadros eléctricos se transforman
en fuentes de datos que se pueden mostrar
localmente o enviarlos a través de las redes
de comunicacion”,

Mddulos de comunicacion integrados

Smart Panel permite disponer de los
datos de la instalacion permanentemente
actualizados. Esto se debe a que los
modulos de comunicacion integrados en
esta solucion estan listos para ser
conectados a plataformas de gestion de
energia. El cuadro inteligente cuenta con
pantallas de visualizacion local y mddu-
los de comunicacion Modbus y Ethernet
integrados en el sistema de comunica-
cién de Schneider Electric Enerlin’X. Por
este motivo, la informacion se transmite
de forma segura a través de las redes
mas eficientes:

-Modbus SL en el interior de los cuadros
para comunicacion entre componentes.

-Ethernet, por cable o WiFi, en el interior
del edificio, conectando el cuadro eléctrico,
ordenadores y otros dispositivos a la propia

Los instaladores eléctricos no se perdieron la cita

red de comunicacion del edificio.

-Ethernet por DSL o GPRS, para acceso a
los servicios on-line de Schneider Electric.

Orientado al ahorro energético

Uno de los pasos se centra en el ahorro,
que se consigue a través del control y la
supervision local.

Mediante la pantalla tactil conectada a
Ethernet, es posible controlar y comprobar
los valores en tiempo real, directamente en
el panel frontal del cuadro general.
Ademéds, mediante un PC con navegador
de Internet estandar, se pueden generar,
por ejemplo, notificaciones via correo elec-
trénico para las alarmas de eventos de la
instalacion seleccionada, permitiendo el
control de varios equipos. Los datos visua-
lizados en gréficos o registrados en archi-
vos tienen un gran interés para optimizar el
uso de energia en el edificio. Como ejem-
plo, permiten validar el cambio en los ajus-

tes de temperatura o la programacion de
los horarios, ya sea en el sistema de ges-
tion del edificio o0 en otros dispositivos
automatizados.

Servicio integral

Gracias a los servicios on-line de gestion
de la energia de Schneider Electric, los
datos se transforman en informacion rele-
vante que permite a los usuarios entender
el rendimiento de sus instalaciones de
forma continua. Energy Operation aprove-
cha los sistemas de comunicacion existen-
tes en los edificios, permitiendo comunicar
resultados avanzados y rendimientos a una
amplia comunidad de destinatarios para la
comprension comun en todos los ambitos
de la organizacion.

Para finalizar la jornada se procedio a rea-
lizar la demostracion de configuracion del
Smart Panel.
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Ecotic explico a los socios el programa
Ecoinstaladores y la correcta gestion de residuos

La actividad de formacion forma parte de la
nueva edicion del programa
Ecoinstaladores que impulsa Fundacion
ECOTIC, y que tiene como objetivo sensibi-
lizar al colectivo profesional sobre la impor-
tancia de la correcta gestion de los resi-
duos de los aparatos de climatizacién para
evitar su potencial impacto negativo sobre
el medio ambiente. La jornada conté ade-
mas con la colaboracion de otro de nues-
tros socios colaboradores, la empresa ges-
tora de residuos electrénicos RECILEC.

Alo largo de la actividad se trataron varios
bloques de contenidos, a través de los que
se repasaron aspectos como el despliegue
normativo del nuevo Real Decreto 110/2015
sobre residuos de aparatos eléctricos y elec-
tronicos (RAEE), los requisitos de tratamiento
de los equipos de climatizacion, o la obliga-
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Inicio y presentacion de la jornada

cion de los instaladores de entregar los resi-
duos en gestores autorizados que puedan
garantizar su adecuada gestion.

En relacion a estos temas, los asistentes
pudieron conocer de primera mano las
numerosas ventajas que ofrece el progra-
ma Ecoinstaladores, como la recogida gra-

tuita de los residuos en las instalaciones
del empresario, la compensacion que pue-
den obtener por los costes de logistica
inversa y almacenaje, y la obtencion de la
acreditacion que reconoce las buenas
précticas de los profesionales.

La jornada contd con la participacion de
Andrea Bastida, Técnico del Departamento
de Adheridos y Proyectos de ECOTIC, José
Sudrez, responsable de Calidad, Medio
Ambiente y PRL de RECILEC, y Diego
Morilla, Teniente Jefe del Servicio de
Proteccion de la Naturaleza de la Guardia
Civil (SEPRONA), quienes se encargaron de
desarrollar los numerosos temas tratados.
Para mds informacion sobre el programa
Ecoinstaladores: www.ecoinstaladores.com

soporte@ecotic.es 900 103 281

CAMBIA DE AIRE

ACREDITATE COMOD

CON EL

TU GANAS

Protege el medio ambiente con una
desinstalacion responsable

Obtén una compensacion econdmica
por reciclar los equipos

Recibe la acreditacion gue reconoce las
buenas practicas ambientales

INSTALADORES

§Epyme

= —

ecofi
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00 103 281
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KPS Soluciones ofrecio una jornada sobre
eficiencia energetica y calidad de la energia

El nuevo socio colaborador de Epyme celebrd su primera jornada en la Asociacion sobre eficiencia energética y calidad
de la energia. Se trataron con los socios los aspectos generales para verificar e inspeccionar instalaciones segun el REBT,
la calidad de la energia eléctrica y las promociones de KPS en el 2016. También se realizaron ejercicios practicos e inter-

pretaciones de los resultados.

Durante el acto el Reglamento
Electrotécnico de Baja Tension tuvo mucho
protagonismo, estudiando sus aspectos
generales en lo que respecta a la verifica-
cion e inspeccion de instalaciones.

A continuacion se analizaron las distintas
aplicaciones existentes para la medicion de
instalaciones y como realizar la interpreta-
cion de los resultados que arrojan las dis-
tintas mediciones.

Entre otras se estudiaron las medidas de
continuidad de los conductores de protec-
cion, las medidas de la resistencia de aisla-
miento de los conductores y de la resistencia
de aislamiento de suelos y paredes, cuando
se utilice este sistema de proteccion.

También se actualizaron conceptos como el
de medida de la rigidez dieléctrica, com-
probacion del funcionamiento de la instala-
cion, medida de la impedancia de bucle.

Para finalizar el bloque de medicion e inter-
pretacion se realizd la comprobacion de la
secuencia de fases.

Calidad de la energia eléctrica

Posteriormente se analiz el concepto de
calidad de la energia eléctrica, entendida
como el indicador del nivel de adecuacion
de la instalacion para soportar y garantizar
un buen funcionamiento de sus cargas.
También se estudio el concepto de pertur-
bacion eléctrica que puede afectar a la ten-
sion, a la corriente o a la frecuencia.

Dichas perturbaciones eléctricas pueden
originarse en las instalaciones del usuario,
las cargas del usuario o la compafiia eléc-
trica.

Los costes producidos por un mal suminis-
tro eléctrico pueden ser importantes oca-

sionando pérdidas de produccidn, produc-
tos dafiados y costes energéticos.

En KPS se ofrece a los instaladores una
amplia gama de instrumentos para el andlisis
de la calidad de energia eléctrica destinados
a la localizacion y solucion de problemas, las
tareas de mantenimiento preventivo y el
registro y analisis a largo plazo en aplicacio-
nes industriales y redes de suministro.
Finalmente, se realizaron ejemplos practicos
del funcionamiento de este tipo de equipos.

Plan renove de equipos

Para finalizar se presento el Plan Renove
de KPS para equipos Metrel y concreta-
mente para el Ml 3100 SE EurotestEASI.

Este es un instrumento de medida multifun-
cion rapido, preciso y facil de usar que realiza
todas las pruebas necesarias para verificar
una instalacion de BT acordes a la IEC/EN
61557. Ademéds el MI 3100 SE EurotestEASI
permite monitorear la tension online, pruebas

de secuencia de fase y mediciones de resis-
tencia de tierra. EurotestEASI esta equipado
con las caracteristicas de fusibles y RCD's
para la evaluacion de los resultados mediante
el test PASA / NO PASA. También se presen-
taron a los socios las tltimas promociones
en Kits de herramientas para REBT.

Sobre KPS

KPS Soluciones nace con la mision de dise-
nar, desarrollar y fabricar productos con el
méaximo nivel de calidad y competitividad,
estando especializados en eficiencia ener-
gética y soluciones industriales.

Esta formado por un equipo de profesiona-
les de dilatada experiencia en el mercado
eléctrico e industrial durante mas de 20
afos. Personal tanto técnico, de proyectos
como comercial.

La empresa presta todos los servicios de
aprovisionamiento, gestion del stock y
suministro a clientes.
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La importancia del instalador en el modelo ESE
a analisis con Efiwik

Como las empresas instaladoras pueden participar en el modelo de los servicios energéticos de la mano de Efiwik, fue
uno de los principales puntos de la jornada informativa en la que se indicaron las nuevas posibilidades adn abiertas para
el desarrollo de este negocio en Andalucia.

Javier Martin y Enrique Villegas durante la jornada

Mucho se ha oido hablar sobre las bonda-
des de los servicios energéticos en los
que usualmente al cliente se le propone
un proyecto de reduccion de consumos y
eficiencia energética ligado a sus instala-
ciones, estando asociado el pago a la
obtencion de ahorros.

Este modelo, de entrada muy atractivo
para el cliente, viene estando vetado al
instalador tradicional pues el Proveedor
de Servicios Energéticos suele financiar
o0 gestionar la financiacion del proyecto y
muchas veces el instalador queda fuera
del circuito de financiacion o tiene difi-
cultades para acceder a ella.

En este sentido la empresa Efiwik celebrd
una jornada informativa a finales de junio
en la sede de Epyme, en la que explico a
los instaladores en qué consiste un pro-
yecto de eficiencia energética, basado en
la obtencidn real de ahorros de energia,
como condicion al pago de los servicios
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prestados (modelo ESE), y destacd la
importancia de la colaboracién de las
empresas de servicios energéticos con las
empresas instaladoras y mantenedoras
para el buen desarrollo del mismo.

La apertura de la jornada corrié a cargo de
Manuel de Elias, Secretario General
Gerente de la Asociacion y, en ella partici-
paron como ponentes, por parte de Efiwik,
Javier Martin (CEO) y Roberto Pardal
(Director Técnico).

Cerrd la jornada Enrique Villegas, respon-
sable comercial de Efiwik para Andalucia
Oeste.

Durante el evento se habld de la importan-
cia de la innovacion y sostenibilidad como
palanca de cambio en el sector de la efi-
ciencia energética.

Esta innovacidn pasa por la gestion ener-
gética inteligente implementada en un
edificio o grupo de edificios, a través de
un sistema inteligente de gestion y una

plataforma online. En este proceso se
realiza la monitorizacion de todas las ins-
talaciones controlando los resultados en
tiempo real y de forma centralizada, apli-
cando sistemas de autodiagndstico, que
permiten incluso conocer el consumo de
forma anticipada.

La medicion es otra de las piezas clave en
el servicio energético integral, con los
mecanismos de medicién se pueden con-
seguir los informes del comportamiento
energético de cada edificio por zonas,
pisos, etc., permitiendo adecuar los habitos
de consumo y realizar los correctivos per-
tienentes.

El servicio facilita las labores de manteni-
miento del edificio, detectando medidas de
ahorro continuado y activando un manteni-
miento preventivo que reduce costes y
maximiza la eficiencia de la instalacion.

Autofinanciacién

Efiwik puede financiar todas las innovacio-
nes tecnoldgicas implantadas, a través de
un vehiculo financiero, que recupera la
inversion con los ahorros producidos por
las mejoras implantadas, ofreciendo la
posibilidad de transformar cualquier
inmueble en un edificio eficiente sin invertir
recursos propios.

Este recurso supone una gran innovacion
de carécter financiero dentro del sector de
la eficiencia energética.

Ademds, la eficiencia energética es un
sector prioritario dentro de los objetivos de
la Union Europea por lo que cuenta con
importantes incentivos y financiacion.
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Las instalaciones eléctricas en atmosferas
explosivas explicadas por el Grupo Siccis

El pasado 30 de junio se cerraron las jornadas formativas del segundo trimestre en las instalaciones de Epyme con una
interesante jornada sobre instalaciones eléctricas en atmasferas explosivas de la mano de nuestro socio colaborador el
Grupo Siccis, SA. Marta Gracia Pérez, Directora Comercial de la empresa, fue la encargada de desarrollar el contenido
de la actividad.

|
Francisco Chaves junto a Marta Gracia en la pres

La jornada comenzd con la definicion de
atmdsferas explosivas que se entiende
por toda mezcla, en condiciones atmosfé-
ricas, de aire y sustancias inflamables en
forma de gas, vapor o polvo en la que,
tras la ignicion, se propaga la mezcla no
quemada.

Tipos de atmésferas

Se distinguen dos tipos de atmodsferas
ATEX:

-Atmosferas de gas explosivas: mezcla de
una sustancia inflamable en estado de
gas o de vapor con el aire, en la que, en
caso de ignicion, la combustion se propa-
ga a toda la mezcla no quemada.
-Atmdsfera con polvo explosivo: mezcla
de aire, en condiciones atmosféricas, con
sustancias inflamables bajo la forma de
polvo o fibras, en la que, en caso de igni-
cion, la combustion se propaga al resto de
la mezcla no quemada.

entacion del acto

No se incluye en la definicion de ATEX el
riesgo de explosion de sustancias inesta-
bles, tales como los explosivos, material
pirotécnico y perdxidos organicos o cuan-
do las mezclas explosivas estan someti-
das a condiciones no consideradas como
atmosféricas normales, como es el caso
de mezclas sometidas a presion.

Marco reglamentario

También se explico el marco reglamenta-
rio que deben cumplir los equipos eléctri-
cos y no eléctricos que se instalan en
lugares donde se pueden formar
Atmdsferas Explosivas. Estos equipos
deben cumplir unos requisitos, obtener
una certificacion y ser marcados confor-
me a las disposiciones dictadas por el
Real Decreto 400/1996 que transpone la
Directiva 94/9/CE (ATEX 100).

Ademés estdn incluidos el Real Decreto
681/2003 sobre proteccion de la salud y
seguridad de los trabajadores expuestos a

los riesgos derivados de la presencia de
atmdsferas explosivas en el lugar de tra-
bajo (Trasposicion de la Directiva
99/92/CE) y la La Ley 31/1995 de
Prevencion de Riesgos Laborales (Art. 43
Ley 31/1995 LPRL).

Dentro de las exigencias normativas se
explico la funcion y elaboracion del docu-
mento de proteccidn contra explosiones,
asi como la clasificacion de las éareas de
riesgo.

Igualmente se mostro la importancia de la
ventilacion y la extraccion en las estancias
con riesgo de explosion.

Para finalizar se comento el procedimien-
to de clasificacién de zonas para gases y
vapores, asi como el procedimiento de
clasificacion de zonas para polvo, explica-
dos ambos con distintos ejemplos.

Grupo Siccis

El Grupo Siccis, lleva mas de cuatro déca-
das trabajando en el sector eléctrico, fabri-
cando y comercializando productos desti-
nados a la proteccion de instalaciones
eléctricas y a la estanqueidad de pasos de
cable.

Actualmente, representa en el territorio
espariol a importantes fabricantes extran-
jeros de material eléctrico antideflagrante
con certificado ATEX y ofrece a sus clientes
una amplia gama de productos (ilumina-
cion fija y portatil, cajas, mandos de con-
trol, prensaestopas, calefaccion, etc.) para
zonas clasificadas. Grupo Siccis es capaz,
no solo de ofrecer productos especializa-
dos, sino que también puede facilitar solu-
ciones a medida para el instalador.
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EN EL SEGUNDO TRIMESTRE
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DEL ANO 2016

11 Asamblea General de Epyme

31 Curso PRL 6 horas Electricidad

1 4 Dia General del Accionista Fenie Energia
1 4 Junta General Accionistas Fenie Energia
115 Curso Electricidad Bésica

1 9 Junta Directiva Epyme

1 9 Curso Preparatorio RITE

ZA0) Curso Electricidad Nivel I

20 Comité Ejecutivo Fenie

N

0 Reunion Secretarios Fenie Energia
1 Reunion Secretarios Fenie

Curso Gases Fluorados PF8
R

(©)

eunion Fadia-Adime
Jornada Circutor
Jornada PlugandGaz

Webinar Fenie Energia

N

Jornada estrategia energética andaluza

N

Reunion Asociaciones Conaif

e e N N [ (&2

Curso PRL 6 h. Telecomunicaciones
Jornada Gas Natural

Reunion Agencia Andaluza de la Energia
Reunion Epyme-Preverys

Curso PUES

Cursos Gases Fluorados PF1+PF3A
Reunion Agencia Andaluza de la Energia
Jornada Schneider Electric

Reuni6n Agencia Andaluza de la Energia

1 8 Reunion Agencia Andaluza de la Energia
1 8 Comité Ejecutivo Fenie

70 Escoferia de Salvador Escoda

23 Reunién Agencia Andaluza de la Energia

30 Curso actualizacion Legionella

Curso Alumbrado Exterior
Curso Gases Fluorados PF6
Comité Ejecutivo Fenie

Junta Directiva Fenie
Asamblea General Fenie
Certificacion Servigas

Jornada Ecotic-Recilec
Concurso Jovenes Electricistas

1 0 Curso Fenie Energia Bloque |

12
§
§
7
7
7
8
8
g

Curso Utilizacion Equipos de Medida

14
Convencion de ventas Fenie Energia

Curso Conductos
Curso Legionella
Jornada KPS

Junta Directiva Epyme
Jornada Efiwik

30 Jornada Grupo Siccis
30 Junta Directiva y Asamblea de Fadia
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MasterChef vuelve a confiar en GROHE

MasterChef, el concurso culina-
rio mas popular de la television,
arrancd en TVE su cuarta edi-
cion, centrada en el fomento de
la gastronomia sostenible. Tras
el éxito conseguido en las ulti-
mas ftres temporadas, mas de
20.000 candidatos se presenta-
ron al casting, del cual Unica-
mente 15 fueron seleccionados.
Un afio mds, el equipo de pro-
duccion de MasterChef ha con-
fiado en GROHE como principal
firma de griferfa del programa.
La exitosa colaboracion de
GROHE en las pasadas edicio-
nes del concurso ha hecho de
la griferfa Minta Touch un ele-
mento indispensable de las
cocinas del talent culinario.

Los concursantes deberan
defender sus habilidades en los

fogones ante el jurado formado
por los reconocidos chefs Pepe
Rodriguez, Samantha Vallgjo-
Négera y Jordi Cruz. Para ello,
contardn con la inestimable
ayuda de las innovadoras grife-
rias GROHE Minta Touch, que
gracias a su accionamiento con
un suave toque en el cafio, les
permitira no perder ni un
segundo en las exigentes prue-
bas a las que se enfrentaran.

BAXI presenta el panel solar
“Mediterraneo Slim”

BAXI, la compafiia lider y refe-
rente en sistemas de climatiza-
cion, ha presentado el colector
solar térmico Mediterrdneo
Slim, de muy bajo espesor y
peso reducido. La compafiia
consigue con su nuevo producto
superar los inconvenientes
actuales en la instalacion de los
paneles solares por su tamafio y
peso frecuentes, posicionando
el Mediterraneo Slim como el
mas delgado y ligero del mundo.

Disefiado en Espaia por el
Centro de Referencia Europeo
en Energia Solar del grupo BDR
Thermea, al que pertenece BAXI,
el Mediterraneo Slim supone un
nuevo concepto de panel solar
con un espesor de tan solo 46
mm y 26 Kg de peso, cuando lo
habitual son colectores de unos

85-90 mm de espesor y unos
40 kg de peso.

Gracias a su ligereza, este
colector facilita sustancialmente
su instalacion, haciendo que sea
posible realizarla con una sola
persona, algo impensable con
los captadores solares conven-
cionales, los cuales requieren de
varias personas para el montaje.

En esta edicion, el jurado incul-
cara a los aspirantes la filosofia
‘Slow Food’, que defiende la pro-
duccion tradicional, promueve
una nueva gastronomia que
emplea respetuosamente los
recursos disponibles y busca
recuperar los sabores de toda la
vida. Ademas, los espectadores
podran vivir su pasion por la
cocina como si fuesen auténti-
cos aspirantes al programa,

pues el talent lanza el
#RetoMasterChef, un divertido
juego en el que pasaran por
pruebas similares a las de los
concursantes. Una cuarta edi-
cion que vuelve cargada de sor-
presas y con las fuerzas reno-
vadas, presentando nuevos
retos, lecciones y consejos de la
mano de profesionales tan
reputados  como  Carme
Ruscalleda, Angel Ledn y Diego
Guerrero, entre otros, sumando
mas de 50 estrellas Michelin.
De nuevo, el ganador obtendra
un premio de 100.000 euros, la
publicacion de su libro de coci-
na y un Master en Cocina,
Técnica y Producto impartido
en la Facultad de Ciencias
Gastronomicas Basque
Culinary Center.

Junkers lanza su nueva gama
de termos eléctricos Elacell

Junkers, marca de la division
Bosch Termotecnia pertenecien-
te al Grupo Bosch, presenta su
nueva gama de termos eléctri-
cos con una amplia variedad de
capacidades desde los 15 hasta
los 500 litros en agua acumula-
da y desde los 3,4 hasta los
13,1 litros por minuto en agua
instantanea y numerosas posibi-
lidades de ubicacion, que supo-
nen una solucion efectiva para el
calentamiento del agua cuando
la energia disponible es la eléc-
trica.
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Gracias a su amplia variedad,
que incluye modelos horizonta-
les, verticales y reversibles,
dimensiones estandar y versio-
nes ‘slim’, ademéas de controles
mecanicos y electrdnicos, estas
soluciones son capaces de ajus-
tarse a las necesidades indivi-
duales de cada hogar. Asimismo,
se caracterizan por un disefio
moderno y una instalacion y fun-
cionamiento tan sencillos que
refuerzan su eleccion por parte
de usuarios e instaladores.
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Gran éxito de la 42 edicion del Electro FORUM organizado por
Grupo Electro Stocks

El Certamen Tecnoldgico mul-
tidisciplinar, celebrado en
Santiago y dirigido al instala-
dor profesional, un aflo mas
ha tenido una gran acogida,
superando los 2.500 asisten-
tes profesionales.

El Palacio de Congresos y
Exposiciones de Santiago aco-
gio la cuarta edicion de Electro
FORUM (www.electroforum.es)
el certamen sectorial dirigido a
profesionales de la instalacion
organizado por una de las
cadenas lideres nacional de
distribucion de material eléctri-
co, automatizacion, clima y fon-
tanerfa Grupo Electro Stocks
(www.grupoelectrostocks.com)

La asistencia ha superado las
previsiones iniciales con mas
de 2.500 asistentes profesio-
nales de las zonas de Galicia,
que participaron activamente
en la jornada formativa y reci-

bieron la puesta al dia de las
Gltimas tendencias en eficien-
cia energética, nuevas oportu-
nidades de negocio y noveda-
des de producto en materia de
iluminacion, baja tension, auto-
matizacion, control y clima.

Los visitantes pudieron disfru-
tar de los 75 stands con las

Vaillant, patrocina el V

Congreso ESES

Un afio mas Vaillant ha sido
patrocinador del V Congreso de
Servicios Energéticos ESES,
celebrado en Madrid y que este
afio bajo el lema ‘Eficiencia
Energética, nuestra principal
energia’, ha contado con la pre-
sencia de multitud de profesio-
nales interesados en la promo-
cién del sector de los servicios
energético en nuestro pais.

En esta ocasion, la marca ale-
mana ha participado en la
mesa redonda ‘Construyendo
un caso. Gomplejo hotelero’, en
la que Jaime Ruiz, responsable
de Canal VIP, ha sido el encar-
gado de trata el tema de la
generacion de calor para cale-
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faccion y climatizacion de pisci-
nas. En su intervencion ha que-
dado patente que la solucion
mas adecuada para una insta-
lacion con altos consumos en
calefaccion, refrigeracion 'y
agua caliente sanitaria que
requiera un servicio simultaneo
de todas ellas es, desde el
punto de vista de la eficiencia,
ahorro y sostenibilidad, la que
emplea la energia geotérmica.

(ltimas novedades de los fabri-
cantes mas relevantes del sec-
tor eléctrico y de las 36 confe-
rencias basadas en 4 ejes
tematicos: eficiencia y ahorro
energético, nuevas oportunida-
des de negocio, experiencias y
soluciones de éxito y futuros
escenarios mas eléctricos.

Los 4 ciclos de conferencias
tuvieron una asistencia media
de 112 personas por sala,
pasando en total por todas las
ponencias 4.032 asistentes. El
contenido de las conferencias
en torno a la eficiencia energé-
tica y las ultimas tendencias
tecnolégicas, fue uno de los
atractivos de la jornada, que
combinado con la exposicion
de producto y las demostracio-
nes practicas que presentaron
los fabricantes confirieron el
éxito del congreso.

El acto fue conducido por el
presentador y humorista Miki
Nadal, que presentd sus par-
ticulares conclusiones “ELEC-
TRIZANTES” que aportd la
nota de diversién al certa-
men. Finalmente el experto
en economia y consultor de
empresas, Emilio Durd, clau-
sur6 la jornada.

Temporizador digital multifuncion
con programacion NFC

Finder ha ampliado su gama
de componentes programa-
bles mediante Smartphone
con tecnologia NFC con el lan-
zamiento del nuevo
SMARTimer, un temporizador
multifuncién con 2 canales (2
CO de 16A) independientes.

El SMARTimer cuenta con una
amplia pantalla LCD retroilu-
minada para una optima
visualizacion de los parame-
tros de funcionamiento, tales
como: el tiempo fijado, tiempo
parcial, indicador de la tempo-
rizacion en curso, estado de
las entradas, estado de las
salidas.

Programacion flexible, que

permite la creacion de funcio-
nes especificas, combinando

las 25 funciones disponibles
en cada canal. Acceso a la
programacion protegido con
PIN de seguridad.

El SMARTimer, con su amplio
abanico de funciones y esca-
las de tiempo, desde décimas
de segundo, segundos, minu-
tos y horas, ofrece gran preci-
sion y la posibilidad de progra-
mar temporizados desde 0,1
segundos hasta 9.999 horas,
mas de 1 afo!!
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Schneider Electric desvela
las fabricas 4.0

La compaiiia se reunio con un
grupo de periodistas especiali-
zados el pasado 25 de abril en
Barcelona, donde detalld las
oportunidades de negocio que
se generan con la digitaliza-
cion de la energia y la aplica-
cion del Internet de las Cosas
a la industria.

“Una nueva energia en 3D”,
asi definio Francisco Barceld,
vicepresidente de Energy en
Schneider Electric Espana, la

vision de la compariia para el
futuro del sector energético
en un encuentro con prensa
especializada el pasado 25
de abril. Este enfoque abarca
tres 'D’: descarbonizacion
(eficiencia energética y uso
de renovables), digitalizacion
(integracion del Big Data y el
Internet de las Cosas) y des-
centralizacion (participacion
mas activa del consumidor, o
prosumer).

Epyme y Banco Sabadell
renuevan su acuerdo

Epyme ha llegado a un acuerdo
con El Banco Sabadell para que
todos nuestros asociados pue-
dan beneficiarse de importan-
tes bonificaciones econémicas.

Al abrir una cuenta Expansion
Negocios PRO, los que no sean
clientes de banco Sabadell, y se
den de alta este afio en Epyme,
obtendrdn una bonificacion de
hasta 60 € (en su cuota de ins-
cripcion), ademas del abono de
un 10% de la cuota anual de
Epyme.  Las empresas que ya
sean asociados y tengan una
cuenta en el Banco Sabadell, ya
sea anterior 0 que la abran
ahora, recibiran en la misma el
abono de un 10% de la cuota
anual de Epyme.

La cuenta Expansion Negocios
PRO, ademas no tiene coste de

O©Sabadell

mantenimiento, dispone de tar-
jetas gratis, terminal TPV, ade-
mas de una financiacion en
condiciones preferentes.
Dichas condiciones se manten-
drdn mientras se cumplan los
requisitos establecidos en el
contrato. Como minimo se
debe cumplir uno de los
siguientes requisitos: un cargo
en concepto de emision de
némina; un cargo en concepto
de seguros sociales; un cargo
en concepto de impuestos;
dos cargos en concepto de
recibos (uno puede ser la cuota
de Epyme).

Daikin presenta sus equipos
de climatizacion con R-32

Ademéds de ser un referente
en el dmbito de la climatiza-
cion, Daikin también fabrica
refrigerantes de Ultima gene-
racion. Esta faceta le permite
mantenerse a la vanguardia y
disefiar equipos de alta efi-
ciencia y mas respetuosos con
el medio ambiente. Este es el
caso de las unidades para
entorno  doméstico  Ururu
Sarara, Emura Il'y Serie M.

Esta gama de equipos de
bomba de calor destacan por
funcionar con el avanzado

refrigerante R-32, cuyo poten-
cial de calentamiento atmos-
férico (GWP) es tres veces
inferior al R-410A, uno de los
refrigerantes mds utilizado.
Ademas, el R-32 es mas ase-
quible, facil de reciclar y efi-
ciente ofreciendo rendimien-
tos mayores que rondan el 4%
en frio y el 5% en calefaccion,
debido esencialmente a que
tiene una mayor conductividad
térmica que el R-410A.

Ecotic incrementa un 18% la
recogida de RAEES en 2015

Fundacion ECOTIC, gestion6 a
través de su Sistema Colectivo
de Responsabilidad Ampliada
del Productor un total de
76.843.266 kilogramos de
residuos durante el aio 2015,
cifra que supone un incremento
del 18% respecto a las cantida-
des registradas en el ejercicio
anterior.

A'lo largo de sus diez afios de
actividad, ECOTIC ha logrado
financiar y gestionar un total
acumulado de 435.600.569
kilogramos de RAEE, con lo que
se consolida como la entidad de
referencia a nivel nacional en el
ambito del reciclaje electronico.
Este notable incremento de los
resultados se ha visto impulsa-
do por la voluntad de colabora-
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cion de ECOTIC con todos los
agentes del sector del reciclaje.
En este sentido, la entidad ha
mantenido un didlogo fluido
con las administraciones, ges-
tores de residuos y empresas
productoras y distribuidoras de
aparatos eléctricos y electroni-
€0S, para apoyarles en el des-
pliegue del nuevo Real Decreto
110/2015, que ha propiciado
una importante transformacion
del sector a lo largo del dltimo
ario.



Narciso Prieto, nuevo director
de Gas Natural Andalucia

El hasta ahora director, Radl
Suérez, pasa a dirigir el area de
Gestion  del Sistema de
Distribucion de Gas de la com-
pafia. La Direccion General de
Negocios Regulados de GAS
NATURAL FENOSA ha nombra-
do a Narciso Prieto como nuevo
Director de Gas Natural
Andalucfa, filial distribuidora de
la multinacional energética en
esta comunidad. Prieto conti-
nuara con la estrategia de
expansion desarrollada por el
hasta ahora director, Raul
Sudrez, quien ha pasado a ocu-
par la Direccion de Gestion del
Sistema de Distribucion de Gas.

Narciso Prieto es ingeniero
superior Industrial por la
Universidad Politécnica de
Madrid 'y Programa de
Desarrollo Directivo (PDD) por

SIMON inaugura

Simon, principal fabricante de
interfaces y material eléctrico,
ademas de creador de solucio-
nes de tecnologia para entornos
domeésticos y profesionales, ha
inaugurado  la  exposicion
Interfaces coincidiendo con el
centenario de la compafiia y en
el marco de la Barcelona
Design Week (BDW). Segun
Luis Lopezbarrena, CEO de
Simon Holding, ‘se trata de una
exposicion que invita al visitante
a hacer un recorrido a lo largo
de los 100 afios de la comparifa
para detenerse y analizar la
evolucion del disefio industrial a
través de algunos de los pro-
ductos mds iconicos de

(ot
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el IESE-Sao Paulo. Inici6 su
carrera en el Grupo en el afio
1992 e, inicialmente, desem-
pefd diferentes posiciones en
la unidad de Ingenieria y
Dispatching. Posteriormente,
se traslado a Brasil, donde tra-
bajo en los Servicios Técnicos
y Servicios Comerciales, y a
continuacion  dirigié  los
Negocios Regulados en ltalia.
En su dltima etapa ha dirigido
la unidad del Modelo Global de
Distribucion en la Direccion
Técnica de Distribucion.
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Nuos Plus de Ariston,
anticipando el futuro

Las bombas de calor para agua
caliente sanitaria NUOS PLUS
de ARISTON crean nuevos
estandares de eficiencia ya que
utilizan el calor del aire como
fuente renovable para obtener el
maximo confort y un elevado
ahorro energetico. Se caracteri-
zan por su disefio elegante, por
sus medidas compactas, por su
silenciosidad y por ser muy faci-
les de instalar.

NUOS PLUS, versétil y facil de
instalar, representa la evolucion
ecoldgica del calentador de
agua tradicional y es fruto de la
intensa actividad de investiga-
cion y desarrollo de Ariston,
dedicada a mejorar el rendi-
miento energético y la facilidad
de uso de los productos en los
que es lider mundial.

NUOS PLUS no tiene compara-
cion en el mercado. Ya esta pre-

- ]

3

parada para la Clase de eficien-
cia A+ (nuevos limites ErP
2017).

NUQS PLUS se adapta tanto a
usos domesticos (produccion de
ACS) como para usos comercia-
les o industriales, es decir, para
instalaciones que necesitan
grandes cantidades de Agua
Caliente Sanitaria como pelu-
querfas, albergues, residencias,
alojamientos B&B, restaurantes
y tantas otras).

la exposicion Interfaces, un recorrido a lo largo
de 100 anos de diseno

SIMON.” Y afiade, ‘ademas
también permitird al visitante
a reflexionar sobre la aplica-
cion de la tecnologia con la
finalidad de humanizar y
redefinir la forma que nos
relacionamos con nuestro
entorno.’

Salvi Plaja, Director de

Diserio en Simon, explica ‘los

disefios de la exposicion estan
organizados por tipologias, for-
matos, materiales y zonas geo-
graficas que definen la manera
como el usuario ha interactuado
con la luz. Asi se descubre el
valor que han ido adoptando
estos disefios al usuario que
estdn llamados a encender
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mucho mas que luz en un futu-
ro proximo.’

El acto de apertura de la expo-
sicion ha contado con la pre-
sencia de Pau Herrera, presi-
dente de BCD, e Isabel Roig,
directora general del BCD, ade-
mas del periodista Josep
Puigho, maestro de ceremonias
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en esta ocasion, quién ha
narrado la visita guiada a la
exposicion que podra verse de
forma gratuita hasta el 30 de
julio en el Disseny Hub
Barcelona y que se trasladara
en octubre en el Centro Cultural
Conde Duque de Madrid.
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nuevos socios y bolsa de trabajo

Bienvenida a los nuevos socios de Epyme

MBLANCO MURCIA, DAVID

M CARRERA CLIMATIZACION, S.L.
mCARRILLO ORTIZ, DAVID

MFLORES CUADRADO, ENRIQUE JOSE
mFONELECA2012, S.L.

M GARCIA NARANJO 65, S.L.U.

M GENERAL DE SERVICIOS DE A/A, S.L.
mHOYA COTO, FRANCISCO CARLOS
IINSTALACIONES FONTARUIZ, S.L.

mJ3 SERVICCE 1999, S.L.

m MAIL FLOW, S.L.

I MARCHENA CEJUDO, JOAQUIN

m MORENO RODRIGUEZ, MIGUEL ANGEL
I OLIVAR RODRIGUEZ, ANTONIO JOSE
I ROLDAN FERRUSOLA, JOSE ANTONIO
I SALADO ALONSO, DAVID

I SANZ GARCIA, DANIEL

I SERVICIOS ELEC. Y MANT. LOPEZ, S.L.

I TELEVISION Y TECNICA, S.L.

Estos socios ya podran disfrutar
de nuestros servicios:

-Asesoramiento técnico y juridico
-Representacion del instalador
-Altas en Industria.

-Seguros a precios inigualables.

-Formacion adaptada a la empre-
sa instaladora.

-Y mucho mas..........

Bolsa de trabajo de profesionales de Epyme

Si estas buscando trabajo y te gustaria ver tu curriculo publicado, entrégalo en la sede de nuestra asociacion o envialo por correo elec-
tronico a informa@epyme.org. Una vez seleccionado publicaremos un extracto con diversos perfiles. Si por razones de espacio no
pudiese ser publicado, serd archivado en nuestra bolsa de trabajo que se encuentra a disposicion de todas las empresas asociadas.

Adrian Bohérquez Artillo l

TIf: 665903504 Sevilla

Formacidn: 1. FP. Instalaciones Eléctricas y Automaticas. 2.
Curso “Habilidades lingtiisticas en inglés”.

Experiencia Profesional: Ayudante de instalador de sistemas de
climatizacion. Pedn de Albaileria y mantenimiento de hogar.
Instalador de Telecomunicaciones. Técnico,renovacion IP y teleco-
municaciones. Ayudante de montaje de sistemas de videovigilan-
cia. Instalador de baja tension en obra industrial,reformas y edifi-
cacion.

Manuel Jesis Pavon Ortega l

TIf: 667 848 987 Dos Hermanas

Formacin: 1. Curso de prevencion de riesgos Laborales espe-
cificos para la construccion 2. Tarjeta profesional de la
Construccion. 3.Curso tedrico-practico de F.PE de fontanero.
4. Curso de instalador de gas obtencion de camet tipos Cy B.

-Experiencia Profesional: amplia experiencia en fontaneria y
albaiileria en general. Experiencia en empresas instaladoras de
gas, en labores de mantenimiento e inspecciones

Maria Luisa Escobar Regajo l

TIf: 620346174 Sevilla

Formacién: 1. Técnico Superior en Administracién y Finanzas,
en la actualidad. 2. Grado en Psicologia. UNED, cursando
actualmente. 3. Especialista universitario en criminalidad y
seguridad pblica. 4. Curso en Administracion electronica. 5.
Curso Excel avanzado.

-Experiencia Profesional: Practicas de Técnico Superior en
Administracion y Finanzas. Auxiliar administrativa en Gestoria.

Manuel Garcia Franco I

TIf: 626416732. Sevilla

Formacién: 1. -Técnico Auxiliar de Electronica. FPI 2
Montajes Industriales Eléctricos. 15. 3 TPM. Aula Permanente
o Nivel Inicial. 8 horas. 4 TPM. Especifico Electricidad. 20
horas. 5 Carretillero. 6 PR.L.

Experiencia Profesional: Amplia experiencia como instalador
eléctrico para todo tipo de instalaciones. Experiencia de man-
tenimiento, en salones de celebracion, viveros, con nociones
de fontaneria y albaiiileria. Manejo de carretilla frontal, plata-
formas elevadoras y brazos telescopicos.

Francisco José Conde Caleya l

TIf: 607 11 29 27 Sevilla

-Formacién y cursos:

1. EP II. Electricidad y Electronica. Especialidad: Sistemas
Electrotécnicos y Automatizados. 2. Curso mantenimiento de
autématas programables. 3. Curso basico de Prevencion de
Riesgos Laborales. 4. Camé electricidad instalador autorizado.
5. Curso de mantenimiento méquinas eléctricas.

Experiencia Profesional: mantenimiento, instalacién y repara-
cion de instalaciones de airbus military con mas de diez
anos de experiencia.

Mantenimiento, Instalacién, Reparacion de cuadros eléctricos
en nuevas instalaciones de distintas empresas.

Cinco afios de experiencia en la instalacién de obra nueva
en vivienda, locales comerciales y plantas industriales.

Otros:
Carnet de conducir: Coche (B)

Vehiculo Propio: Si

Francisco Del Valle Hidalgo I

TIf: 687 266 885 Umbrete

Formacién: 1.Grado Medio de Instalaciones eléctricas y auto-
maticas. Marcelo spinola. 2. Curso F.P.0. Experto en gestion
de salarios y seguros sociales. 3. Curso Administrativo
Polivalente para PYMES. 4. Curso de Microsoft Windows 98,
Office e Internet.

-Experiencia Profesional: 1. Como electricista en la empresa
Nuevo Sol todo tipo de iluminacidn. Yesero y Escayolista pro-
fesional. Vendedor y Repartidor de diversos productos.
Técnico de limpieza en el Ayuntamiento de Umbrete. Pedn
de albaiileria en el Ayuntamiento de Umbrete.

Juan Carlos Terrén Tena l
Tif: 625591695 Almensilla

Formacidn: 1. Grado Superior de Sistemas Electrotécnicos y
Automatizados 2. Grado Superior de Sistemas de
Telecomunicaciones e Informatica. 3. curso FPE de Técnico de
sistemas microinformaticos.

-Experiencia Profesional: experiencia en mantenimiento de telefo-
nia de oficinas; instalacion, fusion y certificacion de fibra dptica y
cableado, instalacion, certificacién y mapeado de FTP.

Ana Dilia Smith Rivas l

TIf: 632 012 935 Sevilla

Formacién: 1Técnico Superior en Administracion y Finanzas.
2. Curso de Informéatica Avanzada — Contabilidad Contaplus.
3. Aplicaciones Informaticas de Gestion. 4. Administrativo
comecial.

-Experiencia Profesional: Experiencia como empleado adminis-
trativo en el Ayuntamiento de Carmona. Experiencia como auxi-
liar y técnico administrativo en distintas empresas.
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Ser socio de

&’Epyme

Ser socio colaborador de Epyme puede dotar a su empresa de una serie de ventajas muy importantes de cara a darla a conocer entre las cerca de 800
empresas integradas en nuestra asociacion en toda la provincia de Sevilla y los lectores de la Revista Epyme. Y no estamos hablando sélo de prestigio.

[ Publicacion gratuita en la Revista Epyme de sus [ | Especial mencion de la incorporacion de su empresa
noticias de empresa. en la Revista Epyme.

| Espacio gratuito destinado a los socios colaboradores I Descuentos exclusivos en la compra del espacio
con su logotipo. publicitario de Encarte.

[ Disponibilidad de las amplias instalaciones de I Espacio publicitario y utilizacion de sus productos en
Epyme para la presentacion de productos, los numerosos cursos que se impartiran en su centro
Servicios y jornadas técnicas. de formacidn.

| Descuentos en la adquisicion de publicaciones edito- I Difusion de novedades entre los asociados de Epyme.

riales de Epyme y sus federaciones.

NUEVO SOCI0 COLABORADOR: m)‘gﬁnm l}-\ PLUGRGAZ

Si en vez de socio colaborador quiere ser socio numerario o socio adherido, también podra disfrutar de una serie de ventajas que hacen de Epyme el comple-
mento perfecto para su negocio. Forme parte del colectivo de empresas instaladoras més grande de Andalucia.

B Seguros de Vida y Responsabilidad Civil B Jornadas Técnicas
@ Tramitacion de documentacion en Industria @ Cursos para ocupados
n Asesoria Juridica - Cursos para desocupados
sesoria Técnica enuncias por intrusismo
- A T - D t
- sesorfa en Seguros - epresentacion ante los organismos oficiales
A S R t te | ficial
- oria en Calidad y Prevencion epresentacion ante las compafias suministradoras
Ases Calidad y Preve Representac te | as strad

CUOTAS PARA SOCIOS ANO 2016
Socio adherido 25 euros / mes
Auténomo (solo) 40 euros / mes
Empresa de 2 personas 44 euros / mes
Empresa de 3 a 5 personas 58 euros / mes
Empresa de 6 a 14 personas 65 euros / mes
Empresa de 15 personas en adelante 72 euros / mes
Socio colaborador 700 euros / afio

Los asociados numerarios y adheridos abonardn una cuota de inscripcion del doble importe que le corresponda mensualmente.
Las cuotas de socio estan exentas de IVA.
Si el alta en la Asociacion coincide con el inicio de algun curso que ésta imparta se deberd abonar una cuota de inscripcion méas un semestre por adelantado.

Si desea hacerse socio en cualquiera de las modalidades solicite un formulario de inscripcion en el teléfono 954 467 064 o por emall a informa@epyme.org
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Novedades del sector

Seleccion de normas UNE del RITE

Autor: Conaif

Curso de Instalador de Calefaccién,
Climatizacién y Agua Caliente Sanitaria 16°
Edicién

Editorial: Conaif-Aenor
ISBN: no disponible

Preclo: 51,52 € + IVA (precio socios)

Autor: Conaif
Editorial: Conaif
ISBN: no disponible

Precio: 46,24 € + IVA (precio socios) Venta: Epyme
Venta: Epyme
_ Libro de mantenimiento de Alta Tension Plan Integral de Fomento para la Construccion y
— . - Rehabilitacién Sostenible de Andalucfa
T Autor: Epyme e
. I e : Autor: Agencia Andaluza de la Energia
Editorial: Epyme ==

ISBN: no disponible Editorial: Agencia Andaluza de la Energia

Precio: 15 € + IVA
Venta: Epyme

Ll
= P g

Precio: gratuito
-— Descarga:

':’\_\-?_r'lrulr'!"

www.agenciaandaluzadelaenergia.es/documentacion

Publicaciones Propias
[ | NOTA: Descuentos de 20% en los libros de Conaif y 10%

19 Manual de Mantenimiento de Alta Tensién en el resto. Descuento aplicable solo para asociados de

° Talonario Certificados de instalacion y mantenimento de gas Epyme-
3° Pasos para denunciar el intrusismo (coleccionable)

4° ;Como evitar el timo del gas? (coleccionable)

5° Manual de instalacion para casetas de feria (coleccionable)

N

Ponemos a disposicion del instalador los recursos bibliograficos y novedades editoriales que puedan ser de utilidad
en el dia a dia de la profesién. Tenemos una de las librerfas y bibliotecas mas completas del sector. Puedes ver y
consultar nuestros listados en www.epyme.es en el drea correspondiente. Alli encontrards las novedades editoriales
mas significativas en las distintas especialidades de la instalacion:

Electricidad . Telecomunicaciones
Fontaneria Varios
Climatizacion, calefaccion y ACS Frio Industrial

Proteccion Contra Incendios Energias Renovables

Gas Productos Petroliferos Liquidos

Aparatos a Presion

NOTA: Todos los asociados pueden retirar en calidad de préstamo cualquier libro de la Biblioteca Epyme, durante un
periodo maximo de 15 dias.
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Te ayudamos
a crecer

Sumamos esfuerzos para
avanzar juntos

Con Gas Natural, tu negocio notara
la diferencia. Para nosotros, tu
colaboracion es fundamental para llegar
a mas hogares, negocios e industrias
y mantener el liderazgo en el sector
energético. Por eso ofrecemos a los
instaladores colaboradores todas las
ventajas y facilidades, ademas de
asesorarlos de forma permanente.
Acogete a la Oferta Publica 2016

y colabora con Gas Natural, tu
negocio notara la diferencia.

Juntos obtenemos mas
beneficios para todos.

Conviértete en un nuevo colaborador
de Gas Natural llamando al:

0 / 900 500 405 ’

Mas informacion en:
www.gasnaturaldistribucion.com/soyinstalador
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gasNatural

Andalucia
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Ven a verlo

Aseisa Domotica ha reservado un espacio en sus instalaciones para que sus
clientes, instaladores y proyectistas, puedan conocer una aplicacion real y

en funcionamiento de sus productos y sistemas. Mas de 65 m2 con sensores
meleorologicos, detectores de presencia y alarmas, donde la iluminacidn y

la climatizacion estan completamente reguladas para ofrecer el mayor confort
ambiental. E control de todo el sistema es sencillo y puede realizarse con
interfaz telefonico o TCP/P (intemet).

DOMOTICA

p— Con inteligencia
Eda KNX gyenergm

aseisa

andalura de suministros
Aseisa, P.I. Calonge C/Metalurgla n® 18-21. 41007, Sevilla. Tino. 854 36.74.80 e-mail: aselsa@aseiza.es sléctricos e industriales, s.a.*

Pl La Paz, Nave 29. 21007, Huelva, Tino. 855854 37 37 e-mail: husivaBaseisa es



