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te al equipo
Sumamos esfuerzos para alcanzar el éxito

Con Gas Natural, |
tu negocio notara la diferencia

Para nosotros, tu colaboracion es fundamental para llegar

a mas hogares, negocios e industrias y mantener el liderazgo
en el sector energético. Por eso ofrecemos a los instaladores
colaboradores todas las ventajas y facilidades, ademas

de asesorarlos de forma permanente.

Acogete a la Oferta Publica 2015 y colabora con Gas Natural
Distribucion, tu negocio notara la diferencia.

Juntos obtenemos mas beneficios para todos.

Conviértete en un nuevo colaborador /
de Gas Natural llamando al ;

902 555 516 gasNatural

Mas informacion en:
www.gasnaturaldistribucion.com



EDITORIAL

Resurrecion

Las gruas paradas y abandonadas a lo largo
y ancho de todo el pais recordaban a una
gran cruz con la que tenia que cargar la eco-
nomia espariola.

Como en todas las historias de pasion, el
sufrimiento siempre estaba presente, mas
aun en las familias y en las pequefias y
medianas empresas que las soportaban.

Esta procesion ha sido larga y tortuosa para
muchos, un peregrinaje convulso que en
muchos casos ha llegado hasta la tragedia.

En algin momento deberfa llegar el tiempo
de resurreccion y los datos de este primer
trimestre apuntan hacia ella. Al menos hacia
una timida recuperacion.

Al parecer en este Ultimo afo, las cruces
metdlicas han comenzado a moverse en
muchos casos dejando de representar el
espectaculo sombrio que evidenciaba el fin
de un modelo econdmico.

No podemos hablar de un despegue de la
construccion sin pecar de optimistas, pero si
podemos hablar de un leve movimiento al
alza.

Los datos son muy frios ain y admiten
muchas interpretaciones. Como decia el
escritor iflandés George Bernard Shaw "La
estadistica es una ciencia que demuestra
que si mi vecino tiene dos coches y yo nin-
guno, los dos tenemos uno". Sin embargo
pueden haber indicios claros de una peque-
fa recuperacion.

El primer dato nace de la propia Asociacion y
no ha pasado por ninguna “cocina”. Este
dato dice que en el 2014 tuvimos 746
socios, quince mas que en el 2013,

La cifra no es baladi, ya que es el primer afio
desde el 2007 en el que el nimero de aso-
ciados crece. Es un incremento leve, “solo”
un dos por ciento, pero lo entendemos como
un cambio de tendencia claro y que se ajus-
ta a los nimeros de un sector, que si bien no
esta a pleno rendimiento ni mucho menos, si
parece empezar a despertar y comenzar a
engrasar su maquinaria.

Siguiendo con los datos, el mes de marzo ha
supuesto en el sector de la construccion un
importante empuije.

Segun estimaciones de la Patronal de cons-
tructores, Seopan, en el 2015, el sector cre-
cera entre el 2% y el 4% (ndmeros que se
corresponden con el crecimiento de la
Asociacion en cuanto a nimero de socios), lo
cual implica una contribucion de 0,3 puntos
al PIB y la creacion de 55.000 puestos de
trabajo directos.

Parte de la culpa de este crecimiento viene
motivado, por el afio electoral, ya que en
2015 se celebraran elecciones municipales,
gran parte de las autondmicas y generales.

(Gracias en parte, a esta carrera electoral, las
licitaciones de obras crecieron un 18% entre
marzo de 2014 y febrero de 2015, siendo en
torno a la mitad obras locales, promovidas
por ayuntamientos y diversas instituciones.

RELACION DE EMPRESAS ANUNCIANTES
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El sector privado no se ha comportado de
forma optimista pero sf se ven indicadores
que de nuevo nos llevan a pensar en un
cambio de tendencia.

El pasado mes de enero los arquitectos y
aparejadores tramitaron visados para cons-
truir 3.466 viviendas nuevas, 1o cual supone
un incremento del 34,8% respecto al mismo
mes del afo pasado, segun el Ministerio de
Fomento. Los permisos para rehabilitaciones
también crecieron el 12,8%.

Si bien es cierto que gran parte de este
crecimiento esta muy localizado en las
areas metropolitanas de Madrid y
Barcelona, en Andalucia no escapamos a
esta tendencia.

El tercero de los grandes termémetros del
sector es el dato del paro, y es que en el mes
de marzo, Andalucia fue la comunidad con
un mayor descenso de la cifra de parados en
términos absolutos en toda Esparia, el paro
descendié en 50.354 personas en el tercer
mes de 2015, 1o que representa una bajada
del 4,66 por ciento respecto al mismo mes
del ario anterior.

El sector servicios, con 11.308 parados
menos Y el de la construccion, con 1.122
desempleados menos, lideran este cambio
de tendencia.

Puestos los nimeros sobre la mesa, debe-
mos esperar con optimismo este 2015 y
facilitar a nuestras empresas la participacion
en el anunciado crecimiento.
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Murcia da un paso al frente contra
4 la economia sumergida

La Direccion General de Industria
de Murcia ha comenzado a exigir
la copia de la factura con el
emplazamiento de la instalacion a

todos los instaladores que quie-
ran legalizar una instalacion.

Epyme colabora con la seguridad
en las instalaciones de gas

La Asociacion avala la puesta en
marcha de la Campafia de
Seguridad del Gas en las
Instalaciones de Uso Doméstico
dirigida a los hogares andaluces.

El Plan de Construccién Sostenible
agotado en seis horas

El Programa, que contaba con
cerca de 75 millones de euros,
agota sus fondos en tiempo record
sin dejar apenas margen de actua-
¢ion a los instaladores.
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La Revista Epyme es una publicacion plural, los arti-
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DEPARTAMENTO JURIDICO

Ofrece servicios de Asesoramiento y Asistencia Juridica a
las empresas, incidentes y problematica diversa surgida
en los campos Penal, Fiscal, Laboral, Civil, Mercantil y
Administrativo. Gestion contable con las propias conse-
cuencias o derivaciones Fiscales. Elaboracion de Contratos,
Noéminas y Boletines de Cobro a la Seguridad Social.

ASESORIA JURIDICA

Servicio GRATUITO para todos los asociados de asesora-
miento sobre cualquier duda y problema que pueda surgir-
le. Horario de tarde de Lunes a Viernes a partir de las 17:30
hasta las 20:00h. Direccion: Isla de la Cartuja, Avda.
Américo Vespucio, 25, 12 Pita. Tif.: 954461220.

DEPARTAMENTO TECNICO

Acuerdo para gestionar las actividades técnicas de
nuestros asociados. Con este acuerdo ampliamos el
abanico de actividades del Departamento Técnico con
la puesta en marcha de servicios como pueden ser:
asesoramiento sobre normativas y reglamentacion
industrial, tramitacion y ejecucion de nuevas instala-
ciones, traslados y ampliaciones industriales, etc.

ASESORIA TECNICA

Servicio GRATUITO para nuestros asociados de resolucion
de todas aquellas dudas relacionadas con la interpretacion
de Reglamentos y Normativas. Asi como cualquier proble-
ma derivado de nuestra relacion con las Compafiias sumi-
nistradoras y las distintas administraciones Publicas.

DEPARTAMENTO DE SEGUROS

Ofrece asesoramiento y estudio para la contratacion de
toda clase de Seguros Generales, asi como la tramita-
cion de Siniestros. En condiciones especiales para los
asociados, oferta los siguientes seguros:

VIDA SALUD - HOGAR - NEGOCIO

Ademas, los concertados especialmente por EPYME
para todos los asociados que los deseen y que son:

-Seguro de Responsabilidad Civil

-Seguro de Vida y Accidentes empleados segin
Convenio.

ASESORIA DE SEGUROS

Servicios GRATUITOS de consultas y dudas en cualquier
asunto relacionado con polizas de Seguros Generales y
Siniestros. Tanto el Departamento como la Asesoria, son
fruto del acuerdo con ATECO BROKERS ASOCIADOS, S.L.,
Correduria de Seguros. Despacho: Americo Vespucio 25,
41092 Sevilla. Email: ateco@atecobrokers.com

RIESGOS LABORALES

Acuerdo con PREVERYS para la implantacion y gestion
de un sistema de prevencion.

SISTEMAS DE GESTION Y CALIDAD

Acuerdo con EAG Consultores para la implantacion y ges-
tion de sistemas integrados de Calidad.

Sistemas de gestion: CALIDAD-MEDIO AMBIENTE-
OHSAS

ACUERDO CON FUNDACION ECOTIC

Acuerdo con la Fundacion Ecotic para la gestion de los
RAEE en las instalaciones de nuestro socio colaborador
RECILEC en condiciones preferenciales para nuestros
S0Ci0S.

ACUERDO CON OCA's

Acuerdo para realizar inspecciones periddicas en insta-
laciones de Electricidad (alta, baja tension, megado de
redes, etc), Gas, Aparatos a presion, PPL, RITE, Contra
Incendios y Frio Industrial, efectuada por un Organismo
de Control Autorizado por la Direccion General de
Industria.
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TARJETA TPCM

Informacién y tramitacion por medio de Fenie de la
Tarjeta Profesional de la Construccion para el Metal. El
coste de la tarjeta lo fija la entidad emisora la
Fundacion del Metal para la Formacion, Cualificacion y
el Empleo y la gestion por parte de Epyme tiene un
coste de 3 euros + IVA.

TARJETA FAMEDIC

Se entrega gratuitamente a todos los asociados una
tarjeta para obtener importantes descuentos en los ser-
vicios médicos con esta entidad. De dichos descuentos
se podra beneficiar el representante de la empresa, asi
como su familia siempre que vivan en el mismo domi-
cilio, para otra tarjeta adicional, el precio es de 6 €
anuales.

Ademds de importantes descuentos en pruebas
médicas y asistencias a consultas, con la presenta-
cion de la tarjeta nos podemos acoger a interesantes
descuentos en servicios que nada tienen que ver con
la medicina.

ASESORAMIENTO EN COMUNICACION

Todas las tardes de 16:00 a 19:00 H. en la Asociacion
podréis contar con la presencia del personal del
departamento de prensa que 0s podran realizar un
estudio preliminar sobre las necesidades comunicati-
vas de vuestro negocio y el disefio de una linea de
comunicacion que permita darle una mayor difusion al
mismo.

ADMINISTRACION Y SUMINISTRADORAS

La Asociacion se encarga de gestionar y resolver los
problemas que surjan a los asociados en relacion con
las distintas Administraciones Publicas y las Cias
Suministradoras.

DENUNCIAS

Tramitamos todo tipo de denuncias sobre intrusismo V.
venta de boletines. Ya funciona una comision que tra-
mita las denuncias y realiza un seguimiento hasta la
obtencion de resultados ante la Administracion Publica
y las empresas suministradoras.

DEPARTAMENTO DE FORMAGION

Organizacion de diferentes cursos para la obtencién del
carné autorizado, de formacion continua y cursos sub-
vencionados por la Junta de Andalucia y la Fundacion
Tripartita. Gestion de los créditos formativos con la
organizacion de cursos bonificados para empresas del
sector de las instalaciones.

DOCUMENTACION EN INDUSTRIA  Gestionamos de
forma GRATUITA la siguiente documentacion:
-Inscripcion de empresas.

-Obtencion del carné de instalador autorizado.

-Entrega y recogida en Epyme de documentacion para
legalizar instalaciones.

LIBRERIA Y BIBLIOTECA

Disponemos de una amplia libreria en la que podran
comprar los libros que necesiten con un 20% de des-
cuento para los asociados que adquieran libros de
CONAIF y un 10% para el resto de libros.

También, ponemos a disposicion de nuestros asociados
un servicio de préstamos de libros de nuestra bibliote-
ca por un periodo maximo de 15 dias.

ACUERDO CON PROGRAMACION INTEGRAL
Con esta prestigiosa empresa tenemos un acuerdo
para la compra de programas informaticos BASELEC,

BASEFON y BASEGES, con un 20% de descuento para
todos los instaladores asociados a EPYME.

N° 155

Servicios

ACUERDO CON BANCO SABADELL

El Banco Sabadell pone a disposicion de todos nuestros
asociados una seleccion de servicios financieros exclu-
sivos, adaptados a tu actividad profesional y a tu eco-
nomia personal. El primer paso para beneficiarte de
estos servicios es abrir una Cuenta de Colectivos en
cualquiera de sus oficinas, sin comisiones ni gastos de
administracion (excepto cuentas inoperantes por un
afo, y aquellas cuyo saldo sea igual o inferior a 150 )
que también le permite acceder a descuentos y otras
condiciones exclusivas.

ACUERDO CON REPSOL

Para obtener la Tarjeta Solred y beneficiarse de los des-
cuentos estipulados al utilizarla. Los descuentos de
carburantes para los asociados de Epyme que soliciten
esta Tarjeta son los siguientes:

0 1,2 cts. /litro en Diesel y Gasolinas en las 3.900
EESS del grupo Repsol. 3,6 cts. /litro adicional sobre
fijo en Diesel en sus estaciones de Red Preferente
(2600 EESS del Grupo Repsol y las que se vayan incor-
porando al acuerdo) o Tarjeta gratuita sin ningun coste
adicional.

Exclusivamente en territorio nacional. Pagos,
Combustibles, talleres, autopistas (peajes). Factura
(inica con IVA desglosado

ACUERDO CON CANON

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa
Copiadoras Sevilla Dos, S.A., de Canon, con la cual lle-
vamos trabajando satisfactoriamente mas de quince
anos, para ofrecer a sus asociados copiadoras de gran
calidad a unos precios especiales y el compromiso del
regalo de 5.000 paginas de mantenimiento GRATIS
(toner incluido).

ACUERDO CON TEKPYME

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa Sol
Tecnologias quien podra ayudarte tanto con la informa-
tica como con las comunicaciones de tu empresa.

CONSULTORIA. - INFORMATICA - COMUNICACIO-
NES

ACUERDO CON INFORMEL

Epyme ha cerrado a un acuerdo con la empresa INFOR-
MEL por el que los socios tendran un 30% de descuen-
10 en la suscripcion anual del software Infoweb.

CHARLAS Y JORNADAS TECNICAS

Organizamos jornadas y charlas ofrecidas por fabrican-
tes, compafifas suministradoras y la administracion en
todos los sectores de las instalaciones.

BOLSA DE TRABAJO

Otro servicio que os ofrecemos es el de nuestra Bolsa
de Trabajo, todas aquellas empresas que estén intere-
sadas en contratar a nuevo personal, no tienen mas
que acercarse a la Asociacion para obtener fotocopia
de los curriculos vitae con el perfil que mas les intere-
se. Ademas cada trimestre se publicara en nuestra
revista un resumen con los historiales profesionales lle-
gados recientemente.

FEDERACIONES Y CONFEDERACIONES

A través de las federaciones nacionales, FENIE vy
CONAIF, gestionamos la asistencia y participacion en
ferias y congresos con precios especiales de viajes y
estancias para nuestros asociados. También mantene-
mos una linea directa de informacion con estas federa-
ciones para conocer y aclarar todas las normativas que
publiquen las Administraciones Publicas y las
Compafiias Suministradoras. Asimismo, y a través de
estas federaciones podemos disfrutar de numerosos y
diversos servicios (gj.: entidades bancarias, alquiler de
coches, telefonia, etc.) que se puedan consultar en sus
paginas web: www.fenie.es -www.conaif.es
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Murcia da un paso al frente en materia de
lucha contra la economia sumergida

Buena noticia para los instaladores que cumplen con todos los requerimientos legales para el gjercicio de su actividad (segun el
REBT) en Murcia y esperemos que muy pronto la iniciativa tenga acogida a nivel nacional. La Direccion General de Industria
Energia y Minas de la Region de Murcia ha comenzado a exigir la copia de la factura con el emplazamiento de la instalacion a
todos los instaladores que quieran legalizar una instalacion.

En la linea de la lucha contra la competen-
cia desleal y el intrusismo, la Direccion
general de Industria Energia y Minas de la
Region de Murcia exige desde el 1 de
Noviembre de 2014 la presentacion de la
fotocopia de la factura (indicando el empla-
zamiento de la instalacion) junto con la soli-
citud de inscripcion de las instalaciones
que requieren la presentacion de memorias
técnicas, en base a lo dispuesto en el arti-
culo 4.1 de latasa T610 contemplada en la
Ley 8/2004, de 28 de Diciembre, de medi-
das administrativas, tributarias, de tasas y
de funcion publica.

En la citada Ley de Tasas, se exige la pre-
sentacion de la factura de la instalacion
suscrita por la empresa instaladora que la
ha ejecutado en los procedimientos que
requieren la presentacion de una memoria
técnica y certificado de la instalacion, sin
especificar la tipologia de la instalacion por
lo que es de aplicacion a las instalaciones
que se legalicen segun el vigente REBT
2002. La presentacion se puede realizar en
papel 0 de manera telematica.

Aunque esta Ley de Tasas es de ambito
autondmico y sdlo de aplicacion en Murcia,
desde Epyme se estudiara la manera de
poder incluir esta medida en el ordena-
miento andaluz y hacer una propuesta a la
Junta de Andalucia.

Este hecho tiene su trascendencia ya que
cerraria la puerta, o al menos complicaria
aun mas la accién de los llamados “firmo-
nes” que firman un boletin de instalacion sin
haber realizado los trabajos de revision y/o
adecuacion de dicha instalacion y es uno de
los focos mas activos de la economia
sumergida y el fraude en nuestro sector.

PMC
ESA

PLATAFORMA MULTISECTORIAL
CONTRA LA ECONOMIA
SUMERGIDA EN ANDALUCIA

La PMCESA recomendara nuevas medidas contra la economia sumergida

Otras medidas contra el intrusismo

Parece que en otras comunidades autono-
mas sf que se intercede por la seguridad en
las instalaciones y usuarios y se lucha con-
tra la economia sumergida. Y es que ade-
mas de la citada medida tomada en
Murcia, otras comunidades han adoptado
iniciativas interesantes para hacer cumplir
la normativa vigente que garantiza la segu-
ridad en las instalaciones.

En Catalufia, Madrid o Aragon ya se han
enviado cartas indicando la obligatoriedad
de inspeccion a los edificios con potencias
contratadas de mas de 100 kW.

Igualmente en Castilla y Ledn se encuen-
tran a la espera de disponer de un procedi-
miento unificado que les permita llevar a
cabo acciones semejantes en todas las
provincias en esta materia, aunque salvo
Valladolid las inspecciones han sido testi-
moniales.

Las instalaciones comunes en edificios de
viviendas de potencia total instalada supe-
rior a 100 kW, proyectadas con arreglo al
REBT aprobado por R.D. 2413/1973, y

puestas en servicio antes del 18 de sep-
tiembre de 2003, deberan realizar la pri-
mera inspeccion periodica, en funcion de
su antigliedad, antes de las fechas que se
indican a continuacion:

a) Edificios con antigliedad superior a 20
afos: 18 de septiembre de 20009.

b) Edificios con antigliedad entre 7 afos y
20 afios: 18 de septiembre de 2011.

¢) Edificios con antigiiedad inferior a 7
afios: 18 de septiembre de 2013.

Desde Epyme se estima que aproximada-
mente 1.200.000 viviendas en Andalucia
entran actualmente en los plazos de inspec-
cion periodica, lo que garantizaria la seguri-
dad y correcto funcionamiento de las instala-
ciones.

La Asociacion quiere extender esta problema-
tica a otros sectores de la instalacion, ya que
el problema de las inspecciones que no se lle-
van a cabo, no es solo eléctrico. Son muchas
las instalaciones no eléctricas (proteccion con-
tra incendios, instalaciones térmicas de edifi-
cios, frio industrial, etc.) que requieren inspec-
ciones por norma. Una norma en vigor.



Ven a verlo

Aseisa Domotica ha reservado un espacio en sus instalaciones para que sus
clientes, instaladores y proyectistas, puedan conocer una aplicacion real y

en funcionamiento de sus productos y sistemas. Mas de 65 m2 con sensores
meteoroldgicos, detectores de presencia y alarmas, donde la iluminacidn y

|a climatizacion estan completamente reguladas para ofrecer el mayor confort
ambiental. El control de todo el sistema es sencillo y puede realizarse con
interfaz telefonico o TCP/IP (intemet).
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Epyme respalda la campana de seguridad y
eficiencia en las instalaciones de gas

Epyme ha estado presente en el acuerdo firmado con Gas Natural Andalucia, Redexis Gas, Repsol y la Asociacion
Espariola del Gas (Sedigas), en colaboracion con la federacion de instaladores FADIA y la Consejeria de Economia,
Innovacion, Ciencia y Empleo de la Junta de Andalucia para la puesta en marcha de la Campana de Seguridad del

Gas en las Instalaciones de Uso Doméstico dirigida a los hogares andaluces.

2

Los promotores de la campafia en la Consejeria de In

Se distribuirdan 300.000 imanes y folletos
en Andalucia con consejos de seguridad y
eficiencia en instalaciones de gas.

Uno de los objetivos es prevenir el deno-
minado “timo del gas” informando a los
consumidores.

La campafa difunde consejos basicos y
sencillos sobre el uso doméstico de gas,
con el objetivo de concienciar a los
usuarios de la importancia de hacer una
buena utilizacion y mantenimiento de las
instalaciones y los aparatos de gas.

En la camparia se recuerda que el titular
de la instalacion o, en su defecto, el
usuario, es el responsable de su buen
funcionamiento.

En la presentacion de la campafia han
participado el secretario general de
Innovacion, Industria y Energia de la

Junta, Vicente Fernandez; el director de
Gas Natural Andalucia, Raul Suarez; el
vicesecretario de Sedigas, Carlos
Villalonga; el director general de zona sur
y Mediterraneo de Redexis Gas, Julio
César Campillo; el delegado territorial de
Andalucia de Repsol, Gregorio Almagro;
el presidente de la Federacion de
Asociaciones de Instaladores de
Andalucia (FADIA), Rafael Gandia; y
representantes de otras asociaciones
andaluzas.

Epyme estuvo representada en la perso-
na de su secretario general-gerente
Manuel de Elias.

Control de las instalaciones

La campanfa recuerda que las instalacio-
nes domésticas tienen que pasar por
varios controles, con diferente periodici-

dad en funcion de las caracteristicas de
la caldera o calentador.

Existe una inspeccion de obligado cum-
plimiento cada 5 afios, que lleva a cabo la
empresa suministradora, en el caso de
las instalaciones de gas canalizado, y una
empresa instaladora en el caso de las
instalaciones de gas envasado.

En cualquiera de los casos, se otorga el
certificado de la inspeccion periodica de
las instalaciones receptoras.

Estos controles tienen un doble objetivo,
como son "garantizar la seguridad de las
personas y las instalaciones y preservar
la eficiencia energética”. "Un buen man-
tenimiento ayuda a conseguir unos estan-
dares de eficiencia energética altos, con
mas aprovechamiento de la energia vy
menos coste econdmico, prolongando la



vida til de los aparatos", han aseverado
desde la Junta.

Acciones de la campafia

Esos consejos de seguridad que difunde
la campafa se daran a conocer a 10s
andaluces a través de la emision de
cufas de radio en las principales emiso-
ras de la Comunidad y mediante la dis-
tribucion de 300.000 folletos informati-
vos y 300.000 imanes, que repartiran
las empresas instaladoras y los servicios
técnicos de las compafiias distribuido-
ras.

Los principales consejos de seguridad de
la campafa son los siguientes:

- Comprobar que la llama sea azul, esta-
ble y silenciosa.

- Bvitar que se derramen liquidos o se
produzcan corrientes de aire que puedan
apagar la llama dejando el quemador
abierto.

- Las rejillas de ventilacion nunca deben
estar tapadas u obstruidas por ningln
elemento, tienen que quedar Siempre
abiertas al exterior y deben mantenerse
limpias.

- Las modificaciones en las instalaciones
0 en aparatos de gas deben ser realiza-
das por empresas instaladoras habilita-
das al efecto.

Si se nota olor a gas:

-No encender ningun aparato eléctrico ni
interruptores de la luz.

-Abrir puertas y ventanas para que la
estancia o local quede bien ventilado.

-Cerrar los mandos de los aparatos y la
llave general de paso.

-Llamar al Servicio de Atencion de
Urgencias desde otro recinto sin olor.

Contra el timo del gas

Uno de los beneficios de la campafia,
tanto para el usuario como para los pro-
fesionales del sector, serd el hecho de
que la informacion ayudara a erradicar
el timo del gas.

Acto de presentacion oficial de la campafia: el secretario general de Innovacion, Industria
y Energia de la Junta, Vicente Fernandez; el director de Gas Natural Andalucia, Raul
Suarez; el vicesecretario de Sedigas, Carlos Villalonga; el director general de Zona Sur y
Mediterraneo de Redexis Gas, Julio César Campillo; el delegado territorial de Andalucia

de Repsol, Gregorio Almagro.

En el momento de que la informacion se
distribuya entre los consumidores y estos
tengan clara quién y cuando debe revisar
las instalaciones, entonces sera mas difi-
cil para estos timadores poder estafar a
los consumidores.

Estas medidas contribuiran a mejorar la
imagen del sector de cara a los consumi-
dores.
Epyme dinamizador de la campaia en
Sevilla

La Asociacion sera la encargada de distri-

buir entre sus instaladores de gas los
folletos e imagenes de la campafia para
que cada instalador pueda hacer llegar a
los clientes estas sencillas medidas que
redundaran en la seguridad de las insta-
laciones.

Pregunta en tu asociacion por el material
de la campania y nuestro personal te faci-
litara los distintos recursos para poder
contribuir a la seguridad en las instalacio-
nes de gas.
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El Plan de Construccion Sostenible en un visto y

No ViIsto

El Programa, que contaba con cerca de 75 millones de euros, agota sus fondos en tiempo record sin dejar apenas mar-
gen de actuacion a los instaladores. Las empresas colaboradoras se quejan igualmente de dificultades en el funciona-
miento de la plataforma a primera hora de la mafana. El 72% de las ayudas otorgadas es a la reposicion de cerramien-
tos y ventanas para el ahorro energético. Se han recibido mas de 26.000 solicitudes y se cuenta con mas de 7.000

empresas colaboradoras.

Poco ha durado el Programa de Construccion
Sostenible, y a los problemas identificados en
la primera edicion como la excesiva carga
burocratica y econdmica que deben afrontar
las empresas colaboradoras, habra que
sumar ahora la de insuficiencia de fondos y
problemas en la tramitacion.

Los mas madrugadores se encontraron con
que el pistoletazo de salida del Plan (mar-
tes 10/02 a las 9:00) coincidid con dificul-
tades en la tramitacion online, segun el
relato de varias empresas colaboradoras. A
esto se sumo el hecho de que pasado el
mediodia comenzaban a llegar las noticias
de que las Provincias de Almeria y Jaén
habian agotado sus fondos.

El seguimiento al acopio de fondos finalizo a
ultima hora de esa tarde cuando se agotaron
finalmente las partidas en todas las provin-
cias.

Principales criticas al programa

Desde luego la principal critica tiene que ver
con el agotamiento en tiempo record (cerca
de seis horas) de los fondos destinados al
programa.

Esto unido a que la Plataforma tuvo inciden-
cias durante varias horas el dia de lanzamien-
to del programa, segun el testimonio de varias
empresas, ocasiond que muchos instaladores
se quedaran fuera de juego y no pudiesen
hacer sus reservas en el sistema.

Otra de las principales criticas al programa es
la lentitud a la hora de la tramitacion lo que
conlleva un retraso considerable en las pagos
de las ayudas de entre tres y seis meses.

Asociado al proceso de tramitacion, una queja
continua de los socios es el hecho de que se

Programa de impuiso ala,

CONSTRUCCION
SOSTENIBLE

en Andaluciad .. 2=

le solicite en varias ocasiones la misma docu-
mentacion o que se solicite documentacion
que a priori no se solicitaba.

Sobre el Programa

Con la entrada en vigor del Decreto-Ley
1/2014, de 18 de marzo, que regula el
Programa de Impulso a la Construccion
Sostenible en Andalucia, desde el 1 de abril
de 2014 la Junta de Andalucia facilita la rea-
lizacién de actuaciones de ahorro, eficiencia
energeética y energias renovables en los edifi-
cios existentes de Andalucia.

Los incentivos concedidos al amparo de este
Programa, estan dirigidos a empresas y auto-
nomos que promuevan actuaciones que favo-
rezcan el ahorro energético, la mejora de la
eficiencia energética y el aprovechamiento de
las energias renovables en edificios ubicados
en Andalucia, a través de la realizacion de
obras de rehabilitacion, reforma, adecuacion
al uso e instalaciones eficientes.

Lanzamiento fondos Jeremie

El Programa de Impulso a la Construccion
Sostenible de Andalucia (PICSA) que se puso
en funcionamiento en abril del afio pasado
contemplaba un presupuesto de 50 millones
de euros para ayudar a las empresas colabo-
radoras a llevar a cabo la/s actuacion/es,
dentro de esta linea de incentivos.

Tras un proceso de licitacion, la Agencia de
Innovacion y Desarrollo de Andalucia IDEA, ha
seleccionado a la entidad financiera CAJA-
MAR, como el intermediario financiero que
gestione dicho fondo.

Dirigido a: empresas colaboradoras en el
PICSA.

Finalidad: facilitar el acceso a la liquidez
de las empresas.

Vigencia del periodo de inversion: hasta
el 31 de diciembre de 2015.

Como se articula: mediante la coinversion
publico-privada.

Como se instrumentaliza: mediante prés-
tamos para proyectos del PICSA (actua-
ciones de ahorro, eficiencia energética y
energias renovables en los edificios exis-
tentes de Andalucia).

Condiciones: establecidas por CAJAMAR
sin superar el techo del 5% anual en
cuanto a tipos de interés y del 1% en
cuanto a comisiones, dotacion de hasta
dos millones de euros y de la que se
financiara hasta el 70% de los proyectos,
y CAJAMAR, por su parte, podra optar por
conceder financiacion del 30% restante.
Donde dirigirse: a una oficina de CAJA-
MAR.



La dotacion total de dinero es baja. Habria
que sectorizar bien las actuaciones, que
unas pocas obras, no sean la receptoras de
las subvenciones. Deberia servir para cam-
biar el modelo energético.

La experiencia de los Incentivos del
Programa de la Construccion Sostenible
desde el punto de vista de una empresa
instaladora de energia solar térmica
como la nuestra es totalmente negativa y
en vez de convertirse en un “impulso”
para nosotros supone un “retroceso” por
dos razones principales:

1. Los incentivos, en nuestro caso, son
del orden de un 40-50 % del presupues-
to total que se debe financiar hasta su
pago al instalador ya que se la desconta-
mos al cliente beneficiario de la facturay
somos nosotros quienes recibimos el
importe incentivado de la Agencia
Andaluza de la Energia.

Si como se dijo en un principio este
incentivo se cobrara en un mes, estas
medidas podrian ser ventajosas porque
abres mercado a clientes que pagarian
menos por energias renovables y Siste-
mas eficientes pero la realidad es otra ya
que los plazos de pago son de hasta 10
meses (tenemos aln expedientes sin
cobrar desde mayo de 2.014).

Esto supone que tenemos que soportar
costes e impuestos y que cobremos
hasta el 50 % del presupuesto a 270

dias en algunos casos, situacion total-
mente inviable econémicamente para
una PYME.

2. La burocracia exigida (licencias de
obras, certificados,...) es tremenda y
desde que se contrata el equipo hasta que
te dejan instalarlo pueden pasar 3 meses
(hay algunos ayuntamientos que tardan
este tiempo en concederte esta licencia de
obra) por lo que el mercado durante este
tiempo se queda parado porque todo el
mundo l6gicamente se quiere beneficiar de
estas ayudas y prefiere esperar, incluso hay
algunos clientes que durante este tiempo
pueden cambiar de opinién y rechazar la
oferta contratada en un principio.

En definitiva, estas subvenciones serian
l6gicas y provocarian un verdadero impulso
a nuestro sector si los tramites se aligera-
ran (menos requisitos burocraticos) y 1os
incentivos o bien se cobraran en el plazo de
un mes como Se establecio o bien los
cobrara el verdadero beneficiario (cliente) y
no los tenga que financiar el instalador, de
lo contrario en vez de un impulso nos esta
provocando todo lo contrario.

Nuestra experiencia con la segunda aper-
tura del programa para la Construccion
Sostenible ha sido todo un fiasco como
para casi todas las empresas. En primer
lugar el programa se bloqued desde el
minuto uno 'y estuvo asi durante cinco
horas.

Sin embargo, y de manera increible el pre-
supuesto se fue consumiendo hasta que a
las cinco de la tarde se agotd por comple-
to. La mayoria de las empresas se queda-
ron sin poder hacer reservas y las que
pudieron, reservaron una o dos solamente.
Tanta publicidad para que el presupuesto
se acabara en horas. Pensamos que para
empezar a hacer alarde de transparencia,
deberian publicar el importe total que ha
conseguido cada empresa.
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El Plan de Construccion Sostenible como
programa de incentivos, ha sido una inyec-
cion para la mejora energética para la edi-
ficacion en Andalucia, muy atractivo a nivel
econdmico para los beneficiarios y motor
econémico para Pymes.

Sin embargo como Pyme nos hemos
encontrado con dos situaciones no desea-
das, la primera y subsanable son los plazos
medios de cobro, creemos que el sistema
de revision de documentacion utilizado
para la aprobacion y pago de subvenciones
es lento y confuso, provocando plazos de
cobro de 200 dias, inconcebible actual-
mente.

En otro sentido y mas preocupante es que
dependamos de estas subvenciones para
que un cliente decida actuar y en su defec-
to, decida esperar a “la siguiente”, esto ha
ocurrido ya durante el segundo semestre
de 2014 y provocd que se agotara la
segunda convocatoria del Plan en horas, no
pudiendo acogerse a la subvencion gran
cantidad de clientes quedando estos pen-
dientes de otra nueva apertura de subven-
cion de las mismas caracteristicas.

Aunque es de agradecer, para los que nos
dedicamos principalmente a las energias
renovables y sistemas eficientes, que
existan nuevas subvenciones, como el
Programa de Impulso a la Construccion
Sostenible, que se implantd en Andalucia,
en abril del aflo pasado y que en principio
abarcaba todo el 2014 y casi todo el 2015,
debo decir, que este programa, al no tener
continuidad por falta de fondos, tampoco
nos ha solucionado gran cosa a los instala-
dores, puede que incluso todo lo contrario.

Creo que mas bien, al ser tan amplio en
cuanto a sus actuaciones, han hecho su

sigue en pagina 10
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agosto, otros profesionales como los dedi-
cados a toldos, carpinteria de aluminio,
cerramientos, etc.

La incertidumbre en la incorporacion de
nuevos fondos, que hemos acarreado
desde que se agotan los fondos en junio de
2014, (dos meses después de abrirse el
plazo, y cuando empieza a enterarse el
potencial usuario final), ha sido otro aspec-
to negativo.

Dicha incorporacion de fondos, que nunca
habia estado segura, finalmente ocurre el
10 de febrero de 2015, pero a mi entender
un poco desastrosa, pues en menos de 5
horas se vuelven a agotar los fondos, sien-
do un autentico suplicio el funcionamiento
de la plataforma informatica estando com-
pletamente colapsada.

En definitiva, todo el trabajo comercial de
muchos meses, se queda en nada, pues no
da tiempo a "reservar" en el programa
todas las ventas confirmadas, y por consi-
guiente se va al traste la carga de trabajo
que se esperaba ibamos a tener para los
Proximos meses.

Ahora mismo no sabemos si se va a vol-
ver a disponer de fondos hasta la finaliza-
cion del programa, para el cual quedan
algunos meses. "Asi es muy dificil seguir
adelante."

Con respecto al tiempo empleado en la reso-
lucion de los expedientes, por parte de la
administracion, estos han sido bastante lar-
gos en la fase del afo pasado, se tardaba
muchisimo en concluir el expediente, es decir,
en cobrar la subvencién, cosa que acarrea
también falta de liquidez para las empresas.

Para las empresas que llevamos tiempo
gestionando este tipo de ayudas, y que
estamos familiarizadas con la burocracia y
los plazos establecidos, no deberia haberse
demorado tanto el culminar estos expe-
dientes. Este aspecto parece que se ha
mejorado bastante en esta segunda fase
después del 10/02/15. A mi parecer, no
obstante, la documentacion a presentar por
el usuario final, es una traba importante, al
hacer intervenir a los ayuntamientos, y
tener que emitir una autorizacion o licencia
de obras, para todo tipo de instalaciones,
esto ralentiza bastante todo el proceso.

La construccion sostenible es un programa
de subvenciones al cual se han destinado
pocos fondos en comparacion a la deman-
da existente, bastante interesante para el
cliente porque no tiene que hacer la inver-
sion al 100% y un poco cadtica para las
empresas del sector porque nos ha vuelto
locos durante un tiempo.

Mejoraria reduciendo el tiempo para la
entrega de las subvenciones a las empre-
sas colaboradoras y ampliaria el importe
total de la subvencion.

El programa de construccion sostenible ha
ayudado a generar trabajo, pero no en gran
medida, sino trabajo concentrado, ya que al
terminar la dotacion de las ayudas los posi-
bles clientes han dejado de comprar para
volver a concentrarse en: ¢;Cuando hay
subvenciones otra vez?

Tras la Ultima apertura de las subvenciones
los clientes dicen que esperaran a que
vuelvan éstas, y por la experiencia en casos
anteriores esto supone un frenazo total de
la demanda de trabajo.

Yo siempre defiendo que el incentivo ha de
ayudar a que el cliente se decida por una
instalacion bien ejecutada y facturada, para
que no le interese mas hacer el trabajo con
el consabido "Sin IVA" que también supone
instalaciones que incumplen las normativas
y por tanto mas econdmicas, asi que deben
ser de alta cuantia, pero creo que en esta
ocasion ha sido demasiado alta, lo cual nos
perjudica en:

1° menor nimero de posibles actuaciones
incentivadas.

2° mayor importe de dinero que tenemos
que adelantar para hacer los trabajos hasta

la fecha de cobro, reduciendo la liquidez de
las empresas.

Hablando de cobro, creo que se ha incum-
plido todo lo que la Junta de Andalucia dijo
a este respecto, tanto en plazos como en
los fondos Jeremie o préstamos que
supuestamente pondrian a nuestra disposi-
cion con los 50 millones de euros que esta-
ban destinados a ello y que un afio mas
tarde seguimos sin saber donde ha queda-
do esta parte del programa. (Esto es muy
importante y lo reconocia el decreto ley).

Respecto a la tramitacion, ha sido muy pro-
blematica por la puesta en marcha del pro-
grama con desconocimiento no sélo de las
empresas instaladoras sino tambien de los
propios técnicos que no sabian dar res-
puestas a nuestras cuestiones, ya que las
aclaraciones comenzaron a llegar cuando
el dinero ya se habia terminado.

Ademas los retrasos en la tramitacion han
provocado que las empresas instaladoras
tengamos un riesgo afadido, ya que los
certificados de estar al corriente con la
administracion han caducado entre
Octubre y Diciembre por haber pasado los
6 meses para los que los expiden, esto ha
supuesto que si el cliente no esta al
corriente con alguna de las administracio-
nes las empresas instaladoras no cobra-
mos y punto, sin tener responsabilidad en
este hecho.

En fin, la idea es buena pero la ejecucion
deja mucho que desear y sobre todo habria
que encontrar una formula que no paralice
la demanda hasta que la Junta vuelva a
subvencionar 0 que pasando mucho tiem-
po los clientes desistan de esperar subven-
ciones.

Sabiendo que este afio se ha aprobado el
Plan Integral de Fomento para la
Construccion y Rehabilitacion Sostenible
de Andalucia, que destinara una dotacion
estimada de 529,2 millones de euros
hasta 2020, es facil pensar que todos los
sectores implicados estaremos a expen-
sas de lo que los politicos decidan y esto
crea unos altibajos y una incertidumbre
que para nada favorece la creacion de
tejido productivo.



Pequena gran proteccion
Proteccion contra
sobretensiones para
alumbrado publico LED

Las luminarias LED en alumbrado publico tienen dos tipos de
riesgos: rayos y sobretensiones en el suministro eléctrico. Para la
proteccion de los sensibles componentes electronicos y luminarias
LED, OBO ha desarrollado una potente proteccion. Gracias a su
disefio compacto puede ser instalada en el mastil o en la cabeza
de la farola. La gama de producto de OBO ofrece ademas otras
soluciones contra rayos y sobretensiones.
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Epyme presenta cinco propuestas para reactivar
el sector de cara a las elecciones andaluzas

La Asociacion ha hecho llegar a los principales grupos politicos andaluces las medidas prioritarias para la reactivacion
del sector. Las cinco medidas pasan por: Promover nuevas oportunidades de negocio como el autoconsumo, activar una
linea de crédito realmente accesible para las pymes, lucha activa contra el intrusismo y la economia sumergida, cum-
plimiento de las obligaciones en materia de inspecciones obligatorias de instalaciones y programas de incentivos real-

mente efectivos.

En este periodo pre-electoral en el que se ha
movido la planificacion de la revista, desde la
Asociacion se ha contactado con los principa-
les grupos politicos para analizar medidas
concretas en nuestro ambito de actuacion.

Estas medidas parten del dia a dia de la insta-
lacion y la Asociacion, como extension de sus
s0cios, la traslada a los grupos politicos.

De esta forma se han mantenido en algunos
€asos reuniones y en otros se han remitido por
carta a distintos grupos politicos andaluces,
las distintas demandas que nuestras empre-
sas le hacen a la administracion autonomica.

Los principales problemas a los que se enfren-
ta el sector de la instalacion y para el que pro-
ponemos una bateria de medidas son:

Una gran parte de nuestro colectivo dependia
directamente de la obra nueva. El cese de
nuevas promociones no solo ha traido consigo
la falta de actividad sino grandes deudas que
han tenido que soportar las empresas instala-
doras en el mejor de los casos, y que han lle-
vado al cierre de las mismas en el peor de
ellos. Una normativa favorable al desarrollo del
autoconsumo, no s6lo supondria un motor
econémico para la instalacion sino ademas un
ahorro importante para los ciudadanos, asi
como una gran reduccion de la dependencia
energética existente.

A pesar de que los bancos han recibido
mucho dinero de la Administracion para que el
crédito fluya y llegue a los particulares v
empresas, los bancos siguen confiando poco
en nuevos proyectos y se limitan a prestar

5 MEDIDAS PARA LA
REACTIVACION DEL SECTOR

~AUTOCONSUMO COMO OPORTUNIDAD
-LUCHA CONTRA EL INTRUSISMO
-ACTIVACION CREDITOS A PYMES

-CUMPLIMIENTO DE REVISIONES
OBLIGATORIAS

-INCENTIVOS SIN RETRASOS

dinero al que tiene con qué avalarlo. Sin crédi-
to no hay inversion y sin ésta no hay empleo.
Ademas el que pueda tener acceso a cierta
liquidez crediticia, la ingente cantidad de
documentacion, avales, etc. que solicitan
hacen que también terminen por desistir.

Las empresas instaladoras como muchas
ofras empresas estan sometidas a obligacio-
nes tributarias, laborales, sociales, etc.

Ademas, la legislacion en materia industrial les
exige unos medios humanos y técnicos que
suponen un importante desembolso para
poder llevar a cabo su actividad. Cada dia
mas, el intrusismo profesional desplaza y
ahoga a las empresas legalmente constitui-
das, que ven como la Unica forma de supervi-
vencia seguir trabajando de forma ilegal (sin
pagar impuestos, sin ofrecer garantias, sin

tener un seguro de responsabilidad civil,...).

Necesitamos medidas mas contundentes
contra aquellos que no respetan las reglas del
juego. Esto darfa lugar a mayor actividad para
las empresas y en consecuencia nuevas con-
trataciones de empleo.

La normativa industrial no solo obliga a las
empresas instaladoras a ejecutar la instalacion
segun unas prescripciones técnicas, sino que
también hace lo propio con los titulares de las
mismas de cara a usarlas y mantenerlas a lo
largo de su vida Util, de tal forma que se ase-
gure el normal funcionamiento de las mismas
y que éstas no supongan un peligro para la
seguridad de las personas y los bienes. Asi
pues muchas de estas instalaciones requieren
cada cierto tipo de una inspeccion y subsana-
cion de los defectos detectados.

En la mayoria de los casos, los titulares no
conocen dicha obligacion. Necesitamos ayuda
por parte de la administracion de cara a infor-
mar a los titulares de las instalaciones sobre
cudles son sus obligaciones en materia de
seguridad industrial. No se esta pidiendo la
creacion de nuevas obligaciones, sino el cum-
plimiento de las ya existentes.

Si se abordan programas de incentivos al aho-
1o, a las instalaciones eficientes, a la cons-
truccion sostenible,. y no se hace con los
medios técnicos y humanos suficientes por
parte de la administracion, trae consigo impor-
tantes retrasos a la hora de revisar los distin-
tos expedientes, que se termina traduciendo
en un cobro tardio y hace peligrar la viavilidad
de la empresa.
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A vueltas con los gases fluorados

por Andrés Mateos Capita. Docente de Epyme.

La entrada en vigor del nuevo Reglamento Europeo 517/2014 en el que se establece un calendario para la eliminacion
de refrigerantes que tengan un alto poder de calentamiento atmosférico, PCA de 2500 o0 mas, para la revision o man-
tenimiento de aparatos de refrigeracion con una carga igual o superior a 40 toneladas equivalentes de CO2 y el impues-
to de gases fluorados que probablemente terminen imponiendo todos los paises de la Union Europea, esta apremiando
a los fabricantes de estos gases a buscar nuevas tecnologias con un impacto reducido o nulo sobre el climay que sir-

van para sustituir o reducir el uso de los gases de efecto invernadero tradicionales.

Hemos conocido el borrador del real decre-
to que sustituira al RD 795/2010 para
adaptarlo a la nueva norma comunitaria. En
los programas formativos que propone este
borrador se recoge un apartado para ins-
truir a los profesionales involucrados en la
manipulacion segura de estas tecnologias.

Las tecnologias alternativas a los HFCs que
vienen recogidas en el citado borrador son
las siguientes:CO2, NH4, HC, HFO. Los dos
primeros son ampliamente conocidos en el
mundo de la refrigeracion, tanto el dioxido
de carbono (C02), como el amoniaco (CH4),
pero presentan problemas de seguridad, el
primero porque puede trabajar a presiones
muy elevadas y el segundo por ser alta-
mente tdxico, si bien su fuerte olor caracte-
ristico puede alertar a los operarios que
manipulen estos sistemas.

Los refrigerantes hidrocarburo (HC) que
estan incorporando los productores de
refrigerantes son principalmente isobuta-
nos y propanos que son buenos refrigeran-
tes, pero inflamables, Y los hidrofluorleftina
(HFO) ademas de no servir para sustituir a
los equipos existentes, son ligeramente
inflamables y necesitan equipos de carga y
recuperacion exclusivos.

Como vemos en lo anteriormente expuesto,
la tecnologia por donde se estan moviendo
los investigadores, si bien es mucho mas
respetuosa con el medio ambiente, es bas-
tante mas peligrosa para los profesionales
que se dedican a la manipulacion de estos
gases, lo que hace imprescindible una
buena formacion en la manipulacion de los
equipos que los contienen.

Marcas de primer nivel en el mundo de la
climatizacion como Daikin, Panasonic,
Hitachi, Fujitsu, etc, han optado por incor-
porar a sus maquinas de aire acondiciona-
do doméstico tipo Split el refrigerante R32
(difluorometano), gas que tiene un poder de
agotamiento de ozono ODP igual a 0, y un
potencial de calentamiento atmosférico
PCA de 550, muy por debajo por ejemplo
de R410A con un PCA de 1975, que ade-
mas de contribuir menos al calentamiento
atmosférico, tienen que soportar una cuota
también menor debida al impuesto de
gases fluorados (en Espafa el R410A tiene
un impuesto total de 39,5 euros y el R32
de 11 euros). Pero el R32 es medianamen-
te inflamable, pertenece al grupo de refri-
gerantes A2 segun la clasificacion de la
ASHRAE (Sociedad Americana de Aire
Acondicionado, Refrigeracion y
Calefaccion) lo que hace necesario que los
profesionales dedicados al mantenimiento

y revision de este gas estén plenamente
familiarizados con el manejo de 10s equipos
utilizados para estas tareas.

Ninguna de estas soluciones parece la
definitiva, sino mas bien soluciones inter-
medias, para ganar tiempo mientras apare-
ce en el mercado algun producto que satis-
faga tanto el impacto sobre el medio
ambiente, como la seguridad de los profe-
sionales que los manipulen.

Por otra parte, el 5 de marzo se publico la
orden HAP/369/2015 por la que se aprue-
ba el modelo y procedimiento para que las
empresas revendedoras (inscritas en el
registro territorial y poseedoras de CAF) lle-
van a cabo la declaracion recapitulativa
que establece el Reglamento del Impuesto
de Gases Fluorados.

En este sentido nuestra asociacion en la
circular N° 31 detalla la forma de rellenar el
modelo 586, aunque la fecha limite es el
30 de marzo y este articulo lo veran uste-
des mas tarde, esperemos que éste sea el
modelo definitivo y que en los proximos
afos no sufra modificaciones significativas.

Como estamos viendo en los dltimos arios el
sector dedicado a la refrigeracion y climatiza-
cion esta viviendo un tiempo en el que se
estan produciendo cambios constantemente
debido a las distintas reglamentaciones
sobre gases fluorados. Esperemos que mas
pronto que tarde las cosas se normalicen
porque con todos estos cambios los profe-
sionales del sector estan un poco confundi-
dos y en muchas ocasiones no saben bien
como actuar, afectando negativamente al
desarrollo de su actividad.
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Gobierno y politicos se adhieren al manifiesto que
promueve la tolerancia cero a la morosidad

Epyme respaldé esta iniciativa desde Conaif y Fenie. La Plataforma Multisectorial contra la Morosidad (PMcM) ha
promovido, en su lll Cumbre Politico-Empresarial celebrada en CaixaForum Madrid, un gran pacto con los partidos
y los grupos del arco parlamentario para el cumplimiento del plazo maximo de pago a proveedores de 30 dias en
las administraciones publicas y 60 en el entorno empresarial, tal y como dicta la actual legislacion.

La cumbre ha contado con la participacion
del  Ministro  de  Hacienda vy
Administraciones  Publicas  (Cristobal
Montoro),la directora de Emprendeduria y
Pymes de la Comision Europea (Joanna
Drake), el director de la Representacion en
Espafia de la Comision Europea (Francisco
Fonseca), asi como representantes de par-
tidos politicos como Juan Moscoso del
Prado Hernandez del PSOE, Rafael
Hernando del PP, Alberto Garzon de
lzquierda Unida, Josep Sanchez Llibre del
Grupo Catalan, Pedro Azpiazu del Grupo
Vasco, y Alvaro Anchuelo de UPyD.

Gobierno y partidos politicos han coincidido
en que es necesario que haya un consenso
unanime para conseguir acabar con esta pro-
blematica que se ha intensificado en los Ulti-
mos afos. La morosidad ha causado el cierre
de unas 400.000 empresas, principalmente
pymes, desde el inicio de la crisis en Espafia.

Por ello, las fuerzas parlamentarias se han
adherido al ‘Manifiesto Tolerancia Cero con la
Morosidad’" de la PMcM. De cumplirse las
propuestas que contiene, “no sélo se acaba-
ria con la dilacion abusiva de los plazos de
pago a proveedores, Sino que estariamos
delante de un compromiso politico que per-
mitira no crear mas trampas para saltarse
legalmente los plazos de pago”, afirma el
presidente de la PMcM, Antoni Cafiete.
Segun su Ultimo informe, el plazo medio de
pago del sector privado paso de 93 dias en
2012 a 85 en 2013, frente a los 60 dias que
marca la ley. Por su parte, el periodo de pago
del sector publico mejord en 30 dias, redu-
ciéndose de 141 dias en 2012 a 111 en
2013, cifra que, aun asi, casi cuadruplicaba
el maximo legal (30 dias).

Foto de familia del acuerdo logrado

‘Manifiesto  Tolerancia Cero con la
Morosidad’, de la PMcM

Este manifiesto aboga por un acuerdo de
tolerancia cero frente a la morosidad. Se trata
una declaracion de intenciones que hace
énfasis en una de las reivindicaciones clave
en el planteamiento de esta entidad: el régi-
men sancionador, con el que se pretende
multar a las empresas que no paguen a sus
proveedores en los plazos establecidos por
ley. Para Cafete, “un régimen sancionador es
la Unica manera de conseguir un mayor cum-
plimiento del plazo de pago maximo de 60
dias establecido por la Ley de lucha contra la
morosidad. Con las sanciones se evitarian
muchos de los malos habitos de pago que
existen en nuestro pais, acabando con las
practicas abusivas de imponer plazos de
pago leoninos”.

El ‘Manifiesto Tolerancia Cero con la
Morosidad’ también recoge otras propuestas
para reducir de forma efectiva esta practica.

Entre éstas, la PMcM propone implantar
medidas no coercitivas de intermediacion
extrajudicial, como la figura del mediador que
tanto éxito ha tenido en Francia. Asimismo,
Se contempla crear un mecanismo que ase-

gure que los contratistas paguen a sus sub-
contratistas; y desarrollar un Observatorio
contra la Morosidad que incluya la participa-
cion activa y explicita de la PMcM. La puesta
en marcha de esta plataforma permitiria
conocer con rigor el comportamiento en 10s
pagos en nuestro pais. EI manifiesto lo com-
pletan otras medidas que hacen referencia a
los gastos y costes inherentes al cobro de
facturas fuera de plazo que deben ser abo-
nados por el comprador, siendo irrenunciable
el derecho a recibir intereses de demora.

QOtra de las consideraciones recogidas en el
documento es que se debe implementar en
la practica la reserva de dominio, que es un
derecho recogido en la Ley contra la moro-
sidad, pero muy dificil de ejercer en la rea-
lidad empresarial.

Del mismo modo, se debe dotar a los acree-
dores de los instrumentos para la reposesion
inmediata de los bienes no pagados por el
deudor cuando exista una clausula de reser-
va de dominio en el contrato. Ademas, hay
que evitar que la liquidacion de facturas
mediante titulos cambiarios 0 a través de ser-
vicios financieros, como el confirming, permi-
ta a los compradores ampliar los plazos de
pago legales.
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conaif

Conaif conmemora el dia mundial de la Fontaneria
con una jornada en sus instalaciones

Con un interesante ciclo de conferencias téc-
nicas Conaif, junto a los instaladores y agen-
tes del sector, ha celebrado el Dia Mundial de
la Fontaneria. Durante el acto se trat6 el deli-
cado tema de “Los instaladores ante la desre-
gularizacion de la Fontaneria”, por parte de
Martin Agenjo de CONAIF.

También se profundizd en la importancia que
los instaladores tienen en la salud de los con-
sumidores con una ponencia sobre la calidad
del agua potable, desarrollada por Esperanza
Menéndez del Instituto de Ciencias de la
Construccion Eduardo Torroja.

Luis Vega del Ministerio de Fomento, comentd
con los asistentes las novedades del Cadigo

DIA MUNDIAL

DE LA FONTANERIA

Técnico de la Edificacion: en lo relativo a la
modificacion del DB-HS4.

Posteriormente llegd el turno de la empresa
Uponor que hablé sobre “Higiene y salubridad
en instalaciones de Fontanerfa”. Finalmente
Santiago Olascoaga en representacion de
Jimten explico el “HTA y tratamiento contra la
legionelosis”.

Sobre la efeméride EI Dia Mundial de la
Fontaneria es un evento creado por el World
Plumbing Council (Consejo Mundial de la
Fontaneria) y celebrado cada afio el dia 11 de
marzo, con el fin de reconocer la labor de la
profesion del fontanero directamente relacio-
nada con el medio ambiente y con la salud de
nuestra sociedad y sin embargo alejada de su
imagen publica relacionada con las tareas
propias de su profesion.

Esteban Blanco reelegido presidente de CONAIF

La Asamblea General Extraordinaria
Electoral de CONAIF, reunida el pasado
viernes 13 de marzo en Madrid, aprobd por
unanimidad la reeleccion de Esteban
Blanco Serrano como presidente de
CONAIF para un nuevo mandato de cuatro
afos. Y eligid, asimismo, una nueva com-
posicion del Comité Ejecutivo, el drgano
directivo y de asesoramiento al presidente,
que queda ahora integrado por las siguien-
tes personas cargos: Esteban Blanco
Serrano (Avain-Incafo  Valladolid).
Presidente; Daniel Taibo Rioboo (Agasca -
La Coruna). Vicepresidente 1°; Francisco
Alonso  Gimeno (Aseif - Valencia).
Vicepresidente 2° Francisco Guzman
Gamez (Asimgas — Murcia). Vicepresidente
3% Andrés Crespo Cid (Asemicaf —
Céceres). Secretario; Joan Fornés Guardia
(EI Gremi - Lleida). Tesorero.

La renovacion de cargos supuso la despe-
dida como secretario del malaguefio
Francisco Dominguez Martin, después de

23 afios desempefiando el cargo y el rele-
vo en el Comité Ejecutivo de Pere Miquel
Guiu, otro histérico de CONAIF, presidente
del Gremi de Lleida y miembro de Ferca-
Catalufia.

El presidente, tras ser ratificado en el
cargo, agradecié a la Asamblea la con-

fianza depositada en su candidatura, la
Unica presentada a estos comicios, hizo
balance de su mandato y anuncid una
serie de lineas de trabajo que van a orien-
tar su gestion al frente de CONAIF en los
proximos arios:

1) Generar nuevas vias de negocio para las
empresas instaladoras espariolas mediante
la colaboracion con otras empresas, insti-
tuciones y organismos del sector.

2) Impulsar el crecimiento de CONAIF como
principal patronal espafiola de empresas
instaladoras con la incorporacion de nue-
vas asociaciones miembros.

3) Incrementar los servicios de CONAIF en
determinadas materias y extenderlos a
nuevas areas de actividad.

4) Aumentar la atencion y dedicacion de
CONAIF a los auténomos, un colectivo con
mucho peso y representatividad dentro de
las asociaciones provinciales confedera-
das.

sevilla / primer trimestre 2015
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La red de empresas instaladoras especializadas
EIC empieza a andar

En mayo de 2014 se comenzo a desarrollar el contenido formativo para el desarrollo de la RED de empresas instalado-
ras EIC. El contenido se configurd desde un primer momento en atencion a las necesidades de las empresas instalado-
ras extractadas de las encuestas realizadas y a las tematicas con mas desarrollo de mercado. En 2015 Ia iniciativa

comienza a andar.

Con el objetivo de desarrollar un contenido
dentro de las éreas solicitadas por los socios,
se disefid un mapa de mddulos de formacion.
Cada modulo tiene contenido por si mismo
aunque necesita el complemento de otros
para otorgar la cualificacion de empresa espe-
cializada en las actividades correspondientes.

Los mddulos que se impartiran tendran una
duracion de entre 4 y 6 horas maximo con
contenido tedrico-practico. Una vez cursado
se realizara una prueba tipo test a los alumnos
que certificara el aprovechamiento del mismo.

Los primeros cursos desarrollados son en
lluminacion (Control de la lluminacion
Tecnologia del Led ) y en Control de las insta-
laciones (monitorizacion).

FENIE esta contando con la colaboracion de
expertos en formacion de compafiias de pri-
mer nivel del sector eléctrico para el desarro-
llo de estos contenidos.

La primera especialidad que se prevé comple-
tar es la de Empresa Especializada en
lluminacion Interior que requiere cursar los
mddulos de Control de la lluminacion,
Tecnologia del Led e lluminacion Interior.

La formacion se completara con jornadas de
aplicacion practica, formacion comercial y de
producto con las soluciones mas interesantes
de cada especialidad.

Las empresas que se incorporen a la Red ten-
dran del mismo modo un asesoramiento con
informacion sectorial y de mercado que les
ayudard a mejorar su competitividad.

Una de las areas formativas en las que FENIE
esta comenzando a trabajar tras la publicacion
en el BOE de la ITC-BT 052 es la
Infraestructura de Recarga del Vehiculo
Eléctrico.

LA TORMACION E5 VALOR ESTRATEGICO
DE NUESTRAS ASOCIACIONES.

La RED EIC busca consolidarse a nivel nacional

Las empresas instaladoras con certificado EIC
al dia y la formacion adecuada accederan a la
acreditacion como empresa instaladora certi-
ficada en BT especializada en iluminacion
interior, iluminacion exterior, domdtica. .. de
manera que sus datos se incorporaran en un
buscador que desarrollara y gestionara FENIE.
El buscador tendra promocion comercial y las
empresas que lo formen conseguiran un posi-
cionamiento importante a nivel nacional.

Las nuevas tecnologias aplicadas a las insta-
laciones eléctricas y la infraestructura de
recarga del vehiculo eléctrico constituyen el
contenido principal de la formacion que se
desarrollara en 2015-16 dentro de la Red EIC.

La estructura sera en las areas formativas
siguientes:

-Formacidn en ILUMINACION.

-Formacion en CONTROL DE LAS INSTALA-
CIONES.

-Formacion en EFICIENCIA Y AHORRO

ENERGETICO EN INSTALACIONES
ELECTRICAS.

Formacion en AUTOCONSUMO CON
RENERGIAS RENOVABLES.

Formacion en INFRAESTRUCTURAS DEL
VEHICULO ELECTRICO.

Las primeras experiencias en Caceres y
Valladolid.

El médulo formativo sobre TECNOLOGIA DEL
LED, al que asistieron un total de 20 Empresas
Instaladoras, fue impartido por Mar Gandolfo,
de PHILIPS LIGHTING en Valladolid.

La experiencia piloto del primer maédulo for-
mativo vinculado al campo temético de la
ILUMINACION se llevé a cabo en las
Instalaciones de APREMIE, Valladolid.

También se celebro la experiencia piloto del
médulo formativo de MONITORIZACION en
Céceres, actividad a la que asistieron un total
de 22 Empresas Instaladoras y que fue impar-
tido por Javier Bescos, de FENIE ENERGIA.

La experiencia piloto del primer médulo for-
mativo vinculado al campo tematico del
Control de la Instalacion se llevd a cabo en las
Instalaciones de ASEMIET, Céceres.

El objetivo de las experiencias piloto era cono-
cer con certeza la opinion de las Empresas de
Instalaciones Eléctricas acerca de la formacion
planteada dentro de la RED EIC y, para ello, se
divulgaron unas encuestas de satisfaccion.
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El 2014 se cierra con éxito en las aulas de
formacion de la asociacion

121 cursos (102 en 2013), 3.904 horas de formacion (2.292 en 2013) y 981 alumnos (1.045 en 2013) . Cifras que
corroboran el esfuerzo compartido entre los instaladores y la Asociacion en una época en la que los programas de for-
macion publicos brillan por su ausencia. En estos momentos es cuando mas toma relevancia Epyme que lleva adelante
programas formativos atendiendo directamente a las necesidades de las empresas instaladoras.

Una de las apuestas protagonistas en el
2014 y que también lo serd en el 2015 es
la de los cursos de Agente de Puesta en
Marcha de Equipos Receptores de Gas.
Con esta iniciativa Epyme se convierte en la
primera entidad evaluadora de Andalucia
Occidental gracias a la homologacion de
Conaif-Sedigas. La Asociacion, gracias al
apoyo de sus socios colaboradores ha
hecho un esfuerzo en acondicionar el taller
para poder ofrecer la formacion de agente
de puesta en marcha de gas.
Concretamente se ha instalado una bateria
de botellas de 3x3 de gas propano para
abastecer 14 equipos. Estos equipos son
seis calderas, cuatro calentadores, un acu-
mulador, una cocina y horno a gas. Los
colaboradores de este proyecto fueron:
Baxi, Cointra, Ferroli, Junkers, Repsol,
Salvador Escoda, Saunier Duval y Testo.

Plan auténomos también en 2015

En el 2014 se inicid el Plan Auténomos de
Epyme. Cincuenta alumnos se acogieron a
esta modalidad que permite a los instala-
dores tener una tarifa plana de formacion
en los cursos propios de Epyme y conse-
quir importantes ahorros en su formacion.

Esta estimulante iniciativa ha calado hondo
entre los asociados y refuerza nuestro
compromiso con el trabajador auténomo.

Homologaciones en 2015

-Acreditacion de personas  RITE-07
(Conaif-Sedigas)

-Soldadura de polietileno (Sedigas).
-Procedimiento soldadura en frio industrial.
-Mddulo de urgencias en gas.

-Mdédulo GN para trabajar con Gas Natural.

Curso de RITE 07

CURSOS CELEBRADOS EN EL
PRIMER TRIMESTRE

Soldadura de polietileno.
0s de PRL.
Cursos PUES.

Asesor energético Fenie Energia

Legionella.

Tarificacion eléctrica.

Auditorias energéticas.
Utilizacion de equipos de medida
Energia solar fotovoltaica.
Energia solar térmica.

@Grupos de presion.

APMR.

Equipos de medida

Alumbrado exterior

Rebobinado de motores.

Acciones bonificadas

Recordamos que desde el 2012 los cur-
sos de Epyme son 100% bonificables y
que gestionamos las bonificaciones de tu
empresa.

Contacta con el departamento de formacion
e inférmate como sacarle un mejor partido a
la formacion dentro de tu empresa.

En la Asociacion te asesoramos de forma
gratuita y disefiamos planes de formacion
e itinerarios propios segun las necesida-
des de la empresa.

CURSOS PROGRAMADOS
PARA EL SEGUNDO TRIMESTRE

0S de PRL.
Cursos PUES
RITE 07 de 450 horas.
Cursos de gases fluorados: programas
formativos: 1, 2, 3A, 3B, 6y 8

Formacion eléctrica (PDS).
AS

Legionella.

sor energético Fenie Energia.

Tarificacion eléctrica.

Auditorias energéticas.
Utilizacion de equipos de medida
Energias renovables.

Grupos de presion.

APMR.

Equipos de medida.

Alumbrado
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Intensa labor en el marco del Programa Socios Junior

Epyme ha visitado tres institutos durante el primer trimestre del afio. Los Salesianos (en dos ocasiones), el IES Virgen de
Consolacion de UTRERA, y el IES HELIOPOLIS, asesorando en total a cerca de ciento veinte alumnos de los modulos de

electricidad y electronica.

La figura de Socio Junior creada en el 2013
ofrece a los estudiantes de formacion profe-
sional ligada con la instalacion la oportunidad
de formar parte de Epyme durante un afio de
forma gratuita.

La idea es que los estudiantes estén informa-
dos en todo momento sobre las novedades en
el mundo de la instalacion y comiencen a
conocer de primera mano el dia a dia de una
empresa instaladora.

Los jovenes tendran acceso a las jornadas
técnicas de Epyme, descuentos en 10s cursos
de formacion, acceso a las revistas y web de
Epyme, asesoramiento a la hora de constituir
una empresa instaladora y a la hora de darse
de alta como auténomo.

Formacion en prevencion de riesgos laborales
y en otras dreas, los requisitos para crear una
empresa instaladora, emprendimiento, segu-
ros obligatorios para el instalador. Sobre estos

Imagen de la presentacion en los Salesianos

temas y acerca de muchos otros se conversa
en estas sesiones con los futuros instaladores.

El objetivo no es otro que el de acercar el
mundo de la instalacion a los alumnos para
ofrecer una formacion complementaria y qui-
z4s mas practica a los jovenes que seran el
futuro de nuestra profesion.

Durante el primer trimestre del afio se llegé a
cerca de 120 alumnos, de los IE.S.
Salesiano, Helidpolis y Virgen de Consolacion
de UTRERA.

Las acciones continuaran durante todo el

2015 como pieza fundamental y apuesta de
futuro del Plan Estratégico de Epyme.

Oferta formativa presencial y online en materia
de rehabilitacion de la mano de ANERR

La Asociacion Nacional de Empresas de
Rehabilitacion y Reforma Edificatoria (ANERR)
presento su oferta formativa para empresarios
y profesionales en Sevilla el pasado 5 de
marzo de 2015, dentro de su plan de lanza-
miento de cursos presenciales y mediante
aula virtual en diversas ciudades de Espaia en
los proximos meses de este afio 2015. El acto
de presentacion tuvo lugar en la sede de la
Asociacion de Empresas Instaladoras de
Sevilla'y Provincia (EPYME).

Manuel de Elias, Secretario General-Gerente
de Epyme presentd la jornada celebrada en
las instalaciones de Epyme.

Al acto de presentacion acudio como
ponente destacado Daniel Valdivieso, Jefe
de Servicio de Conservacion y Paisaje
Urbano del Ayuntamiento de Sevilla, quien
expuso una radiografia de los barrios de la
ciudad con necesidades de rehabilitacion
energética e integral de edificios residen-
ciales, ademas de mejoras en su accesi-
bilidad y conservacion estructural y edifi-
catoria.

Acudieron a la jornada representantes de
las juntas de gobierno del Colegio Oficial de
Administradores de Fincas de Sevilla y del
Colegio de Aparejadores de Sevilla.

Participaron en las jornadas varios adminis-
tradores de fincas de Sevilla y Huelva, una
decena de asociados de EPYME, diversas
empresas constructoras y profesionales téc-
nicos del sector y varios asociados de ANERR.

ANERR presentd en detalle su propuesta for-
mativa, que se incia con el curso “Informe de
Evaluacion de Edificios (EE)” y otro sobre
“Planes de Conservacion y Mantenimiento
Energético de Edificios.”

De las fechas de inicio de cada curso y de los
lugares de imparticion se ird informando en
las paginas web de ANERR (www.anerr.es) y
de la revista AURHEA news (www.aurhea.es).
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Gas Natural Andalucia presento su oferta
publica a los instaladores sevillanos

El pasado 27 de enero, se llevo a cabo en el Mercado de la Lonja del Barranco la presentacion de la Oferta Publica
2015 a cargo de nuestro Socio Colaborador Gas Natural Andalucia. Durante la jornada se comentd todo lo refe-
rente a la documentacion, tramitacion, las bonificaciones para los instaladores y la presentacion de la campana

“Unete al equipo”.

El director de Gas Natural Andalucia, Radl
Sudrez, ha presentado en Sevilla la Oferta
Publica 2015 de la Distribuidora Gas
Natural para profesionales y empresas ins-
taladoras en la Comunidad Andaluza.

Sudrez dio a conocer la planificacion de la
Compariia para 2015 en la que el
Instalador Habilitado de Gas puede formar
parte y beneficiarse de un mercado en
expansion.

El acto conto con la asistencia de cerca de
un centenar de empresas instaladoras y
profesionales del sector gasista.

El objetivo de la sesion de trabajo ha sido
crear un punto de encuentro entre la
Distribuidora y las empresas instaladoras e
impulsar la dinamizacion de este colectivo
de profesionales. En el transcurso de la jor-
nada, la Compania energética ha presenta-
do las bonificaciones ligadas a la consecu-
cion de objetivos comerciales y ha explicado
las ventajas de la utilizacion del gas natural
y la mejor forma de acceder a incentivos
para la instalacion de nuevos equipamientos
mas eficientes y econdmicos.

Con esta oferta abierta, Gas Natural
Andalucia quiere incrementar el nimero
de puntos de suministro conectados a la
red de distribucion en viviendas existen-
tes, con el fin de reforzar la implantacion
del gas natural e impulsar la actividad de
los instaladores.

Bajo el lema "Unete al Equipo" la Compafiia
continla con su expansion en toda la
Comunidad y quiere hacer participes a las
empresas instaladoras asociadas a Epyme
de los beneficios que esta actividad pueda
traer.

Muchos socios de Epyme presentes en el evento

La presentacion hizo especial hincapié en
los apartados de finca habitada y pyme, asi
como en la nueva edificacion y gran consu-
mo, que ofrecen distintas opciones de cola-
boracion al instalador.

Epyme y Gas Natural aliados

Durante el acto se renovd el acuerdo de
colaboracion entre Epyme y Gas Natural
que tiene como objetivo facilitar el acce-
so de la pequefia y mediana empresa del
sector de la instalacion a la Oferta
Publica de la Distribuidora, asi como
promover la captacion de puntos de
suministro de gas a través de pequefos
instaladores.

El convenio se enmarca dentro del acuerdo
suscrito por la compafiia energética con
CONAIF  (Confederacion Nacional de
Asociaciones de Empresas de Fontaneria,
Gas, Calefaccion, Climatizacion, Proteccion
contra Incendios, Electricidad y Afines) para
ampliar el nimero de empresas y profesio-
nales que colaboran con las nueve distri-

buidoras de gas que Gas Natural tiene en
Espana.

Gas Natural, a través de sus distribuidoras,
lanza cada afio una Oferta Publica dirigida
a profesionales y empresas instaladoras en
las comunidades autonomas en las que
esta presente.

La Oferta estd abierta a todo tipo de
empresas y la finalidad del acuerdo es
extenderla al maximo numero de ellas a
través de los gremios y asociaciones de
instaladores locales.

Para cumplir sus objetivos, Gas Natural
Andalucia y Epyme realizaran durante
2015 jornadas formativas en las que se
pueda facilitar a los instaladores el cono-
cimiento sobre las principales novedades
y evolucion de cuestiones técnicas rela-
cionadas con el gas natural, y la situa-
cion y evolucion de la expansion y alcan-
ce del ambito de la distribucion de esta
energia.
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PRIMER TRIMESTRE DEL ANO 2015
EQI

Curso RITE-07 de 450 horas

Comité ejecutivo FENIE

A28 Curso APMR

|

26 Curso legionella
Presentacion oferta publica Gas Natural

28 Reunion secretarios generales de Fenie

3 Junta Directiva de Epyme Comité Ejecutivo FENIE

4 Comision Energias Renovables Cursos Gases Fluorados PF3A

5 Visitas taller de Epyme Cursos P.R.L. Nivel Basico

1 Presentacion Plan de Fomento Cursos Gases Fluorados PF1

12 Reunion DGIEM- FADIA Jornada Socio Junior |.E.S. Salesianos

1 2 Reunion medidas reactivacion Firma convenio seguridad en el gas

1 2 Visitas taller de Epyme Reunién asociaciones andaluzas de Fenie
1 6 Curso PF6 gases fluorados Reunion asociaciones andaluzas de Conaif

1 7 Comision de gas Curso PUES
[ |

Curso gas categoria By C

Asamblea de Conaif

1 6 PRL Fontaneria y Climatizacion 6h

Jornada socio junior I.E.S. Utrera
Jornada Anerr 1 6 Reunion accionistas Fenie Energia
Comision de electricidad 1 / Curso gas categoria A
PRL electricidad 6h 1 8 Curso reciclaje TTBT
Jornada socio junior |.E.S. Salesianos 1 8 Mesa técnica Endesa
PRL fontanerfa y climatizacion 6h 23 Curso grupos de presion
Junta Directiva de Epyme 23 Curso reciclaje alta tension
Curso primeros auxilios 23 Curso trabajos en altura
Jornada socio junior I.E.S. Heliopolis Curso legionella

23 Curso equipos de medida
.
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Epyme asiste a la presentacion del Plan Integral
de Fomento a la Construccion Sostenible

En un acto en el Palacio de San Telmo,
Susana Diaz ha valorado este nuevo plan,
que nace con una cifra minima de 529
millones de euros y se prolonga hasta el
horizonte 2020.

Para la elaboracion de dicho plan se ha tra-
bajado sobre mas de 100 documentos pre-
sentados y donde se han efectuado mas de
400 aportaciones.

En este mismo acto se anuncid la prorroga
del primer programa de construccion soste-
nible, ligado a la eficiencia energética, y que
estuvo dotado con 75 millones de euros,
mientras que, por otro lado, la Agencia de
Innovacion y Desarrollo de Andalucia (IDEA)
habilité una linea de créditos reembolsables
para las empresas auxiliares, dotado con 50
millones de euros.

Diaz recibi6 a mas de un centenar de
representantes de sindicatos, empresarios,
asociaciones de auténomos, organizacio-
nes de economia social, entidades finan-
cieras, grandes empresas del sector y liga-
das al mismo, colegios y asociaciones pro-

fesionales, universidades, instituciones tec-
nolégicas, consumidores, vecinos, expertos
y otros agentes economicos y sociales.

Ademas el plan “dara continuidad a la linea
de incentivos abierta en 2009 para respaldar
inversiones en ahorro, eficiencia energética y
uso de fuentes renovables”, adaptando a los
requisitos del nuevo marco de apoyo comu-
nitario de la Unién Europea 2014-2020 los
incentivos del Programa de Impulso a la
Construccion Sostenible de Andalucia.

El nuevo Plan Integral de Fomento para la
Construccion y Rehabilitacion Sostenible de
Andalucia contempla la implantacion de
“medidas para configurar un tejido produc-
tivo especializado en construccion sosteni-
ble; impulsar el uso de fuentes renovables;
y agilizar y reducir trdmites administrativos.

Un gran ambiente profesional caracterizan las
ediciones de Climatizacion 2015y Genera

Con una oferta especialmente caracteriza-
da por el gran volumen de novedades y un
gran ambiente profesional cerrd sus puer-
tas CLIMATIZACION 2015, que organizado
por IFEMA se celebro del 24 al 27 de febre-
ro en los pabellones de Feria de Madrid.
Una edicion que presento lo tltimo en equi-
pos y soluciones de los sectores de aire
acondicionado y ventilacion, refrigeracion y
calefaccion de 590 empresas, y registro la
asistencia de 44.693 profesionales de 65
paises.

Innovacion tecnoldgica, eficiencia, compromi-
so medioambiental, disefio y confort fueron
los ejes en torno a los cuales gird la oferta de
este Salon que, una vez mas, se convirtio en
escaparate por excelencia de la vanguardia
sectorial. Asi mismo, cobraron un marcado
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protagonismo los cambios normativos que
afectan a la industria, con especial atencion,
este ao, a los refrigerantes, tanto en la ofer-
ta expositiva como en las mdltiples activida-
des que se desarrollaron durante estos cua-
tro dias.

Sesiones especiales sobre bomba de calor,
refrigerantes y eficiencia energética en edi-
ficios y mas de 50 conferencias congrega-

ron aproximadamente a 2.300 profesiona-
les en el marco de FORO CLIMA.

Los talleres taller TAC y un taller de refrige-
racion- reunieron cerca de 4.000 asisten-
tes.

Como es habitual, CLIMATIZACION también
dedico un espacio a reconocer el esfuerzo
de las empresas en I+D+i, a través de su
Galeria de Innovacion que, en esta ocasion
presento una seleccion de 14 productos de
auténtica vanguardia.

CLIMATIZACION se celebrd en coincidencia
con GENERA, Feria Internacional de Energia
y Medio Ambiente, configurando un doble
encuentro con la eficiencia energética y la
sostenibilidad de importante atractivo para
un comun colectivo de profesionales, que

permitio reforzar ambas convocatorias.
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|.a Fundacion Gas Natural Fenosa analiza en Sevilla la
interrelacion entre la energia y el agua

El secretario general de
Innovacion,  Industria vy
Energia de la Junta de
Andalucia, Vicente
Fernandez, y el director gene-
ral de la Fundacion Gas
Natural Fenosa, Marti Sola,
inauguraron en Sevilla el
seminario “Energia y agua en
la agricultura y la alimenta-
cion”, que fue clausurado por
el consejero de Economia,
Innovacion, Ciencia y Empleo
de la Junta de Andalucia,
José Sanchez Maldonado.

Durante el seminario, que
contd con la asistencia de mas
de 140 profesionales, diversos
expertos analizaron la impor-
tancia de la energia en el ciclo
del agua, y como, en algunos
casos, el ahorro en el uso del
agua se consigue a partir de
un mayor consumo energéti-

€0, como ocurre con la agri-
cultura de regadio. Los ponen-
tes subrayaron que en el sec-
tor agroalimentario, desde la
produccion agraria hasta la
elaboracion y distribucion de
los alimentos, la factura ener-
gética es cada vez mas impor-
tante y amenaza la competiti-
vidad de una actividad econo-
mica clave para Andalucia y
para Espana.

El especialista de sostenibili-
dad ambiental en el ambito
corporativo de Nestlé Espafa,
Pedro Ruiz Rodriguez, pre-
sentd un proyecto para intro-
ducir medidas de eficiencia
en sus centros de produc-
cion, con el que preven redu-
cir la factura de energia y
agua alrededor del 50% en
dichos centros, mejorando al
mismo tiempo su impacto

Programacion Integral presenta
en Climatizacion Vision Artificial

Programacion Integral, empresa
especializada en el desarrollo de
software profesional, acudid al
Salon de Climatizacion para
mostrar al sector lo Ultimo en
gestion empresarial, bajo el slo-
gan jQue trabajen las maquinas!

La mayoria del trabajo relativo a
procesar y archivar albaranes de
compra, facturas y pedidos de
clientes, puede hacerlo una
maquina. Vision Artificial es un
software que permite dedicar al
personal a tareas realmente pro-
ductivas, aportando rentabilidad
instantanea con un retorno de la
inversion menor a dos meses.

e ——
v|
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La
digitalizacion de los documentos
cuenta con la homologacion de
la Agencia Tributaria, el sistema
es capaz de leer y extraer los
datos que necesita y pasarlos a
Su sistema de gestion como si
hubieran sido tecleados. Vision
Artificial es el resultado de mas
de tres afios de desarrollo y
10.000 horas de trabajo, con el
apoyo de CDTI.

ambiental. El ingeniero de
Nestlé puso como ejemplo las
soluciones aplicadas en las
plantas de Sevares (Asturias)
y La Penilla (Cantabria), que
incluyen, por ejemplo, la
cogeneracion, el control de
consumos 'y revision de
potencias, la introduccion de
variadores de velocidad y fre-
cuencia en maquinas y moto-
res, y de compresores de aire
con recuperacion de energia

aprovechando el agua de
refrigeracion.

El profesor de la Facultad de
Farmacia de la Universidad de
Barcelona, Miquel Salgot,
explicd la importancia del
binomio agua y energia a lo
largo de Ia historia, y como el
agua ha ido adquiriendo un
protagonismo cada vez mas
destacado en el ciclo energé-
tico.

Aramburu Guzman prepara
aperturas en Sevilla y Malaga

LA PROXIMA APERTURA DEL
NUEVO CENTRO EN SEVILLA:

La nueva delegacion esta
situada en el Pol. Ind. Carretera
Amarilla. Avda. Fernandez
Murube, 18 de Sevilla.

Nueva apertura en MALAGA

Por su parte en Méalaga encon-
traras a la empresa en el Pol.
Ind. Pérez Texeira - C/ Leda 22
- MALAGA.

Sobre Aramburu Guzman

En la actualidad ARAMBURU
GUZMAN se ha convertido en
una de las primeras firmas del
sector, donde la busqueda de
nuevos productos que mejoren
la calidad de vida, asi como un
seguimiento constante de la

evolucion del mercado son cla-
ves importantes en la filosofia
de trabajo. Fruto del interés por
la continua mejora se ha
implantado un sistema de ges-
tion de calidad basado en la
norma ISO 9001:2008 como
herramienta para el andlisis,
definicion y mejora de sus pro-
cesos basicos de negocio.

sevilla / primer trimestre 2015
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19-23 MAYO 2015
RECINTO GRAN VIA|

rehabilitacion los ejes de Construmat

Beyond Building Barcelona-
Construmat ya ha sentado los
cimientos de su proxima edicion.
Aspectos como la innovacion, el
disefio, la sostenibilidad y la
rehabilitacion seran los grandes
gjes tematicos sobre los que se
vertebrard el salon internacional
de la construccion de Fira de
Barcelona, que tendrd lugar del
19 al 23 de mayo en el pabellon
3 del recinto de Gran Via.
Ademads, proyectos de construc-
cion procedentes de Espafay de
diversos paises seran presenta-
dos en el Foro Contract, iniciati-
va puesta en marcha en la edi-
cion de 2013, El espacio dedica-
do a la Innovacién mostrara las
Ultimas novedades tanto en nue-
vos materiales como en novedo-
S0S procesos constructivos, que
van desde la construccion de
casas con impresoras 3D hasta

el uso de robots para construir
edificios, y contara con un desta-
cado panel de ponentes.
Cuestiones como el disefio digi-
tal y el BIM, la domotica y el
emprendimiento  también ten-
dran cabida en este area temati-
ca del salon. Otro gran eje de
BBB-Construmat sera el Disefio,
denominado Living Concept,
donde se daran a conocer las
nuevas tendencias relacionadas
con las nuevas maneras de vivir
y de habitar. Ambitos como el
domeéstico, el trabajo o la venta
al por menor seran protagonis-
tas junto con diversas jornadas,
las cuales tendran lugar en las
Agoras y los Speakers” Corner
de Beyond Building Barcelona-
Construmat.

Por su parte, la rehabilitacion y la
sostenibilidad volveran ser otros
de los grandes protagonistas del

Chint Electrics apoya la forma-
cion profesional en Andalucia

Chint Electrics ha puesto en
marcha un gran proyecto con
el que donar equipos y mate-
rial formativo a los institutos
de formacion profesional
publicos de toda Espafa, que
ha decidido arrancar en
Andalucia. La compafia man-
tiene este firme compromiso
con la formacion que ya inicio
en 2012 con un programa de
becas internacionales.

De este modo, en colaboracion
con la Junta de Andalucia, la
empresa recorrera toda la geo-
grafia andaluza a lo largo del
mes de marzo con una serie de
jornadas en centros educativos.
La primera de estas sesiones
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tuo lugar en Granada (en la
foto), en el Centro de Formacion
para el Profesorado de esta ciu-
dad, orientado a todos los pro-
fesores de Electricidad de
Almeria, Granada y Jaén.

El objetivo de Chint Electrics
es que en este periodo pueda
recorrer la comunidad ofre-
ciendo conocimiento y mate-
rial formativo para los mas de
11.000 alumnos de FP rama
electricidad de centros publi-
cos andaluces.

Salon Internacional de la
Construccion de Fira de
Barcelona. En el dmbito
de la rehabilitacion, se
llevaran a cabo todo tipo
de acciones de sensibi-
lizacion dirigidas tanto a
los profesionales como
al publico en general
mientras que en el

marco de la sostenibili-

dad, se daran a conocer
diversas acciones que se estan
llevando a nivel local, nacional e
internacional como ejemplos de
una construccion mas sostenible
en términos de eficiencia ener-
gética.

La gran oferta temdtica de esta
nueva edicion de Beyond
Building Barcelona-Construmat
se completa con el Foro Contract
nacional e internacional en el
que se presentaran a los exposi-

tores proyectos de obra nueva o
rehabilitacion de viviendas, ofici-
nas u hoteles.

Invitacion a los socios de Epyme

Gracias a un acuerdo suscrito
con la organizacion  de
Construmat los socios de Epyme
podran asistir al evento con una
invitacion de la organizacion.
Para solicitar tu invitacién con-
tacta con informa@epyme.org

Eurogenser nuevo socio
colaborador de Epyme

La empresa surge como res-
puesta a la demanda del mer-
cado actual en el sector de
GRUPOS  ELECTROGENOS
para dar un valor afiadido a su
intervencion en el sector de
generacion de la energia. Su
consolidada experiencia de
mas de 20 arios en el sector,
el conocimiento del mercado
nacional e internacional y la
capacitacion técnica cualifica-
da, hacen de Eurogenser un
sello de identidad propio.

Un proyecto que nace con una
clara vocacion de servicio inte-
gral al cliente que conlleva como
resultado:

-El poder ofrecer un producto
de alta calidad fabricado en
Europa con primeras marcas

eurol enseR
GEN ENERGY SOLUTIONS

de motor y alternador.

-Una exigente politica de calidad
respetuosa con el medio
ambiente.

-Un servicio que va méas alla del
simple asesoramiento en el que
existe implicacion individualizada
con cada proyecto, con cada
necesidad y con cada cliente.

Una experiencia probada
como muestra del buen hacer
en proyectos de diferentes
sectores y experiencia proba-
da para asesorar en todo tipo

de instalaciones.
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Finder se incorpora a Epyme
CcOmo socio colaborador

Desde 1954, afio de su
fundacion, hasta hoy, la
empresa Finder (Unica-
mente ha concentrado su
empefio en la produccion
de relés y temporizadores.

Més de 10.000 productos
diferentes, en una de las mas
amplias gamas existentes, son
el fruto de la elevada especia-
lizacion de Finder en varias
tipologias, con modelos adap-
tados a cada campo de aplica-
cion.

Gran variedad de reles

Relés de circuito impreso,
relés industriales, relés de
estado sdlido (SSR), relés de
control, relés con contactos
guiados forzados, interfaces
modulares con relé.

D finder

SWITCH TO THE FUTURE

Amplia gama de productos
Que incluyen entre otros;

Temporizador, contadores de
energia, fuentes de alimenta-
cion, protectores contra sobre-
tensiones, industrial thermore-
gulation, telerruptores, inte-
rruptores crepusculares,
detectores de movimiento,
automaticos de escalera, inte-
rruptores horarios, dimmer,
contactores modulares, ter-
mostatos , cronotermostatos
programables, aplicaciones
ferroviarias, aplicaciones foto-
voltaicas

OCU elije Clas Premium Evo de

Ariston

Clas Premium Evo de ARISTON
ha sido reconocida por la OCU,
Organizacion de Consumidores
y Usuarios, como mejor caldera
de condensacion del mercado.
En concreto, esta caldera fue
reconocida en la publicacion de
febrero de 2015, tras la realiza-
cién de un andlisis por parte de
la prestigiosa organizacion de
consumidores espafola. Segun
ese andlisis, se han sometido a
las mismas pruebas los diferen-
tes modelos de condensacion
existentes en el mercado,
teniendo en cuenta pardmetros
de evaluacion como la potencia,
eficiencia energeética, consumo
eléctrico, ruido y facilidad de
uso.

Seglin ARISTON, Clas Premium
Evo es considerada como “la
amiga del medio ambiente, y el
producto ideal para cambiar la
vigja caldera y ahorrar hasta un
30% de gas”. Se adapta a
todas las necesidades domésti-
cas de calefaccion vy, ademas,
estd preparada para gestionar
agilmente el sistema solar tér-
mico.

Baeza presenta su gran catalogo
2015

Catalogo2015 = s

AR IR I L

-
b
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o
Miles de soluciones g r— ) =
que protegen tus ideas. @D para descargar

En el nuevo catdlogo de
Baeza 2015 como novedad
vienen integrados en la
misma publicacion los 9
catdlogos habituales de la
compafiia.

Ecorama, Hidrorama,
Tuborama/Riegorama, jardine-
ria y Baeza: 100 afios.

Baeza S.A. es una empresa
centenaria pionera en la dis-
tribucion de soluciones sos-
tenibles para una Odptima
gestion del agua generacion
tras generacion.

Dentro del mismo se encuen-
tran las referencias entre otras
del  Aquarama/Naturama,
Calorama/renovables 2015,

Ahorro de espacio con el
Sistema 0BO isCon®

Ahorro de espacio y cumpli-
miento seguro de la distancia de
separacion, también en edificios
con estructuras complejas.

Con el sistema OBO isCon®
se puede establecer de forma
rapida y efectiva un dispositivo
de proteccion contra el rayo
aislado, estandar y fiable, que
sea de aplicacion universal y
contemple los requisitos de
arquitectos y constructores.

Mediante  la  derivacion
isCon® sin descarga desli-
zante y resistente a alta ten-
sion, la distancia de separa-
cion requerida entre los dispo-
sitivos de captura y las instala-
ciones eléctricas también se
puede mantener en edificios

con estructuras complejas,
donde las derivaciones con-
vencionales son de dificil apli-
cacion.

Seglin VDE 0185-305-3 (IEC
62305-3), la derivacion
isCon® sustituye una distan-
cia de separacion de 0,75
metros en el aire, y de 1,5
metros en materiales de cons-
truccion fijos. Propiedades que
han sido confirmadas por
laboratorios independientes.
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SIMON participa en el Congreso
“Internet of things”

El pasado 18 de Marzo se cele-
bré en Barcelona el Congreso
Internet of Things: el futuro de
los sistemas de control organi-
zado por la asociacion LonMark
Esparia, que promueve la tecno-
logia LonWorks en nuestro pais.
SIMON participd con la charla
“Interaccion con el entorno y
creacion de espacios eficientes"
a cargo del Sr. Alfred Batet, res-
ponsable sistemas de control de
SIMON.

El congreso abordd temas tales
como soluciones de automatiza-
cion y control multiprotocolo, de
multifabricante, y su integracion
a la Internet de las Cosas; asi
mismo, se pudo visitar la zona
de exposicion, donde SIMON
presentd sus soluciones mas
novedosas, recientemente reco-
nocidas con los prestigiosos
premios Plus X AWARD 2015y
el iF GOLD AWARD 2015.

Schneider Electric lanza un
curso de recarga de vehiculos

El Instituto Schneider Electric
de Formacion (ISEF) presenta
un nuevo curso formativo
sobre la nueva normativa téc-
nica ITC-52, publicada el
miércoles 31 de diciembre de
2014, y su aplicacion en el
ambito de la instalacion de
puntos de recarga para vehi-
culos eléctricos. La nueva
norma regula los diferentes
esquemas de instalacion para
la recarga de vehiculos eléctri-
cos, establece los requisitos
generales para la instalacion,
garantiza la proteccion y segu-
ridad de dichas instalaciones y
establece condiciones particu-
lares de instalacion de puntos
de recarga. Ademas, recoge la
obligatoriedad de contar con
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una estacion de recarga por
cada 40 plazas de aparca-
miento publico, semi-publico
(centros comerciales, edificios
de oficinas, etc.) o privado de
nueva construccion.

El programa formativo lanzado
por Schneider Electric esta
dirigido a prescriptores e ins-
taladores que prevén trabajar
en instalaciones de servicio al
vehiculo eléctrico y que cuen-
tan con conocimientos basicos
de electrotecnia.
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novedades

Bosch Security: Camaras IP para
seguridad en pymes y negocios

Bosch Security Systems ha
ampliado recientemente su port-
folio de camaras IP para entor-
nos de pymes con el lanzamien-
to de las familias IP 2000, IP
4000 e IP 5000, que hacen mas
sencilla la instalacion de siste-
mas profesionales a pequefas y
medianas empresas. La compa-
fifa configura asi una oferta de
alta calidad en seguridad y ges-
tion de datos para videovigilan-
cia en aplicaciones como escue-
las, hoteles, pequefios comer-
cios, edificios comerciales, etc.

L.a gama IP 5000 aporta resolu-
ciones de hasta 5 megapixeles,
que permite identificar facilmen-
te personas o pequefios detalles,
aumentando la efectividad del
analisis  retrospectivo.  Para
aquellas aplicaciones en las que
sea mas importante el coste que
el detalle de la imagen, la serie
[P 4000 ofrece una resolucion

P "
N

de 720 pixeles; mientras que la
familia IP 2000 es idénea para
pequefios negocios, ya que
incluye dos soluciones en una
que integran sensores de movi-
miento por infrarrojos  pasivos
(PIR) y una camara IP de videovi-
gilancia HD de 720p, garantizan-
do asi la facil identificacion de
cualquier evento o intruso, dia y
noche.

Todas las camaras estan equi-
padas con la tecnologia Content
Based Imaging Technoloy (CBIT)
de Bosch Security,

Saunier Duval lanza su nueva
gama de termos eléctricos

Los nuevos termos eléctricos
estan distribuidos en dos
gamas: confort, con 3 afos de
garantia en la cuba sin revision
de anodo con regulador de dial
para ajuste de la temperatura y
superconfort con 5 afios de
garantia en la cuba con la revi-
sion de anodo anual a partir del
tercer afio; la gama supercon-
fort posee display y control
digital con indicador de fallos y
un incremento de la potencia.

Adicionalmente, otra de las
caracteristicas que beneficia
esta gama superior es la
mejora de su aislamiento.

-

.

Este grupo de termos , que van
desde 30 a 150 litros, poseen
un alto rendimiento para una
mejora del confort .

Cabe destacar su flexibilidad
y sencilla sustitucion por la
posibilidad de obtener como
accesorio la percha universal
que permite el cambio con
cualquier tipo de termo previa-
mente instalado.

Termos
eléctricos
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NuUevos socios y bolsa de trabajo

Bienvenida a 10s nuevos socios de Epyme

M ABACA SOLAR, S.C.

IALONSO INSTALACIONES E INGENIERIA, S.L.
IALVARO CASTARO, JOSE
IMBERTOAL SOLUCIONES, S.L.

M BIOSOLAR ENERGIA, S.L.

I CALVO ALMAYONES, NICOLAS

[ CANTERO JIMENEZ, JUAN JOSE
MICLIFRIHOS, S.L.

[ CLIMATIZACION EXPOSITO, S.L.L.

I CONTRERAS LOPEZ, CARLOS JAVIER
[ CORCOLES GARCIA, MANUEL

I EU&MAR SOLUCIONES ENERGETICAS , S.L.L.

mGRUPO GT &8I, S.LU.
I GUIRADO MARCHENA, JOSE ANTONIO

1 /NGENIERIA DE CONDUCCIONES J & P, S.L.
i INSTALACIONES CARLUCAN, S.L.

ININSTALACIONES FONCOSUR, S.L.

ININTEGRAL DE SERV. Y MANTALVAREZ, S.LE
I JADA FONTANERIA, S.L.

LEON SANCHEZ, ALBERTO

[ 1.0RA MUNOZ, FRANCISCO

I MBINGELEC, S.C.

I MANSERVI TELECOMUNICACIONES, S.L.L.
IMARTIN DIAZ, ANTONIO

I MONTAJES ELECT. E INF. CHRISTIAN, S.L.
I MONTEZA INGENIERIA, S.L.

W MUROZ SILVA, JUAN CARLOS

I PANDO MORILLO, ENRIQUE

PEREZ LOPEZ, BENITO

I RODRIGUEZ DELGADO, JOSE ANTONIO

I ROMERO ROLDAN, FRANCISCO MANUEL

IISEALEC, S.C.

I SOLUSISTEM JPJ, S.L.

TECNOGOLLI, S.L.

Socios Adheridos

BELLO VALERO, JERONIMO

JIMENEZ TAMARIT, EMILIO JOSE
PACETTI FERNANDEZ, PEDRO PABLO
TECNIFUSION, S.C.

Socios Junior

BARRERA ESPINOSA, RAFAEL
BERMEJO MORILLO, RAUL
CARRILLO MARTINEZ, FRANCISCO
DELGADO COTAN, ISAIAS
DOMINGUEZ SUAREZ, DAVID
GARCIA CHAMORRO, JOSE
GARCIA JURADO, SERGIO
IGLESIAS SUAREZ, ADRIAN

LOPEZ LEON, ANTONIO

RIAL ROJO, JONATHAN MANUEL
ROMERO CONESA, ANDRES
SANZ GARCIA, DANIEL

SOLANO MARTIN, VICTOR MANUEL
VILLANUEVA DORADO, NICOLAS

Bolsa de trabajo de profesionales de Epyme

Si estas buscando trabajo y te gustaria ver tu curriculo publicado, entrégalo en la sede de nuestra asociacion o envialo por correo elec-
tronico a informa@epyme.org. Una vez seleccionado publicaremos un extracto con diversos perfiles. Si por razones de espacio no
pudiese ser publicado, sera archivado en nuestra bolsa de trabajo que se encuentra a disposicion de todas las empresas asociadas.

Alberto Carlos Morales Gonzalez l

TIf: 655.312.114 SanLucar la Mayor

Formacion:-Técnico en Montaje y Mantenimiento de
Instalaciones de Frio, Climatizacion y Produccion

Técnico en Instalaciones Eléctricas y Automaticas.

Curso de 20 horas PR.L. Electricidad. Curso Tarificacion
Eléctrica y Asesoramiento Tarifario. Acreditacion manipulador
de gases fluorados cualquier carga.

Experiencia en diversas empresas instaladoras como
Electricista: Instalaciones en viviendas y urbanizacién, Redes
de baja tension, colocacion de tubos y mecanismos, instala-
ciones de cuadros generales, sustitucion de luminarias, traza-
do de vivienda, etc. y Climatizacion: montaje, reparacion,
puesta en marcha y mantenimiento de equipos domésticos,
frio industrial y comercial.

Francisco José Salado Vazquez. I

TIf: 662104718, Bormujos.

Formacion: Técnico en equipos e instalaciones electrotécni-
cas. *

Técnico en prevencion de riesgos laborables.

Técnicas Bésicas en Albafileria. Manejo de Adriana y equipos
de captura de acometidas en baja tension y trazado de lineas

Experiencia Profesional 5 afios y medio en una contrata de
Endesa, Elecnor; 5 meses de experiencia trabajando en la cons-
truccion de un campo fotovoltaico para Enel Green Power con
Prodiel agencia en Chile; experiencia como albaiiil y en el campo
de la carpinteria metélica y de la pintura.

Otros datos: Carne de conducir clase B. - Vehiculo propio.

Posibilidad de incorporacion inmediata. Disponibilidad para
desplazamientos a otras provincias y paises.

Jests Angel Sierra Castillo I

TIf: 651133941 Jaén
Formacion: Ciclo Formativo Superior de sonido. |
Ciclo Formativo Superior de telecomunicaciones e informética.

Experiencia Profesional -Técnico de telecomunicaciones.
Funciones: Instalacion de lineas telefonicas y internet median-
tes verticales de fachadas o arquetas, instalacion y configura-
cion de decodificadores de television.

QOtros datos: En posesion del permiso de conducir tipo B.

Buena presencia. Actualmente acogido al bono joven.

Raquel Ramirez Garcia l

TIf: 954154773 Tomares
Formacién:

Diplomada en Administracion y Gestién de Empresas.
Gestion en recursos humanos.

Técnico Superior en prevencion de riesgos laborales.

Conocimientos avanzados en: Nominaplus, Contaplus y
Facturaplus y manejo de programas de gestion de costes.

Experiencia Profesional : diez afios de experiencia en empre-
sa constructora-promotora-inmobiliaria en el Departamento
de Administracion: recepcion, contabilizacion y seguimiento
de facturas; gestion de cobros; preparacion de reuniones;
archivo documentacion; gestion de costes; realizacion de
noéminas y pago de las mismas, gestion de recursos huma-
nos.

Carné de conducir B-1 vehiculo propio.

Alberto Carrion Castaiio I

TIf: 605515956 Sevilla

Formacion: Ingeniero Técnico Industrial con especialidad en
electricidad y amplia experiencia en aplicacion de normativa,
legalizacion e inspecciones técnicas de instalaciones.

Experiencia Secretario Técnico. Colegio de Ingenieros
Técnicos Industriales de Sevilla, Inspector Técnico Industrial.
Instalador. “GTP MUSEUM SOLUTIONS, S.L."Técnico de
Control e Incidencia de Medidas. Auxiliar electricista.

M2 Angeles Montin Valenzuela l

Tif: 605350842 Sevilla

Formacion: Méster en Gestion Bancaria y Mercados
Financieros. Licenciatura en Investigacion y Técnicas de
Mercado (Marketing). Diplomatura en Ciencias Empresariales.

Experiencia Profesional experiencia en el area de administra-
cién general y contabilidad en diversas empresas.
Experiencia como administrativo-comercial en el sector ban-
cario.

Ernesto Negrete Mufidz l

TIf: 653052225 Burguillos

Formacion: Técnico en instalacion y mantenimiento de unida-
des frigorificas, electricidad y produccion de calor.

Curso de automatismo industrial.

Experiencia Profesional Experiencia como personal de man-
tenimiento en el sector hotelero. Experiencia como instalador
de electricidad, reparaciones eléctricas y frigorificas.
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SOCIiOS

Ser socio de (&( Epyme

Ser socio colaborador de Epyme puede dotar a su empresa de una serie de ventajas muy importantes de cara a darla a conocer entre las cerca de 800
empresas integradas en nuestra asociacion en toda la provincia de Sevilla y los lectores de la Revista Epyme. Y no estamos hablando sélo de prestigio.

B Publicacion gratuita en la Revista Epyme de sus H Especial mencion de la incorporacion de su empresa
noticias de empresa. en la Revista Epyme.

[ Espacio gratuito destinado a los socios colaboradores B Descuentos exclusivos en la compra del espacio
con su logotipo. publicitario de Encarte.

[ Disponibilidad de las amplias instalaciones de N Espacio publicitario y utilizacion de sus productos en
Epyme para la presentacion de productos, los nuUMerosos cursos que se impartiran en su centro
servicios y jornadas técnicas. de formacion.

B Descuentos en la adquisicion de publicaciones edito- B Difusion de novedades entre los asociados de Epyme.

riales de Epyme y sus federaciones.

NUEVOS SOCIOS COLABORADORES _
.Euno( ENSER @ finder

GEN ENE SO ONS SWITCH TO THE FUTURE

Si en vez de socio colaborador quiere ser socio numerario o socio adherido, también podra disfrutar de una serie de ventajas que hacen de Epyme el comple-
mento perfecto para su negocio. Forme parte del colectivo de empresas instaladoras mas grande de Andalucia.

I Seguros de Vida y Responsabilidad Civil B Jornadas Técnicas
I Tramitacion de documentacion en Industria I Cursos para ocupados
[ Asesoria Juridica | Cursos para desocupados
B Asesoria Técnica [ Denuncias por intrusismo
I Asesoria en Seguros B Representacion ante los organismos oficiales
B Manual de Garantia I Representacion ante las compariias suministradoras
CUOTAS PARA SOCIOS ANO 2015
Socio adherido 25 euros / mes
Auténomo (solo) 40 euros / mes
Empresa de 2 personas 44 euros / mes
Empresa de 3 a 5 personas 58 euros / mes
Empresa de 6 a 14 personas 65 euros / mes
Empresa de 15 personas en adelante 72 euros / mes
Socio colaborador 700 euros / afio

Los asociados numerarios y adheridos abonaran una cuota de inscripcion del doble importe que le corresponda mensualmente.
Las cuotas de socio estan exentas de IVA.
Si el alta en la Asociacion coincide con el inicio de algun curso que ésta imparta se debera abonar una cuota de inscripcion mas un semestre por adelantado.

Si desea hacerse socio en cualquiera de las modalidades solicite un formulario de inscripcion en el teléfono 954 467 064 o por email a informa@epyme.org
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libreria y biblioteca
Novedades en nuestro catalogo [

42 Edicion del Curso de Mantenedor de
Calefaccion, Climatizacion y Agua Caliente
Sanitaria:

162 Edicion del Curso de Instalador de
Calefaccion, Climatizacion y Agua Caliente
Sanitaria: incluye modificaciones RITE.

Autor: AENOR-CONAIF SRS \tor: AENOR-CONAIF
Editorial: AENOR-CONAIF —

ISBN: 9788460659952
Paginas: 600

Precio: 60,09 euros

Editorial : AENOR-CONAIF
ISBN: no disponible

Paginas: no disponible

Precio: 40,46 euros.
Venta: Epyme.

- . . Venta: Epyme.
Proximas publicaciones

42 Edicion Instalaciones de distribucion y utilizacion
de combustibles gaseosos (Normas UNE Gas)

Autor: AENOR-CONAIF
Editorial: AENOR-CONAIF
ISBN: no disponible

Nueva edicion del Manual para instaladores autoriza-
dos del Gas (Vol I y II)

Autor: SEDIGAS
Editorial: SEDIGAS-CONAIF
ISBN: no disponible

Péginas: no disponible Péginas: 770
Precio: no disponible Precio: 66,98
Venta: Epyme. Venta: Epyme.

Publicaciones Propias

NOTA: Descuentos de 20% en los libros de Conaif y

1" Manual de Mantenimiento de Alta Tension 10% en el resto. Descuento aplicable s6lo para asocia-

2° Talonario Certificados de instalacion y mantenimiento de Gas
3° Pasos para denunciar el intrusismo (coleccionable) dos de Epyme.
4° ;Como evitar el timo del gas? (coleccionable)

° Manual de instalacion para casetas de feria (coleccionable)

1

Ponemos a disposicion del instalador los recursos bibliograficos y novedades editoriales que puedan ser de utilidad
en el dia a dia de la profesion. Tenemos una de las librerias y bibliotecas mas completa del sector. Puedes ver y
consultar nuestros listados en www.epyme.es en el area correspondiente. Alli encontraras las novedades editoriales
mas significativas en las distintas especialidades de la instalacion:

Electricidad . Telecomunicaciones

Fontaneria Varios

Climatizacion, calefaccion y ACS Frio Industrial

Proteccion contra Incendios Energias Renovables

Gas Productos Petroliferos Liquidos

Aparatos a Presion

NOTA: Todos los asociados pueden retirar en calidad de préstamo cualquier libro de la Biblioteca Epyme, durante un
periodo maximo de 15 dias.
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Una solucion para cada instalacion
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Tenemos lo mejor, somos distribuidores oficiales de: RO Ca
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41927 Mairena del Aljarafe 06800 Merida ( Badajoz)  Jerez de la Frontera 21007 Huelva

(Sevilla)
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Correduria de Seguros

Seguro Responsabilidad Civil y Convenio
desde 127 euros - sin franquicia general
4 anos de post trabajo- cobertura 3.000.000 euros

Baja Laboral
Indemnizacion Diaria debido a una
IMPOSIBILIDAD TOTAL del auténomo

Multirriesgos
Seguros multirriesgos de las naves, locales,
almacenes u oficinas de los Asociados de Epyme

Y también
Salud - Decesos - Vida - Responsabilidad Civil D & O (administradores)
Todo riesgo instalaciones - Auto - Hogar - y mucho mas

CONSULTANOS SIN COMPROMISO

Visita nuestra web
http://atecobrokers.com/epyme/
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