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Asociacion Provincial
de Empresas Instaladoras de Sevilla

2014 se cierra con dos hitos para el instalador:
La certificacion de profesionalidad por experiencia
y [a ampliacion del taller para la APMR




Unete al equipo

Juntos ganamos mucho mas

Con Gas Natural,
tu negocio notara la diferencia

Para nosotros, tu colaboraciéon es fundamental para llegar

a mas hogares y mantener el liderazgo en el sector energético.
Por eso ofrecemos a las empresas instaladoras todas las ventajas
y facilidades, ademas de asesorarlas de forma permanente.

Acogete a la Oferta Publica 2014 y colabora con
Gas Natural Distribucion, tu negocio notara la diferencia.

Juntos obtenemos mas beneficios para todos.

Conviértete en un nuevo colaborador F\ J/
de Gas Natural llamando al .

902 555 516 gasNatural

Mas informacién en:
www.gasnaturaldistribucion.com
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EDITORIAL

Al vaivén de los incentivos

“La cuestion es la siguiente: Si no tramito
las subvenciones no vendo y si no vendo
no instalo”. Nos lo comenta un asociado y
son muchos 1os que en los Gltimos meses
se preguntaban qué ocurria con sus expe-
dientes, ¢por qué le habian pedido varias
veces el mismo documento?, y asi un
largo etcétera.

Este es uno de los principales problemas
con los que se topan las pymes. Si no
entran en el juego de los incentivos se
quedan fuera del mercado, pero una vez
que se adentran se ven superadas por la
burocracia administrativa.

El caso de estos instaladores es delicado.
Normalmente son pymes de la instalacion,
con falta de liquidez y que no se pueden
permitir el lujo de financiar las instalacio-
nes, algo que acaban haciendo al hacerse
colaboradores de la Agencia Andaluza de
la Energia en los distintos programas de
incentivos.

Las empresas que se han adherido a los
distintos programas tienen que soportar
en torno al 40 por ciento del coste de la
instalacion hasta que la Junta le ingrese la
cantidad comprometida. En el momento
en que se “atrasan” dos o tres expedientes
la empresa, en muchos casos, se ve al
borde de la quiebra.

Al mismo tiempo los clientes culpan a las
empresas del retraso en las ayudas, cuan-
do en muchos casos la culpable es la
administracion autonomica, con el descré-
dito que ello conlleva para las empresas.
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La Junta de Andalucia aduce a problemas
en los expedientes, sin embargo hemos
podido constatar un retraso inusual en la
revision de expedientes correspondientes
a la Orden de Incentivos.

Normalmente son empresas muy especia-
lizadas y que colaboran desde hace varios
afos con la Agencia.

Estas mismas empresas son las que nos
cuentan que no revisan su expediente,
que les han pedido varias veces la misma
documentacion o que exigen documenta-
cién 0 anexos nuevos que antes no se pre-
sentaban.

Para rematar el asunto, el anuncio de un
segundo Programa de Construccion
Sostenible ha paralizado la demanda de
actuaciones hasta la publicacion del
mismo.

Las empresas colaboradoras, y en este
caso los instaladores, reconocen la
importante labor dinamizadora que han
supuesto los programas de la Agencia
Andaluza para el sector de la energias
renovables, sin embargo cada vez son
mas reticentes a participar de las mis-
mas.

Ante la llegada de un nuevo Programa de
Construccion Sostenible y la ampliacion de
la Orden de Incentivos hasta junio de
2015, los instaladores se enfrentan al
duro dilema de dar un paso a un lado y
quedarse fuera del negocio o dar un paso
al frente y arriesgarse a desaparecer.

RELACION DE EMPRESAS ANUNCIANTES
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También en telecomunicaciones

Las empresas de telecomunicaciones
también han vivido un Ultimo trimestre
lleno de incertidumbre.

La llegada de la liberalizacion del divi-
dendo digital y la falta de prevision del
Gobierno Central, han hecho que al cie-
rre de 2014 cerca del 40% de las
actuaciones de adecuacion no se hayan
realizado.

Esto quiere decir que cerca de 26 millones
de ciudadanos se quedaran sin poder ver
muchos canales a partir del 1 de enero de
2015,

La situacion es tal, que los principales
fabricantes se han quedado sin poder
suministrar material y el instalador
espera de brazos cruzados sin poder
atender al cliente.

Una vez mas el instalador debe pagar los
platos rotos del mal hacer de la adminis-
tracion, dando muy mala imagen de cara
a su cliente.

La solucion propuesta por el ministro
Soria no es otra que la de aprobar una
prorroga de tres meses para arreglar el
entuerto, sin embargo el dafio a la ima-
gen de miles de empresas instaladoras
ya estd hecho.

Esperemos que en estos tres meses se
puedan adaptar las instalaciones de los
mas de veinte millones de televidentes
que aln no han podido realizar las actua-
ciones pertinentes.
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Horario de atencién al publico:
lunes a jueves de 9:00 a 14:00
y de 16:00 a 19:00

Viernes de 8:00 a 15:00

Julio y Agosto de 8:00 a 15:00

Teléfono 954 467 064 Fax 954 467 074
WWW.epyme.es

informa@epyme.org
departamento.formacion@epyme.org
miguelpoo@epyme.org
gabinete.juridico@epyme.org

Epyme visita a los futuros
instaladores

La Asociacion promociona la figu-
ra del Socio Junior entre los insti-
tutos coincidiendo con el inicio
del curso. La campafia seguird
durante el 2015,

Por primera vez los instaladores
reciben su certificado de profe-
sionalidad

Un logro para la profesion: la expe-
riencia es aceptada como acredita-
cion de profesionalidad. Contamos
el caso del primer diploma.

La primera promocion de Agentes
de Puesta en Marcha se examina
en Epyme

Tras la exitosa remodelacion del
taller y su posterior homologacion
por parte de Conaif-Sedigas, ya
se examind la primera promocion
de Agentes de Puesta en Marcha
de equipos receptores de gas.

TEMA DE PORTADA

gabinete.tecnico@epyme.org

Coordinacion General
Miguel Ruiz Poo
Redaccién y Fotografia
Miguel Ruiz Poo

Consejo de Redaccion
Manuel de Elias Rodriguez

- Servicios de la Asociacion .- -
Francisco José Chaves Agliera
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Revista de difusién gratuita

La Revista Epyme es una publicacion plural, los arti-
culos y/o comentarios que en ella aparecen reflejan
las opiniones de sus autores y/o colaboradores y son
responsabilidad de los mismos.

AENOR
EQ - Bolsade Trabajo ____________ |
S B ciioteca y Libreria ..
EPYME es miembro de FENIE, CONAIF, FAPIE, FRAEF, Circulo de Empresarios de Cartuja 93, y ATEAN
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DEPARTAMENTO JURIDICO

Ofrece servicios de Asesoramiento y Asistencia Juridica a
las empresas, incidentes y problemética diversa surgida
en los campos Penal, Fiscal, Laboral, Civil, Mercantil y
Administrativo. Gestion contable con las propias conse-
cuencias o derivaciones Fiscales. Elaboracion de Contratos,
Nominas y Boletines de Cobro a la Seguridad Social.

ASESORIA JURIDICA

Servicio GRATUITO para todos los asociados de asesora-
miento sobre cualquier duda y problema que pueda surgir-
le. Horario de tarde de Lunes a Viernes a partir de las 17:30
hasta las 20:00n. Direccion: Isla de la Cartuja, Avda.
Américo Vespucio, 25, 12 Pita. Tif.: 954461220.

DEPARTAMENTO TECNICO

Acuerdo para gestionar las actividades técnicas de
nuestros asociados. Con este acuerdo ampliamos el
abanico de actividades del Departamento Técnico con
la puesta en marcha de servicios como pueden ser:
asesoramiento sobre normativas y reglamentacion
industrial, tramitacion y ejecucion de nuevas instalacio-
nes, traslados y ampliaciones industriales, etc.

ASESORIA TECNICA

Servicio GRATUITO para nuestros asociados de resolucion
de todas aquellas dudas relacionadas con la interpretacion
de Reglamentos y Normativas. Asf como cualquier proble-
ma derivado de nuestra relacion con las Compaiiias sumi-
nistradoras y las distintas administraciones Publicas.

DEPARTAMENTO DE SEGUROS

Ofrece asesoramiento y estudio para la contratacion de
toda clase de Seguros Generales, asi como la tramita-
cion de Siniestros. En condiciones especiales para los
asociados, oferta los siguientes seguros:

VIDA SALUD ~? HOGAR ? NEGOCIO

Ademas, los concertados especialmente por EPYME
para todos los asociados que los deseen y que son:

-Seguro de Responsabilidad Civil

?Seguro de Vida y Accidentes empflea

dos seg n Convenio.
ASESORIA DE SEGUROS

Servicios GRATUITOS de consultas y dudas en cualquier
asunto relacionado con palizas de Seguros Generales y
Siniestros. Tanto el Departamento como la Asesoria, son
fruto del acuerdo con ATECO BROKERS ASOCIADOS, S.L.,
Corredurfa de Seguros. Despacho: Avda. Diego Martinez
Barrio, 1- 4°B, Telf. 954 23 10 11, Email: ateco@ateco-
brokers.com

Asimismo, todas las mafianas de 9:00 a 14:00 h. habra
una persona en la Asociacion con la que podréis asesora-
ros y contratar todo tipo de seguros, que no sean, claro
estd, los que se contratan directamente con la administra-
cién de Epyme, que actualmente son el de Responsabilidad
Civil asi como Vida y Accidentes de los trabajadores.

RIESGOS LABORALES

Acuerdo con PREVERYS para la implantacion y gestion
de un sistema de prevencion.

SISTEMAS DE GESTION Y CALIDAD

Acuerdo con EAG Consultores para la implantacion y ges-
tion de sistemas integrados de Calidad.

Sistemas de gestion: CALIDAD-MEDIO AMBIENTE-
OHSAS

ACUERDO CON FUNDACION EGOTIC

Acuerdo con la Fundacion Ecotic para la gestion de los
RAEE en las instalaciones de nuestro socio colaborador
RECILEC en condiciones preferenciales para nuestros
S0Ci0S.

ACUERDO CON OCA's

Acuerdo para realizar inspecciones periddicas en insta-
laciones de Electricidad (alta, baja tension, megado de
redes, etc), Gas, Aparatos a presion, PPL, RITE, Contra
Incendios y Frio Industrial, efectuada por un Organismo
de Control Autorizado por la Direccién General de
Industria.
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TARJETATPCM

Informacion y tramitacion por medio de Fenie de la
Tarjeta Profesional de la Construccion para el Metal. El
coste de la tarjeta lo fija la entidad emisora la
Fundacion del Metal para la Formacién, Cualificacion y
el Empleo y la gestion por parte de Epyme tiene un
costo de 3 euros + IVA.

TARJETA FAMEDIC

Se entrega gratuitamente a todos los asociados una
tarjeta para obtener importantes descuentos en los ser-
vicios médicos con esta entidad. De dichos descuentos
se podra beneficiar el representante de la empresa, asi
como su familia siempre que vivan en el mismo domi-
cilio, para otra tarjeta adicional, el precio es de 6 €
anuales.

Ademés de importantes descuentos en pruebas médi-
cas y asistencias a consultas, con la presentacion de la
tarjeta nos podemos acoger a interesantes descuentos
en servicios que nada tienen que ver con la medicina.

ACUERDO CON IBERINFORM

Servicios de informacion sobre solvencia econémica de
clientes de la empresa IBERINFORM. Precios especia-
les para los socios de Epyme.

ASESORAMIENTO EN COMUNICACION

Todas las tardes de 17:00 a 20:00 H. en la Asociacion
podréis contar con la presencia del personal del depar-
tamento de prensa que oS podran realizar un estudio
preliminar sobre las necesidades comunicativas de
vuestro negocio y el disefio de una linea de comunica-
cién que permita darle una mayor difusion al mismo.

ADMINISTRACION Y SUMINISTRADORAS

La Asociacion se encarga de gestionar y resolver los
problemas que surjan a los asociados en relacion con
las distintas Administraciones Publicas y las Cias
Suministradoras.

DENUNCIAS

Tramitamos todo tipo de denuncias sobre intrusismo y
venta de boletines. Ya funciona una comision que tra-
mita las denuncias y realiza un seguimiento hasta la
obtencion de resultados ante la Administracion Publica
y las empresas suministradoras.

DEPARTAMENTO DE FORMACION

Organizacion de diferentes cursos para la obtencion del
carnet autorizado, de formacién continua y cursos sub-
vencionados por la Junta de Andalucia y la Fundacién
Tripartita. Gestion de los créditos formativos con la
organizacion de cursos bonificados para empresas del
sector de las instalaciones.

DOCUMENTACION EN INDUSTRIA  Gestionamos de
forma GRATUITA la siguiente documentacion:

-Inscripcion de empresas.

-Obtencidn/renovacion del carnet de instalador autori-
zado.

-Entrega y recogida en Epyme de documentacion para
legalizar instalaciones.

LIBRERIA Y BIBLIOTECA

Disponemos de una amplia libreria en la que podran
comprar los libros que necesiten con un 20% de des-
cuento para los asociados que adquieran libros de
CONAIF y un 10% para el resto de libros.

También, ponemos a disposicion de nuestros asociados
un nuevo servicio de prestamos de libros de nuestra
biblioteca por un periodo maximo de 15 dias.
ACUERDO CON PROGRAMACION INTEGRAL

Con esta prestigiosa empresa tenemos un acuerdo
para la compra de programas informaticos BASELEC,

BASEFON y BASEGES, con un 20% de descuento para
todos los instaladores asociados a EPYME.

N° 154
Servicios

ACUERDO CON BANCO SABADELL

El Banco Sabadell pone a disposicion de todos nuestros
asociados una seleccion de servicios financieros exclu-
sivos, adaptados a tu actividad profesional y a tu eco-
nomia personal. EI primer paso para beneficiarte de
estos servicios es abrir una Cuenta de Colectivos en
cualquiera de sus oficinas, sin comisiones ni gastos de
administracion (excepto cuentas inoperantes por un
afo, y aquellas cuyo saldo sea igual o inferior a 150 )
que también le permite acceder a descuentos y otras
condiciones exclusivas.

ACUERDO CON REPSOL

Para obtener la Tarjeta Solred y beneficiarse de los des-
cuentos estipulados al utilizarla. Los descuentos de
carburantes para los asociados de Epyme que soliciten
esta Tarjeta son los siguientes:

01,2 cts. /litro en Diesel y Gasolinas en las 3.900 EESS
del grupo Repsol. 3,6 cts. /litro adicional sobre fijo en
Diesel en sus estaciones de Red Preferente (2600
EESS del Grupo Repsol y las que se vayan incorporando
al acuerdo) o Tarjeta gratuita sin ningtin coste adicional.

Exclusivamente en territorio nacional. Pagos,
Combustibles, talleres, autopistas (peajes). Factura
(inica con IVA desglosado

ACUERDO CON CANON

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa
Copiadoras Sevilla Dos, S.A., de Canon, con la cual lle-
vamos trabajando satisfactoriamente mas de quince
afos, para ofrecer a sus asociados copiadoras de gran
calidad a unos precios especiales y el compromiso del
regalo de 5.000 pdginas de mantenimiento GRATIS
(téner incluido).

ACUERDO CON TEKPYME

Epyme ha llegado a un acuerdo con la empresa Sol
Tecnologias quien podrd ayudarte tanto con la informa-
tica como con las comunicaciones de tu empresa.

CONSULTOREGA ? INFORM TICA ?
COMUNICACIONES

ACUERDO CON INFORMEL

Epyme ha cerrado a un acuerdo con la empresa INFOR-
MEL por el que los socios tendran un 30% de descuen-
to en la suscripcion anual del software Infoweb.

CHARLAS Y JORNADAS TECNICAS

Organizamos jornadas y charlas ofrecidas por fabrican-
tes, companias suministradoras y la administracion en
todos los sectores de las instalaciones.

BOLSA DE TRABAJO

Otro servicio que os ofrecemos es el de nuestra Bolsa
de Trabajo, todas aquellas empresas que estén intere-
sadas en contratar a nuevo personal, no tienen mas
que acercarse a la Asociacion para obtener fotocopia
de los curriculos vitae con el perfil que més les intere-
se. Ademds cada trimestre se publicard en nuestra
revista un resumen con los historiales profesionales lle-
gados recientemente.

FEDERACIONES' Y CONFEDERACIONES

A través de las federaciones nacionales, FENIE vy
CONAIF, gestionamos la asistencia y participacion en
ferias y congresos con precios especiales de viajes y
estancias para nuestros asociados. También mantene-
mos una linea directa de informacién con estas federa-
ciones para conocer y aclarar todas las normativas que
publiquen las Administraciones Publicas y las
Compafifas Suministradoras. Asimismo, y a través de
estas federaciones podemos disfrutar de numerosos y
diversos servicios (ej.: entidades bancarias, alquiler de
coches, telefonia, etc.) que se puedan consultar en sus
péginas web: www.fenie.es -www.conaif.es
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Epyme prepara la campana de socios junior
2015 visitando cuatro institutos

La Asociacion inicia el curso 2014-15 junto a los alumnos de FP de las ramas de electricidad e instalaciones térmicas.
En esta ocasion, distintos representantes de Epyme visitaron el Instituto Marcelo Spinola de Umbrete, el Instituto de
Camas, el Instituto Atenea y el Instituto Politécnico de Sevilla. En jornadas de una hora se explico a los fututros instala-
dores la figura creada por Epyme para acoger a los estudiantes, asi como las futuras salidas profesionales y la formacion
complementaria que la Asociacion ofrece a los jovenes.

Mas de cien alumnos han sido visitados
durante la primera etapa de gira por los
institutos que planifica Epyme y que conti-
nuard durante el 2015.

El objetivo es continuar con la labor informa-
tiva sobre la figura de socio junior, que per-
mite a los estudiantes de Ultimo afo de
estudios relacionados con la instalacion, for-
mar parte de Epyme de forma gratuita.

La cuota junior incluye el poder disfrutar de
las jornadas técnicas de la Asociacion, asi
como poder disfrutar de 10s cursos a precio
de socio y acceder a la exclusiva libreria y
biblioteca de Epyme. Ademads los estudian-
tes recibiran asesoramiento para emprender
en el sector, asi como informacion y la revis-
ta Epyme en pdf.

La normativa como plato fuerte

Una comitiva de Epi/me con los alunos del Marcelo Spinola de Umbrete

Durante la jornada, y después de una breve
introduccion, se debatio con los alumnos las
distintas normativas que rigen la instalacion,
las habilitaciones de los distintos titulos de
formacion profesional, asi como la forma-
cion complementaria y/o obligatoria exigida.

Este dltimo, el de la formacion, fue uno de
los puntos que levantd mas expectacion
entre los asistentes, siendo los distintos cur-
s0s de prevencion de riesgos laborales 10s
que mas interesaron a los alumnos.

El instituto de Camas el penditimo de la gira de 2014

Por esta razon la Asociacion se comprometio
con los centros visitados a organizar distin-
t0s cursos en los centros, siempre a deman-
da de los alumnos.

Epyme continuard en el 2015 con esta labor
de promocion, pero también de conciencia-
cion del futuro colectivo de instaladores, incul-
cando valores de solidaridad, legalidad y sana
competencia en el ejercicio de la profesion.
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Mas de 3000 personas obtienen sus
certificados de profesionalidad en Sevilla

El delegado territorial de Educacion, Cultura y Deporte, Francisco Diaz Morillo, ha entregado en Sevilla 3.550 certifi-
cados de profesionalidad correspondientes al procedimiento de acreditacion de los afios 2011 y 2013, en los que
participaron 17.775 personas de toda Andalucia, de las cuales un 80% obtuvo el certificado. En el apartado de las
instalaciones, Antonio Garcia Martin recibi¢ la acreditacion en las especialidades de electricidad, climatizacion, frio
industrial y produccion de energia. El empresario representd a todo una generacion de instaladores que por fin ven
reconocidos su esfuerzo y dedicacion en el dia a dia de su profesion.

UNTA/DE ANDALUCIA

INSEJEP

S EDUCACION

Antonio Garcia Martin recibe 1a certificacion de manos de Francisco Diaz Morillo

Durante los procedimientos de los afios
2011 y 2013 se convocaron plazas para
15 cualificaciones profesionales vy
muchas de ellas tuvieron que ver con la
instalacion: soldadura, fabricacion y mon-
taje e instalaciones de tuberia industrial,
montaje y mantenimiento de instalacio-
nes eléctricas de baja tension, montaje y
mantenimiento de instalaciones frigorifi-
cas y montaje y mantenimiento de insta-
laciones de climatizacion y ventilacion-
extraccion.

También se convoco el procedimiento
para los oficios: atencion sociosanitaria a
personas a domicilio, atencidn sociosani-
taria a personas dependientes en institu-
ciones sociales, educacion infantil, trans-
porte sanitario, atencion sanitaria a multi-
ples victimas y catdstrofes, operaciones
bdsicas de cocina, cocina, operaciones
subacudticas de reparacion a flote vy
reflotamiento, operaciones basicas en

planta quimica, acondicionamiento fisico
en sala de entrenamiento polivalente.

Segln Diaz Morillo, “estos certificados
proporcionan a las personas que desean
trabajar 0 a 1as ocupadas, mayor compe-
titividad y empleabilidad, facilitando la
movilidad, no sélo en Espafa, sino tam-
bién en Europa”, al mismo tiempo que “es
una de las nuevas vias que se estan
potenciando desde la union Europea para
conseguir profesionales adaptados a las
necesidades de las empresas y al merca-
do de trabajo”.

Durante su intervencion, el delegado
territorial ha subrayado que “iniciativas
como éstas forman parte del presente y
del futuro de la formacion para el empleo
impulsado por la Junta donde no sélo se
estd haciendo un importante esfuerzo
para cualificar a los trabajadores andalu-
ces sino que, ademas hay un compromiso
con la idea de reconocer y acreditar la

experiencia y las competencias de aque-
llos trabajadores que no tienen acredita-
cion alguna de sus conocimientos”.

Andalucia Acredita

La acreditacion de competencias profe-
sionales en Andalucia se enmarca dentro
del programa 'Andalucia Acredita’, una
iniciativa del Instituto Andaluz de
Cualificaciones Profesionales (IACP), un
organo técnico, que depende funcional-
mente del Consejo Andaluz de Formacion
Profesional y estd adscrito a la Direccion
General de Formacion Profesional y
Educacion Permanente de la Consejeria
de Educacion.

El procedimiento de evaluacion y acredi-
tacion de competencias permite a las
personas que tengan experiencia laboral
y/o formacion no formal sin acreditar,
obtener una acreditacion oficial de cuali-
ficaciones profesionales completas o de
unidades de competencias profesionales
aisladas y que puedan estar incluidas en
determinados certificados de profesiona-
lidad y/o de determinados titulos de
Formacion Profesional.

Los instaladores y Acredita

Antonio Garcia Marin ha sido uno de los
instaladores que ha podido acreditar todos
sus afnos de experiencia y al servicio de las
instalaciones.

La Junta de Andalucia le ha certificado y le
ha hecho entrega de los diplomas de com-
petencia para oficios de la instalacion,
entre ellos: electricidad, climatizacion, frio
industrial y produccion de energia.
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Nuestro socio nos comenta que el proceso
es arduo y que requiere esfuerzo pero que
finalmente vale la pena.

“Tuve que aportar todo tipo de documenta-
cion: curriculos, vida laboral, contratos, car-
tas de recomendacion y una vez que acep-
tan tu solicitud te realizan una especie de
entrevista que es como una mezcla entre
conversacion y examen oral” explica
Antonio.

“Algunos simplemente hablan sobre el
sector y realizan un examen superficial
pero otros te acribillan a preguntas e
incluso proponen algun ejercicio circuito
en mano”.

Afade que todo el proceso lleva mucho
tiempo y esfuerzo, pero recomienda a sus
comparieros de profesion realizarlo para
poder poner en valor todos los afos de
experiencia.

Preguntas y respuestas sobre Acredita

¢Qué es una unidad de competencia profe-
sional?

Es un conjunto de conocimientos y capaci-
dades basicas relativas al ejercicio de la
actividad profesional.

¢Qué es una cualificacion profesional?

Es un conjunto de unidades de competen-
cias profesionales con significacion para
el empleo, y que puede ser adquirida
mediante formacion o por experiencia
laboral.

¢En qué consiste el procedimiento de acre-
ditacién de competencias profesionales?

Es un procedimiento que permite a las per-
sonas que tengan experiencia laboral y/o
formacion no formal sin acreditar, obtener
una acreditacion oficial de cualificaciones
profesionales completas o de unidades de
competencias profesionales aisladas y que
pueden estar incluidas en determinados
certificados de profesionalidad y/o de
determinados titulos de Formacion
Profesional.

¢ Qué requisitos deben cumplirse para par-
ticipar en el procedimiento de acreditacion
de competencias profesionales?

Estan descritos en el apartado séptimo de
la orden y son los siguientes:
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a) Poseer la nacionalidad espafiola, haber
obtenido el certificado de registro de ciuda-
dania comunitaria o la tarjeta de familiar de
ciudadano o ciudadana de la Union
Europea, o ser titular de una autorizacion
de residencia, o de residencia y trabajo en
Espafia en vigor, en los términos estableci-
dos en la normativa espafiola de extranjeria
e inmigracion. Este requisito debe mante-
nerse hasta el final del proceso

b) Para las cualificaciones que tengan que
ver con el mundo de la instalacion:

b.1) Tener 20 afos cumplidos en el
momento de realizar la inscripcion.

b.2) En el caso de experiencia laboral, hay
que justificar al menos 3 afios, con un
minimo de 2.000 horas trabajadas en total,
en los Ultimos 10 afios transcurridos antes
de realizarse la convocatoria.

b.3) En el caso de formacion no formal, hay
que justificar al menos 300 horas, en los
Gltimos 10 afios transcurridos.

@

¢Puede presentarse la solicitud si se cum-
plen los requisitos pero no se pueden justi-
ficar?

Si, pero sdlo en el caso de tener 25 afios o
mas y de que se pueda justificar el tiempo
trabajado y/o la formacion no formal reque-
rida en la convocatoria mediante alguna
prueba admitida en derecho.

¢Qué hay que hacer para participar en el
procedimiento de acreditacion de compe-
tencias profesionales?

Debe presentar la solicitud de inscripcion,
que figura como Anexo Il de la orden.
Puede hacerlo a través de la Oficina Virtual
de la Consejeria de Educacion, que es la
opcion preferente si dispone de conexion a
Internet y certificado digital, o bien cumpli-
mentando la solicitud, que puede imprimir-
se desde Internet o solicitarse en las
Delegaciones Territoriales de Educacion,
Cultura y Deporte de la Consejeria de
Educacion, y presentandola en esas mis-
mas delegaciones.
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La primera promocion de Agentes de Puesta en
Marcha se examina en Epyme

Tras la exitosa remodelacion del taller y su posterior homologacion por parte de Conaif-Sedigas, ya se examin6 la primera
promocion de Agentes de Puesta en Marcha, Mantenimiento y Reparacion de equipos receptores de gas. A las primeras
colaboraciones realizadas por Saunier Duval, Junkers, Baxi y Repsol, para la remodelacion del aula taller, se sumaron
posteriormente mas empresas como por ejemplo Testo, Salvador Escoda, Cointra y Ferrolli.

Quince alumnos formados en las aulas de
Epyme, tienen el honor de ser la primera pro-
mocion de Agentes de Puesta en Marcha por
Conaif-Sedigas que realizan sus estudios en
Sevilla.

Al estudiar en Epyme, los profesionales tienen
la ventaja de formarse en los mismos equipos
e instalaciones en los que posteriormente
realizaran el examen practico, consiguiendo
un mayor dominio del medio.

Ahora los instaladores podran realizar la
puesta en marcha del aparato receptor, con-
siguiendo de esta manera tener una mayor
cartera de clientes para las futuras revisiones
y mantenimientos y logrando aumentar el
ritmo de trabajo.

Ex4menes en nuestras instalaciones

Una vez realizado el curso los alumnos se
presentaron a un examen tedrico y a conti-
nuacion un examen practico en el que
demostraron las destrezas aprendidas a 1o
largo del curso.

Puesto de Trabajo:

Este curso capacitara a los alumnos para rea-
lizar las comprobaciones minimas para la
puesta en marcha, reparacion y manteni-

Un alumno realiza el examen practico ante la atenta mirada del examinador

miento de los aparatos a gas conectados a
instalaciones receptoras segin norma UNE
60670-10, junto con las indicaciones adicio-
nales del fabricante.

Nuevas instalaciones en Epyme

La Asociacion, gracias al apoyo de sus socios
colaboradores Baxi, Saunier Duval, Repsol,
Junkers, Testo, Ferrolli, Salvador Escoda y
Cointra ha hecho un esfuerzo en acondicionar
un afo mas el taller para poder ofrecer la for-
macion de agente de puesta en marcha de

PATROCINADORES Y COLABORADORES DEL PROYECTO

Vawers  BAXI 0 =
la nuevd calelfaccidn 'J
REPIrolL

SALVADOR ESCODA S.A.

Ferroli

gas. Concretamente se ha instalado una
bateria de botellas de 3x3 de gas propano
para abastecer 14 equipos. Estos equipos
son siete calderas, cuatro calentadores, un
acumulador y una cocina de gas.

Mas cursos en 2015

Este es s6lo el comienzo de un largo camino
ya que Epyme continuard formando durante
el 2015 a los agentes de puesta en marcha
segun las necesidades del socio y en modali-
dades intensivo, fin de semana y tardes.

&

Saunier Duval

T

COINTRAF
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Los instaladores opinan sobre el Dividendo Digital
y 1a prorroga anunciada por el Gobierno

Charlamos con Eloy Alonso, representante de Atelcon, Miguel Angel Sanchez de Telecomunicaciones Dosur y Francisco Tello
de Martevision 2004. Tres socios, miembros de la comision de telecomunicaciones, que afrontan el anuncio de la ampliacion
del Dividendo Digital con ilusion y que han trabajado de forma continuada durante el tltimo trimestre para clarificar las dudas
del colectivo durante la liberalizacion y por defender los intereses del instalador durante todo el proceso.

Las empresas de telecomunicaciones fina-
lizan el afio con el anuncio, por parte del
gobierno, de una prorroga de tres meses
para la liberalizacién del Dividendo Digital.

Los instaladores tendran de esta manera
hasta el 31 de marzo para adaptar las ins-
talaciones que a finales de 2014 estaban
en cerca del 50% del total.

Se cumple asi con un reclamo de todo el
sector, que en dmbitos nacionales, regiona-
les y locales habia exigido una prérroga.

Desde la comisién de telecomunicaciones
de Epyme se elaboraron escritos y comuni-
cados de prensa en este sentido con el fin
de revertir una situacion negativa para el
colectivo de instaladores.

Tres instaladores de esta comision nos cuen-
tan sus impresiones sobre todo el proceso en
una entrevista compartida.

La primera de ellas, ATELCON nace en el
afio 2008 con un suefo, llegar a ser un
referente en su sector a pesar de las difi-
cultades econdmicas propias del momento.

En aquellos instantes la empresa inicid su
andadura en los sectores de telecomunica-
ciones y contraincendios, pero en afios poste-
riores sufrid un fuerte crecimiento y fue
ampliando los sectores de actuacion, que van
desde la instalacion hasta el mantenimiento
de equipos de energia solar y grupos de pre-
sion de agua sanitaria, y en la actualidad
incorpora la gestion Global de edificios.

Es otro ejemplo claro de empresas y
empresarios que le plantan cara a la crisis
y que surgen en momentos de dificultades.

Es uno de los asociados mas recientes, sin
embargo su participacion ha sido muy acti-
va durante todo el proceso, afadiendo

dinamismo a la comisién. Entrevistamos a
Eloy Alonso, representante de la empresa y
socio de Epyme, que nos comento la actua-
lidad del Dividendo Digital:

El dividendo digital esta llamado a ser una
nueva oportunidad para los instaladores
¢se nota en su dia a dia el incremento en la
actividad?

Sin duda alguna ha sido un gran empujon
muy positivo para el sector de las teleco-
municaciones, hasta el punto de préctica-
mente no poder atender a esta entrevista
por estar al 100% de nuestra capacidad.
¢Cudl es la adaptacion o adecuacion que
mas ha tenido que realizar?

En nuestro caso la mayoria de los trabajos
han sido muchos equipos programables,
que han sustituido a equipos modulares.
Se habla de este proceso como un segundo
apagén digital. Desde su actividad ¢es

Los instaladores de telecomunicaciones han tenido un fin de afio muy movido

comparable el volumen de negocio genera-
do por el primer y por el segundo apagén?
Muy posible si, lo negativo sobre esta
segunda etapa ha sido sin duda la gran
descoordinacion entre el Estado, fabrican-
tes y empresas instaladoras, que repercuti-
ran en instalaciones de baja calidad a los
clientes finales y en un proceso traumatico
para consumidores y empresas.

También hablamos con Miguel Angel
Sénchez de Telecomunicaciones Dosur
socio con mas de quince afios en Epyme
que nos ilustrd sobre el proceso informativo
y la obtencion de ayudas al Dividendo:

¢ Cuéles son las principales criticas del sector
de cara al plan de liberalizacién del Gobierno?
Creo que los planes del Gobierno y su coordi-

nacion e informacion llegaron tarde y mal,
provocando la poca prevision de los almace-
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nes y fabricantes y la desinformacion de los
consumidores. Esta mala informacion dirigida
a los ciudadanos ha creado en muchos
momentos una especie de histeria colectiva,
ya que los televidentes creian que se queda-
rian sin ver ningun canal.

También quiero resaltar que la planificacion
técnica y los plazos iniciales planteados por el
gobierno eran muy cortos y deficientes ya que
en noviembre el ministerio adn tenia proble-
mas con las emisiones, incluso a dia de hoy en
Sevilla hay problemas con algunos canales.

¢Como ha sido el proceso de solicitud de
las ayudas, ha encontrado trabas, mejora-
ria algo del proceso?

En este sentido si hay que reconocer que el
proceso de tramitacion ha sido impecable.
Se trata de un tramite online muy &gil y sen-
cillo. Desde el punto de vista burocratico-
administrativo la gestion ha sido de notable.

Se habla de que muchos fabricantes no
han podido suministrar producto al haberse
visto desbordados ¢ha tenido alguna expe-
riencia en este sentido?
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Es una experiencia que han vivido el 100% de
los instaladores. Todos y cada uno de los
fabricantes nos han fallado a la hora de sumi-
nistrar productos tanto en plazos como en
cantidades. Esto crea un problema frente al
consumidor que se impacienta y un problema
para la imagen del instalador que en Ultimo
caso es el que da la cara ante la propiedad.

Por dltimo nos atendié Francisco Tello, de la
empresa Martevision 2004. Expresidente vy
miembro del Consejo Consultivo de la
Asociacion observa con alivio la ampliacion
del plazo para la adaptacion.

Se habla mucho del intrusismo estos dias,
aunque para solicitar ayudas hace falta la
participacion en la instalacién de un insta-
lador “legal” ¢se ha vivido el intrusismo en
el sector durante esta campafa?

Pues creo que si, porque los clientes querfan
tener adaptadas las antenas y se le ofrecian
instalaciones mas bajas de coste con equipos
reutilizados o incluso la sustitucion de equipos
monocanales por centrales banda ancha.

EPYME
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Desde su punto de vista los ciudadanos y
los administradores de fincas ¢estdn infor-
mados del proceso o estan faltos de infor-
macion?

Creo que no, ya que aparecian informa-
ciones de las posibles prorrogas y falta de
equipos pero la publicidad en los medios
de comunicacion era que se pusieran en
contacto con el administrador o con una
empresa de telecomunicaciones para
hacer la adaptacion antes del 31 de
diciembre.

¢G0mo han acogido las empresas de tele-
comunicaciones el anuncio de la prérroga
en la liberalizacion?

Con gran alivio, ya que estdbamos someti-
dos por parte de nuestros clientes a una
gran presion y sin poder dar respuesta
adecuada a las exigencias por motivos de
la gran falta de materiales que estamos
padeciendo y por supuesto en todo
momento dudando de la veracidad del
argumento de la falta de equipos.

ATECO

BROKERS ASOCIADOS S.L.

Correduria de Seguros

Algunos seguros que ofrece ATECO:

* Todo Riesgo Montaje de Instalaciones
* Energia Solar Térmica y Fotovoltaica
* Responsabilidad Civil Profesional

* Salud / Medicina Privada

Registro Direccion General de Seguros |-435 Contratado Seguro de Responsabilidad Civil, segun Ley
ASESORAMIENTO PROFESIONAL E INDEPENDIENTE EN SEGUROS GENERALES

» Responsabilidad Civil de Administradores
v Directivos (D&QO)

* Negocios (naves y locales)
* Accidentes y baja laboral Autonomos

EPYME viene confiando en ATECO desde 1996
en la contratacion de los seguros de responsabilidad Civil
y de Accidentes de Convenio de sus Asociados

Calle Américo Vespucio 25
41092 de Sevilla
ateco@atecobrokers.com
Teléfono 95 423 10 11 Fax 95 423 95 55

para el asesoramiento
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Ateco Brokers traslada su despacho a Americo
Vespucio y estara aun mas cerca del instalador

La correduria de seguros estrecha aun mas sus lazos con Epyme hasta el punto de compartir sede en las oficinas de Américo
Vespucio 25. Parte el espacio dedicado a la Secretaria General y los departamentos de formacion y técnico han sido reubicados
para alojar asi las oficinas de Ateco Brokers que a partir del mes de septiembre ya atienden a sus clientes en la Isla de la Cartuja.

En el 2016 Ateco Brokers cumplira veinte
afos de relacidn con Epyme, veinte afios
asegurando a los instaladores, creciendo
junto a ellos y afrontando también junto a
ellos los momentos dificiles.

Ahora, casi para celebrar estas dos déca-
das de colaboracion, Ateco comparte ofici-
nas con la Asociacion logrando asi, mas si
cabe, prestar un servicio de proximidad a
los profesionales de Epyme.

Ateco ha desplazado asi todo su equipo
humano desde las oficinas de Diego
Martinez Barrio a las de Américo Vespucio
25.

Las mejores tarifas también en 2015

Como resultado de esta fructifera relacion
Ateco Brokers seguira ofreciendo en exclu-
siva unas condiciones magnificas en pri-
mas y en mejoras de coberturas y capitales
para los socios de Epyme.

Por ejemplo para seguros de
Responsabilidad Civil el monto total depen-
de del nimero de trabajadores. Las primas
anuales para el seguro de responsabilidad
civil para el aio 2015, se calcularan como
siempre en base al nimero de trabajadores
que cada empresa haya tenido en 2014,
pero la cuota serd de 127 euros trabajador/
afo.

Esta tarifa también incluye el seguro de
convenio para los trabajadores, por lo que
ya no se tendra que contratar, el mismo, lo
cual supone un ahorro afiadido al de la
poliza de responsabilidad civil.

“En 2016 Ateco cumplira veinte
anos de relacion con Epyme”

El equipo de Ateco Brokers en sus nuevas oficinas

ATEC

BROKERS ASOCIADOS S.L.

Correduria de Seguros

Cerca de veinte afios al servicio del instalador

Mas ahorro para los socios de Epyme

De esta forma se ayudara al socio a ahorrar,
ya que en los Ultimos dos afios se ha calcula-
do que la media de ahorro entre los instala-
dores de Epyme serd de unos 120 euros por
péliza. Sin embargo el ahorro fluctlia mucho
en funcion del nimero de trabajadores. Hay
casos de empresas de 80 0 90 trabajadores

Los socios sequiran ahorrando al
contratar su seguro de R.C.

que se ahorraran con la contratacion de este
producto cerca de 5.000 euros.

También notaran el ahorro indistintamente
del nimero de trabajadores, los instalado-
res de gas, ya que hasta 2012 pagaban
una prima muy alta. Esta prima se ha elimi-
nado con lo que un auténomo de gas
puede llegar a ahorrarse unos 250 euros.

Los instaladores de gas otro de
los grandes beneficiados
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De esta forma Ateco iguala la condicion de
todos los instaladores sin distinguir entre
especialidades, es lo mas parecido a una
tarifa plana en cuanto a seguros en el sec-
tor de la instalacion.

Las nuevas pdlizas garantizan la responsa-
bilidad civil derivada de las actividades de
montaje, instalacion, reparacion y manteni-
miento, que tengan relacion con: electrici-
dad, fontaneria, climatizacion, calefaccion y
A.C.S., gas, P.P.L., frio industrial, PCI, apa-
ratos a presion, telecomunicaciones y ener-
gias alternativas (cogeneracion, energia
biomasa y otras).

M4s ventajas al contratar el seguro

En los tltimos dos afios no s6lo se ha baja-
do el precio de los seguros, sino que ade-
mas se han incrementado las garantias y el
capital, pues ahora, en R.C. hay un capital
de 3.000.000 de euros para todas las activi-
dades.

Otra de las ventajas es que para 0s Socios
de Epyme se contintia trabajando sin fran-
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quicia, cosa que ninguna compaiia actual
tiene en el mercado.

El instalador sdlo tendra que pagar franqui-
cia a partir del tercer siniestro, si éste es
por sobretension y los tres ocurren dentro
de la misma anualidad de la pdliza, por lo
que se presta una amplia cobertura a uno
de los mejores precios.

El capital fijado serd de 3.000.000 de
euros por siniestro y anualidad, para todas
las actividades, con un sublimite por victi-
ma de 300.000 euros.

Novedades para 2015

Entre las novedades de Ateco para 2015 se
puede encontrar también el seguro multi-
rriesgos de las naves, locales, almacenes u
oficinas de los Asociados de Epyme. Hasta
un descuento de un 40% sobre la tarifa de
la compania. Tanto si ya se cuenta con un
Seguro como i se busca por primera vez.

También destaca el seguro PIDA disefiado
por ATECO BROKERS y exclusivo en el mer-
cado para auténomos, que cubre una indem-

EPYME
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ateco

nizacion diaria debido a una IMPOSIBILIDAD
TOTAL del asegurado para desarrollar su
ACTIVIDAD / PROFESION HABITUAL, garanti-
zando unas cantidades segun la causa que
haya provocado dicha inactividad.

Una web para los asociados

Desde el afio pasado, Ateco puso a disposi-
cion de los socios de Epyme una web donde
pueden informarse y solicitar la contratacion
de diversos seguros de interés para todos.
Son seguros con acuerdos especiales para
los socios de Epyme y donde pueden contac-
tar a través de la misma con corredurfa.

A los seguros ya presentes (Salud,
Decesos, Multirriesgos o Pida) se unirdn
otros durante el afio 2015 (Asistencia en
viaje para trabajadores desplazados,
Seguros de Ahorro/Inversion, Planes de
Pensiones, etc).

La direccion web es la siguiente:
www.atecobrokers.com/epyme

No dejes de visitarla y aprovecha las venta-
jas de ser socio de Epyme.
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L.a movilidad electrica es analizada en los
encuentros del Correo de Andalucia

El pasado 10 de diciembre tuvo lugar en Parque Empresarial Morera & Vallejo de Sevilla, el Encuentro "La Movilidad
Eléctrica y las Flotas de Vehiculos en la Ciudad" organizado por EI Correo de Andalucia. El evento fue inaugurado por
Aurora Cosano Prieto, Delegada Territorial de Economia, Innovacion, Ciencia y Empleo de la Junta de Andalucia y David
Lopez Royo, Director de El Correo de Andalucia.

Fenie Energia y Epyme estuvieron presentes
en el evento y la Comercializadora de los ins-
taladores protagonizd una de las mesas
redondas titulada “El vehiculo eléctrico como
oportunidad para aumentar la competitividad”.

Laura Vélez de Mendizabal Alonso, respon-
sable de vehiculo eléctrico de Fenie
Energia, fue la encargada de presentar la
experiencia 100% eléctrica de su compa-
fiila y como los instaladores podran ser
embajadores de la movilidad eficiente
incorporando a su flota de vehiculos
coches 100% eléctricos e incorporandolos
a su cartera de productos.

Laura Vélez explicd que en esta experiencia y
en colaboracion con Renault, los instaladores
han recorrido cerca de 22.000 kilémetros por
toda Esparia con un ahorro de 1000 litros de
combustible y 1.300 euros.

La Agencia Andaluza de la Energia

La Agencia Andaluza de la Energia estuvo
también presente durante la Jornada con la
ponencias "Perspectivas del vehiculo eléctrico
en un modelo de movilidad sostenible” a
cargo de Gema Cantero Medina, del
Departamento de Promocion de Actuaciones
Energéticas de la Agencia Andaluza de la
Energia.

Otra de las ponencias en las que participo la
entidad fue "El vehiculo eléctrico y las flotas
publicas. Experiencias” a cargo de José
Manuel Cepeda Yafez, Departamento de
Gestion Energética en la Administracion
Publica de la Agencia Andaluza de la Energia.

El acto fue clausurado por Cristébal Sanchez
Morales, director de financiacion de la Agencia
en compaiia de Elizabeth Ortega Martin,
directora de EI Correo de Andalucia Television.

Casos de éxito

El jefe de la Policia Local del Ayuntamiento de
Bormujos, Diego Gavifio, intervino en el
Encuentro también en la mesa redonda "El
vehiculo eléctrico y las flotas publicas.
Experiencias" para relatar los beneficios obte-
nidos desde la adquisicion, por parte del
Ayuntamiento, de dos motocicletas eléctricas.
El maximo responsable de la Policia Local ha
destacado sobre todo la disminucion del con-
sumo de carburantes asi como la facilidad
para el acceso a determinados puntos como
zonas verdes, por su escaso indice de conta-
minacion y ausencia de ruido. Diego Gavifio

ENCUENTRO:

VILIDAD ELECTRICA

Y LAS ELOTAS DE
VEHICULOS EN
LA CIUDAD”

El Correo de Andalucia fue una vez mas catalizador del debéte

también ha marcado como positiva la expe-
riencia de Bormujos por la gran capacidad de
estos vehiculos, que facilitan a los agentes su
labor diaria de vigilancia y seguridad.

Otras tecnologias

El encuentro dio para la presentacion de otras
tecnologias alternativas, como los coches con
pila de combustible e impulsados por hidroge-
no. EI INTA (nstituto Nacional de Técnica
Aeroespacial) fue el encargado de presentar
las experiencias con prototipos de pilas de
combustible, asegurando que estan listas para
implementarse a dia de hoy.

H sevilla / cuarto trimestre 2014
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vehiculo eléctrico

La experiencia 100% eléctrica de Fenie Energia
da sus frutos en Sevilla

La empresa Coemi, socio de Epyme y accionista de la Comecializadora, se convierte en protagonista de la Experiencia
100% Eléctrica con la adquisicion de la Renault Kangoo ZE. Cada dia son mas los instaladores que disfrutan y ahorran
con una conduccion responsable y con cero emisiones.

Con la adquisicion de esta furgoneta ya son
seis las unidades de vehiculos eléctricos
adquiridos a través de Fenie Energia por nues-
tros accionistas y de estas seis unidades, cua-
tro son Kangoo ZE. De esta forma la empresa
Coemi se convierte en pionera en el uso de
vehiculos eficientes y 100% eléctricos.

Kangoo Z.E., lanzado en 2011, es el precur-
sor en el mercado de las furgonetas eléctri-
cas y se ha convertido rapidamente en una
referencia. En el nuevo Kangoo Z.E., la con-
duccidn es diferente. En primer lugar el silen-
cio de una motorizacion 100% eléctrica, que
ofrece aceleraciones limpias. También se
simplifica la experiencia de conducir con la
fransmision automdtica, sin cambio de velo-
cidad y sin preocuparse por las marchas.

Al'igual que la version precedente, el nuevo
Kangoo Z.E. presenta una autonomia homo-
logada en ciclo mixto NEDC (homologacion
europea) de 170 km. Como el consumo del
carburante de un vehiculo térmico, en un uso
real, la autonomia puede variar en funcion de
la tipologia del recorrido, la velocidad, la uti-
lizacion de la climatizacion y de la calefac-
cion, y del tipo de conduccion.

Asi, en las estaciones templadas, si se
adoptan algunos habitos de conduccion
ecoldgica, la autonomia de nuevo Kangoo
ZE en medio urbano es de unos 125 km.
Con aceleraciones, una velocidad mas ele-
vada y la utilizacion de la calefaccion, la
autonomia minima de nuevo Kangoo Z.E.
es de 80 km. Renault ha desarrollado diver-
S0S equipamientos para ayudar a controlar
la autonomia del vehiculo.

De esta forma se podra monitorizar en todo
momento la autonomia del vehiculo en
watios disponibles.

Como hemos podido comprobar la nueva

sevilla / cuarto trimestre 2014

Manuel Cosano presentd en Epyme al nuevo utilitario

Kangoo Z.E. se adapta a las necesidades
de los profesionales. Totalmente modula-
ble, dispone de un espacio de carga de
hasta 4,6 mUy 650 kg de carga Util. Esta
disponible en 3 versiones diferentes:
Kangoo Z.E. 2 plazas, Kangoo Maxi Z.E 2
plazas y Kangoo Maxi Z.E. con 5 plazas.
Como su compafiero térmico, Kangoo Z.E
puede beneficiarse de diversas transforma-
ciones y adaptaciones para satisfacer
todas las necesidades.

Toda la gama Kangoo Z.E. esta garantizada
con 2 afios con kilometraje ilimitado, y la
cadena de traccion eléctrica (motor y reduc-
tor) tiene una garantia de 5 afios 0 100.000
km. La baterfa de ion de litio esta cubierta con
una garantia durante todo el periodo de pose-
sion del vehiculo. Y para que la cobertura sea
total, el alquiler de bateria incluye una asis-
tencia para todo tipo de averias (incluyendo
de energia) las 24 horas al dia, los siete dias
de la semana.

Ayudas a la movilidad eléctrica

Durante el 2014 ha estado funcionando a
nivel nacional el Plan Movele que varia en
su cuantia dependiendo del modelo y de la

@

distancia que puedan recorrer utilizando
s6lo el motor eléctrico. Asf los turismos con
una autonomia exclusivamente eléctrica no
superior a los 40 km obtienen 3.000 euros.
Entre 40 km y 90, les dotan con 4.500
euros y a partir de 90 km de autonomia
eléctrica, 6.500 euros. Los microbuses y
vehiculos comerciales gozaran de una sub-
vencion Unica de 8.000 euros (siempre que
recorran mas de 90 km en eléctrico) y los
autobuses y autocares, 20.000 euros.

En el entorno andaluz ademas, a través del
Programa de Adgquisicion de Vehiculos
Eficientes, la Agencia Andaluza de la Energia
subvenciona vehiculos hibridos, eléctricos
(incluidas motocicletas), alimentados con gas
natural, con gases licuados del petrleo
(GLP) o vehiculos con pila de combustible.

Ademads de ayudas y descuentos directos, en
Sevilla la movilidad eléctrica tiene diversos
incentivos. Por ejemplo la exencion de tasas
municipales al vehiculo eléctrico, o la puesta
en marcha de parkings y puntos de recarga
gratuitos en diversos puntos de la ciudad.
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Mas de 350 congresistas se dieron cita en el
V. Congreso de Servicios Energeticos

Una vez mas, el Congreso de Servicios Energeéticos ESEs, celebrado el 8 y 9 de octubre en el Palacio de Exposiciones y
Congresos de Sevilla, ha conseguido atraer la atencion de los profesionales del sector. Esta cuarta edicion, organizada
por la Editorial El Instalador, ha recibido mas de 350 congresistas confirmandose asi como encuentro de referencia en
el sector de los servicios energéticos.

El congreso se ha estructurado en cuatro
ponencias magistrales sobre la transposi-
cion de la Directiva de Eficiencia Energética;
las smart cities; la financiacion de proyectos
de servicios energéticos; y la politica anda-
luza sobre construccion sostenible.

A estas intervenciones les han seguido
otras tantas mesas redondas sobre la
transposicion en Espafia, el papel que
estan jugando los municipios en el desarro-
llo de este sector, las oportunidades de
negocio en el sector industrial tras el nuevo
marco de la cogeneracion y su papel en la
construccion sostenible.

Veinte ponencias y la exposicion de nueve
casos de éxito han completado el interesante
programa que ha servido para constatar que
el sector avanza, a pesar de las barreras que
todavia existen, pero que poco a poco se van

salvando y permiten que cada vez podamos
hablar de mas casos de éxito.

Las ponencias

Ademds de los 4 ejes desarrollados en las
ponencias magistrales, el congreso sirvio de
escaparate para dar a conocer las principales
soluciones energéticas. Por ejemplo se habld
de reconversion de instalaciones de produc-
cion de A.C.S. con tecnologias semi-instanta-
neas de condensacion; de soluciones eficien-
tes con calderas de condensacion y bomba
de calor a gas por absorcion; de sistemas efi-
cientes de produccion de calor a gas en com-
plejos hoteleros; de enfriamiento nocturno en
edificios comerciales; del autoconsumo foto-
voltaico sin inyeccion a la red; o de la maxima
eficiencia en enfriadoras: compresor mono-
tornillo inverter y centrifugo de levitacion
magnética, entre otros.

@

Conclusiones

Desde este foro se ha pedido que se apro-
veche la oportunidad que presenta la trans-
posicion de la Directiva de Eficiencia
Energética para definir el modelo energéti-
co de pais, y que puede contribuir, si se
realiza de forma clara, completa y valiente,
al desarrollo definitivo del sector.

Todavia hace falta mayor apoyo financiero y
difusion de este modelo para que su
demanda vaya en aumento, siendo la
Administracion General del Estado quien
deba dar ejemplo y siga el camino empren-
dido por los municipios que estan confian-
do en las ESEs para la gestion energética
de sus edificios e instalaciones.
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Recuperar valores y adaptarse al cambio,
claves para las empresas instaladoras

El 25 Congreso de CONAIF se celebro los dias 2 y 3 de octubre en el Palacio de Ferias y Congresos de Malaga
(Fycma) con éxito de participacion. Un total de 209 congresistas tomaron parte en este evento anual que ha cum-
plido 25 ediciones. Segun su procedencia, destacaron por numero los de las dos provincias canarias, Santa Cruz de
Tenerife y Las Palmas; asi como de Lleida, Zaragoza, Valladolid y Madrid.

El Congreso, clausurado por el secretario
general de Innovacion, Industria y Energia
de la Junta de Andalucia, Vicente
Fernandez Guerrero y el presidente de la
Confederacion de Empresarios de
Andalucia, Javier Gonzalez de Lara; propor-
ciond a los asistentes conceptos e ideas
necesarias para afrontar la situacion actual
y mejord sus conocimientos en dareas cla-
Ves para Sus negocios.

Las dos jornadas congregaron a instalado-
res de la mayoria de las regiones de
Espana, representantes de compafiias
energéticas, firmas comerciales relaciona-
das con el sector de las instalaciones,
empresas distribuidoras de materiales,
prensa especializada y diferentes organiza-
ciones empresariales afines, que, ademas
de recibir informacion y ampliar conoci-
mientos, pudieron interactuar y relacionar-
se estrechamente dentro del marco de este
Congreso.

Recuperar en las empresas valores como la
generosidad, la humildad y el trabajo;
superar los modelos de negocio tradiciona-
les que han dejado paso a nuevas tenden-
cias, demostrar afan de superacion y acti-
tud abierta para adaptarse a los cambios
radicales que se han producido en los Ulti-
mos tiempos, asi como la necesidad de
gestionar adecuadamente emociones y
equipos dentro de las empresas son algu-
nas de las ideas mas destacables de este
Congreso, que contd con ponentes de pri-
mer nivel en los panoramas nacional e
internacional.

Las ponencias y los ponentes

Ramadn Térmens: En su segunda participa-
cion en el Congreso de CONAIF como

Juanma Ldpez Iturriaga fue uno de los ponentes y anfitriones del evento

ponente transmiti6 emociones e ilusion
partiendo de una serie de experiencias pro-
pias como empresario.

Alex Rovira; El propésito de su ponencia fue
transmitir como la psicologia condiciona la
economia. Habld del componente humano
en las empresas y planted la necesidad de
recuperar los valores perdidos, una cons-
tante a lo largo del Congreso.

Fernando Trias de Bes: Dibujo un panorama
actual del mundo presidido por la superglo-
balizacion y lo digital, con cambios radica-
les y de gran calado en todos los 6rdenes.
Se refirio a los negocios chinos en Espafa
como ejemplo de una nueva realidad que
antes no existia.

El también insistio en la necesidad que tie-
nen las empresas de adaptarse a los cam-
bios de los ltimos tiempos.

Ignacio Leiva; Se refirid en su intervencion
al papel del instalador como prescriptor y

@

colaborador en soluciones energéticas
avanzadas con la garantia Repsol.

Inma Puig: Ofrecid una visién de la empre-
sa familiar desde las emociones, es decir, a
partir de los sentimientos de las personas
que trabajan en este tipo de empresas, en
las que el alma es la familia.

Juan Merodio: Hablo de la necesidad de
que empresas y empresarios se adapten al
cambio para no quedar relegados. “Se ha
producido un tsunami digital que esté arra-
sando con los modelos tradicionales”.

Juanma Ldpez lturriaga: Dejo patente que
el pensamiento individual tiene poco reco-
rrido en las empresas, lo verdaderamente
importante es el trabajo en equipo. El,
como miembro del Real Madrid y otros
equipos de baloncesto a lo largo de su vida,
ha reunido experiencias que pueden ser de
aplicacion en otros proyectos colectivos,
como por ejemplo en las empresas.
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Fenie testigo en Matelec 2014 de la reactivacion
del sector junto a 37.000 profesionales

La Federacion ha sido protagonista en una nueva edicion de Matelec entregando El Premio FENIE a la instalacion
residencial, ademas de organizar el Concurso Nacional de Jovenes Instaladores y el espacio eDOCEQ, en esta oca-
sion centrado en la Eficiencia Energética en el Sector Terciario. La eficiencia energética vuelve a ser protagonista
en Matelec 2014 con la campafia “En las instalaciones de tu hogar o comercio, elige calidad y confianza”

Manuel Consano Hidalgo entregé uno de los premios Fenie a la innovacion en la instalacion

Un total de 37.000 profesionales han par-
ticipado en la recién clausurada décimo
séptima edicion del Salon Internacional de
Soluciones para la Industria Eléctrica,
Electronica y Automatizacion, MATELEC
2014, certamen organizado por IFEMA y
que ha reunido entre los dias 28 y 31 de
octubre de 2014, en la FERIA DE MADRID,
a b47 empresas expositoras de 23 paises.

Destaca el crecimiento de LIGHTEC-
Soluciones de lluminacion y Alumbrado —con
un aumento del 46%—, y de Automatizacion y
Control Industrial y Electronica —que ha visto
incrementado su participacion un 20%-—.
Desglosados por sectores, l0s expositores
agrupados en el ambito de la Automatizacion,
Control Industrial y Electronica han ascendido
a 229; las empresas inscritas en LIGHTEC han
sido 118; mientras que se ha alcanzado un
volumen de 200 expositores en los segmen-
tos de tecnologia y componentes para la ins-
talacion eléctrica, y gestion de la energia.

sevilla / cuarto trimestre 2014

Ademds de la actividad comercial, MATE-
LEC ha vuelto a acoger una intensa agenda
de actividades, con mas de 70 jornadas y
eventos, incluidos congresos, mesas
redondas, ponencias y presentaciones que
abordaban numerosos y muy diversos
aspectos relacionados con las oportunida-
des profesionales y de mercado que permi-
ten las soluciones mas vanguardistas ante
el nuevo escenario economico.

Fenie protagonista

La Federacion Nacional de Empresarios
de Instalaciones  Eléctricas vy
Telecomunicaciones de Espaia, FENIE, y
la Asociacion KNX Espafia, concedieron
los Premios Instalaciones de Eficiencia
Energética, para galardonar aquellos
proyectos que destacan por su contribu-
cién a la eficiencia energética en los
ambitos residencial, domdtico e inmoti-
co, asi como en el sector terciario.

@

El Premio FENIE a la instalacion residencial
con cualquier tipo de tecnologia recay6 en
el proyecto “Bacardi 42”, un edificio de
obra nueva en Hospitalet de Llobregat
(Barcelona) de uso residencial y comercial
concebido desde las mas avanzadas tecno-
logias de sostenibilidad y ahorro energéti-
co, desarrollado por AdR Ingenieria.

FENIE también volvio a organizar el espacio
eDOCEQ, en esta ocasion centrado en la
Eficiencia Energética en el Sector Terciario,
para mostrar las mejores soluciones que
ofrece la tecnologia y su aplicacion practica
en casos concretos y usos especificos.
Instalado en cuatro contenedores, este espa-
cio ha servido como muestrario formativo de
la tecnologia actual aplicada al sector tercia-
ro y, a su vez, daba servicio al espacio que
conformaba el denominado “mercado de
FENIE”, una superficie comercial compuesta
por varios locales y dotada de tecnologia efi-
ciente, aplicaciones de inmotica, y elementos
innovadores y muy visuales. Edoceo se com-
pletd con un programa de jornadas para los
instaladores que tuvo lugar en el marco del
auditorio de eDoceo.

Exitoso fue también el Concurso Nacional de
Jovenes Instaladores apostando nuevamente
por la formacién como clave para el desarro-
llo e incorporacion de nuevos profesionales al
mercado. El segoviano, Francisco Javier Vera
Cubero, alumno del IES Maria Moliner, resul-
t0 ganador del XI Concurso Nacional de
Jovenes Instaladores Electricistas y de
Telecomunicaciones, al que acudia en repre-
sentacion de APIET, la asociacion segoviana
de empresas del sector, tras haber ganado el
encuentro en su fase provincial.
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Epyme finaliza el 2014 con una bateria de
novedades formativas

A la gran novedad de la APMR se suman los cursos de plataformas elevadoras, grupos de presion, alumbrado exterior
y equipos de medida. De esta manera Epyme enriquece su catdlogo de cara a 2015 para continuar ofreciendo al socio

la mejor opcion en formacion continua.

La formacion en la Asociacion se adapta a
la demanda de los socios y a un entorno
cambiante para ofrecer en cada momento
la mejor opcidn al instalador.

Por ejemplo y a peticion de los socios se
organizaron nuevos cursos de grupos de
presion y equipos de medida, que se
suman a los ya resefiados de la APMR.

También Epyme, en su compromiso de lle-
gar a todos los instaladores de la Provincia,
ha organizado un curso de Legionella en
Lora del Rio.

No es la primera vez ni serd la dltima que
Epyme se desplaza por la Provincia de
Sevilla,y en el 2015y a peticion de los socios
Seguird organizando y programando sus cur-
s0s a lo largo y ancho de la provincia.

Acuerdos con institutos

Otra de las dreas que el departamento de
formacion buscard consolidar en el 2015
tiene que ver con la formacion complemen-
taria a los alumnos de FP en materia de
prevencion de riesgos laborales.

De esta forma la Asociacion busca alcanzar
el compromiso de ser una de las entidades
responsables de la formacion de los futuros
instaladores.

Mas novedades en 2015

A la espera de la evolucion normativa se
pretende abrir ain mds el catdlogo para
ahondar en dreas interesantes como la
fibra dptica o el autoconsumo.

Acciones bonificadas

Recordamos que desde el 2012 los cursos
de Epyme son 100% bonificables y que ges-
tionamos las bonificaciones de tu empresa.
Contacta con el departamento de formacion
e inférmate como sacarle un mejor partido a
la formacién dentro de tu empresa.

CURSOS CELEBRADOS EN EL
CUARTO TRIMESTRE

RITE 07 preparatorio.

Cursos PUES.

Trabajos en Altura x3.

Curso Actualizacién de Legionella.
PRL Nivel Directivo x4.

PRL Bésico x2.

PRL Especificos.

Cursos de Gases Fluorados: Programa for-
mativos: 1, examen PF 2 y PF6.

Primeros Auxilios x2.

Plataformas Elevadoras.

Legionella x2.

TIBT.

Grupos de Presion,

APMR.

Instalador de Energia Solar Fotovoltaica.
Electronica Inverter.

Equipos de Medida.

Alumbrado Exterior.

CURSOS PROGRAMADOS
PARA EL PRIMER TRIMESTRE

Soldadura de polietileno.
Cursos de PRL.

Cursos PUES.

RITE 07 de 450 horas.

Cursos de Gases Fluorados: Programas
formativos: 1, 2, 3A, 3B, 6y 8.

Formacion Endesa (PDS).
Asesor Energético Fenie Energia.
Legionella.

Tarificacion Eléctrica.

Auditorias energéticas.
Utilizacion de equipos de medida.
Energia Solar Fotovoltaica.
Energia Solar Térmica.

Grupos de Presion,

APMR.

Equipos de Medida.

Alumbrado Exterior.

Rebobinado de motores.
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Datos de contacto de empresas del sector
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Fluitronic-Fluke explico a los socios las
bondades de la termografia de ultima generacion

El pasado 7 de octubre, se llevo a cabo en Epyme una Jornada sobre Termografia, a cargo de nuestro Socio
Colaborador Fluitronic. Entre los temas tratados se expuso la rapida extension de las camaras termograficas para
cada vez mas aplicaciones e instalaciones.

Asi mismo los precios se estan adecuando
a la demanda de este tipo de equipos con
suma rapidez, desde gamas basicas a pre-
cios muy competitivos, hasta los mads
modernos y completos equipos.

Desde esta dptica, Roberto Poyato, technical
sales manager de Fluke Iberica y Francisco
Gomez responsable de Fluitronic, comentaron
con los instaladores 10s tipos de prestaciones
de cada uno de los equipos y las caracteristi-
cas a tener en cuenta a la hora de seleccionar
un equipo.

Posteriormente se definieron criterios espe-
cificos de las camaras termograficas, como
por ejemplo: los parametros relacionados
con la calidad de imagen en una cdmara:
sensibilidad, campo de vision, resolucion y se
compararon las prestaciones que ofrece
cada uno de los equipos Fluke.

También se comentaron distintas caracteris-
tias innovadoras que incorpora Fluke a sus
mas novedosos equipos. Entre ellos el siste-
ma de enfoque IR-OptiFlex™ que detecta los
problemas con una rapidez mucho mayor
gracias al revolucionario sistema de enfoque
ultra-resistente de Fluke. El sistema de enfo-
que IR-OptiFlex ofrece un enfoque Gptimo
gracias a que combina la facilidad de uso del
enfoque automatico con la flexibilidad del
enfoque manual en la misma cadmara.

Otra de las novedosas prestaciones tiene
que ver con la tecnologia IR-Fusion®, la
Unica cdmara del mercado con tecnologia
lista para apuntar y disparar. La tecnologia
patentada por Fluke fusiona imagenes
infrarrojas y de luz visible parcialmente
transparente y digital en una unica imagen
que permite documentar con gran preci-
sion las zonas problematicas. Aparte de los
Propios equipos, se explicaron otros aspec-

I

o
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tos de soporte y ayuda que ofrece Fluke
como el software y aplicacion mavil
SmartView® de andlisis de iméagenes de
infrarrojos y generacion de informes.

Este software de gran eficacia proporciona
un conjunto de herramientas que permite
mostrar, optimizar, anotar y analizar las
imagenes y los videos de infrarrojos.
Asimismo, genera informes completamente
personalizables y de aspecto profesional
con tan solo apretar un botén o realizar
unos sencillos pasos.

El software SmartView de Fluke no solo
resulta facil de usar para los clientes con
necesidades basicas, sino que ademads
ofrece las prestaciones que los usuarios
avanzados necesitan para crear informes y
realizar andlisis detallados.

El sistema de comunicacién entre equipos
mé&s novedoso

Por tltimo se explicd el mas avanzado sistema
de comunicacion entre equipos, el Fluke
Connect.

El equipo de FIuitronic-FIuke viité Epyme por segunda ocasion

El nuevo sistema Fluke Connect incluido
en las herramientas de comprobacion
proporciona comunicacion a través de la
app Fluke Connect™, lo que permite
compartir mediciones en tiempo real,
controlar lecturas desde distancias segu-
ras y realizar el trabajo con mas facilidad
que nunca.

Mediante este sistema se empieza a cons-
truir un sistema de herramientas de com-
probacion del futuro hoy mismo, con la
gama Fluke 3000 FC, los multimetros Fluke
289y 289 o los medidores de aislamiento
Fluke 1550c y 1555.

Con mas de 20 herramientas de prueba
Fluke diferentes, Fluke Connect™ permite
identificar y diagnosticar problemas de un
modo rdpido y fiable, y también permite
compartir los datos de forma segura sin
perder un solo dato del histérico de mante-
nimiento con la copia de seguridad en la
nube.
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Simon analiza las posibilidades de la iluminacion
interior con tecnologia Led

En esta ocasion Simon nos present6 un seminario en el que se reflejo toda su experiencia en el sector de la iluminacion
interior, enfocada a la tecnologia LED. La presentacion la desarrollaron Juan Francisco Nieto Soto y Antonio Fernandez
Flores, especialistas de iluminacion de Huelva y Sevilla y técnico comercial de Simon, respectivamente.

Simon presento a los socios su nueva
apuesta por el futuro, la Era LED. Uno de
los objetivos de la marca es tomar la ini-
ciativa para liderar la investigacion y
desarrollo de nuevos productos de ilumi-
nacion interior disefiados exclusivamen-
te con tecnologia LED 100%, contando
con la experiencia de varios aros en los
que Simon viene operando en este
campo Y a través de diversas empresas
del grupo.

Asi se configura una coleccion, com-
puesta por proyectores, downlight y tiras
de LEDS, que responde a esa nueva cul-
tura de la iluminacion que se basa en
tres fundamentos: iluminar intenciona-
damente (es decir, poniendo el acento
alli donde se requiera, sin dispersiones);
iluminar sin excesos y con respeto.

Su aplicacion en hoteles, restauran-

tes, oficinas y establecimientos en
general permitira disfrutar a éstos de una
iluminacion selectiva, que no altera los
colores ni deteriora los productos y que
consigue realzar la apariencia de cualquier
espacio.

Simon incorpora las caracteristicas basicas de
a tecnologia Led :

1. Larga vida: Reduccion drastica de los cos-
tes de mantenimiento por reposicion.

La tecnologia LED se caracteriza por ser una
fuente de Iuz con una vida Util que supera
ampliamente la vida Util de las fuentes de luz
utilizadas en los sistemas tradicionales de ilu-
minacion, manteniendo sus propiedades lumi-
nicas como el primer dia.

2. Luz inalterable en el tiempo: La cromatici-
dad y el nivel luminico del LED no se ven alte-
rados con el paso del tiempo, ni por vibracio-
nes y rotaciones de la luminaria.

3. Alto rendimiento luminico: Los LED de lti-
ma generacion tienen un rendimiento lumi-
nico superior a las lamparas convencionales
y un CRI (indice de reproduccion cromética)
equivalente a las lamparas haldgenas.

4, Minima cantidad de calor: Reduccion de los
consumos energeéticos en concepto de clima-
tizacion. Entorno mas confortable para el bien-
estar de las personas.

Los LEDs transforman un alto porcentaje
de la energia eléctrica en luz visible, y la
emision de calor es minima y transmitida
en direccion opuesta a la luz, no llegando al
espacio ocupado por los usuarios.

5. Dinamismo y control: Potenciar el disefio y
atractivo de los espacios con la cromaticidad
adecuada.

6. No emision de radiacion IR y UV: Los pro-
ductos iluminados no se ven dafiados o dete-

riorados por la radiacion IR y UV,
pudiendo utilizar el LED en todo tipo de
entornos, incluidos los que impliquen
objetos altamente sensibles.

Los LED se caracterizan por no emitir
radiacion IR ni UV, ya que la totalidad de
la energia transmitida se hace en forma
de radiacion visible.

E incorpora tecnologfa propia de (ltima
generacion:

Grupo dptico

Uso de dpticas tecnoldgicas disponi-
bles, compuestas por polimeros técni-
cos, disenadas para la maxima eficacia
y transmisibilidad de la luz para obtener
un rendimiento superior al 90%.

Grupo luminico

Con un exhaustivo proceso de seleccion

de bines (codigo bin segun calidad y

caracteristicas del LED) se garantiza la
fidelidad de los LED's obteniendo una minima
dispersion de temperatura de color y flujo
luminico para crear una luz uniforme.

PCB

El calor se evacta uniformemente desde el
cuerpo del LED hacia la cara inferior de la PCB
(placa base del LED) a través de vias térmicas
a grasa térmica, el calor es dirigido asi hacia
el disipador.

Gestién térmica
Todos los disipadores de calor estan disefia-

dos de forma especifica para cada luminaria
en funcion del niimero de leds.

Fuente de alimentacién

Fuentes optimizadas para cada producto
que garantizan una vida media igual a la del
led y cumplimento de normativa de EMC
(compatibilidad electromagnética) y seguri-
dad eléctrica.
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Televes realiza una nueva jornada técnica ante las
dudas del instalador frente al Dividendo Digital

El proceso, que deberia concluir el proximo 31 de diciembre y que incluye actuaciones en las instalaciones de recepcion
colectiva de mas de un millon de edificios a nivel nacional, crea zozobra entre los profesionales y consumidores. A las
dudas iniciales por el proceso de ayudas publicas para las instalaciones, se suma el colapso y la falta de stock entre

algunos de los principales fabricantes que han ralentizado atin mas el proceso.

Para garantizar que en el proceso de cambio
de ubicacion de los canales ningln usuario
se quede sin acceso a la TDT, el Gobierno ha
previsto un periodo de simulcast que comen-
70 en septiembre y que se desarrollara seglin
un calendario especifico para cada zona,
finalizando el 31 de diciembre.

Alfinal del proceso, la TDT quedara organi-
zada en ocho mudltiples, siete de cobertura
estatal y uno de distribucion por comunida-
des auténomas (MAUT). Un multiple entero
(MPEDB) y fracciones de otros dos (RGE2 y
MPE4) se destinaran a nuevas licencias
audiovisuales que serdn adjudicadas
mediante concurso publico. El Gobierno ha
asegurado que en esta adjudicacion se
favorecera la oferta de alta definicion (HD).

Finalmente, quedara el problema de las posi-
bles afectaciones a la sefial de la TDT por las
emisiones de la telefonia LTE/AG. La expe-
riencia en otros paises mas avanzados en el
proceso del dividendo digital indica que estas
pueden aparecer en receptores situados a
menos de 200 metros de una estacion BTS
de transmision de telefonia movil. La solucion
pasara por proteger las instalaciones de
recepcion de la TDT con los filtros adecuados.

Una de las novedades con respecto a la ante-
rior jornada fue el hecho de que ya se
encuentra abierto el plazo para la solicitud de
las ayudas siendo el organismo que gestiona
las ayudas como Entidad Publica Empresarial
Red.es y la web de la plataforma para realizar
el trdmite es: //ayudas.televisiondigital.gob.es

Beneficiarios
Las ayudas estdn destinadas a las comunida-
des de propietarios de un edificio de viviendas

sujeto al régimen de propiedad horizontal, y
que tuvieran instalado un sistema de antena

colectiva basado en monocanales o un siste-
ma basado en una centralita programable.
Solo podra solicitarse una subvencion por
cada comunidad de propietarios.

Importe méximo de las ayudas

Las ayudas cubrirdn las inversiones y gastos
directamente relacionados con las adaptacio-
nes motivadas por la liberacion del dividendo
digital en los edificios afectados, segun el sis-
tema de antena colectiva que tuviera instala-
do el edificio.

Para aquellas comunidades de propietarios
que tuvieran instalada una centralita progra-
mable y, por lo tanto, no precisan de la insta-
lacion de equipamiento adicional la ayuda
maxima prevista es de 100€ en todos los
casos, con independencia de la zona geogra-
fica. En las comunidades con amplificadores
monocanales, la subvencion prevista varia en
funcion del ndmero de mdltiples digitales
afectados, en cada zona geografica. El impor-
te maximo de la ayuda es el siguiente:

-Un mitiple digital: 150 €
-2 mdltiples digitales: 250 €
-3 multiples digitales: 350 €

@

-4 multiples digitales: 450 €
-5 multiples digitales: 550 €

En la pagina www.televisiondigital.es puede
consultarse para cada cddigo postal, el
nimero de mdltiples digitales afectados en
dicha zona, y por lo tanto el importe maximo
de la ayuda para las instalaciones que dispu-
sieran de sistemas monocanales.

Requisitos para recibir las ayudas

Las ayudas se solicitaran una vez realizadas
las actuaciones en los edificios.

Solamente recibiran ayudas las comunidades
de propietarios que tuvieran instalado un sis-
tema de antena colectiva basado en monoca-
nales o en una centralita programable.

La comunidad de propietarios, para poder
presentar la solicitud, debera contar necesa-
riamente con CIF con las letras H y E. y ser
titulares de una cuenta bancaria a su nombre
donde se ingresara el importe de la ayuda.

Las ayudas solo podran otorgarse a aquellas
actuaciones realizadas por empresas instala-
doras habilitadas en telecomunicaciones ins-
critas en los Registros de empresas instalado-
ras de telecomunicacion, en los tipos “A” 0 “F”.
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Siemens invita a los socios al lanzamiento del
Mini PLC LOGO! 8

El pasado 19 de noviembre tuvo lugar una jornada sobre el MINI PLC LOGO! 8 y SIRIUS INNOVATION, de la mano de
nuestros Socios Colaboradores Siemens y Fluitronic. La Jornada se desarrollo en el Hotel Melia Lebreros ante la atenta
mirada de cerca de un centenar de instaladores.

Bajo el titulo “El Mago del Automatismo arran-
ca con potencia” Siemens presentd las nove-
dades de su catalogo. Uno de los protagonis-
tas fue el llamado “Mago del Automatismo: El
Mini PLC LOGO! 8.” que como novedad inclu-
ye un web server e interfaz ethernet integra-
dos, un nuevo display y comunicacion remota
a través de telefonia movil.

Display con nuevo aspecto

El nuevo display de 6 lineas y 16 caracteres
por linea duplica el tamafio de los mensajes
posibles de visualizar. Permitiendo al operador
conseguir informacion facil y utilizar menos
abreviaturas para 10s mensajes de texto.
lgualmente el operario podra resaltar sus
mensaje 0 alarmas mediante iluminacion
naranja, blanca o roja. Esto permite resaltar
visualmente alarmas o estado de alertas.

Interfaz Ethernet integrado

Interfaz Ethernet integrado en toda la Gama
LOGO! 8. Via interfaz Ethernet, LOGO! podra
comunicar con otros LOGO!s u otros equipos
SIMATIC S7. Esta funcionalidad elimina la
necesidad de cables adicionales para la pro-
gramacion o la conexion con el TDE. Serd sufi-
ciente con disponer de un cable estandar
Ethernet.

El Switch LOGO! CSM de 4 puertos Ethernet
permite implementar pequerias redes locales
a un bajo coste.

Web server integrado

El' Web server integrado en todas las unida-
des, permite la monitorizacion y control del
LOGO! via WLAN e Internet; El sistema esta
protegido mediante password.

Comunicacién remota via telefonia mavil
Ahora es posible remitir mensajes de alertas o

realizar un control remoto via teléfono celular
usando el madulo LOGO! CMR.

sevilla / cuarto trimestre 2014
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Nuevo display de texto

El Nuevo LOGO! TDE con dos interfaces
Ethernet. Mismas dimensiones de montaje
que sus predecesores pero un display mejora-
do de 6 lineas y 20 caracteres por linea, lo que
permite duplicar la capacidad de caracteres
de los mensajes.

Aligual que en el display LOGQ!, el nuevo TDE
permite la opcion de seleccionar colores: blan-
€0, Naranja y rojo para resaltar / iluminar aler-
tas o alarmas, etc.

Nuevo software nuevo disefio.

Familiar, operacion sencilla en modo indivi-
dual o compartido. Increible sencillez en la
configuracion de redes. Creacion intuitiva
de programas, asi como la configuracion
de muchas de las caracteristicas del
LOGO!. Rapida y sencilla conexion simple-
mente con un click.

Controladores LOGO! 0BAG y 0BA7

Estd previsto la comercializacion simultanea
de los controladores LOGO! 6 y LOGO! 7 hasta
finales de 2015. El hardware LOGO! 8 es total-
mente nuevo, no siendo compatible con los de
Sus antecesores.

Muchos socios de Epyme hicieron acto de presencia en el evento

SIRIUS Innovation "El nuevo Sistema Modular"

Finalmente se explicd a los asistentes la gama
Sirius Innovation que simplifica el montaje del
panel de control haciéndolo mas flexible y
ahorrando espacio de manera considerable.
Ademas, el concepto modular ofrece méaxima
eficiencia y flexibilidad cuando hablamos de
distribucion de potencia.

Con SIRIUS Innovations se obtendrd la méxima
flexibilidad, adaptandose perfectamente a las
necesidades particulares del instalador gra-
cias a los diversos sistemas de conexion dis-
ponibles. Dentro de la gama se podrd encon-
trar también los dispositivos con terminales de
ajuste por resorte que, como todos los demas
componentes, ya probados, aseguran una
maxima planificacion y fiabilidad operativa.
Ademds, se anuncid el lanzamiento de los
nuevos conectores para aplicaciones de segu-
ridad de una sencillez sin precedentes.

Oferta de la Campafia

Los asistentes al evento disfrutaron ademas
de diversos kits oferta de lanzamiento de pro-
ducto, asi como un pen-drive de 16 Gb cor-
tesia de Siemens.
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Aselex Abogados asesora a los socios en la
reclamacion de clausula suelo y preferentes

El pasado 2 de diciembre se celebro una Jornada sobre las clausulas suelo y las participaciones preferentes a cargo de
ASELEX Abogados S.C.A. La Jornada fue impartida por Antonio José Vidal Martin, abogado y administrador concursal

de la empresa.

La jornada se inici6 con una pequena presen-
tacion del bufete Aselex Abogados. La empre-
sa Aselex viene realizando una labor informa-
tiva entre diversos colectivos afectados por los
efectos perniciosos de determinados produc-
tos financieros como las participaciones prefe-
rentes (mds de 700.000 personas afectadas)
0 la clausula suelo (mas de 4.000.000 millo-
nes de empresas afectadas).

El hecho de que muchos juzgados y tribunales
hayan abierto una brecha en la impunidad, en
la que hasta la fecha se encontraban las ins-
tituciones financieras, ha provocado que entre
el 80% de los demandantes de preferentes o
el 99% de los demandantes de clausula suelo
hayan logrado veredictos favorables.

A modo de ejemplo, el ahorro medio conse-
guido por la eliminacion de la clausula suelo,
va de 150 a 300 euros, lo que supone en un
préstamo con un plazo de amortizacion de 20
anos, un ahorro de 30.000 a 60.000 euros.

lgualmente, el importe medio de las cantida-
des indebidamente pagadas y cuya devolu-
cion se esta consiguiendo, alcanza el importe
de entre 4.000 a 16.000 euros, a lo que hay
que afadir intereses y costas.

Las participaciones preferentes fueron defini-
das como productos financieros emitidos por
una sociedad que no otorga derechos politicos
al inversor, ofrece una retribucion fija y cuya
duracion es PERPETUA.

Los inversores de participaciones preferentes
son los Ultimos en cobrar en caso de quiebra
de la entidad, sdlo antes de los accionistas. Se
trata de un tipo de activos muy complejos,
probablemente ni los encargados de su
comercializacion estaban en condiciones de
aplicar las normas de proteccion legales y
explicar el alcance de la inversion a los clien-
tes. En la mayor parte de los casos se les indu-

jo a error asegurando que se trataba de otro
tipo de producto mas conservador.

Las sentencias favorables a los afectados en
Espafia son masivas y dan la razon al cliente,
basandose en los siguientes argumentos:

- Falta de informacion esencial de los riesgos.

- Deficiente informacion facilitada por la enti-
dad financiera, lo que ha de considerarse
como ocultacion dolosa determinante de un
error invalidante del consentimiento.

- Exceso de confianza por parte del afectado
hacia la entidad o su representante.

- Ocultacion de datos de los productos.
- Falta de informacion veraz del producto.
- Falta de advertencia de riesgo de inversion.

En el caso de la clausula suelo es el minimo al
que puede llegar el interés variable que se
paga por una hipoteca bancaria.

Si se lleva afos pagando lo mismo por la hipo-
teca, es probable que se tenga una clausula
suelo, por 1o que hay que revisa la escritura de
la hipoteca. Si la hipoteca tiene clausula suelo,
en la parte donde se detallan las condiciones
financieras del préstamo, se encontrara: Bien
el tipo de interés minimo a pagar o bien un tipo
de interés que nunca sera inferior a un % fijo.

¢Cuando son ilegales las clausulas suelo?

@

El equipo de Aselex asesord a los asistentes en cada uno de los casos

Una cldusula suelo puede declararse nula si:

1. En el contrato hay una clausula suelo pero
no una clausula techo o ésta es muy alta.

2. En la oferta vinculante previa no aparece la
clausula suelo.

3. El cliente no ha sido informado de forma
clara al firmar el préstamo hipotecario.

Estudio de cada caso

Por el compromiso que, Aselex abogados
SCA. ha alcanzado en colaboracion con la
asesoria juridica de Epyme, los socios pueden
hacer uso de los siguientes derechos:

-Derecho a solicitar informacion y asesora-
miento gratuito mediante consulta telefonica,
correo electronico o visita presencial y estudio
de casos particulares de forma gratuita.

-Calculo gratuito del perjuicio sufrido.

-De ejercer las acciones legales oportunas
ante el juzgado competente, Aselex asume el
compromiso de no percibir cantidad alguna,
hasta la conclusion del procedimiento, tenien-
do que abonar tan solo, las tasas judiciales y
los aranceles del Procurador.

En el supuesto de que la sentencia sea ente-
ramente favorable (% cercano al 100%), lleva-
ra implicita la condena en costas a la entidad
financiera, por lo que el costo del procedi-
miento serfa de 0 euros.
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El autogas aparca en Epyme de la mano de
nuestro socio Repsol

En una jornada organizada por la empresa suministradora en Epyme, se comento la evolucion del autogas en Espafa y
sus ventajas economicas y medioambientales frente a otros medios de automocion. Ademas durante el evento también
se explico a los socios las soluciones energéticas globales de Repsol Gas.

Javier Pinilla Carrasco, jefe comercial del area
de Sevilla y Huelva de Repsol; Marcos Ramirez
Mora jefe de autogas para Andalucia de
Repsol y Federico Martinez Molina director
gerente de Divisa Automocion, visitaron
Epyme para impartir la jornada “Autogas y
soluciones energeéticas Repsol”.

Uno de los principales puntos a tratar fue el
acuerdo alcanzado entre Conaif y Repsol para
la promocion del autogas en Espafia.

El acuerdo incluye importantes descuentos e
incentivos para el uso de este carburante
alternativo en las flotas de empresas y profe-
sionales de la instalacion.

Entre las ayudas directas acordadas para las
empresas y profesionales miembros de
CONAIF que opten por esta alternativa de car-
burante figuran: incentivos tanto para la adqui-
sicion de vehiculos nuevos a GLP como para
la transformacion. También se ofreceran siste-
mas de financiacion para la transformacion de
vehiculos de gasolina a AutoGas, asi como
una oferta especial de "renting", para realizar
renovaciones de vehiculos por estos con GLP
para automocion.

En el camino de la eficiencia

El AutoGas o GLP para automocion, es el car-
burante alternativo mas utilizado del mundo,
con mas de 21 millones de usuarios. En
Europa lo usan mas de 10 millones de vehicu-
los y en Esparia son unos 28.000. Se trata de
un carburante respetuoso con el entorno, ya
que no emite particulas contaminantes y con-
tribuye a reducir la contaminacion por ruido.

Los automoviles que utilizan AutoGas permiten
ahorrar hasta un 40% en carburante, y se
benefician de las ayudas de los planes PIVE 5
y PIMA Aire por sus bajas emisiones de dxidos
de nitrégeno y particulas.
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Muchos socios de Epyme hicieron acto de presencia en el evento

Al finalizar el evento los socios pudieron probar uno de los coches a GLP

Los vehiculos AutoGas son bifuel, estan equi-
pados con dos depdsitos, uno para gasolina y
ofro para AutoGas, duplicando asi la autono-
mia del vehiculo. Su equipamiento y prestacio-
nes son similares a los vehiculos que utilizan
carburantes tradicionales, y el aspecto del
vehiculo y su maletero son exactamente igua-
les que su homdlogo a gasolina o diesel.

A dia de hoy Repsol ya dispone de mas de
200 estaciones de servicio donde se puede
repostar AutoGas. Esta cifra seguird aumen-
tando de aqui a 2015 a un ritmo de 100 nue-
vOs puntos de venta al afio.

@

Uno de los colaboradores de Repsol en este
proyecto, la empresa Opel, realizd una demos-
tracion del Opel Corsa GLP en las inmediacio-
nes de Epyme.

Soluciones energéticas

Durante la jornada también se presentaron las
soluciones energeéticas mediante gas que la
empresa Repsol pone a disposicion de los ins-
taladores. De esta manera se desarrollaron las
prestaciones del gas canalizado y las solucio-
nes de Repsol Gas dentro de la gama de 10s
gases envasados.
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Epyme visita las instalaciones del centro de

formacion de Jun

El personal técnico y de formacion, asi
como profesores de la Asociacion realiza-
ron esta visita para afianzar la colabora-
cion entre Junkers y Epyme, asi como
evaluar la posibilidad de realizar colabora-
ciones en el dmbito de la formacion
durante el 2015.

La empresa Junkers edita cada afio un
Plan de Formacion, en el que se incluyen
cuatro dreas formativas basicas: agua
caliente, calefaccion, solar y climatizacion,
en sus formatos presencial y online.

Sevilla es uno de los seis centros donde se
imparte esta formacion a modo presencial
ofreciendo a los profesionales una gran
variedad de fechas para cursos tedrico-
practicos de aproximadamente seis horas
de duracion.

kers en Sevilla

: : : :‘_."-:‘-.-

Ademds de su Centro de Formacion en
Sevilla Junkers dispone de aulas en
Madrid, Barcelona, Valencia, Bilbao vy
Santiago de Compostela. En todos ellos,
Junkers ofrece una atencion personalizada
y efectiva, con modulos de formacidn
adaptados a cada nivel.

Durante el 2015 los instaladores podran
disponer también de un aula online, que
cada vez tiene mas seguidores gracias a la
flexibilidad de horarios que ofrece, y que
incluye contenidos multimedia como videos
de instalacion y partes interactivas para
aprender y evaluar los contenidos del
curso.

Doscientos expertos debaten sobre rehabilitacion
energetica en Sevilla

Un total de 200 expertos en rehabilitacion
energética se reunieron en Sevilla para
debatir aspectos de esta actividad como
la estrategia de gestion, el desarrollo de
las intervenciones y la financiacion de las
mismas, en una jornada de trabajo que,
organiz6 la Agencia de Vivienda vy
Rehabilitacion de Andalucia (AVRA) de la
Consejeria de Fomento y Vivienda.

La jornada sirvid ademas para dar a cono-
cer los trabajos realizados en el marco del
proyecto europeo Marie, puesto en mar-
cha para "repensar la construccion en el
Mediterraneo en clave de mejora de la efi-
ciencia energética". Para ello, la directora
general de Rehabilitacion y Arquitectura
de la Consejeria de Fomento y Vivienda,
Gaia Redaelli, inaugurd el encuentro con
una intervencion en la que abordd el papel

que debe desempefiar la administracion
publica en un proceso de cambio del
modelo productivo.

El plantel de ponentes incorpora expertos
en la materia como Albert Cuchi, arquitec-
to profesor de la Escuela Politécnica de
Cataluia, que analizd la estrategia ener-

@

gética en el parque edificatorio, 0 Xavier
Marti, de la Generalitat de Catalufia, coor-
dinador del proyecto Marie, quien explico
con detalle el desarrollo de este proyecto
impulsado por la Comunidad Europea y la
hoja de ruta a seguir en las regiones del
Mediterraneo.

También se realizaron ponencias del cate-
dratico de la Universidad de Sevilla
Servando Alvarez, del doctor en fisica
Alain Labatut, del doctor arquitecto del
Grupo Termotecnia de la Universidad de
Sevilla Rafael Salmerdn, y de Inmaculada
Perianez Forte, del Joint Research Center,
junto a otros expertos analistas y estudio-
s0s de la materia a debate.

sevilla / cuarto trimestre 2014
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Schneider Electric Smartiza a los instaladores de

Epyme

La empresa celebrd una jornada sobre “soluciones inteligentes” para todo tipo de instalaciones e incluso para hacer la
movilidad mas inteligente. Gracias a las soluciones presentadas, los hogares, cuadros eléctricos y cualquier tipo de ins-
talaciones podran beneficiarse de la gestion eficiente de la energia. Desde controlar todos los dispositivos de una insta-
lacion hasta convertir el garaje en un punto de recarga para vehiculos con Schneider el futuro es mas facil.

La ponencia, llevada a cabo por Alberto
Gutierrez, responsable de producto smart
link de Schneider Electric, se dividi en varios
bloques orientados a diversas areas de
accion del instalador. Todas estas soluciones
se anticipan a los retos a os que las ciudades
se enfrentan como: la congestion, polucion,
apagones, delincuencia, deudas y costes cre-
cientes, ademds de una gran competencia por
las inversiones, los puestos de trabajo y el
talento.

Las ciudades deben ser mds inteligentes:
mas eficientes, sostenibles y habitables, y es
aqui donde entran las soluciones Smart.

“Smartiza” tu hogar:

El primer blogue estaba dedicado al hogar y

a la implementacion en ellos con soluciones
de radio frecuencia. De esta forma se explico
como pasar de una instalacion antigua a un

hogar Smart, con soluciones mas eficientes y

con mayor confort gracias a la radio frecuen-
cia y sin hacer obra.

Esta solucion facilita y minimiza la incorpora-
cion de domdtica en la instalacion eléctrica
existente, gracias a la conexién de hasta 100
dispositivos en la red inalambrica.

El sistema estd capacitado también para
pequeno terciario y gracias a su central
domodtica via RF podra crear escenas y regu-
lar la temperatura de sus radiadores.

Con un servidor Web integrado se podra
conectar desde la oficina para controlar los
dispositivos y recibir e-mails de aviso.

“Smartiza” el cuadro eléctrico:
En el siguiente apartado se hizo referencia al
Smart Panel. Con las nuevas tecnologias

exclusivas de Schneider Electric, ahora todo
se puede comunicar y controlar tanto en

sevilla / cuarto trimestre 2014

Los instaladores aceptaron el reto de smartizarse con Schneider Electric

local como en remoto, para sacar el maximo
partido a la instalacion.

Esta herramienta permite gestionar el consu-
mo energético de los edificios en tres pasos
clave: medir, conectar y ahorrar, conectando
con los ahorros energéticos.

“Smartiza” la instalacion:

Posteriormente se pasd a realizar una intro-
duccion al KNX. Con esta tecnologia se
domotiza toda la instalacion para lograr el
control total, el maximo confort y ahorro
energético. La idea en la que se basa KNX es
sencilla, combina todas las funciones princi-
pales de la construccion como la iluminacion,
la calefaccion, el aire acondicionado o el
sombreado en un solo sistema inteligente
Qque ayuda a reducir los costes de funciona-
miento, 10 que conlleva importantes ahorros
energéticos, a reducir el tiempo de instala-
cion, asi como a aumentar la flexibilidad y
adaptabilidad con vistas a futuros avances.

La gama KNX de Schneider Electric incluye
componentes del sistema, interfaces/pasare-
las, pulsadores, entradas binarias, detectores

@

de movimiento, sensores ambientales,
actuadores conmutadores/reguladores/uni-
dades de control y accesorios varios.

“Smartiza” el vehiculo:

Por tltimo se explicd cémo convertir un gara-
je en un punto de recarga de vehiculo eléc-
trico. Durante este interesante bloque se
debatieron las distintas soluciones técnicas y
la normativa aplicada al vehiculo eléctrico.

Para Schneider un factor clave para el éxito de
los vehiculos eléctricos serd permitir que 10s
usuarios puedan acceder a la energia para
recargar sus vehiculos en cualquier momento
y en cualquier lugar. Por esta razon la empresa
apuesta por ofrecer infraestructuras de recar-
ga para satisfacer las necesidades del usuario
consiguiendo tiempos de carga estandar y
rapido, asi como la mayor accesibilidad para
adaptar la tecnologia al hogar, lugares de tra-
bajo, todo tipo de garajes y lugares de ocio.

Para finalizar Schneider entrego a los socios
los primeros regalos de Navidad, sorteando 3
SmartBox "Bodega con Cardcter" entre los
asistentes.
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RESUMEN DE ACTIVIDADES REALIZADAS

KcTuBRE

1 2 3 4 5
6 7 8 9 10 11 12
13 14 15 16 17 18 19
20 21 22 23 24 25 26
27 28 29 30 31

VIEMBRE

b e

3 4 5 6 7 8 9

10 11 12 13 14 15 16
17 18 19 20 21 22 23
24 25 26 27 28 29 30

g 9 10 11 12 14 14
15 16 17 18 19 20 21
22 23 24 25 26 27 28
29 30 31
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EN EL CUARTO TRIMESTRE DEL ANO 2014

Reunién Agencia Andaluza de la Energia 1 4 Curso Gases Fluorados P.F. 6

Curso PUES y HAPR 5 Reunion DGEIM

(o]

Curso preparatorio RITE Jornada Repsol

-~

Curso Trabajos en Altura Curso Plataformas Elevadoras

Congreso Conaif Curso PRL Nivel Basico
Curso PRL Nivel Directivo O Curso Gases Fluorados
Jornada Fluitronic 3 Curso PRL Nivel Directivo

Congresos Ese's Curso Legionella

O |0 NI NN |—=|— |

-~

Curso Actualizacion Legionella Curso Primeros Auxilios

NI IS I N [— |—= |[—=
~ o

/
/
8
8

N

9
9
0

W

Curso TTBT

Curso PRL Fontaneria e Inst. Climat. 20 H.
MATELEC

Curso PUES y HAPR

Jornada Socio Junior Marcelo Spinola
Jornada Simon

Curso Trabajos en Altura X2

Curso Gases Fluorados PF2

Curso PRL Electricidad 20 H. 12
13

1585 Curso APMR

Curso Instalador de Energia Solar Térmica
Curso Electronica INVERTER Curso PRL Fontaneria e Inst. Climat. 6 H.
Comision de buenas practicas en la instalacion
Jornada Fluke 1861 Jornada Televes
Comité estratégico de Epyme 1 9 Jornada Siemens
Junta Directiva Epyme 0 Comision Industria Camara de Comercio
Curso Instalador de Energia Solar Fotovoltaica 20 Curso P.F. 1 Grupo 10

Curso PRL Electricidad 6 H. 4 Curso Grupos de Presion

N

Curso PRL Telecomunicaciones 6 H. 5 Curso PRL Nivel Directivo

25

Curso PRL Nivel Basico

Curso Equipos de Medida 4 Jornada Socio Junior Politécnico

Consejo Consultivo de Epyme Examen gases fluorados PF2
Patronato Fundacion Epyme O Consejo de Direccion Fenie Energia
Jornada Clausula Suelo y Preferentes 1 Junta Directiva Epyme
Curso Legionella 1 Jornada Socio Junior Camas

Jornada Centro de formacion del Agua 2 Junta Directiva Conaif

—A

Jornada Repsol 5 Curso PRL Electricidad 6 H.

Jornada Rehabilitacion Energética Edificios 1 5 Formacidn Técnica Junkers

Al BB ININD|—

Asamblea General Extraordinaria de Fadia 1 6 Curso PRL Telecomunicaciones 6 H.

6
/
/

—A

(@)

8
3

Asamblea General Fraef

Curso PRL Fontanerfa e Inst. Climat. 6 H.
Jornada Schneider

Jornada Socio Junior Atenea

Junta Directiva Conaif

Homologacion Conaif-Sedigas
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José M2 Gil Aizpuru, de Gas Natural, premio “Manuel
Laguna” 2014 de CONAIF

José Maria Gil Aizpuru, direc-
tor del negocio de distribucion
de gas en Espafia de Gas
Natural Fenosa, ha recibido el
premio  “Manuel Laguna”
2014 de Conaif en reconoci-
miento al apoyo prestado a
esta organizacion de ambito
nacional de empresas instala-
doras, la mds representativa
del sector de las instalaciones
en Espafia con 45 asociacio-
nes provinciales y 18.500
empresas integradas.

El presidente de Conaif,
Esteban Blanco Serrano, le
hizo entrega del galardon en la
cena de gala de la 25 edicion
del Congreso de Conaif, cele-
brada en Mélaga.

En su intervencion, José Maria
Gil Aizpuru sefald sentirse
honrado por recibir este galar-

Nueva Tarifa
de Calefaccion
de Daikin

Daikin presenta su nueva Tarifa
de Calefaccion 2014/2015. Un
afio mas la compafiia sigue
apostando por ampliar la gama
de su exitosa bomba de calor
Daikin Altherma. Esta tecnologia
emplea la aerotermia, como
fuente de energia gratuita,
inagotable y renovable, para pro-
porcionar calefaccion altamente
eficiente a cualquier proyecto,
tanto obra nueva como reforma-
da. Es compatible con los distin-
tos sistemas de calefaccion inte-
rior (suelo radiante, radiadores
de alta y baja temperatura, fan
coils) y también con placas de
energia solar térmica, lo que

don y agradecio el apoyo de
Conaif en la nueva etapa
abierta en el gas tras los cam-
bios recientes del marco regu-
latorio, una etapa ante la que
— dijo —“tenemos mucho tra-
bajo por delante que no podre-
mos hacer sin las empresas a
las que Conaif representa”.

José Marfa Gil Aizpuru, natural
de Bilbao, es Doctor por la
Universidad Politécnica de
Cataluia en Ciencias e
Ingenieria Ndutica. Tiene for-
macion de postgrado PADE y
PDD por IESE.

En la actualidad es director del
negocio de distribucion de gas
en Espafia de Gas Natural
Fenosa, vicepresidente de la
Asociacion Espafiola del Gas
(Sedigas) y presidente del
Comité de Distribuidores. Es,

LTIl
fror ey

LB ETRLINOM

contribuye a fomentar aln mas
el uso de energias renovables,
en linea con los objetivos marca-
dos por la directiva Europea
sobre Energias Renovables.

En esta nueva tarifa de la firma
destaca Daikin Altherma Hibrida,
un sistema integral que combina
la tecnologia de la bomba de
calor aire-agua con la de con-
densacion de gas, proporcionan-
do un 35% mas de eficiencia en
calefaccion.

asimismo, presidente de Gas
Natural Distribucion, sdg, S.Ay
de las sociedades Gas Galicia,
Gas Andalucia, Gas Natural
Cegas, Gas Navarra, Gas
Castilla la Mancha y Gas
Natural Madrid y vicepresiden-
te de Gas Natural Castilla y
Ledn.

Maxima distincién de Conaif

El premio “Manuel Laguna”,
constituido en 1997, es la
maxima distincion de la
Confederacion Nacional de
Asociaciones de Empresas de
Fontaneria, Gas, Calefaccion,
Climatizacion, Proteccion con-

tra Incendios, Electricidad vy
Afines (Conaif). Reconoce la
labor de aquellas personas
que destacan en su trayectoria
profesional por el apoyo al
sector de las instalaciones y el
desarrollo de éste.

La escultura, entregada a los
galardonados, es original, rea-
lizada en bronce expresamen-
te para los galardonados por el
escultor  madrilefio  Isidro
Fernandez Gonzdlez. Simboliza
el trabajo y la amistad, los 2
valores principales del premio.

CHINT ELECTRICS expositor
relevante en MATELEC 2014

La multinacional CHINT ELEC-
TRICS vuelve a participar en la
feria referente del sector,
MATELEC 2014, como viene
haciendo desde su llegada a
Espafia. La firma present en el
pabellon 4, stand 4G09, todo
su porfolio de soluciones para
instalaciones eléctricas. Un
catalogo que se vera ampliado
durante este final de 2014 con
nuevas referencias de produc-
tos. Junto al stand corporativo,
CHINT tuvo una participacion
activa junto a APIEM, ANERR,
ASEFOSAM-AMIITEL y otras
asociaciones en el fomento del
conocimiento y de las técnicas
aplicadas dentro del programa
de jornadas y actividades de
MATELEC.

Entre los productos que Chint
presento durante la feria desta-
can referencias tan Utiles como
la gama de telerruptores
NJMC1, ademas de nuevos
cuadros de distribucion de
empotrar —serie PMF de la
firma NOARK-. Mencién aparte
merece la ampliacion de gama
de control con los nuevos equi-
pos para control y proteccion
de grupos de bombeo.

sevilla / cuarto trimestre 2014
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Repsol firma un acuerdo con Conaif para colaborar en
la captacion de nuevos clientes de gas

Esteban Blanco Serrano, presi-
dente de Conaif, y Francisco
Javier Gutiérrez Bucero director
de construccion y manteni-
miento de instalaciones de GLP
Espana de Repsol, han firmado
en Madrid un convenio de cola-
boracién comercial para pro-
mocionar el uso del gas de
Repsol entre particulares y
empresas.

Repsol abonara 300 euros a la
empresa instaladora de gas,
que sea miembro de alguna de
las asociaciones provinciales de
CONAIF y cumpla con los requi-
sitos establecidos, por la prime-
ra nueva alta que realice, cifra a
la que se sumard, adicional-
mente, la prima establecida en
la politica comercial de Repsol.

Para participar en el acuerdo,
las empresas instaladoras de

conai f\ ?
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Esteban Blanco Serrano y Francisco Javier Gutierrez Bucero

gas deberan formar parte,
como requisito obligatorio, de
alguna de las 45 asociaciones
provinciales de  CONAIF.
También tendran que poseer
demostrada experiencia en la
realizacion de trabajos de

0BO Bettermann presenta sus
ultimas novedades en MATELEC

0BO Bettermann ha vuelto a
MATELEC, a donde no acudian
desde 2008, apostando fuerte
con un gran stand en el pabellon
8. 0BO presentd este afio varias
novedades en su stand:

Prensoestopas divisibles, que
permiten su reemplazo en caso
de reparacion, sin necesidad de
desconectar la instalacion.

Terminales de conexion univer-
sal, para la conexion rapida de 2
hasta 5 cables flexibles o rigidos
por terminal. Los cables flexibles
se introducen pulsando la palan-
ca liberadora. Los rigidos se
introducen directamente, presio-
nando. Para soltar los cables se
abre el terminal. La seccion del

conductor debe ser de 0,2 mm?
hasta 2,5 mm?.

Proteccién contra sobretensio-
nes para luminarias LED, que
cumple para las protecciones
Tipo 2 segun la norma EN
61643-11. El mddulo puede ser
usado directamente en la caja
de conexiones del poste o en la
cabeza de las farolas de alum-
brado publico LED. Incluyen
sefializacion optica.
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construccion y montaje de ins-
talaciones receptoras de
G.L.P,, contar con las habilita-
ciones oficiales y los medios
técnicos y humanos necesa-
rios para llevarlos a cabo, asi
como no haber sido empresa

colaboradora de Repsol ni
haber realizado ninguna insta-
lacion receptora de gas con
esta compafia energética en
los dos Ultimos afos.

El objetivo del convenio es
acercar los productos Repsol
a instaladores locales a tra-
vés de toda la Red de
Asociaciones Provinciales de
CONAIF, con foco especial
en aquellos pequefos insta-
ladores que hasta la fecha
no estdn incluidos en la pro-
mocion de instalaciones de
GLP.

EL acuerdo estara vigente
hasta el 31 de diciembre de
2014 con posibilidad de ser
prorrogado un afio mas, y ha
sido establecido para el terri-
torio peninsular espafiol y las
Islas Baleares.

Simon presenta el nuevo

proyector 640

Simon lluminacién Interior lanza
Su nueva gama de proyectores
de carril y empotrar basados en
tecnologia LED dirigidos a apli-
caciones de iluminacion de
acento y bafiado. La tecnologia
LED avanzada que incorpora,
garantiza las prestaciones lumi-
nicas del producto: reproduccion
fiel de los colores e intensidad de
luz, a lo largo del tiempo, permi-
tiendo asi que las instalaciones
brillen como el primer dia.

El uso de tecnologia LED sin
emision IR ni UV, la hace ideal
para la iluminacion de productos
sensibles al calor y evita la
degradacion de los colores.

Por su disefio minimalista y su
gran versatilidad, el proyector
640 resulta ideal para la ilumina-

@

cion profesional de multiples
entornos. Se presenta en versio-
nes de carril (Proyector 640.00)
con dpticas Spot y Wide Flood y
de empotrar (Proyector 640.20),
con dptica Wall Washer.

L.a gama dispone de acabados
en blanco y en negro, y dos tem-
peraturas de color, que permiten
seleccionar la tonalidad de la luz
que mas se necesite.

También permite la incorpora-
cion de filtros dicroicos mediante
la sustitucion del vidrio protector
que incorpora la serie.
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Campana pasaporte a la
condensacion de Baxi

El 26 de septiembre del proximo
ano entra en vigor la nueva nor-
mativa europea ErP (Energy
Related Products) que sdlo per-
mitira a fabricantes e importado-
res comercializar para el ambito
doméstico calderas de conden-
sacion, equipos altamente efi-
cientes mas respetuosos con el
medio ambiente. Con la iniciativa
“Pasaporte a la condensacion”,
la firma que atesora una expe-
riencia de casi 100 afos en
calefaccion y cuenta con la
gama mas amplia de calderas
del mercado, pretende promo-
cionar la venta e instalacion de
este tipo de calderas que marca-
ran el futuro del sector.

De esta manera, por cada calde-

ra BAXI de las gamas Platinum
Plus, Platinum Compact y

Neodens Plus que los miembros
del club BAXI Fidelity adquieran
en los distribuidores oficiales
entre el 1 de octubre de 2014y
el 30 de junio de 2015 conse-
guiran 60 millas al introducir la
factura en su cuenta de BAXI
Fidelity en www.baxifidelity.es.

Hasta el dia 15 de julio de 2015
podran introducir las facturas y
acumular millas para poder
acceder a fantdsticos viajes:
Desde una escapada a un bal-
neario o0 Paradores Nacionales,
hasta un crucero por el
Mediterraneo por 2.400 millas.

Baeza pone las tuberias y
bombas del acuario de Sevilla

La empresa familiar, que
acaba de cumplir cien afios,
factura mas de 32 millones de
euros.

Grupo Baeza es hoy el suminis-
trador lider en Andalucia de
materiales relacionados con el
agua (tuberfas, bombas, filtros...)
y octavo del ranking nacional,
segun la revista Alimarket.
Ademas de como proveedor,
esta especializado en piscinas,
spa, balnearios, bafios arabes,
bombeos, tratamientos de
aguas, riego agricola, de jardines
y de campos de golf y también
en soluciones para calefaccion y
energia fotovoltaica.

La firma malaguefa ha deja-
do su sello en multiples obras

Baeza
Cien Afios

singulares. Entre otras, es
uno de los proveedores prin-
cipales del recién inaugurado
Acuario de Sevilla, la Torre
Pelli y del Hotel Alfonso XIIl en
su Gltima reforma. Sus bom-
bas y tuberias también se
ocultan bajo la fuente del
Patio de Los Leones de la
Alhambra, que fue reciente-
mente restaurada, y en la
nueva terminal del aeropuerto
de Méalaga.
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Informel Data traslada sus oficinas
al World Trade Center Zaragoza

Recientemente  INFORMEL
DATA ha trasladado sus oficinas
al edificio World Trade Center de
Zaragoza, un exclusivo centro
de negocios desde el que
INFORMEL apuesta por fortale-
cer las relaciones con sus clien-
tes, proponiendo demostracio-
nes y cursos de formacion en
las salas de exposicion disponi-
bles. Ademds la Optima situa-
cion geografica del complejo,
facilita los desplazamientos, ya
que se dispone de multiples
accesos a las principales ciuda-
des espafolas y europeas.
Otras razones que justifican
este cambio son la creacion de
sinergias con otras empresas
de dmbito tecnoldgico instala-

das en el complejo, asi como la
mejora de factores clave en la
estrategia de negocio de
INFORMEL, como la seguridad,
tecnologia y servicios de mar-
keting. Estas mejoras se tradu-
cen en una mayor calidad de
servicio, aumento del ancho de
banda en los servicios web y
banco de datos, y mayor dispo-
nibilidad en las comunicaciones
al contar con redundancia de
operador.

www.informel.es

Presupuestos, facturacion y
Banco de datos para autonomos

S

IN'I-‘DHM_EJ;

Pack autbnomos

Aprovec ha ol moevs [l de e rpcitn minnomon y beralicnss & iodes by

T O el SCHLIC 0 e i i+iu]] |'I||r_"|'d| ML DI P T

Senviclos nchidos

El pack autdénomos incluye:

436€ +1VA

= Programa profesional ge presupuesios v facturacion’

= Banco de dnios de maberial slectice. fonteneria ¥ cUmatuacian
= Spparte 1&cnico y actuaiizaciones incluidas

» Personalizacion de su presupussto y faclura

* Formatitn de inkciacion anline

Lidmenos al B76 384 874 e infdrmesse)
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RECILEC recibe el galardon

“WEEELabex”

eeelabex >

La empresa espafiola RECI-
LEC ha recibido recientemen-
te la certificacion WEEE-
Labex tras la votacion de las
39 organizaciones europeas
integrantes de WEEE-Forum,
asociacion europea sin animo
de lucro que representa a los
fabricantes de aparatos eléc-
tricos y electronicos de
Europa.

Es la segunda empresa euro-
pea que recibe este certifica-

% Iy

g

PB4,

- A
cion, que premia la rigurosidad
en los procedimientos de tra-
tamiento de equipos que con-
tienen gases refrigerantes
(conocidos bajo las siglas
RAEE, 0 su equivalente en
inglés WEEE).

Con este nuevo reconocimien-
to, la planta de tratamiento
andaluza se coloca como uno
de los principales referentes
en la materia en territorio
europeo.

Vision Artificial de Programacion
Integral triunfa en Matelec 2014

Programacion Integral, empresa
especializada en el desarrollo de
software profesional, presentd
Vision Artificial bajo el slogan
iQue trabajen las maquinas!, en
la pasada edicion de Matelec.
Esta innovadora solucion que
permite un gran ahorro a las
empresas es el punto de partida
de una nueva era en la gestion
de la empresa instaladora y dis-
tribuidora, en la que ya no solo
es importante qué puede hacer
el software de gestion utilizado,
sino como lo hace. Vision
Artificial es el resultado de mas
de tres afos de desarrollo y
10.000 horas de trabajo, con el
apoyo de CDTI (Centro para el
Desarrollo Tecnoldgico Industrial
del Ministerio de Economia vy

——
vl

by Frogramsnon lefegeal

Competitividad). Los visitantes al
stand de Programacion Integral
que tuvieron la oportunidad de
conocer en detalle esta avanza-
da solucién coincidieron en que
suponia una revolucion en la
gestion empresarial, decidiendo
implantarla en sus negocios.

Asimismo la empresa mostrd en
Su espacio expositivo las nuevas
versiones de sus ERP’s dirigidos
a negocios de instalacion y/o
distribucion del sector eléctrico.
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novedades

Nueva gama de bombas de
calor Genia Air de Saunier Duval

oo o

=

Saunier Duval lanza como
novedad dentro de su sistema
hibrido la nueva bomba de
calor GENIA air. Esta solucion
de alta eficiencia energética
disefiada y producida por
Saunier Duval es un paso ade-
lante en la mejora de rendi-
miento de la gestion de la cli-
matizacion que propone la
marca para el incremento del
ahorro en viviendas unifamilia-
res que tienen un alto gasto en
gasoil u otros combustibles.

L.a bomba de calor GENIA air

esta fabricada en varios mode-
los y potencias, segun las
necesidades de la instalacion.

La nueva tecnologia INVERTER
permite adaptar este sistema
tanto para frio como para calor
y permitir un maximo ahorro en
ambas situaciones.

Todos los componentes del sis-
tema hibrido  son rdpidos y
sencillos de instalar y se adap-
tan tanto a viviendas nuevas
como a instalaciones preexis-
tentes.

Plan renove analizadores de
combustion gases industriales

Con Testo, ahora es mucho
mas facil disponer de la tecno-
logia mas avanzada en la
medicion de los productos de
la combustion industrial.

Con su Plan renove de analiza-
dores, con la compra de cual-
quier set de la gama de anali-
zadores de combustion indus-
triales testo 340 o testo 350,
el instalador puede ahorrarse

PLAN
RENOVE’

300e
777/

300 Euros entregando su anti-
guo analizador.

El testo 350 es el analizador de
combustién idoneo para la medi-
cion en grandes hornos, quema-
dores y calderas industriales.

El testo 340 es el analizador
ideal para el control de las emi-
siones industriales en equipos
de combustion con una poten-
cia entre 500 y 1000 kW.
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nuevos socios y bolsa de trabajo

Bienvenida a los nuevos socios de Epyme

Il DASEF, S.C.

I DESARROLLO ELECTRICO Y DOMQTICO,
I DUSUR INGENIEROS, S.C.

I FRESCO PINTO, JAVIER

I INEGEN 1992, S.L.

I INJEMA, S.C.

I INSTALACIONES SOLEDAD, S.L.U.
I LATORRE CASTILLO, MANUEL

W | OPEZ VERGARA, JOSE MARIA

W MARTINEZ PEREZ, CARLOS

m MUNOZ VILLARREAL, MARCO

I PAZOS PEREDA, FERMIN

I PEREZ GRACIA, JUAN ANTONIO

I REFORALIA DE FINCAS URBANAS, S.L.
I RODRIGUEZ GORDO, ENRIQUE

I SANCHEZ GRACIA, ANTONIO

I SIVILER, S.L.

I VACP INSTALACIONES VULCANQS SISTE-
I MAS CONTRAINCENDIQS, S.C.

Socios Adheridos

ALVAREZ NAVARRO, RAFAEL

Socios Junior

SOLANO MARTIN, VICTOR

Bolsa de trabajo de profesionales de Epyme

Si estas buscando trabajo y te gustaria ver tu curriculo publicado, entrégalo en la sede de nuestra asociacion o envialo por correo elec-
tronico a informa@epyme.org. Una vez seleccionado publicaremos un extracto con diversos perfiles. Si por razones de espacio no
pudiese ser publicado, sera archivado en nuestra bolsa de trabajo que se encuentra a disposicion de todas las empresas asociadas.

Salvador Gomez Pulido .

TIf: 600348071 oo Castilleja de la Cuesta

Formacion;-Titulo de técnico superior de formacion profesio-
nal en instalaciones electrotécnicas.

Titulo de FP Il de técnico especialista “maquinas eléctricas” -
Titulo de FP | de técnico auxiliar “electricidad”
Curso de autoCAD por la fundacién tripartita

Experiencia en diversas empresas instaladoras como Técnico
de ofertas. Experiencia como instalador eléctrico y montador
de tuberias. Responsable de mantenimiento integral de insta-
laciones para diversas empresas.Realizacion d diversos traba-
jos como peon de albaileria.

Jorge Antonio Gallo Hidalgo l

TIf: 659.218.395 Dos Hermanas.

Formacién: Escuela de Empleo EPYME INSERTA DOS,
Instalador de Fontanerfa. Curso de PREVENCION de RIESGO
LABORABLES. Curso Legionella. C. . G. M. Montaje y Mante.
De Inst. de Frio, Climatizacion y Produccion de calor. C. F. G.
M. de Explotacion de Sistema Informéticos, C. F. G. M. de
Técnico en Equipos e Instalaciones Electrotécnicas.

Experiencia Profesional enEscuela de empleo: EPYME INSERTA
DOS y trabajando en empresas instaladoras como técnico elec-
tricista, mantenedor integral e instalador de aire acondicionado.
Experiencia como instalador de placas solares.

Otros datos: Carnet de conducir, Carnet de Carretillas
Elevadoras, Certificado de Acreditacion de la Formacion de
Manipuladores de Alimentos,Carnet de RITE 2007,
Instalador/Mantenedor. Vehiculo propio.

38

José Gabarre Vargas l

TIf: 651037547 Utrera

Formacidn: Titulo de F.P. Il especialidad en electricidad y elec-
tronica. Curso de Fontanerfa, Curso Frio Industrial, Curso de
Soldador, Curso de fibra 6ptica, Curso de seguridad e higiene.

-Experiencia Profesional trabajando en empresa instaladoras
como técnico electricista, instalacion de aires acondiciona-
dos y de frio industrial. Capaz de realizar todo el proceso de
planificacion del trabajo solicitud de material y acometida de
instalaciones.

-Carnet de conducir y vehiculo propio.

Francisco José Conde Caleya .

TIf: 674532348 San Juan
-Formacién:

I.E.S."Politecnico" titulo de técnico especialista "instalaciones
y lineas eléctricas instalador autorizado 2842 y certificado de
cualificacion individual en baja tensién nivel especialista.

Curso electricidad y electrdnica.
Formacion de prevencion de riegos laborales.

Curso de Electricidad para mecanicos y Electricista manteni-
miento méaquinas eléctricas

-Experiencia Profesional : Amplia experiencia como instada-
lador eléctrico y de contraincendio de vivienda, locales
comerciales y centros de transformacion.

Amplia experiencia en el mantenimiento integral de instala-
ciones.

Jonathan Manuel Rial Rojo .

TI: 678 020 368........vvvcvcvr s Sevilla

Formacién: Montaje y Mantenimiento de Energia Solar
Fotovoltaica. Ciclo superior de Electrotecnia y
Automatismos. Cursos de atencion al cliente, disefio por
ordenador y de prevencion de riesgos laborales.

Experiencia Experiencia como pedn de electrcista, Técnico
en Montaje y Mantenimiento de Instalaciones Fotovoltaica.
Amplia experiencia como comercial y promocién de ventas.

Jorge Silva Lopez l

TIf: 638199405 Sevilla
Formaci6n: Titulo de frigorista industrial y electricidad,

-Experiencia Profesional experiencia en el montaje de Aires
Acondicionados; montaje integral de instalaciones eléctricas;
Montaje, mantenimiento y reparacion de Cdmaras
Frigorificas; mantenimiento integral de instalaciones.

José Pineda Maya l

TIf: 695.434.201 Sevilla

Formaci6n: Instalador Autorizado de gas G-, IG-Il; Técnico en
Operaciones de Mantenimiento Preventivo de Instalaciones;
Agente de Puesta en Marcha Tipo APMR; Cursos FP.O. de
mantenimiento de instalaciones de agua y de edificios.

-Experiencia Profesional Experiencia como instalador de
gas, Técnico Mecanico de gas, Técnico Preventivo, Instalador
de todo tipo de captadores de gas, instalador de equipos
solares.
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SOCIiOS

Ser socio de 6( Epyme

Ser socio colaborador de Epyme puede dotar a su empresa de una serie de ventajas muy importantes de cara a darla a conocer entre las cerca de 900
empresas integradas en nuestra asociacion en toda la provincia de Sevilla y los lectores de la Revista Epyme. Y no estamos hablando sélo de prestigio.

[ Publicacion gratuita en la Revista Epyme de sus B Especial mencion de la incorporacién de su empresa
noticias de empresa. en la Revista Epyme.

J Espacio gratuito destinado a los socios colaboradores B Descuentos exclusivos en la compra del espacio
con su logotipo. publicitario de Encarte.

B Disponibilidad de las amplias instalaciones de B Espacio publicitario y utilizacion de sus productos en
Epyme para la presentacion de productos, los nuMerosos cursos que se impartiran en su centro
servicios y jornadas técnicas. de formacion.

? i Descuentos en la adquisicion de publicaciones edito- B Difusion de novedades entre los asociados de Epyme.

riales de Epyme y sus federaciones.

Si en vez de socio colaborador quiere ser simplemente socio numerario o socio adherido, también podra disfrutar de una serie de ventajas que hacen de Epyme
el complemento perfecto para su negocio. Forme parte del colectivo de empresas instaladoras més grande de Andalucia.

[ Seguros de Vida y Responsabilidad Civil [ Jornadas Técnicas
@ Tramitacion de documentacion en Industria @  Cursos para ocupados
n Asesoria Juridica - Cursos para desocupados
- Asesoria Técnica - Denuncias por intrusismo
Asesoria en Seguros Representacion ante los organismos oficiales
[ | ) [ | L . .
- Manual de Garantia - Representacion ante las compafiias suministradoras
CUOTAS PARA SOCIOS ANO 2014
Socio adherido 25 euros / mes
Auténomo (solo) 40 euros / mes
Empresa de 2 personas 44 euros / mes
Empresa de 3 a 5 personas 58 euros / mes
Empresa de 6 a 14 personas 65 euros / mes
Empresa de 15 personas en adelante 72 euros / mes
Socio colaborador 700 euros / afio

Los asociados numerarios y adheridos abonaran una cuota de inscripcion del doble importe que le corresponda mensualmente.
Las cuotas de socio estan exentas de iva.
Si el alta en la Asociacion coincide con el inicio de alguin curso que ésta imparta se deberd abonar una cuota de inscripcion mas un semestre por adelantado.

Si desea hacerse socio en cualquiera de las modalidades solicite un formulario de inscripcidn en el teléfono 954 467 064 o por email a informa@epyme.org
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libreria y biblioteca

Novedades en nuestro catalogo

Suministro, Distribucién y Evacuacion interior de
agua sanitaria

Autor: ALBERT SORIANO RULL

Equipos a presion. Legislacién y normas UNE. CD
Autor: AENOR

Editorial: AENOR
Editorial : Marcombo Ediciones Técnicas

ISBN: 9788426717788
Paginas: 506

Precio: 47,50 euros

Venta: Epyme.

Precio: 27,31 euros.

Venta: Epyme.

Gratuitos
[]
Directiva Europea para la Eficiencia Energética. La ErP y el Etiquetado Energético
m Nuevos retos, nuevas oportunidades Autor: Ariston
= Autores: Schneider Electric Editorial: Ariston
ISBN: no disponible ISBN: —-enemeeee
[+ =] P4ginas: no disponible Paginas: 16

Descarga: http://dotmailer-surveys.com/57iwc61- —

Aa11In6a?dm_i=IWC,2VUR3[7SE7I AFWYC, 1 Precio: Gratufto:

http://www.ariston.com/es/Universo_Ariston/Ariston_publica_un_folleto_sobre_la_n
ueva_Directiva_ErP

Top 5 mas solicitados 0 Publicaciones Propias 0
1° Nuevo REBT + DVD. 1° Manual de Mantenimiento de Alta Tension

2° Guia técnica de aplicacion del RBT. 2° Talonario Certificados de instalacion y mantenimento de Gas

3° RITE 2007. 3° Pasos para denunciar el intrusismo (coleccionable)

4° Manual de instalador. Energia solar térmica. 4° ;Como evitar el timo del gas? (coleccionable)

5° Reglamento de Instalaciones de Gas. 5% Manual de instalacion para casetas de feria (coleccionable)

Ponemos a disposicion del instalador los recursos bibliograficos y novedades editoriales que puedan ser de utilidad
en el dia a dia de la profesion. Tenemos una de las librerias y bibliotecas méas completa del sector. Puedes ver y
consultar nuestros listados en www.epyme.es en el drea correspondiente. Alli encontraras las novedades editoriales
mas significativas en las distintas especialidades de la instalacion:

Electricidad . Telecomunicaciones

Fontaneria Varios

Climatizacion, calefaccion y ACS Frio Industrial
Proteccion contra Incendios Energias Renovables

Gas Productos Petroliferos Liquidos

Aparatos a Presion

NOTA: Descuentos de 20% en los libros de Conaif y 10% NOTA: Todos los asociados pueden retirar en calidad
en el resto. Descuento aplicable solo para asociados de de préstamo cualquier libro de la Biblioteca Epyme,
Epyme. durante un periodo maximo de 15 dias.
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ANDALUZA DE FONTANERIA "anoro
N

FUNDADA EN 1979

?

TUBERIA HIERRO, COBRE, PVC, MULTICAPA, PP -R
ACCESORIOS VALVULAS, GRIFERIA CROMADA,
GRUPO DE PRESION, TERMOS GAS Y ELECTRICOS,
IMPORTACIONES, EXPORTACIONES, SUMINISTROS
A HOTELES MATERIAL QUIRURGICO

Imaginero Fernandez, 5 local E
Tel. 954 434 315 - 954 222 038
Fax: 954 432 108

Movil 606 463 915

41008 SEVILLA

Fernando Alvarez de Toledo, 6
Telefono 954 382 275
41009 SEVILLA

Estornino, 1 Centro 12 Nave B 1
41006 SEVILLA

Isaac Newton, 23

Parque Empresarial

El Canamo |l

Telefono 854 222 038

Movil 606 463 915

SAN JOSE DE LA RINCONADA
41300 SEVILLA

w

www.andaluzadefontaneria.es

pedidos@andaluzadefontaneria.es
administracion@andaluzadefontaneria.es * comercial@andaluzadefontaneria.es
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